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Las om nya franluftsvarmepumpen
i S-serien, om 70 ars pionjaranda pa
NIBE och mycket mer.
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Vi gar mot ljusare tider.”

Hej alla vanner dar ute!

Nar det &r som maorkast ar ljusningen
nara. Nu rakar det dessutom samman-
falla med vintersolstandet och att vi
tander julbelysningen hemma. Som ni
forstar syftar rubriken inte pa dygnets
antal ljustimmar utan nagot helt annat...

Men forst, tack alla ni som kdmpat p& och
hjalpt vara gemensamma kunder under
aret som varit. Det har ju som alla vet
praglats av komponentbrist, hog efter-
fragan och langre leveranstider. Jag ar
glad att antligen kunna sdga att vinu
ser tecken pé& en successivt férbattrad
situation under de narmaste ménaderna.
Under hésten har det infunnit sig en viss
stabilitet och vi upplever en kédnnbar
forbattring av leveranskapaciteten.

I med- och motvind har vi alltid varit fullt
Overtygade om att vara produkter ar helt
ratti (fram)tiden. Sedan orosmolnens
intag har vi arbetat outtréttligt med att
I6sa upp de knutar som funnits, vilket
ocksa burit frukt for framtiden. Alla for-
andringar hos oss, stora som sma, betyder
alltid noggranna tester, utvarderingar,
finjusteringar och dokumenterande.
Detta for att hela tiden sakerstéalla att vi
ger marknaden en produkt som lever upp
till de héga forvantningar som finns pa

Med reservation for eventuella tryckfel och felskrivningar.

en NIBE-produkt. Vart ansvar upphor inte
bara for att produkten ar tillverkad och
levererad. Var kund ska kanna trygghet
och glédje under hela dess livslangd.

Fragorna fran kunder kring smarta
energieffektiva I6sningar fortsatter vara
aktuella. Och vi fortsatter vartidoga
arbete med att fora utvecklingen framat.
Ett exempel pd det &r att vi nu lanserar
en ny generation franluftsvarmepumpar
som ar tystare, kraftfullare och energi-
effektivare. Om den och méanga andra
satsningar pa framtiden kan du lasa har.
Allt det har gor att jag sjalv kédnner att vi
nu tar ordentliga kliv framat.

Nar nu vart 70:e ar gar mot sitt slut vill jag
Onska er alla,

God Jul och Gott Nytt Ar!

Henrik Henningsson
Forsaljiningschef Sverige
NIBE Energy Systems
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NYHET! FRANLUFTSVARMEPUMP |
S-SERIEN NIBE S735 ér kraftfullare, har
hogre ventilations- och varmvattenkapacitet
och betydligt lagre ljudniva. Dessutom arbe-
tar den med det naturliga kéldmediet R290
som har GWP 3.
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GENERATIONSBOENDE BADAR | SOL
-Arkitekten hade ritat in en pelletsanlagg-
ning, men jag ville att det skulle vara s&
enkelt som mojligt, med golvvarme overallt.
Nar jag diskuterade det med min VVS-are sa
jag att "jag vill att du tanker pa framtiden".
Det blev den béasta investeringen jag gjort i
hela mitt liv.
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ENERGIJAKT MITTICITY

Fastighetsagaren Umehem testade berg-
varme for forsta gangen 2008, sen dess

har det bara fortsatt. Nyligen installerad

de 16 NIBE F1345-60 i tre olika fastigheter.
Proffsnytt besdkte Fastigheten Frigg dar man
borrat 27 hal i kallargaraget.

HUR KAN JAG SPARA ENERGI MED MIN
VARMEPUMP?

Bara genom att sanka komfortlaget en niva
for varme och varmvatten kan det bli en
hel del pa ett ar. Tipsen tillsammans med
instruktioner hittar dina kunder pa nibe.se

L&s tipsen pa sidan 8
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HAR AR MORGONDAGENS
INGENJORER

Att bry oss om manniskorna och
bygden och satsa pa framtiden ar
grundmurade varderingar pa NIBE.
Ett mal ar att minska gapet mellan
foretagsvarlden, studenter och
skolelever.

= Jag vill ge studenterna ett
bredare och djupare perspektiv pa
vad detinnebar att varaingenjor och
tekniker, sager Gerteric Lindquist,
VD pa NIBE.

Som en stor arbetsgivare i en mindre ort
och en marknadsledare inom héllbara
energilésningar har vi mojligheten att
gbra skillnad bade lokalt och globalt. |
den sista av fyra jubileumsartiklar om
NIBE 70 ar berattar viom hur vi drar vart
stré till stacken for ett battre samhalle.

Idag ar vi drygt 1500 anstéllda i
Markaryd och vid 12 dotterbolag finns
ytterligare cirka 3 000 anstéallda. NIBE
AB bestar av NIBE Energy Systems och
Contura. Bolaget ingéar i NIBE Group som
har en omsattning pa drygt 30 miljarder
kronor och mer an 20 000 anstéllda i
Over 30 lander.

Lds del 4 i artikelserien om NIBE 70 dr pa
sidan 16
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NYHET | S-SERIEN

EN NY GENERATION FRANLUFTS-

VARMEPUMPAR | S-SERIEN.

NIBE S735 ar kraftfullare, har hdgre ventilations- och varmvattenkapacitet och betydligt lagre

ljudniva. Dessutom ger den storre besparing i medelstora och stérre hus.

-Det har ar den basta franluftsvarmepumpen som NIBE nagonsin tillverkat, sager
Richard Carlholmer, ansvarig for smahustillverkare pa NIBE.

FEm—

NIBE S735 kompletterar vart redan breda
sortiment pa franluftsvarmepumpar och

har manga viktiga forbattringar.

-Med en stoérre inverterstyrd kompressor

ar tanken att den ska kunna anvéandas till
alltifran sma till stérre enfamiljshus, berattar
Richard Carlholmer. Nu kan aven de som
bygger hus pa cirka 200 - 250 m? vélja en
mer prisvard I6sning. Den passar aven
utbytesmarknaden fér den som vill merin-
vestera for att minska driftkostnaden jamfort
med en konventionell franluftsvarmepump.

S735 arbetar med det naturliga kdldmediet
R290 som har GWP 3 (Global Warming
Potential).

-Det &r extremt lagt, sager Richard. Annu en
fordel med detta kéldmedium ar att vi 6kat
varmvattenkapaciteten med cirka 20%.

Den nya franluftsvarmepumpen tar samti-
digt klivet upp i S-serien, med allt vad det
innebar i form av en intelligent varmepump
och wifi-uppkoppling.
-Vaderprognosstyrning och automatisk upp-
datering av mjukvaran ar tvéa efterlangtade
funktioner som nu finns tillgangliga via
molntjansten myUplink, fortsatter Richard.
Den kan aven kopplas ihop med vara nya
smarta tillbehar, till exempel tradlds inne-
givare och fukt- och CO.-givare.

S735 ar en utveckling av F730-koncepet
med manga tekniska férbattringar och har
aven en ny funktion.

- S735 kan aven hantera tillbehoret for
forvarmd tilluft. Vart nya tilluftsaggregat
SAM S42 har darfor fatt nédvandiga kompo-
nenter som annars sitter i F750, som volym-
karl, cirkulationspump och vaxelventil.

SAM S42 ar som standard vagghangd men
kan aven med fordel placeras pa ett golv-
staende kabinett CAB S12 som kan délja
ytterligare VVS-utrustning, berattar Richard.

-De framsta anledningarna for att ta fram
S735 har varit att sanka ljudnivan, vélja ett

framtidssakert och naturligt kéldmedium,
Oka varmvattenkapaciteten och inféra S-serie
plattformen. Nu kan vi pricka av alla
punkterna med “mycket val godkant”.

—_-—‘-ﬁﬁﬁﬁﬁl

Tilluftsaggregat NIBE SAM S42 har hog
kapacitet och lag ljudniva och ger tillsam-
mans med NIBE S735 en komplett 16sning for
balanserad ventilation. SAM S42 har mer an
dubbla volymen i sitt volymkarl, jamfért med
det som sitter i F750. Upphangnings-
anordning ingar. =

“Nu kan de som bygger
hus pa 200 - 250 m?
valja en mer prisvard
I6sning.”
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I"kemmer att kunna

ra betydligt langre fram
under hosten/vintern Med,. .
enbart kompressorn:” -~ -




TESTPILOT NIBE S735
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"Den ar betydligt tystare och vi sag direkt
att den minskade var energianvanadning.”

Familjen Feglers varmepump hade 17 ar pa nacken och det bérjade bli dags att byta ut den. Nu ar de en av
flera familjer som testar den nya franluftsvarmepumpen i S-serien.
-Det ska bli kul att se hur mycket energi vi sparat pa ett ar, séger en forvantansfull Marten Fegler.

-Varmepumpen smailter b@iini var kombine-

rade tvattstuga/hall dér vi%gd har en extra

varmvattenberedare, sdger ar.;‘ten Fegler ™s
som dr testpilot fér nya NIBE-S735.

| ett hus ett stenkast fran havet i Mellby-
strand bor familjen Fegler. Det ar Méarten,
Madeleine, dottern Fanny och hunden Pysen.
Det ar ett enplanshus fran 2005 med en
boyta pa ungefar 190 m2

-Vi flyttade hit 2015 och trivs valdigt bra,
berattar Marten.

Den tidigare varmepumpen, en NIBE
FIGHTER 360P, installerades nar huset bygg-
des. Med 17 ar pa nacken bérjade det bli dags
att byta ut den.

-Vihar goda vénner som jobbar p& NIBE och
som hjalpt mig med den gamla pannan. Nar vi
fick mojligheten att vara testpiloter nappade
vi direkt. Bytet gick hur smidigt som helst.

Installatéren var dock noga med att kolla s&
att kondensisoleringen pé& avluftskanalen var
tillrackligt bra utférd, vilket den var, som tur
var. Han kom pa morgonen och demonterade
den gamla varmepumpen och pé& eftermid-
dagen var den nya i drift.

Varmepumpens kraftfulla, inverterstyrda
kompressor, intelligenta styrning och nya
design matchar val husets forutsattningar
och familjens behov.

-Den ar ju betydligt tystare, berattar Marten,
och vi sag direkt att den minskade var
energianvandning. Vi har en ju speciell
elmatare som enbart mater varmepumpens
energiférbrukning och jag forde lite statistik

Familjen Fegler i Mellbystrand
Villa: byggd 2005, ett plan

Boyta: 190 m?

Byte fran: franluftsvarmepumpen
NIBE FIGHTER 360P

Byte till: nya franluftsvarmepumpen
NIBE S735-7kW

i borjan. Den nya drog direkt mellan 5 och 10
kWh mindre per dygn, men det var under
varen, sa det blir saklart mer nar det blir kallare.
Vi kommer ju att kunna kéra med enbart
kompressorn betydligt langre fram under
hésten/vintern nu med den nya. Det ska bli
kul att se hur mycket energi vi kommer att
spara pa ett ar, sdger Marten och ler.

—-Att varmepumpen har ett naturligt kéld-
medium ar ocksa positivt. Och den smalter
brainivar kombinerad tvattstuga/hall dar vi
ocksa har en extra varmvattenberedare.

Med sin nya uppkopplade franluftsvarme-
pump, myUplink och de nya tradldsa tillbeho-
ren kan familjen f& en annu bekvamare och
energisnalare vardag.

- Viarjattendjda, sager Marten. Det kanns
bra att kunna se direkt i mobilen att anlagg-
ningen fungerar som det ska, sarskilt om
vi ér bortresta eller om det ar

jattekallt ute, och kommer det

ettlarm s& kan vi agera direkt.
Automatiska mjukvaruupp-

dateringar ar ocksé bekvamt,

dessutom goér det det ju att
varmepumpen for varje gang

blir snéppet battre. m

Las mer om nya NIBE S735 pa
proffs.nibe.se

—
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ENERGISPARTIPS

10 ENERGISPARTIPS TILL
DINA KUNDER.

Har ar vara basta tips for vara varmepumpskunder som vill spara energi i vinter. Bara
genom att séanka komfortlaget en niva fér varme och varmvatten kan det bli en hel del pa
ett ar. Tipsen, tillsammans med instruktioner, hittar du och dina kunder pa nibe.se

Sank din inomhustemperatur

Genom att sdnka rumstemperaturen 1 grad
under uppvarmningssasongen kan du spara
ca 6 % av din uppvarmningskostnad, lite
beroende pa var i landet du bor och typ av
hus. En genomsnittlig familj i villa med 21°C
inomhustemperatur, forbrukar ca 4 000 -

8 000 kWh for endast varmen pa ett ar, vilket
ger en besparing pa ca 250 - 500 kWh/ar.
Tank sa mycket du kan spara om du har 23°C
hemma och sanker till 20°C - och kanske lite
till i sovrummet for att sova godare.

Se over temperaturen, rum for rum.
Kan du sénka temperaturen lite till i sovrummet,

gastrummet eller garaget? Nar du har en
tradlés temperatursensor och en tradlos
radiatortermostat i rummet kommunicerar de
med din intelligenta varmepump som auto-
matiskt justerar till den temperatur du valt.

Snabbare dusch gor susen

Duschen tar ungefar 2/3 av ett hushélls
varmvattenférbrukningen. Halvera duschtiden
s& kan du och din familj minska férbrukningen
med 30% - 40% och fa en besparing pa ca
300 - 600 kWh p& ett ar.

Sank Komfort-lage pa
varmvattnet

| véra varmepumpar finns flera komfortlagen
for varmvatten och de flesta hushall har
utrymme att sdnka komfortlaget en niva. For

en genomsnittlig familj i villa med varmepump
s& drar varmvattnet ca 1000 - 1500 kwWh/ar.
Om du sénker fran normailt till litet/ekonomi
komfortlage kan du spara ca 150 kWh/ar.

Varm inte varmvatten i onddan

Manga av vara varmepumpar har funktionen
Smart Control, liksom vara varmvatten-
beredare i Compact Smart Control-serien.
Det innebér att de lar sig din varmvatten-
anvandning for att spara energi automatiskt.

Har du valdigt oregelbunden varmvatten-
anvandning kan det vara battre att ha
varmvattenberedaren pa lagsta komfortlaget
till vardags och aktivera varmvatten néar du
behover.

Stang av vattnet i sommarhuset
Genom att stdnga av sommarhusets eldrivna
varmvattenberedare under vinterhalvaret
sparar du ca 300 kWh, jamfért med om den
skulle ga for fullt och dnda inte anvandas.
Vrid ner termostatvredet till Iagsta méjliga
temperatur eller stdng av den helt. Stanger du
av den helt maste du tdémma varmvatten-
beredaren eller ha viss varme pa i huset sa
inte vattnet fryser.

Lagre ventilation pa dagen

Har du en franluftsvarmepump eller ett ven-

tilationstillbehoér kopplat till din varmepump?

Da finns olika satt att dra ner pa ventilationen
nar behovet ar lagre om du har en intelligent

varmepump. Antingen genom att minska
ventilationen nar du aker hemifran, for att sen
Oka igen nar du kommer hem. Eller genom att
satta upp tradlésa koldioxidsensorer i rummen
som kommunicerar med varmepumpen i
S-serien - och som i sin tur sénker ventila-
tionen néar behovet ar lagre.

Sparlage pa semestern

Ar du borta en langre tid kan du anvanda
funktionen Semester-ldge om du har en intel-
ligent varmepump. D& gar varmepumpen ner i
sparlage, sa att ditt hus mar bra men anvander
mindre mangd energi.

Mat energidtgadngen i eluttagen
Hur mycket drar dina eldrivna produkter? Med
en "smart plug" mellan eluttaget och sladden
kan du mata energiatgangen och valja att
stéanga av funktioner som drar mycket energi -
eller schemaldgga dem.

Oppna termostatventilerna

Varmepumpen jobbar effektivare och drar
mindre energi nar du har fullt 6ppna termo-
statventiler. Darfor ar det battre att sdnka
inomhustemperaturen i varmepumpen an att
stanga till termostatventilerna. Far du onddigt
varmt i ndgot rum nar du har gjort det, sa kan
du givetvis anvanda termostaten for att sénka
varmen dar. =



Rasmus Blomkvist @r en av ménga som tar
emot samtal med fragor béde fran de som
ska byta vdrmekdlla i sitt hus och de som
bygger nytt hus. Har svarar han pé de

fem vanligaste fragorna frdn vdra
privatkunder.

VANL

GASTE
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PRIVATKUNDER JUST NUI

RASMUS SVARAR.

Vad ar basta sattet for att 6ka energi-
besparingen genom att optimera
varmepumpen?

For de flesta som har en varmepump i
F-serien och S-serien &r Smart Price
Adaption en intressant funktion for att
undvika de héga pris-pikarna. Det funkar sa
att pumpen kédnner av och anpassar sin drift
néar det finns billig el och nér det finns dyr el.
Med ratt optimering sparar man mellan 5 och
10% pa arlig basis. For att det ska fungera
behover du ha ett timprisavtal hos din
elleverantor.

Nar ska jag byta ut min varmepump?

| stallet for att vanta till den gamla géar
sonder, kan det vara bra att ha lite mer
framfoérhallning idag pa grund av langre
leveranstider. Vanligtvis byter man ut befintlig
varmepump nar den gar sonder men med
framforhallning kan man undvika ett
eventuellt glapp. Livslangden for hela varme-
pumpen ar négonstans runt 15-20 ar.

Ar de nya virmepumparna battre idn sina
foregangare?
Ménga av dagens varmepumpar har en ny

generation kompressorer som undviker start
och stopp och darfér ger en jamnare och
effektivare drift. Den intelligenta tekniken i
vara varmepumpar bidrar ocksa till att de blir

effektivare och minskar energiférbrukningen.

Och med styrning via appar och moderna
granssnitt har de ocksa blivit mer anvandar-
vanliga.

Hur lang leveranstid har ni nu?

Den stora efterfragan péa vara produkter i
kombination med fortsatt komponentbrist
skapar langre leveranstider. Men vi ser ocksa
att leveranstiderna varierar kraftigt mellan
olika produktgrupper och modeller. Att
namna en generell tid ger inte en rattvis bild
av tillgangligheten for en specifik varme-
pump. Just nu gér man mest klokt i att vara
ute i god tid.

Vad far man ut av att ha solceller fran
NIBE?

Tillsammans med en NIBE varmepump far
du en systemldsning dar alla enheter pratar
med varandra for att uppné effektivare drift.
Det vi har ar en enhet som skickar informa-
tion fran vaxelriktaren till varmepumpen, och

FRAGORNA FRAN

som i sin tur kan anpassa kompressorns drift
sa att den lagrar energin i form av varme.
Antingen i varmvattenberedaren eller i huset.
Dessutom kan du 6vervaka anlaggningen i
appen och se hur mycket energi solen geri
realtid.

Finns det nagot siatt att lagra energi pa
natten?

Det basta sattet att lagra varme i huset ar att
utnyttja schemaldggning under de timmar
da elpriset ar som lagst genom att 6ka
temperaturen med ett par grader da. Eller
anvanda Smart Price Adaption tillsammans
med ett timprisavtal, da jobbar varme-
pumpen som mest nar elpriset &r som lagst.

Har du en vedpanna och en ackumulatortank
och dessutom anvander vart tillbehor
"Prioriterad tillsats" sa kan du sjalv valja nar
du vill anvanda din vedpanna. Nar du inte vill
eller kan elda i vedpannan kommer varme-
pumpen arbeta péa precis som vanligt. =
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AKTUELLT

VART ATT VETAI

Teknik-hub fyller 1 arl

ittan ndrkontoret

1november 2021 startade vi pa NIBE upp
en teknisk hub i Trollhattan. Syfte var att fa
en forstarkning till det arbete och de projekt
som drivs fran Markaryd, framforallt nar det
géller framtagning av nya produkter. Troll-
hattan ar en gammal industristad med lang
historik av utveckling, industrialisering och
hégvolymsproduktion, och besitter mycket
av den kompetensen som passar var nuva-
rande och framtida verksamhet.

- Resan hittills har varit helt fantastiskt! Pa
mindre an ett ar har vi blivit 34 personer
som jobbar har. Prio ett har varit att hitta
ratt kompetenser, fa till en bra dynamik pa
det nya kontoret och att I1&dra kdnna NIBE.
Viingaride arbeten och projekt som drivs
ifran Markaryd och vi har kdnt oss someni
familjen sen dag ett, séger Dominic Ebefors,
kontorschef i Trollhattan.

Nytt hallbarhetsmal 2022

Nu lagger vi pa NIBE till ytterligare ett hallbarhetsmal inom ramen for

FN:s Agenda 2030: Att minska koldioxidavtrycket genom anvandning av
fornybar energi i verksamhet och produktdesign. Pa sa vis ska vi minska
koldioxidutslappet med 65% till 2030, jamfort med basaret 2019. Det gor vi

"Jag blev uppkallad till olika organ som hdller pd med
energi och dér sa man att det hér dar ingenting att halla pa
med, en varmepump blir alldeles fér dyr och maste skétas
av tva personer, de kommer dessutom bara hélla i tva ar
och ha en varmefaktor pd 1,2."

Sa lat det pa 1970-talet enligt Jan-Erik Nowacki, vid intervjutillfallet anstalld
péa svenska varmepumpféreningen, men tidigare forskare pa KTH i Stockholm,
enligt Sveriges Radio 2011.

Visste du att...

Under mycket lang tid borrades brunnar med sa kallad linstétborrning: en vikt var fast vid

en lina pa borriggen sé& att vikten kunde hissas och slappas mot borrstalet. Mellan varje slag
vreds borren en aning. Det tog veckor och manader att borra en brunn. Runt 1960 utvecklades
Avantimetoden: en tryckluftshammare som arbetar nere i berget vid borrkronan. Dessutom
forde tryckluften upp vatten och kax — borrdamm. Metoden utvecklades av den svenske upp-
finnaren Sten Engwall tillsammans med ett hollandskt féretag.

Kdlla: tekniskamuseet.se

Elkris? Nej elpriskris! . ki

00:00 03:00 06:00 08:00 12:00 15:00 18:00 21:.00

Svenska kraftbolag producerar mer an

n&gonsin anda upplever vi att det ar elbrist

och 2022 ser ut att bli ett rekordar. Hur 4
hénger det ihop? Martin Forsén, Interna-
tional Affairs pa NIBE och ordférande i
Europeiska Varmepumpsféreningen svarar.
- ViiSverige har gjort oss oberoende av
fossila branslen och rysk gas, men inte
véara europeiska grannlander. Bortfallet av
rysk gas gor darfor att vi behdver expor-
tera stora mangder till dem och pé& grund
av elmarknadens utformning importerar vi
da deras elpriser. Sa det ar inte elkris utan
elpriskris. i

B csoktoterz022 [l & Oktober 201

Inget ont som inte har ndgot gott med sig.
menar Martin.

-Hushallen ser 6ver sin elkonsumtion och
sparar mer, vilket ar nédvandigt for en
héallbar konsumtion i framtiden.

Kopt el den 8 oktober: 42,4 kWh
Samma dag féregdende &r: 60,7 kWh

"Att styra varmepumpens drift
timme fér timme efter elpriset
var inget den svenska markna-
den hoppade jaémfota at ar 2014.
Redan da fanns Smart Price
Adaption i NIBE Uplink! Men sa
fort det kan vdnda. Nu dr det

genom att anvénda véra effektiva energilosningar.

FN har 17 globala mal som ar vagledande for en langsiktigt héallbar utveckling, samt for att
avskaffa extrem fattigdom, l6sa klimatkrisen och minska ojamlikheter och oréattvisor i varlden.
Som foretag har vi ett ansvar att driva foérandringar och visa vdgen genom att arbeta med de
mal dar vi har méjlighet att paverka. Vihar tidigare fokuserat pa 6 mal och har nu lagt till ett 7:e.

verkligen den stora snackisen i
lunchrummen. Hdar ar en skarm-
dump frdn vart eget hus dar
man ser hur systemet jobbar."

- Fredrik Snygg, NIBE fastighetsteam



CASE VILLA

"Fantastisk anlaggning och basta
investeringen jag gjort i hela mitt iv."

Arkitekten ritade in en pelletsanlaggning, men Hakan Andersson bad om en sa enkel anlaggning som
mojligt, en anlaggning for framtiden. Malet var att bli sjalvférsérjande men overtraffades med rage.
-NIBEs solpaneler och bergvarmepump med Smart Price Adaption ar en helt fantastisk kombination.

De 75 solpanelerna badar i sol néar Proffsnytt
bestker Hakan Andersson pa hans gard strax
utanfor Kivik i Skane. Vi ar hogt uppe pa kan-
ten av Linderddsésen, dar utsikten stracker
sig anda till Hanobukten och Blekingelandet.
Marken har tillnort familjen sedan 1921. Nar
Hakan tog 6ver den for tio ar sedan ville han
bygga nagot som kunde bli en samlingsplats
for slakten.

-Jag har dromt om att dra igdng detta pro-
jekt, delvis som en ren terapi pa fritiden, jag
tycker det ar ratt kul att jobba med handerna,
berattar Hakan.

P& garden ligger tre fastigheter. Det nybyggda
huset dar Hakan och hans fru Annika bor

som ar 140 m? inklusive kallaren och utéver
det 300 m? "lekyta". Har finns ockséa stugan
pa 70 m2 dar Hakans far bor. P4 uppfarten
star Hakans elbil.

-Det jag kallar "lekytan" bestar av ett
uppvarmt garage, bilverkstad, snickeri och
lagerutrymme. Jag ér intresserad av ameri-
kanska bilar. Sen har vi dven ett spabad uppe
vid vart hus.

Mal att bli sjalvforsorjande

2015 drog Hakan igadng projektet och ansokte
om bygglov, men det drojde innan de kom
igang med bygget.

-Arkitekten hade ritat in en pelletsanlaggning.

men jag ville att det skulle vara sa enkelt som
mojligt, med golvvarme 6verallt. Nar jag dis-
kuterade det med min VVS-are sa jag att "jag
vill att du téanker pa framtiden". Malet var att
bli sjalvforsorjande. Vi ar ju sjalvférsorjande
pa vatten och vi har eget avlopp. Dessutom
har vi lagt ner en tank fér uppsamling av
dagvatten som vi kan anvanda till bevatt-
ning.

Hakan har anvant oss pa NIBE tidigare.

-Jag har en forkarlek for NIBE och nar min
VVS-are féreslog det kandes det seriést och
bra. Tillsammans kom vi fram till att en berg-
varmepump F1355-28 skullegeden ——)
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kapacitet vi behévde till for att varma vara
500 m2 och dessutom gratis kyla pa somma-
ren. Sen langs vagen sa aktualiserades det
har med solceller och vi bérjade kika pa hur
en anlaggning skulle kunna se ut. Den blev
storre an vad vi behdvde, men jag ville ha
utrymme att vaxa. Jag radgjorde med kraft-
bolaget och det var inga problem. Nu har vi
75 solpaneler i sydostligt lage som berdknas
producera 24 MWh om aret.

Hakans fars hus fick ocksa en rejal dversyn ur
energisynpunkt.

-Vi satte in treglasfonster, bytte ut alla
elradiatorer i den gamla stugan och satte in
vattenburet &ven dar. Sen har vilagt ner en
kulvert emellan husen for att f& ner energi-
forbrukningen. Visst ar det hapnadsvackande
att vi nu totalt sett har lagre elférbrukning an
nar bara huset p4 70 m2 fanns!

Olmotiv déljer tekniken

Teknikrummet har Hakan placerat i sin kallare.
Hit behover han séllan ga eftersom han styr
och évervakar anlaggningen via NIBE Uplink i
mobilen. Om det inte vore for 6len.

-Jag brygger 6l for privat bruk har nere
ocksa, sa jag satte upp garderobsdérrar med
printade 6Imotiv och for att délja anlaggning-
en lite. Mellan varmepumpen och dérrarna
har jag ett hyllsystem pa hjul som gér att
flytta om det behovs.

"‘Jag vill att du ténker pa
framtiden.”

Gar plus pa elkontot

Installationen av bergvarmen var klar hésten
2020. Efter slutbeskedet kunde Hakan och
Annika flyttain sommaren 2021. Samma ar i
december installerades solcellsanlaggningen.
De ar mycket n6jda med utfallet.

-Vihar inte "betalt en elrékning" sen februari.
Solcellsanlaggningen har gett ett dverskott
pa motsvarande 15 344 kWh pa nio manader.
D& har viraknat in forséaljning av 6verproduk-
tion, intékt pa nagra éren per kwWh fran elnat,
skattereduktionen som vi far nasta ar, samt
en ungefarlig besparing for den el vi sjalva
forbrukat av den el vi sjalva har producerat.

Teknikrummet ligger i kdllaren. Har brygger
Hdkan 6/ fér privat bruk och har satt upp
garderobsddrrar med printade 6lmotiv som
delar av rummet.

Idag dr gérden i Kivik ett generatio
med tva bostadshus pd totalt 520
drar den mindre el Gn var den lilla st&




Vi har inte "betalt en
elrdkning” sen februari.
Vi tycker det ar helt
enastaende!”

Vitycker det ar helt enastaende!
-Vianvander oss av timprisavtal ocksa sa
nu tanker vi mer pa hur vi forbrukar el, och i
kombination med Smart Price Adaption blir
det helt fantastiskt. Det har ar den basta
investering vi har gjort nagonsin.

Hakan ser fram emot att ta nya steg mot en
mer héllbar framtid och ett stérre elobero-
ende.

-I framtiden skulle vi vilja lagra energi pa ett
[6nsamt satt och garna ha mojligheten att
kunna gé "off-grid" for att vara oberoende av
kraftbolagen. Det &r en intressant utveckling
som vantar! =

De 75 solpanelerna badar i sol i ndr Proffsnytt
besdker garden utanfér Kivik. Frén januari till
september 2022 har de producerat 26 167 kWh
varav en stor del férsérjt grannskapet med
ndrproducerad el.

Gard i Kivik

Bostad: Ca 520 m2 uppvarmd yta, fordelat
pa tre hus.

Energilédsning NIBE: Bergvarmepump
F1355-28 med frikyla PCS 44, elkassett
ELK 15 (15 kW), UKV 300, ECS 41 golvvarme-
styrning, ACS 45 frikyla styrning, POOL 40,
VPB 300, 75 solpaneler pa totalt 27 kWh,
vaxelriktaren PVI30-36, NIBE Uplink och
Smart Price Adaption.

Energiférbrukning jan-sept 2022: 15 843 kWh.
Inkdpt el jan-sept 2022: 11073 kWh.
Producerad solenergi jan-sept 2022:

26 167 kWh.

Sald 6verproduktion solenergi jan-sept
2022: 21397 kWh.
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VI har en stor orderstock
som tylls pa hela tiden.”

Rérmannen i Bromma ar ett bra gdng med nojda kunder. Nasta ar 6ppnar de ny filial pa Soder.
-Jag tror att var bredd, maojlighet till det fasta priset, den lokala férankringen och att vi har funnits
sa lange uppskattas av kunderna, och att vi har en fysisk plats som bjuder in till besdk, sager

Ronnie Ericsson, VD pa Rérmannen.

Det ar fredag morgon, efter en gemensam
frukost dkte Ronnie Ericsson pa dagens
forsta kundbesok. Det brukar vara lugnt pa
fredagar, men det ar mycket idag.

Ronnie beréattar:

-Redan 7:20 var jag ute och matte fér en
NIBE luft/vattenvarmepump hos en familj
som uppskattade att jag kom férbi efter bara
tre dagar, sen hos en familj som vill ga fran
direktverkande el till vattenburet. Och snart
ar det IT-méte. Men fredagar &r bra dagar, da
ar alla pa glatt humor.

Sen energipriserna gatt upp ar det stor
efterfragan pa allt som kan sanka energi-
forbrukningen. Firman ar helt fullbokad tre
veckor framat.

-Vihar en stor orderstock pa sex manader
och den fylls pa hela tiden. Just nu har vi
ett 40-tal pumpar som ska installeras, med
en leveranstid pa 4 - 28 veckor beroende pa
anlaggning.

“Vi'har en bra relation
som bara vaxer sig starkare
genom dren och vi far bra
hjalp snabbt nar det
behovs."

Foretaget startades av Ronnies far 1975. Nar
han gick i pension for fyra &r sen tog Ronnie
6ver VD-rollen.

-Jag har funnits med anda sedan 2003 och
arbetat med att digitalisera féretaget och

att inféra fasta priser som vi var férst med.

Vi hade ockséa en VVS-butik under tio ar som
numera byggts om till showroom. Sen har jag
jobbat for att bredda uppdragen for att vi inte
ska vara s& kansliga nar marknaden svanger.
Saidag gor vi stambyten, kdk, badrum,
varmepumpar, hela bredden.

"-Det ska vara kul att jobba!"
Huvudkontoret ligger i den nyligen férvar-
vade fastigheten i Bromma dér de samlar all
kompetens.

-Vihar tvé filialer ocksa, en pa Liding6 och
en pa Ekero, berattar Ronnie. Vi tar bara
lokala uppdrag, max 7 km at varje hall. Det ar
bra fér kunden, fér oss och for miljon. Ingen
vill sitta fast i trafiken eller ha langa resor,
det har blir ett billigare upplagg. Som det ar
nu tar viinga jobb i innerstan. Men nasta ar
O6ppnar vi en filial pa sddra sidan, vi har flera
montdrer som bor dar.

Det ska var kul att jobba tycker Ronnie som
sjalv ar social och ser till att de hittar pa
mycket tillsammans. Och personalomsatt-
ningen ar lag, sa det verkar uppskattas.

-Viar ett bra géng som har jobbat lange ihop.

Ménga har varit hari 20, 30 och 40 &r. Man
trivs har och vi har noéjda kunder. Jag tror att
var bredd, det fasta priset, den lokala for-
ankringen och att vi funnits lange gor att vi
uppskattas av kunderna. 60-70% av upp-
dragen ar fran kunder som kommer tillbaka.

Att de har en fysisk plats som bjuder in till
besoOk tror han ocksa ar positivt.

-1 showroomet visar vi var bergvarme-
anlaggning som ar i drift, en NIBE S1155-16
med aktiv kyla inkopplat. Manga kunder vill
se hur det funkar, det blir pedagogiskt och
man kan peka och forklara, visa varme-
pumpens display och appen myUplink. Till
néasta ar ska vi ockséa koppla ihop myUplink
PRO med serviceprogrammet foér att kunna
ge snabbare service och service pé distans.

Forsaljningsrekord pa varmedagen
Rérmannen har jobbat med NIBE sé& lange
Ronnie varit med.

-Vihar en bra relation som bara vaxer sig
starkare genom aren och vi far bra hjalp
snabbt nar det behovs.

Arets stora event gick av stapeln i oktober
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och NIBE stottade pa flera satt. Patrik Thorén
som ar distriktséljare pa NIBE, och Ronnies
narmaste kontakt, var dar tillsammans med
flera kollegor och bidrog till den lyckade
dagen.

-Det var rekord, hundra besdkare och jatte-
lyckat. Det ger oss massor av offertforfrag-
ningar. Upplagget var att kunderna slussades
genom olika stationer och som avslutning
lamnande vi 6ver en komplett offerti han-
den. Och givetvis korvgrillning, kaffe och
dricka till alla. Nu en hel ménad senare haller
vi fortfarande pé att fanga upp resultatet
fran den dagen. Sa forsaljningsmassigt var
detrekord. =

Rormanneni Bromma AB

Agare: 5 delagare

VD: Ronnie Ericsson

Startar: 1975

Anstallda: 15

Uppdrag: Alla VVS-uppdrag, 80% privat-
kunder



NIBEs VD Gerteric Lmdm#;ﬂ‘ :?g edjek a
valkomna tlll NIBE. E fai

MORGONDAGE 48
INGENJORER.

NIBE ett av Sveriges starkaste varumarken®. Starka varderingar och en tydlig vision hjalper oss att héalla var
historia levande, bry oss om manniskorna och bygden - och att satsa pa framtiden. Inte minst genom att
forsdka inspirera morgondagens ingenjorer. For att minska gapet mellan foretagsvarlden, studenter och
skolelever anordnar vi till exempel spannande utstalliningar, erbjuder professionella handledare och tar emot

besdk i produktionen.

*Enligt Brand Finance undersékning 2022.




Vetenskapshuset ér ett injtiativ fran oss harpd =

NIBE och Markaryd kommun sem ska vara en
tesplats for elever, Studenter, féretagare och
dnheten.

NIBE 70 AR - DEL 4

Det hander mycket i Markaryd. Nyligen
invigdes Vetenskapshuset, ett initiativ fran
0ss har pa NIBE och Markaryd kommun som
ska vara en motesplats for elever, studenter,
foretagare och allmanheten. | direkt anslut-
ning till Vetenskapshuset bygger vi ocksa ut
véra lokaler.

Utbyggnaden ar naturligtvis ett satt att mote
en Okad internationell efterfragan p& héllbara
energilésningar, men starker ocksé kom-
munen och ar en inspirationskalla for unga.
Skolklasser bjuds in till Vetenskapshuset

déar de kan se utstéliningar fran Nobel Prize
Museum och Tekniska Muséet. Darefter kan
de besdka de narliggande foretagen och vara
produktionsanlaggningar.

"Vart mal ar att ingjuta
en positiv bild av var hem-
kommun och framtiden.”

-Nar jag var en liten pojke fanns ingen riktig
mojlighet att fa besoka foretag och se deras
verksamheter. For mig var foretagen da
nagot abstrakt. Det var forst i tjugoarsaldern
som jag fick kontakt med den vérlden och det
ar ganska sent. Pa NIBE anser vi att barn och
unga maste f4 en mangfacetterad bild av
samhallet, och det inkluderar i hogsta grad
foretagsvarlden. Men for att de ska fa det
maste vi ocksa bjuda in dem. Vi maste visa
dem vad ett foretag faktiskt ar och vad vi gor,
sager Gerteric Lindquist, VD p& NIBE.

Sitter pa enorma majligheter

| Markaryd far darfor elever redan fran tredje
klass bestka bade Vetenskapshuset och
bekanta sig med var verksamhet. Dartill ar
Gerteric Lindquist dven ute pa universitet
och hogskolor och forelaser for blivande
ingenjorer.

- Jag vill 6verbrygga gapet mellan akademin
och naringslivet. Jag vill ge studenterna ett
bredare och djupare perspektiv pa vad det
innebér att vara ingenjor och tekniker. Att de
sitter pa en enorm majlighet att paverka
foretag och hela samhallet i en positiv
riktning, och att de som ingenjoérer har ett
samhallsansvar, sager han.

Hallbarhetstanki 70 ar

Nar Gerteric pratar om samhallsférbattrande
atgarder ar det ur ett klimat- och miljéper-
spektiv. Verksamheten har sedan starten

for mer an sjuttio ar sedan utgatt fran ett
hallbarhetstank.

- Vi har haft en hallbarhetsprofil langt innan
det blev ett modeord. Grunden i var verk-
samhet har alltid varit att hushélla med
energi och resurser. | dag kallas det héllbar-
het, for trettio ar sedan sa man i stéllet att
det var ekonomiskt att forbruka mindre
energi. Vi ar inte perfekta, men vi ar stolta
Over vara produkter och kdnner att vi aren
del av I6sningen for ett mer héllbart samhalle,
sager Gerteric Lindquist.

Med satsningen i Markaryd vill vi fortsatta
dra vart stré till stacken for ett battre sam-
halle.

- Som en stor arbetsgivare i en mindre —p
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NIBE 70 AR - DEL 4

ort och en marknadsledare inom héllbara
energildsningar har vi mojligheten att géra
skillnad bade lokalt och globalt. Vi har en stor
framtidstro for bdde Markaryd och klimatet
som vi vill féra vidare. Vart mal ar att ingjuta
en positiv bild av var hemkommun och fram-
tiden. Det finns alltid en vag ut och det ar nar
vi har modet att tro pa det som vi kan goéra
skillnad, avslutar Gerteric Lindquist. =

Barnen som dr pd studiebesdk fdr ga runt i fabriken
och se pa tillverkningen. Det brukar vara véldigt
uppskattat att fa titta pd bade industrirobotar och
pd de manuella arbetsmoment som utférs.

———
== Den 23 januari 1952 sag
4 \<NIBE 1952-2022  NIBE AB dagens ljus.
5_\3%55 Det var d& Nils Bernerup
registrerade bolaget
och startade verksamheten i Markaryd med fyra
anstallda och en verkstadschef. Idag finns cirka
1500 anstéllda i Markaryd och vid 12 dotterbolag
finns cirka 3 000 anstallda i Europa. NIBE AB bestar
idag av NIBE Energy Systems och Contura. Bolaget
ingar i NIBE Group som har en omsattning p& drygt
30 miljarder kronor och mer an 20 500 anstéllda i
Over 30 Iander.
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mERQAXER MED NIB

=

Under aret som géatt har vi haft tre trainees pa NIBE. Att vi nu véaxlar upp och tar emot manga fler ar ett maste for
att bolaget ska kunna vaxa i den takt som planeras. Hanna Kristensson lockades av NIBEs hallbarhetsprofil och

lokala engagemang och ar néjd med aret.
- Det har varit bra att f& lara kdnna bolaget ur olika perspektiv, berattar Hanna.

Traineeprogrammet behdévs for att sakra
NIBEs kompetensforsdrjning och tillvaxt.
Utbildningen skraddarsys for varje person
och innehéller bade teoretiska och praktiska
moment. Den ger en stabil grund att sté& pa
for for en karriar som ledare eller specialist
inom NIBE. Det har aret har vi tagit emot
Agnes Adolfsson, 25 ar, som jobbar med
inkdp och logistik, David Gunnarsson, 25 ér,
som ar produktionstekniker och Hanna
Kristensson, 26 ar, som inriktat sig pa hall-
barhet och marknadsféring. Proffsnytt har
traffat Hanna for en pratstund.

Vad lockade dig till NIBE?

-Det som attraherade mig mest ar att vi
har en produkt som ar hallbar och bidrar till
omstaliningen, och det utan att férsamra
manniskors livskvalitet, men ocksé att NIBE
varnar om bygden.

Hur har aret varit?
-Bra, jag har lart mig mycket. Jag bérjade pa
kvalitet- och hallbarhetsavdelningen och ar

nu pa marknadsavdelningen. Jag ar glad att
jag fatt se bolaget ur olika perspektiv. Det har
varit en lyx att fa ha de kontinuerliga uppfolj-
ningsméten, med bade Per Astrém, ansvarig
for strategisk kompetensfoérsorjning, som

ar min handledare och den ansvarige pa
respektive avdelning. Det har varit bra for
min utveckling. Handelskammaren Sydost
har ocksé bidragit med utbildningar och nat-
verkstraffar till alla trainees i regionen. Det
har gett vardefull input utifran och tillfalle att
traffas och prata med andra som har liknande
erfarenheter.

Vad gor du just nu?

-Jag tar reda pa vad vara exportmarknader
har fér behov av stdd i sin marknadsféring.
Jag har skickat ut en enkat och ska ha en
dialog med dem. Det ska mynna utien plan
for hur vi gar vidare, bland annat ska jag ta
fram ett nyhetsbrev. Jag har ocksa ett upp-
drag att planera massor for andra trainees
och tillsammans med Per Astrém planera fér
nésta ars traineeprogram.

Hur ténker du dig din NIBE-karriar?

-Jag tycker om att traffa manniskor och att
jobba bade lokalt och globalt. Jag jobbar
garna marknadsinriktat och jag har ju pluggat
foretagsekonomi och ledarskap séa det skulle
vara kul att nagon gang i framtiden fa jobba
med det. Det gari linje med traineeprogrammet
och passar en generalist som jag ar.

Vad hander efter arets slut?

- Jag har fatt ett uppdrag som trainee-
koordinator och ska aven planera trivsel-
aktiviteter for vara trainees. Resten é&rinte
helt spikat &nnu, men vi ska vaga samman
mina intressen och NIBEs behov till nagot
ordentligt! =

P.S. Nu séker vi 15 trainees for 2023.
Vélutbildade, begdvade, unga ménniskor
med driv och 6dmjukhet, frémst lokala
férmdgor eller mdnniskor som vill flytta hit.
Ansdkan gérs pd nibe.se.
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CASE FASTIGHET

ENERGIJAKT MITT | CITY
SPARAR 900 000 kWH.

Umehem testade bergvarme for forsta gangen 2008, sen dess har det bara fortsatt. Nyligen installerades
16 NIBE F1345-60 i tre olika fastigheter. Vi besokte en av dessa dar man borrat 27 hal i kallargaraget.
-Nu kan vi erbjuda varme, kyla och atervinna varme pé effektivt satt, nagot som bade vi och vara
hyresgaster tjanar pa - och miljon, séger Rikard Agren, energiansvarig projektledare p& Umehem AB.

Umehem ér ett privatégt och lokalt fastighets-
bolag som ager och hyr ut, samt utvecklar
och férvaltar lagenheter, kontor och butiks-
lokaler i centrala Umea.

-Det som ar lite speciellt med Umehem ar
att 4garna ocksa ager ett byggbolag som har
Umehem som kund, berattar Rikard Agren. Vi
jobbar mycket med att producera pabyggna-
deritraitva till tre vaningar.

Krav pa kyla

Umehem var relativt tidigt ute med att jobba
med varmepumpar i centrala Umea.
-Bakgrunden var att vi gjorde en pdbyggnad
av en fastighet dar hyresgasterna stallde
krav pa att ha kyla. Men det lokala energi-
bolaget kunde inte leverera fjarrkyla. Sa
darfor blev det att vi provade bergvarme. Det
var 2008 och efter det har det bara fortsatt,
berattar Rikard.

2019 paborjade Umehem ett projekt dar 49
nyproducerade hyresratter skulle byggas i
centrala Umea. Parallellt med detta inleddes
adven en ombyggnad av Frigg 7 och utbyte av
befintlig varmepump i en annan fastighet.
Nar de nu skulle kdpa 16 bergvarmepumpar
till tre olika fastigheter vande de sig till NIBE.
-NIBE ar ett starkt varumarke har uppe

och delagaren Anders Lindgren hade goda
erfarenheter och en bra kontakt.

Fem av varmepumparna var avsedda for
Fastigheten Frigg 7 som ligger pa Radhus-
esplanaden, pa Umeas affarsstrak. Det ar ett
betonghus i fem vaningar, med butiker i
bottenplan, kontor p& plan tva och lagen-
heter ovanp4 det. Sammanlagt 11400 m2.
-Huset ar fran 1967 och har en del fina
detaljer med marmor och koppar, men det ar
véaldigt eftersatt och behdver renoveras. Nar
vi kOpte det 2019 ville vi bérja med att géra
om varmesystemet. Med bara fjarrvarmen
och de tva befintliga ventilationsaggregaten

Rikard Agren pd Umehem och Anders Lindgre
pd AR Bygg i fastigheten Friggs teknikrum. *

forbrukade fastigheten 1300 000 kWh per ar
for varme och varmvatten.

Borrade under garaget

Kring fastigheten fanns bara omkring

20 m2 markyta utomhus men ett valdigt stort
garage i kéallaren.

-Da vacktes den haridén, berattar Rikard.
Vilyckades klamma in 27 borrhal, det var

en lite utmanande installation. Det gick ju
inte att grava ner alla rér som man brukar,
utan vi fick dra upp dem i kallartaket i stallet.
Eftersom borrningen skulle ske inomhus sa
fick vi anvanda en elektrisk borrigg och ha en
dieseldriven kompressor utomhus. Utma-
ningen med den har Iésningen var egent-
ligen att det tog langre tid 4n normalt och
kravde lite logistik som vi tillsammans med
hyresgasterna kunde Idsa. Sjalva ingreppet
paverkade inte huset och vi fick inga klago-
mal fr&n hyresgasterna. Vi kunde undvika
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vibrationer i stommarna genom att vi sagade
upp kallargolvet sa borrningen kunde ske
direktiberget.

| teknikrummet star nu fem NIBE F1345-60
som ger 500 kWh i toppeffekt.

-Med 55% effekttackning far vi en energi-
tackning pa 96%. Tidigare lag toppeffekten
pa 500 kWh men nu byter vi ut de gamla
ventilationsaggregaten som var valdigt
energikrdvande s& da minskar effektbehovet.

Under varvintern 2022 drog man igang energi-
systemet. Siffrorna talar sitt tydliga sprak.
-Viraknar med att det nya varmesystemet
ger en besparing p4 900 000 kW och en
minskning av CO,-utlappet med 73 750 kg,
nagot vi ar valdigt néjda med.

For att optimera investeringen har
man kvar fjarrvarmen som spets vid

—
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"Att ha varmepumparna
pa plats har gjort lokalerna
mer attraktiva.”

eventuella effekttoppar.
-Vivill ha full koll sa vi startar och stoppar
varmepumparna med vart eget styrsystem.

Kalkylen gar ihop

Nar Proffsnytt ar pa besok ar man i full fard
med att fardigstalla lokalerna i bottenplanet
for att hyra ut till en livsmedelsbutik.

- Att ha varmepumparna pa plats har gjort
lokalerna mer attraktiva. Nu kan vi erbjuda

att ta hand om butikens varmedverskott i
stallet for att de dumpar det, vilket paverkar
deras ldnsamhet. De behdver ingen gaskyla-
re for att blasa bort varme pa sommaren och
vi far varmare brine-vatska till varme-
pumparna att jobba med.

De andra 11 bergvarmepumparna ar redan pa
plats i tva olika fastigheter.

-Det hér ar en energildsning vi kan nu och
som funkar valdigt bra nar det finns behov av
bade varme och kyla. Det ar ju kdmpigare nu
med elpriserna, och kan vi sélja kylan till vara
hyresgéaster s& bidrar det ju till att kalkylen
gar ihop.

Rikard och Umehem vill kunna erbjuda
affarsinnehavare och boende mer hallbara

I6sningar i framtiden.

-Vihar inte varit solcellspionjarer men vi
tittar pa det nu nar vi goér pabyggnader pa
fastigheten. Och om vara hyresgaster har
andra 6nskemal sa erbjuder vi det, avrundar
Rikard Agren. =

Fér att optimera investeringen har man kvar
fiGgrrvérmen som spets vid eventuella effekttoppar.
=Vivill ha full koll s vi startar och stoppar vdrme-
pumparna sjélva, séger Rikard Agren pé Umehem.




INNANFOR NIBES VAGGAR

2022 #4 PROFFSNYTT 23

FRAN RESERVDELSSHOP TILL
KUNDPORTAL.

Nya kundportalen vaxer fram steg for
steg. Malet ar att erbjuda battre service
med en helhetslésning for dig som ar
installator.

=Har samlar vi allt du som installator
behover pa ett stille och presenterar
pa ett enkelt satt. Vi har redan breddat
webbsidan med mer produktinformation
och nu bygger vi pa med mer tjanster,
sager Harald Kéllstrand som dr ansvarig
for utvecklingen.

Efter ndgra manaders provkorning gick vi
"live" med reservdelsshopen och vart nya
reservdelssok i varas.

-Det har tagits emot val. Idag kommer
majoriteten av alla reservdelsbestaliningar
in den har vagen, i stéllet fér via mejl och
telefon. For dig som ska rékna pa offerter for
en reparation ar detta ett snabbt och enkelt
verktyg att anvanda, till exempel ser du dina
nettopriser pa reservdelarna direkt nar du ar
inloggad, berattar Harald.

‘Det ar roligt att sa
manga hittat hit. Och Gnnu
battre om fier gér det!”

Allt pa ett stille

Men reservdelsshopen ar bara forsta steget i
utvecklingen.

-Sidan haller pa att byggas ut och breddas
och befintligt innehéll férfinas. | november
lanserade vi produktsidorna med teknisk
data, dokument med mera. Nu tar vi nasta
steg och bygger pd med mer tjanster. Till
exempel vill vi att du som installatér ska
kunna se dina fakturor och ordererkdnnanden
under "Mina sidor” och all dokumentation och
information ska samlas pa sidan.

En oppen sida

Inlogg i kundportalen behdvs bara nar du vill
lagga en bestallning. For att fa ettinlogg sa
kontaktar du kundtjanst.

—Allt som var 6ppet innan ar 6ppet nu med,

som dimensioneringsverktyg och produkt-

& professional.nibe.eu

NIBE

Sok reservdelens artikeinummer, RSK-nummer e! :B

PRODUKTER

Logga in

ANSOK OM KONTO PROFFSHJALP

VALKOMMEN TILL NIBE RESERVDELAR
Vi hjalper dig hitta ratt reservdel

3 D-.IJ{iaG

Var finns serienumret?

VALJ PRODUKTGRUPP FOR ATT HITTA RESERVDELAR

BERGVARMEPUMPAR

FRANLUFTSVARMEPUMPAR

il = |
I november uppdaterades proffs.nibe.se med de nya produktsidorna som innehdller teknisk

data, dokument med mera. Nu tar vi ndsta steg och bygger pd med mer tjénster.
information till exempel. Sa g4 garnain och

bekanta dig med sidan, och kom igdng med Eﬁ}

reservdelsshopen om du inte redan har gjort r
det, avslutar Harald. ®

Scanna QR-koden och
besodk nya kundportalen
med reservdelsshopen
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AKTUELLT

NIBE UPLINK 10 AR!

"ldag vill manga ha en varmepumyp som ar uppkopplad.

n

Den 20 september 2012 lanserades den digitala plattformen NIBE Uplink som sen blev standard i

vara premiumprodukter.

-Uppkopplingsbarheten var resultatet av vara kunders édnskan om anvandarvanlighet. Dar tog vi en
marknadsledande roll i utvecklingen, sager Andreas Johnsson, marknadschef pa NIBE.

Den digitala plattformen och appen NIBE
Uplink var en del i lanseringen av fastighets-
produkten NIBE F1345. Inom ett ar lanserades
den &ven i vara andra premiumprodukter.
-D& var det pionjarteknologi att ha uppkopp-
ling som standard, inte bara fér varmepumpar,
utan for produkter dverhuvudtaget. Unikt
var ocksé att vi byggde in uppkopplingen i
varmepumpen, och att det inte bara var ett
tillbehor, berattar Andreas Johnsson. Innan
detta behdévde kunden kdépa en extern modul
och séatta in ett simkort som da kunde
kommunicera via sms.

Mer anvandarvanligt

Steget var egentligen naturligt berattar
Andreas.

-Visag tidigt att digitaliseringen kunde
starka vart kunderbjudande med méjlighet
till hégre energibesparing, hogre komfort
och béattre anvandarvanlighet. Har fanns ett
tydligt behov att kunna styra varmepumpen
for mer komfort och stérre energibesparing
péa ett enklare satt och att kunna gora det
fran mobilen utan att vara expert.

Arbetet med den digitala plattformen kravde
ett helt nytt satt att arbeta.

-Vivar ett tajt team som jobbade 6ver
grénser och I6ste problem som vi aldrig
tidigare stallts infor. En utmaning var att

na hog innovationshojd for att kunna vara
marknadsledande under hela produktens
livslangd.

Responsen vid falttesterna var en milstolpe
som Andreas minns.

-Vihade en dialog med testgruppen innan

falttesterna, men det var forst nar de verk-
ligen hade testat som de forstod storheten
med uppkopplingsbarheten.

-Att lyssna pa kunderna och forsta deras
problem ar otroligt viktigt for att sedan

kanske |6sa problemet péa ett nytt satt som
NIBE Uplink var.

Med NIBE Uplink blev det lattare att upp-
datera mjukvaran och Smart Price Adaption
blev mojligt.

-Mottagandet var positivt aven om viinte
nadde ut till den breda massan initialt, men
de som kopte en varmepump med NIBE
Uplink 2012 ar saklart annu mer néjda idag!

Mognare marknad nu

Idag ar vi pa god vag mot att NIBE varme-
pumpar som standard blir uppkopplade i de
svenska hemmen.

-Det goér oss helt unika har i Sverige och
ar ett tecken pa att vi ligger langt framme i
utvecklingen, sdger Sven Hallbeck som

il
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ar produktchef for uppkoppling/apparna
och smarta tillbehoér pa NIBE. | borjan var
uppkopplingsgraden lite blygsam men idag
blir majoriteten av vara S-serie-produkter
som installeras uppkopplade. Nu har manga
som kopte vara varmepumpar for 9-10 ar
sen borjat hoéra av sig for att de vill utnyttja
fordelarna med uppkopplingen, till exempel
med Smart Price Adaption och timprisavtal
som ar aktuellt idag.

Just nu arbetar vi pa att uppdatera NIBE
Uplink till de férvantningar som finns idag.
-Malet ar alltid att géra anvandarupplevelsen
s& enkel som mojligt, avslutar Sven Hallbeck. =

Sd hdr sag det ut i Proffsnytt nér vi
lanserade NIBE Uplink 2012!

UPPKOPPLADE
VARMEPUMPAR
GOR LIVET

LATTARE!

Varmepumpar som kopplar upp sig mot internet
alldeles sjilva? Det &r redan nu verklighet med
nya NIBE Uplink

Och det &r nagot som ger helt nya méjligheter.

D

-\




NIBE TRAINING

VAD AR EN

-

EXPANSIONSVENTILI?

Var sitter férangaren, hur kopplar du in kéldbararen till en bergvarmepump och varfér ska
nivakarlet sitta pa hdogsta punkten? De har och manga andra fragor far du svar pa under

vara utbildningar - pa plats har i Markaryd, i Stockholm eller pa webben.

Gé en grundutbildning om vara NIBE-
produkter, 1ar dig allt om hur du gor ett
smidigt varmepumpsbyte i villor eller hur du
anvander verktyget NIBE Dim foér dimensio-
nering av fastigheter. Du far ny kunskap att
ta med hem till jobbet, tréaffa kollegor, dela
erfarenheter och félja med i vad som hander
i branschen.

Kan du inte komma till Markaryd?

Da hjalper vi dig att fylla pa din kunskaps-
bank snabbt, enkelt och kostnadsfritt. P&
vara webbinarier kan du lara dig mer om

vara intelligenta varmepumpar i S-serien,
myUplink, smarta funktioner och mycket
mer. Oavsett vilket blir det ett trevligt avbrott
i vardagen och du blir &nnu battre pa det du
gor.

Nytt Visitor Center vaxer fram

Nu kan vi alla med lite fantasi bérja ana vilka
fantastiska byggnader som héller p4 att vaxa
fram. Vi storsatsar for framtiden och kommer
att ha ett nytt framtidsorienterat "Visitor
Center” som ersatter Marknadscenter och
erbjuder mojligheter till fler utbildningar och
storre grupper. Dessutom far vi ett modernt
“Innovationscenter”. Snart kan vi erbjuda dig
och alla besbkare ett &annu modernare, hall-
barare och valkomnande NIBE som &r rustat
for fortsatt tillvaxt och nya framgangar.

Snart kommer véarens utbildningsprogram!
Hall utkik pa proffs.nibe.se ®

"Efter utbildningarna om
uppkoppling av varme-
pumparna mot internet och
MyUplink ar reaktionerna
ofta "var det inte svarare

Ll

an sal”.

- Staffan Berg, NIBE Training
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MARKO TESTAR:
TRADLOSA RADIATOR-
TERMOSTATEN SRV 10.

I de senaste numren av Proffsnytt har
jag testat ett av de nya tradlésa tillbeho-
ren till S-serien. Nu ar turen kommen till
radiatortermostaten SRV 10. Hang med
sa ska vise hur smartden darochomden
ar enkel att komma igang med.

Med SRV 10 kan din kund styra varmen i
radiatorerna annu enklare och &nnu mer pre-
cist, via myUplink-appen men givetvis aven
direkt pa sjalva termostaten. Ett enkelt satt
att anpassa varmen och energiférbrukningen
efter egna behov, rum for rum. Vitsen ar
alltsé att varma rum bara nar det behévs och
pé& sé& satt kunna spara energi. Till exempel
genom att sanka temperaturen i sovrummet
infér natten.

Kom i gang pa nagra minuter

Félj med i stegen nedan sé testar viom SRV
10 ar lika enkel att koppla upp som de andra
smarta tillbehoren. Men se forst till att
anléggningen ar uppdaterad med den
senaste mjukvaran.

Stoppa in batterierna i SRV 10 och vanta
tills det star P1idisplayen.

Byt ut termostaten pa radiatorn* till en
SRV 10 och klicka pa + knappen tills P2
tands. Nu kalibreras enheten. Vanta
tills P3 star i displayen eller tills aktuell
temperatur visas.

MAXA MED

MARKO!

Har ger NIBEs tekniske skribent Marko Hietaharju sina smarta tips som gor
livet enklare, roligare... ja, kanske rent av lyckligare for NIBEs installatérer.
Har du 6nskemal om vad han ska ta upp har? Mejla Marko pa maxa@nibe.se

Klicka en gang pa av/pa-knappen pa
SRV 10. Nar displayen tands upp sa
klickar du igen och haller knappen
nedtrycktica 5 sekunder.

| huvudmenyn pa varmepumpens
display ga till Uppkoppling, meny 5 och
valj tradldsa enheter meny 5.4.

Klicka pa Lagg till enhet och vanta tills
den far kontakt.

I’ huvudmenyn gér du till meny 1.3.3
rumsgivarinstaliningar.

n Valj vilka klimatsystem SRV 10 ska
paverka. Klicka pa aktuellt klimatsystem
och valj SRV 10. Klicka sedan pa texten
varme sa den tands. Nu styr SRV 10 det
aktuella klimatsystemet. Klart!

Ar det fér langt mellan kundens SRV 10 och
varmepumpen? Inga problem, da kan kunden
komplettera med en RPP 10 som ockséa
forstarker signalen mellan tradlésa tillbehor.
Aven SRV 10 stéder myUplink och du kan se
temperaturen i appen.

Hur gick testet?

Jag anser att dven denna smarta pryl ar
bade enkel att installera och att anvanda.
Hoppas du haller med mig.

I ndsta nummer provar vi den tradlésa
rumstermostaten ROT 10, val mott till dess!
/Marko

Byt ut termostaten i radiatorn till en SRV 10 och
styr varmen dnnu enklare och Gnnu mer precist, via
myUplink-appen eller direkt pd sjdlva termostaten.

*Den tradldsa radiatortermostatens anslut-
ning ér M30x1,5 och en Danfoss RA-adapter
ingdr sd att den passar de flesta vdrme-
system. Adapter ARV 10 fér M28x1,5 finns
som tillbehdr och sdljs separat.

Lds om de andra smarta tillbehéren!

Strombrytaren och repeatern RPP 10: Proffsnytt#4 2021
Rumsenheten RMU S40: Proffsnytt#12022

Fukt- och temperaturgivaren THS 10: Proffsnytt#2 2022

] " Koldioxid-, temperatur- och fuktsensorn CDS 10: Proffsnytt#3 2022
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OMEDIAKRYSS

Du kan vinna ett kit med reflexsele och en staltermos. Senast 31januari vill vi ha in ditt svar.
Vinnare och ratt [6sning presenteras i nasta nummer av NIBE Proffsnytt.

Ratt 16sning (orden i de fArgade fAITEN): ..o s

LIV E= 02 TS STST T E TSR STSPTTTRRRR
FOIETaQ e MOBIINT e
Adress (€) DOX-adreSs) ......cocveueveveeeeeeeee e POSENI & Ot oo

Skicka till: NIBE Energy Systems, att: Marknadsavd. Box 14, 28521 MARKARYD.
(Eller maila de markerade orden och dina konyaktuppgifter till: sandra.bjorklund@nibe.se)
0BS! Tavlingen gdller ef NIBE-anstdllda.

GRATTIS! Vinnarna i NIBEs korsordstavling far ett kit med reflexsele och smidigt paraply.
Ratt I6sning i NIBE Proffsnytt 3/2022: "Upplysningsverksamhet”

+ Lars Eurenius, Rérfirma Lars Eurenius, Nordingra - Marianne Anghill, Trollangens Eltronik AB, Brakne-Hoby « Gosta Jakobsson,
Jacobssons Konsult, Halmstad - Eva Lindkvist, Ake Lindkvist Rér AB, Mora - Kenneth Nilsson, Gunnar Nilssons Rér AB, Uddevalla

NIBE ENERGY SYSTEMS
Forsalining | Kundtjanst
Tel: 0433-27 30 00

NORRA NORRLAND .
Lars-Goran Andersson, UMEA
Tel: 0433-273454 / 070-209 73 02

MELLERSTA NORRLAND
Patrik Ahman, DOMSJ0
Tel: 0433-273462 / 070-190 04 79

SODRA NORRLAND
Robert Halsing, EDSBYN
Tel: 0433-273465/ 070-213 69 19

STOCKHOLM
Peter Eriksson, STOCKHOLM
Tel: 0433-2738 42 / 076- 696 69 60

Per Mollstedt, STOCKHOLM
Tel: 0433-273464 / 070-349 6617

Patrik Thorén, STOCKHOLM
Tel: 0433-27 38 55 / 070-603 9314

VASTRA )
Magnus Strém, KUNGALV
Tel: 0433-273506 / 070-590 35 06

Stefan Karlsson, CHARLOTTENBERG
Tel: 0433-273460/ 072-14710 67

SYDVASTRA
André Hansson, HALMSTAD
Tel: 0433-273619 / 072-083 04 33

OSTRA .
Tord Beurling, MJOLBY
Tel: 0433-273520/ 072-239 03 90

SODRA
Klas Hellgren, JONKOPING
Tel: 0433-273716 / 076- 777 36 46

Fredrik Steiner, HOLLVIKEN
Tel: 0433-273458 / 070-516 39 86

Fredrik Backman, MARKARYD
Tel: 0433-273529 / 0730-58 00 98

SMAHUSFORSALINING
Richard Carlholmer, SVERIGE
Tel: 0433-27 3017 / 070-574 03 03

FASTIGHET
Mikael Andersson, STOCKHOLM
Tel: 0433-273557 / 070-570 80 08

David Moller, KLIPPAN
Tel: 0433-27 3502/ 076-697 67 44

Fredrik Snygg, VITTSJ0
Tel: 0433-273457 / 070-190 0316

Jonas Cronwik, SVERIGE
Tel: 0433-27 6549 / 0739 -17 88 04

Upptéack vara energilosningar pa
proffs.nibe.se
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Energisnal komfort
I nya hus.

Nya NIBE S735 ar en kraftfull och intelligent franluftsvarmepump som ger dina
kunder ett skont inomhusklimat aret om, hallbar energianvandning och full koll

i mobilen. Den anvander ett naturligt kéldmedium som ger l1ag klimatpaverkan

och intelligent teknik som hjalper kunderna att fa extra komfort. Med lag ljudniva,
stilren design och kompakt format passar den Iatt in i deras nya hem. Ett enkelt val
for dig som vill leverera kvalitet och bekvamlighet for en uppgraderad hemkansila.

Utforska S-serien pa nibe.se S NIBE



