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Vi ar bara i borjan pa en
ny energibesparingsresa.”

Med reservation for eventuella tryckfel och felskrivningar.

Hej NIBE-vanner!

Under jul- och nyarshelgen hamnade
jag i en diskussion kring utbyte av en
befintlig bergvarmepump som ar 16 ar
gammal. Nar den installerades grunda-
des beslutet pa en positiv kalkyl och
elpannan ersattes med en effektiv berg-
varmepump. Nu ar vii bérjan pa en ny
energibesparingsresa som kan likstéllas
med just dvergdngen fran elpanna till
varmepump for 15-20 ar sedan. For visst
I6nar det sig att byta till en ny varme-
pump i S-serien. Det har vi hjélpt dig att
rakna pa har. Vill du veta hur mycket?
Las artikeln pa sidan 12.

| en annan intressant artikel "Fran idé till
verklighet" far du tréffa de som kanner
av marknaden och ar bestallare till var
innovativa produktutveckling. Den for
mig osokt in pa en ny produkt som &nnu
inte natt marknaden men som vi visade
for forsta gdngen pa Nordbygg 2022

- var mest effektiva bergvarmepump
nagonsin med SCOP 6,22. Nar den
introduceras kommer den ge majlighet
till ytterligare energibesparing.

Har i Markaryd ar det full fart pa alla
fronter, vilket marks for alla som har
vagarna forbi. Att bygga och skapa

produktionstekniska férutsattningar

ar ett av de omraden vi jobbar frenetiskt
med. Har du sjalv vagarna forbi sa hor
av dig. Vi visar dig gérna runt, sa du far
se med egna 6gon hur vara nya fabriker
och lokaler vaxer fram. For dig som inte
har majlighet att gora det visar vi ny-
tagna bilder fran bygget har i tidningen.

Hoppas att lasningen inspirerar dig till
fler bra affarer i varl

Henrik Henningsson
Forsaljningschef Sverige
NIBE Energy Systems
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ATT MATA ARATT VETA

Pa Backer i Sésdala har man gjort sin energi-
laxa grundligt. | stéllet fér att genomfora en
standardlésning med 130 borrhal for fem
industrianlaggningar tryckte man pa paus
och startade en forstudie. De valde att kart-
lagga alla energifidden i fastigheten for att
kunna ta vara pa spillvarmen.

12

LONSAMT ATT BYTA VARMEPUMP?

Med dagens energipriser och effektdebatt
ar det intressant att titta narmare pa hur
effektiva varmepumpar ar idag jamfort med
tidigare - och vad dina kunder kan spara
genom att byta till vara senaste modeller.
Hang med nér vi réknar och jamfor!

14

EFTERMARKNADEN AR BRA

Det installeras valdigt manga varmepumpar
och Enbergs VVS ville komma &t det har med
service och underhall och fick chansen.
—-Man vill ju framat, det &r det som sporrar en
som foretagare. Eftermarknaden ar bra att
ha, sédger René Enberg som ar VD.

HALLBARA ENERGILOSNINGAR
I VARLDSKLASS PA ISH

Efter fyra ars uppehéll fick vi antligen traffas
pé& ISH och dgna oss &t det vi ar bast pa: Att
gora livet enklare for installatérer och fast-
ighetsagare och samtidigt bidra till en mer
hallbar varld.

Las mer pa sidan 10
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NY SERIE: FRAN IDE TILL
VERKLIGHET.

I fyra artiklar foljer vi vagen fran idé
till fardig produkt. Vi borjar med att
traffa de som lyssnar av marknaden.
-Sverige ar en mogen marknad som
ger en valdigt bra input till produkt-
utvecklingen, sager Stefan Calling,
som ar ansvarig for produktchefs-
avdelningen i Markaryd.

Produktavdelningens roll &r att agera
kund eller bestallare till utvecklings-
avdelningen. Det &r de som tar reda pa
vad marknaden vill ha.

-Vi jobbar metodiskt, lyssnar pa er
installatérer, pa vara slutkunder,
konsulter och experter, berattar Stefan.
Vi g6r omvarldsanalyser och tittar pa
konkurrenter, pa funktion, pris, ny teknik,
nya nischer, nya marknader eller nya
marknadssegment.

"Marknadens krav
driver vara produkter
framat.”

Lds mer pa sidan 18
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NIBE FASTIGHET

"Vi maojliggor hallbara energilosningar
for storre fastigheter.”

For att kunna mota upp den dkade efterfrdgan pa energieffektiva systemlésningar och smidigare
arbetsprocesser vid storre fastighetsprojekt starker vi organisationen och bildar NIBE Fastighet.

-Nu kan vi erbjuda ratt kompetenser till varje projekt, som kan vara med under hela processen, ta fram
en effektiv helhetslésning och finnas tillgangliga for att underlatta vardagen for vara kunder och

samarbetspartners, sager Kalle Silén, forsaljningschef pa NIBE Fastighet.

P& NIBE har vi jobbat med klimatlosningar
anda sedan starten 1952. Det bdrjade med
varmvattentankar och har byggts pa med
framfor allt varmepumpar med hdg prestanda.
Sedan manga ar tillbaka har vi haft ett
fastighetsteam som erbjuder systemldsningar
i storre fastighetsprojekt. NIBE Fastighet ar
en utveckling av detta.

-Det ar egentligen ett satt att fortydliga

och forbattra vart erbjudande, berattar Kalle
Silén. Vi vill méta kundernas behov av
energieffektiva helhetslésningar och mer
stod under projektens gang. Vi behovs bade
pa plats for att ta hand om projekten men
ocksé for att kunna ge snabba svariolika
fragor. Nu har vi en organisation anpassad
for det.

"Vi'har en lang historia
med att ta fram produkt-
férslag i varldsklass, det
kommer vi fortsdtta med.
Nu ar fastighetsteamet
pa plats och tillsammans
kan vi ta fram I6sningar fér
hela fastigheten.”

NIBE-modellen

Erbjudandet bygger pa att det arinéra
samverkan som de basta resultaten
forverkligas. Tillsammans med véra kunder
och partners.

-Viar mojliggorare och arbetssattet kallar
vi for NIBE-modellen, forklarar Kalle. For att
underlatta for vara samarbetspartners har
vi en kontaktperson som ar projektansvarig
och vi satter inop ett team dér vi tar in ratt
kompetens fran véra olika produktomréden.
Vi har aven forstarkt var organisation med
VVS-ingenjorer for att battre supportera
helhetslésningen.

Loser hela effektbehovet

NIBE Fastighet &r en helhetsleverantér av
energilésningar fér varme, varmvatten, kyla,
solenergi, ventilation och effekt.
-Vilevererar en I6sning som mojliggor det
totala effektbehovet for fastigheten. Ju
tidigare vi kommer in i projektet desto battre
resultat! Syftet ar inte bara att skapa hallbara
energilésningar och bidra till ett bra inomhus-
klimat. Det ar ocksé att géra vardagen enklare
for alla er som arbetar i projekten och for er
som hanterar och installerar vara energi-
I6sningar och som underhaller dem.

Ett erfaret team

Fastighetsteamet bestar av ett forsaljnings-
team, ett teknikteam och ett after sales-
team som tillsammans moter upp fore, under
och efter projektet och finns tillgangliga
under hela systemets livslangd. Ni kanner
sakertigen nagra av dem!

Kalle Sillén (t.v) ar férsdl/’ningschefpd NIBE
Fastighet och har drygt 20 érs erfarenhet av

_ wmenergildsningar féekommersiella fastigheter
varavpa NIBE sedan december 2019.

-Vi har samlat personer med gedigen
erfarenhet kring varmepumpar och system-
I6sningar fran NIBE och férstarkt med flera
utifran. Till exempel véra regionansvariga
saljare Fredrik Snygg, David Méller och Mikael
Andersson, och produktspecialisterna Per
Toérnkvist fér bergvarmepumpar och Arvid
Johansson for luft/vattenvarmepumpar.

NIBE Fastighet presenterades nyligen pa
fastighetsmassan i Kista.

-Det var jattespannande att tréffa bransch-
vanner och fa diskutera energilésningar samt
NIBE-modellen. Energifragan ar hetare an
nagonsin och jag har haft manga spannande
moten och fatt feedback pa hur vi kan bli
annu battre pa att ta fram nya produkter
samt lésningar fér morgondagens
fastigheter, sdger Kalle Silén. m

L&s mer pa nibe.se/fastighet






"Vi ér lika nérdiga och dérfér har det varit sd
fantastiskt roligt att jobba ihop.”

Bengt Carlsson, fastighetsansvarig pG Backer
(till héger) tackar Leif Rydell, energikonsult fér
ett bra samarbete.

CASE BACKER

HELT UNIK VARMEPUMPSTEKNIK.
"Nu flyttar vi lagvardig energi och
omvandlar den till hogvardig.”

Pa Backer i Sdsdala har man gjort sin energilaxa grundligt. Istallet fér att genomféra en standard-
I6sning med 130 borrhal for 5 industrianlaggningar tryckte man pé paus och startade en forstudie.

Mittemot det nybyggda marknadscentret,
och en bra bit norrut, stracker sig fem fastig-
heter med en yta p4 30 000 m2. Har har det
tillverkats rérformiga varmeelement énda
sedan 1949. Idag tillverkar man allt fran
I6sningar for intelligent uppvarmning och
styrning till energi-, fordons- och process-
styrning, har i Sésdala och dver hela varlden.

2016 gick NIBE ut med nya energibesparings-
mal och att man skulle varma och kyla de
egna fastigheterna med NIBEs produkter. Ef-
tersom Backer ar ett bolag i NIBE-koncernen

foljer de var policy nar det géller effektiv-
isering av energilosningar for fastigheter.

Vi har pratat med nagra av nyckelpersonerna
som tillsammans skapat denna super-
effektiva anlaggning, dar bergvarme utgor
grunden. Det ar Bengt Carlsson pa Backer,
Leif Rydell, energikonsult, med sin kunskap
och utrustning for energikartlaggning och
Olle Andersson som beréknat borrhalslagret.
Och fran NIBEs sida Fredrik Snygg fran
fastighetsteamet. Alla med en lang och
gedigen erfarenhet av energioptimering.

Paus for forstudie

Bengt Carlsson, som varit pa Backer &nda
sedan 1985, ansvarar for fastigheternas
underhall och elférsérjning.

-Det ar ménga ar sen vi borjade diskutera
energieffektiviseringar med Fredrik pa NIBE,
berattar Bengt. 2016 tog jag kontakt med
honom igen och vi bérjade skissa pa en
renovering av hela Backers energisystem, da
handlade det om en standardiserad varme-
pumpslésning. Men innan vi hunnit genom-
fora den i den forsta av fem undercentraler
tryckte vi pa pausknappen.



Fastighetsteamet pa NIBE, med Fredrik
Snygg i spetsen, hade vid denna tid nyligen
genomfort ett liknande projekt pa Xylem i
Emmaboda (Las garna artikeln i Proffsnytt#3
2018). Det unika med projektet var att man
flyttat lagvardig energi och omvandlat den
till hégvardig energi dar den kunde gora
nytta. Ett projekt som ledde till en avsevard
energibesparing och som blivit ett skol-
exempel pa hur man kan utnyttja modern
varmepumpsteknik.

-Vibdrjade se pa Backer med samma 6gon
och insag att vi maste kartlagga alla vara
energifléden innan vi gar vidare, berattar
Bengt. Sa vi kontaktade energikonsulten som
var en av nyckelpersonerna i det lyckade
projektet, och drog igang en forstudie.

"Lyfter vi blicken sa finns
det sa mycket energi att
atervinna i stdllet for att
bara tillféra ny energi fér
varme och kyla."

Samtidigt som detta byggdes det nya
marknadscentret pa Backer med ambitionen
att klassas som Miljobyggnad Guld enligt
Sweden Green Building Council. (Las garna
artikeln i Proffsnytt#12022.)

—Har fick vi mojlighet att gora ratt fran borjan

r
“Ultraljudsmdétning ér ett smidigitséitt ;" 4 ! B W
att méta fiéden i vattenbdl torn. f s
Da faster man mdtutrustnﬁa : f

utsidan pd réren, pd sé sattunavikel

man att ga in och bryta rérsystemen

och ddrmed produktionen.:
-Leif Rydell, energikonsult

och satsade pa bergvarme med passiv och
aktiv kyla, solceller och ventilation med
hogeffektiv energiatervinning, forklarar
Bengt, allt for att halla nere forbrukningen sa
mycket som mojligt och leva som vi lar.

Bassang varmer kontor

Under ett helt &rs tid méattes, kartlades och
analyserades energifléden pa Backer. Har
anvandes fasta och mobila méatare som
flyttades runt till olika matpunkter och
undercentraler.

-Vi matte och matte, plus och minus, och

vi borjade flytta energi som redan fanns,
fortsatter Bengt. Vi ville ju energikartlagga
bade varmesasong och kylsasong, sa darfor
behdvde vi kéra i minst ett ar. Och vi fann att
potentialen var stérre &n vi trodde.

Den lagvardig energin fanns bade péa kontor
och i produktionen. Bengt forklarar:

-Vi har till exempel en bassang med 25-
gradigt kylvatten som anvands for att kyla
produktionen. Overskottsvarme skickade vi
tidigare rakt ut i luften genom vara kyltorn
eller kylmaskiner. Nu anvander vi varme-
pumpstekniken som kyler produktionen
och samtidigt varmer lokaler. Ett annat
exempel ar éverskottsvarme fran tryckluft-
skompressorerna som ocksé atervinns med
varmepumpsteknik. Tidigare gick kylluften
rakt utiatmosfaren. Bara sedan den har
undercentralen driftsattes har vi ett netto
pa 150 000 kronor per ar, vilket gor att den ar
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betald pa nagra ar. Vi har producerat varme
och varmvatten motsvarande 190 000 kWh,
medan varmepumparna bara har férbrukat
40 000 kWh.

Att mata ar att veta

Det finns olika metoder att méata energi-
fléden for en forstudie, men ocksé for upp-
féljning och kontinuerlig utveckling. Har tog
man hjalp av konsulten Leif Rydell som arbetat
med energioptimering i dver 30 ar.
-Ultraljudsmaétning ar ett smidigt satt att
mata floden i vattenburna system, forklarar
Leif. D& faster man matutrustningen pa
utsidan pa roren, pa séa satt undviker man
att g4 in och bryta rérsystemen och déarmed
produktionen. Eftersom utrustningen ar
mobil har vi kunnat anvanda den och flytta
runt till olika stallen déar vi haft energi att
méta och hdmta.

Andra satt att mata ar att satta effektmatare
utanpa kablarna.

-De méater elférbrukningen och ar enkla att
jobba med, fortsatter Leif. De &r sméa och
natta, och det ar ingen stor investering. Det
finns teknik till mycket idag och det galler att
kunna visa fakta om man vill astadkomma
nagot. Att mata ar att vetal

Att méata eleffekt idag har blivit mycket billi-
gare och dessutom ar tekniken noggrannare.
-Det har ger en valdigt bra bild av vad som
ar léonsamt att géra och det ar —>
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CASE BACKER

véardefullt som hjalp vid dimensioneringen av
systemet, fortsatter Leif.

Fran 130 borrhal till 45

Nar energikartlaggningen var klar och man
forstod hur stort kyla- och varmebehovet var
inleddes berdkningen av borrhélslagret. Har
tog man in ytterligare kompetens i teamet,
Olle Andersson, professor i geologi.
-Borrhalen, eller borrhéalslagret som det
egentligen heter, fungerar ungefar som ett
batteri, forklarar Olle. P4 sommaren laddas
det med spillvarme fran kylsystemet och pa
vintern hamtas varmen tillbaka.

"Nu fiyttar vi lagvardig
oonskad energi och om-
vandlar den till hdgvardig
onskad energi med mod-
ern varmepumpsteknik.”

Det ar flera faktorer som avgoér hur stort ett
borrhéalslager ska goéras och hur manga och
djupa borrhél som behévs. De viktigaste ar
bergets varmeledning, och hur mycket arse-
nergi som férvantas foras till och fran lagret.
-1 det hér fallet gjorde jag tva undersok-
ningshal for att reda ut férutsattningarna,
fortsatter Olle. Eftersom vi hade bra klam pa
energimangderna var det en ganska enkel
sak att rékna ut antalet hal och vilket avstand
de skulle ha. Jag anvande beraknings-
programmet EED, som &r legio for s&dana har
system.

-Det har ar ett bra exempel pa stérre borr-
héalslager i en industritillampning, sager Olle.

Adjé till olja och el

Vintern 2022/2023 blev den férsta vinter-
sasongen med den nya anlaggningen.

Bengt fortsatter beréatta:

-Tidigare varmdes byggnaderna av olje-
pannor och elpannor och kyla tillférdes av
traditionella kylmaskiner. Nu bestar systemet
av modern varmepumpsteknik dar vi flyttar
energi mellan byggnader med ett internt
lagtempererat nat och ny ventilation.

En annan av nyckelpersonerna i projektet ar
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Mikael Andersson fran KN VVS- och Energi-
konsult Med NIBEs tekniska ldsningar och
femton varmepumpar som grund tog han vid
och gjorde den avancerade konstruktionsrit-
ningen.

-Fredrik, Leif, Micke och jag diskuterade oss
fram till en principlésning och Micke
forverkligade alla véara idéer, berattar Bengt.
Ett fantastiskt arbete och mycket komplext.
Det handlade om att koppla ihop alla varme-
systemen, bestdmma rérdimensioner och
gobra alla finjusteringar. Innan levde ju varje
fabrik sitt liv, nu skulle vi féra éver energi till
de som hade underskott.

“Innan levde ju varje
fabrik sitt liv, nu for vi
over energi till de har
underskott.”

-VVS Teamet i Hassleholm, som ar var lokala
VVS-entreprendr, gjorde ett fint jobb och
elinstallationen gjorde vi sjalva, berattar

Bengt. Viar mer an ndjda med anlaggningen.
Férutom energibesparingen och den positiva
effekten pa miljén har vi aven en battre
process och produktion och en behagligare
arbetsmilj6. Vihar stenkoll pa var vi gor av
med energin pé& och lar oss valdigt mycket
under tiden.

Styrningen ar hjartat

Med ett dverordnat styrsystem gar det att
se hur mycket hela, eller delar av systemet,
genererat och vad det férbrukat, i perioder
och irealtid.

-Vihar ett valutvecklat kommunikationssys-
tem dar NIBEs varmepumpar och styrmodu-
len SMO S40 ingér. Det 6verordnade styr-
systemet fran Bastec samverkar riktigt bra
med NIBEs nya S-plattform.

-Har hander det grejer!

Att NIBE &r foregangare nar det géller hall-
bara energilosningar ar naturligt. Men det &ar
maéanga delar som behdver samspela for att
det ska bli ett lyckat projekt. Sammansatt-
ningen av kompetenser och ett gott sam-
arbete har ocksé varit en framgangsfaktor.
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—-Har finns det visionéra tdnkandet och in-
novativa tekniska I6sningar, sager Leif Rydell
Att ha ledningen med sig, engagemang och
matning ar AO for ett lyckat projekt. Vi har
samma malbild och brinner for det har.

-Det finns forstas en fordel med att led-
ningen kan tekniken och ser mojligheterna,
fyller Bengti. Nar vi presenterade projektet
for ledningen sa Gerteric. "Det har var som
en bra film, bara popcornen som saknades."
Det séger en hel del. Vi har fatt stor frihet
och beslutsvagarna har varit korta. Jag ar
glad att jag jobbar inom NIBE, har hander det
grejer. For mig har det har varit en riktig kick!

-Jag kan inte tdnka mig ett battre géng. Vi
hade ju en bra start i analysen och komplet-
terar varandra jattebra i den har gruppen. Vi
ar lika noérdiga och darfor har det varit sa
fantastiskt roligt att jobba ihop, avrundar
Bengt Carlsson. m

Backer Element, Sosdala

Fastighet: Industri och kontor

Storlek: 30 000 m?i 5 byggnader

NIBE energilésning: 5 undercentraler med
14 bergvarmepumpar,

45 borrhal.

Produkter: 1st NIBE S1255,
2 st NIBE S1155, 1st NIBE
F1355, 10 st NIBE F1345,

2 st SMO S40, NIBE PV
Solceller, 4 st Osby Parca
elpannor 95 kW, 6 st Airsite
ventilationsaggregat

e



AKTUELLT

H{_&LLBARA ENERQILOSNI]_\IGAR |
VARLDSKLASS PA ISH-MASSAN.

Nya produktlinjer med klimatvanliga kdldmedier och batterilagring med var smarta solsystemldsning
ar nagra av nyheterna som visas upp pa massan.
-Efter fyra ars uppehall far vi antligen traffas pa ISH och agna oss at det vi ar bast péa: Att gora livet
enklare for installatorer och fastighetsagare och samtidigt bidra till en mer héallbar varld, sager

Andreas Johnsson, marknadschef pa NIBE.

P& 510 m? lyfter NIBE fram flera klimatvanliga
nyheter fér 180 000 besdkare i branschen.
-For villamarknaden visar vi var mest effektiva
bergvarmepump n&gonsin, S1256, med ett
SCOP pa 6,22, hogsta klassen for varmvatten-
kapacitet pa produktniva A+ och ett klimat-
matvénligt kéldmedium. Vi visar ocksa en ny
generation franluftsvarmepumpar S735 med
l&g ljudniva och mycket varmvatten samt en
ny kraftfull och tyst luft/vattenvarmepump
S2125 - bada produktlinjerna med det
naturliga kdldmediet R290 som har ett GWP
pa endast 3, berattar Andreas Johnsson.

Pa massan visar vi ocksa nya inomhus-
modulerna, VVM S330 och SVM S332, som
med vara luft/vattenvarmepumpar erbjuder
kraftigt forbattrade kylmaojligheter. Har finns
aven produkter for hybridlésningar som véaxer
storti Europa i och med utfasningen av gas.
-Viser en kraftigt 6kad efterfragan pa system-
I[6sningar som vi moter genom att erbjuda
vara solcellspaket som system tillsammans
med varmepumpen, vilket hjalper vara kunder
att producera egen energi och minska den
inkopta elen. Inte minst med vara nya mjuk-
varufunktioner som stodjer batterilagring och
aven inkluderar vaderprognosstyrning.

Vara uppkopplingsbara produkter erbjuder
smarta tjanster som ger bade installatérer och
slutkunder maojligheter att spara pengar, 6ka
komforten och varna om miljon.

—-Dessutom har vi véara tradldsa tillbehor till
varmepumparna i S-serien som gor att det gar
att p4verka inomhusklimatet och energi-
forbrukningen &nnu mer precist och annu
enklare.

Trenden mot mer energieffektiva systemlds-
ningar for flerfamiljshus, aldreboenden och
andra kommersiella fastigheter ar fortsatt
stark. Har erbjuder vi skraddarsydda smarta



o c517’5-10m2 stora monter
pa ISH-mdssan i Frankfurt.

"Att exportera vart
kunnande och langa
erfarenhet ut i varlden
ar en sjalvklarhet och vi
satsar mer Gn nagonsin
med nya produkter och
utokad tillverknings-
kapacitet de narmsta
aren.”

kombinationer dar varmepumparna ar hjartat.
-Solel, aktiv och passiv kyla och hég varm-
vattenkapacitet efterfragas alltmer och bidrar
till battre ekonomi eller battre komfort - eller
bade och. Dessutom med uppkoppling mot
molntjanster for full kontroll 24/7.

-Att exportera vart kunnande och langa
erfarenhet utivarlden ar en sjalvklarhet och
vi satsar mer an ndgonsin med nya produkter
och utdkad tillverkningskapacitet de narmsta
aren, avrundar Andreas Johnsson. m

Andreas Johnsson dr marknadschef pé NIBE .
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FOKUS UTBYTE

AR DET LONSAMT ATT BYTA
TILL EN NY VARMEPUMP?

Hur mycket effektivare ar dagens varmepumpar? Och lénar det sig att tanka langsiktigt
nar man ska byta varmepump? Vi tittar narmare pa egenskaper och funktioner som
underlattar for anvandarna att spara energi — och raknar pa effekten i planboken.

Byte till ny
Franluftsvarmepump

Generellt sett har varmepumpar blivit
battre i meningen mer effektiva och
mer intelligenta vilket gor att har finns
mojlighet att géra stdérre energibespa-
ringar. Eftersom dagens varmepumpar
i allmanhet ar utrustade med moderna
komponenter, som till exempel cirkula-
tionspumpar, drar de mindre energi.

-1 vara franluftsvarmepumpar sitter
lagenergiflaktar idag, och flera modeller
har dven mycket stérre kompressorer
som dessutom ofta ar varvtalsstyrda.
Det har gor att kunden har mgjlighet att
gobra storre energibesparingar med var
nya modell, séager Stefan.

Sparar 5000 -
8 000 kWh mer!

Den som har ett hus

pa 150-200 m2 och
byter fran den aldre
franluftsvarmepumpen
NIBE FIGHTER 310 till
nya NIBE S735 kan spara
5000-8 000 kWh mer
varje ar.

&

Byte till ny
Bergvarmepump

De flesta bergvarmepumpar som byts
utidag ar cirka 15-20 ar gamla. Har har
borrhéalets kapacitet betydelse for hur
mycket energi man kan utvinna och
darmed spara.

-Nér det géller bergvarmepumpar sa
har de ocksa blivit effektivare, fortsatter
Stefan. Har kunden ett ratt dimensione-
rat borrhal och byter fran en on off-var-
mepump till en inverterstyrd sa gar det
att utvinna mer energi ur borrhélet,
vilket ger en hogre besparing. En annan
aspekt ar att en aldre on off-maskin
anvander sin elpatron regelbundet vid
lagre utomhustemperaturer vilket drar
mer effekt. Det gor att en inverterstyrd
varmepump klarar sig pa en lagre hu-
vudséakring.

Sparar upp till
2500 kWh/ar! e

Den som har ett hus
pa 160 m? och en for-
brukning med befintlig
varmepump pa

10 000 kW fér varme
och varmvatten kan
spara upp till 2 500

kwh/ar med ett ratt
dimensionerat borrhal. —

l\_ ™)
)
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Byte till ny
Luft/vattenvarmepump

Luft/vattenvarmepumpen ar en produkt
som blivit mycket battre jamfort med for
15-20 &r sedan.

-De har blivit mer energieffektiva tack
vare en stor satsning pa produktutveck-
ling som lett till battre komponenter och
battre konstruktion. Man kan saga att
om den som byter till var senaste modell
kan spara 25% mer an tidigare.

Sparar upp till
2 500 kWh/ar!

Den som har ett hus pa 160 m2 och en
forbrukning med befintlig varmepump
pa 10 000 kW for varme och varmvatten
kan spara upp till 2 500 kwWh/ar, genom
att byta fran en 15-20 ar gammal luft/
vattenvarmepump till en NIBE S2125.

“Vi kan erbjuda en attraktiv systemlésning som har framtiden
for sig, med solceller och en varmepump i S-serien.”




Med dagens energipriser och effektdebatt
ar det intressant att titta narmare pa hur
effektiva varmepumpar &r idag jamfért med
tidigare - och vad dina kunder kan spara
genom att byta till véra senaste modeller.

Den nya digitala plattformen och styrningen
ger en generell forbattring av styrningen och
nya mojligheter till energibesparing.

—-En varmepump i S-serien har intelligent
teknik och tradlés uppkoppling som hjalper
anvandaren att sédnka energiférbrukningen.
Storst effekt far man ju av att sénka energi-
forbrukningen genom att séanka varmen inne,
och det gar att géra enklare och mer indivi-
duellt med véara smarta tillbehér. Med dem
kan man ocksa kontrollera energi-
forbrukningen rum for rum, nagot som okar
medvetenheten och motiverar till hogre
besparing, sager Stefan.

Justera varmen efter behov

Intelligent teknik gor att varmepumpen auto-
matiskt justerar temperaturen efter kundens
varmebehov och ger en behaglig komfort
och lag energiférbrukning.

-Varmepumpen lar sig hushallets forbruk-
ningsmonster av varmvatten for att spara
energi. Behdver man 6ka varmvatten-
produktionen tillfalligt kan man bara trycka
péa en knapp. Det blir bade grénare och
billigare. Har kunden ett Premiumabonne-
mang gar det att styra varmepumpen fran
mobilen och sénka temperaturen hemma
eller i sommarstugan pé distans - ett enkelt
satt att minska energiférbrukningen och
spara pengar utan att vara pa plats.

Smart Price Adaption och NIBE
Elhandelsavtal

myUplink heter var app som ger kontroll 6ver
varmvatten och inomhusklimat fran mobilen.
Till exempel med Smart Price Adaption (SPA)*.
-Da anpassar varmepumpen driften efter
kommande elpris och gor att din kund kan
sanka energikostnaden med 5-10% utan

att det paverkar komforten. Vi har ocksa ett
férmanligt timprisavtal som vi erbjuder véra
kunder tillsammans med Skelleftea Kraft.

Smart solsystem sparar mer

Den som vill minska den inképta elen
ordentligt ska kombinera solcellspaneler med
en varmepump.

-Vikan erbjuda en attraktiv systemlésning
som har framtiden for sig, sager Stefan.
Sedan lange kan varmepumpen och sol-
cellerna prata med varandra for att balan-
sera energianvandningen utan att minska
komforten. Beroende pa hur framtiden blir
gar det att utnyttja soldverskottet pa olika
satt och anpassa sig efter det. Till exempel
pa dagen nér solcellerna éverproducerar el
kanner varmepumpen av det och kan ladda
extra varmvatten eller lite extra kyla, alterna-
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tivt Oka pa lite varme eller hoja temperaturen
i poolen.

-Solcellerna kan ofta alstra lika mycket
energi under aret som varmepumpen
behdver for hela husets varme- och varm-
vattenbehov. Smart teknik gér dessutom att
varmekallorna kan prata med varandra for att
balansera energianvandning utan att minska
komforten, avrundar Stefan Oliv. m

*Kréver timprisavtal.

‘Dagens varmepumpar
ger mojlighet tilfstorre
energibesparingar.”

-Stefan Oliv, produktchefSverige:




- Mon villju framat det © <
c . grgetsomsnorraren s A
o somrforetggare” v

{77 " René ooh Rickard Enberg.utanforsing «" .
R S Aakaler rORelliahga i R




PROFFSPROFIL

2023 #1PROFFSNYTT 15

"Nu ar vi aven NIBE Serviceombud
sen ett ar tillbaka.”

Nils Enberg var en av manga rérmokare som fick valdigt mycket att géra nar centralvarmen kom.

1952 startade han Enbergs VVS i Orkelljunga. Idag drivs det NIBE-trogna foretaget av barnbarnen René och
Rickard med lager och butik i lokaler pa 660 m? och fulla orderbdcker.
-Det ar allt som oftast valdigt mycket att géra men jag trivs pa jobbet och ser ljust pa framtiden, sager René

Enberg.

Broderna Enbergs farfar Nils bérjade som
rérmokare ute pa faltet och bdrjade sélja
produkter éver disk 1958. S& sméaningom
tog sénerna Olle och Bo éver Nils roll. Efter
nagra ar hade firman véxt och man bérjade
nyanstalla.

-Rickard och jag tog vid och ar inne pa det
artonde aret nu, berattar René. Vi byggde
nytt och hamnade i de har lokalerna for
tretton ar sedan.

Eftermarknaden ar bra

| januari 2022 var det dags for nasta steg.

Da tog de Over personal fran EVT, ett lokalt
VVS-foéretag som gick i konkurs. Enbergs
VVS fick d& mojlighet att fortsatta samarbe-
tet som NIBE Serviceombud.

-Man vill ju framat, det ar det som sporrar en
som foretagare. Det installeras valdigt manga
varmepumpar och ville komma at det har
med service och underhall, eftermarknaden
ar bra att ha. Nu har vi delat upp det s& att
vissa av vara anstéllda jobbar dedikerat mot
service och underhall och de andra jobbar
mer med nyinstallation.

Visst finns det orosmoln idag med varlds-
laget, hoga réantor och elpriser men René ser
optimistiskt pa framtiden.

-Vihar en orderstock som gér mig trygg. Vi
ar nojdal Och det har lattat lite med leveran-
ser sa jag ser ljusare pa det, det mesta funkar
som vi dnskar!

Under tiden vi pratar har René missat atta
telefonsamtal.

-De var inte bara till mig, vi har ju en butik
ocksa, som min bror Rickard tar hand om.

René ar VD. Idag 4gnar han den mesta tiden
at att ta emot uppdrag fran kunder som ring-
erin, han offererar och fakturerar. De flesta
uppdragen kommer fran privatkunder, men
&ven fastighetsbolag och industrier. Asbo
hus och Gillebagaren ar nagra av dem.

-Jag trivs med jobbet, vi ar ju problemldsare
och det ar roligt nar man I6ser bekymmer for
folk.

=Vivill gora ett jobb med kvalitet
Enbergs har varit kunder till oss pa NIBE
lange och installerat ménga av véra produk-

ter genom aren. René uppskattar antalet
varmepumpar till 45-50 per ar.

-NIBE har betytt och betyder valdigt mycket
for oss. Det ar ett fantastiskt féretag att
jobba ihop med. Den kunskapen vi moter nar
viringer er ar exemplarisk. Vi far ett trevligt
bemdétande och supporten ar bra att bolla
I6sningar med. Aven nér vi gjort fel har ni
hjalpt till s& var kund blir néjd. Vi vill ju gora
ett jobb med kvalitet. Kunderna ar néjda med
produkterna och montérerna tycker att
produkterna ar latta och bra att jobba med.

René marker av ett 6kat intresse for upp-
koppling vid nyinstallationer.

-| butiken pratar vi styrning med kunderna
och visar hur appen myUplink och Smart
Price Adaption fungerar. Distansstyrning via
appen underlattar och sparar tid och pengar
at bade oss och kunden. Man far en helt an-
nan uppfattning om produkten nar man kan
koppla upp sig, se historiken och félja vad
som héander. Det ar en valdig férdel och det
ligger i tiden!, avslutar René Enberg. m

Enbergs VVS i Orkelljunga

Startéar: 1958

Agare/delagare: René och Rickard Enberg
Anstallda: 16

Uppdrag: VVS

De flesta uppdragen kommer fran privatkunder,
men dven fastighetsbolag och industrier.
Asbo hus och Gillebagaren dr ndgra av dem.
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SMART PRICE ADAPTION

STYR VARMEPUMPARNA MOT GRON EL
—-och ett mer hallbart Sverige!

Det svenska varmepumpsundret ar unikt. F&, om ens nagra, andra lander har pa sa kort tid som Sverige
stallt om sa stor del av sin uppvarmning fran fossila branslen till férnybar energi. Sedan lange arbetar vi med
att foradla tekniken bakom vart system for fjarrstyrning av varmepumpen.

- Genom att anvanda el vid ratt tidpunkt kan vi aven minska anvandandet av fossil energi for el-produktion,
sager Sven Hallbeck pa NIBE.




Skickliga ingenjorers
och teknikers arbete i
Sverige har gjort att vi
idag sedan flera ar har
varmepumpar

som den bast séljande
uppvarmningsmeto-
denilandet. Trots ett
bistert klimat har det
visat sig att tekniken
inte bara fungerar, utan dessutom ar 6ver-
lagset bast for bdde ekonomi och milj6. Det
héar ar en utveckling som bérjade langt innan
klimatférandringar ens fanns pa dagordning-
en.

Sven Hallbeck

Anda sedan vi lanserade vara uppkopplade
intelligenta varmepumpar 2014 har vi
erbjudit funktioner som bygger pa nya satt
att ténka, till exempel att ta med &ven
elpriserna i berékningarna.

Genom att anvanda el vid ratt tidpunkt kan vi
aven minska anvandandet av fossil energi for
el-produktion. Allt genom en funktion i
varmepumpen som kallas Smart Price
Adaption. En féradling av tekniken bakom
vart system for fjarrstyrning av véarme-
pumpar fran vara uppkopplade tjanster

NIBE Uplink och myUplink. NIBE Uplink finns
i vara varmepumpar i F-serien och myUplink
i vara varmepumpar i S-serien som vi lanse-
rade 2019.

Prisinformation via internet

Idag kan du styra varmepumpen med samma
typ av kontroller pa distans som du i vanliga
fall har pa sjalva varmepumpen. Med Smart
Price Adaption finns annu en mojlighet i
systemet.

Funktionen bygger pa att servern hamtar
information om det kommande dygnets
elpriser fran elbérsen NordPool Spot och
anvander dessa priser for att automatiskt
styra varmepumpen. Komplicerat? Inte alls
egentligen.

-En varmepump reagerar i vanliga fall pa
temperaturinformation som den far fran
rums- eller utegivare, séger Sven Hallbeck.
Né&r det ar kallt gar den igang och néar det ar
tillrackligt varmt stangs den av. Med Smart
Price Adaption tar den dessutom hansyn till
elpriset innan den gor det ena eller andra.

| allméanhet ar elpriserna hégre pa dagen nar
behovet &r som storst hos bland annat indu-
strin, men det finns stora skillnader i nar den
dyra tiden kommer och gar och detta "vet”
elboérsen ett dygniforvag.

Véara varmepumpar kan dra nytta av den
informationen pa smarta satt och anvanda

den for att producera bade varme och varm-
vatten till Iagre pris.

Ett exempel:

Det bérjar bli kallare vid 16.00. | normala fall
hade vdarmepumpen startat dé, men om den
“vet” att priset sjunker vid 17.00 s& kan den
istdllet vinta till dess. Den kan ocksd “passa
pad” att ladda vdrme och varmvatten pd smad-
timmarna ndr elpriserna dr laga, sé att den
inte behdver anvanda lika mycket energi nér
dagen gryr och elpriserna gdr upp.

Dé véara nya varmepumpar dessutom “lar sig”
forbrukningsmonster hos de boende sa kan
aven detta tas med i kalkylen.

Lat séga att tre personer i en familj duschar
varje morgon. | en vanlig varmepump varms
da nytt vatten upp éven om ingen ska
anvanda det férran 12 timmar senare. Vara
varmepumpar vet att det i normala fall ar far-
digduschat och med Smart Price Adaptions
kunskap om elpriser kanske den vantar med
att varma upp nytt vatten till sent samma
eftermiddag.

-Det hela blir &hnu mer intressant nar du
har en varvtalsreglerad varmepump som de
flesta av vara varmepumpar ar, fortsatter
Sven Hallbeck.

En vanlig varmepump som bara har tva lagen
ar ofta igdng hela vintern i ett enda lage. Med
en varvtalsreglerad varmepump kan du ha
en "underhéllsfunktion” igdng under de dyra
timmarna for att sedan anvanda 6verkapa-
citeten, som oftast finns inbyggd, nar elen

ar billig.

Gronare energi

Allt som kravs for att Smart Price Adaption
ska fungera ar ett timprisabonnemang hos
din elleverantér, en varmepump i NIBE
F-serien med NIBE Uplink eller i NIBE
S-serien med myUplink. Det leder inte bara
till lagre kostnader, utan aven till mer héallbar
elproduktion. Och péa sa satt kan alltsa de
varmepumpar som redan bidragit till 1dgre
utslapp, bidra annu mer.

-Det ar nar elen ar som dyrast som vi
anvander mest "smutsig el”, berattar Sven.
Det ar da vi importerar fran kontinenten och
startar upp vara olje- och kolkraftverk.

-Ju mer av hushallens férbrukning som kan
forskjutas till billig tid, desto mer klarar vi oss
péa den gronare elen. Nu. kan vi ocksa ha med
egen elproduktion i styrparametrarna. Sa

att vi till exempel kan fa varmepumpen att
géa nar vi har egen gratis el fran till exempel
solceller. Mgjligheterna ar oandliga. m
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"Nar det ar kallt gar
varmepumpen igang
och nar det ar tillrack-
ligt varmt stangs den
av. Med SPA tar den
dessutom hansyn till
elpriset innan den gor
det ena eller andra.”

Sa funkar Smart Price
Adaption (SPA)

- Varmepumpen foljer priserna pa
den nordiska elhandelsborsen
NordpoolSpot och kan sanka den
rorliga elkostnaden pé elrékning
med 5-10%.

- Varmepumpen jobbar som mest
nar elen kostar som minst och
tvartom.

- Den far information om det
kommande dygnets elpriser och
planerar driften efter det och efter
ditt férvantade varme- och varm-
vattenbehov.

- Du behdver vara uppkopplad till
myUplink/NIBE Uplink och ha ett
rorligt elavtal per timme.

- Tillsammans med Skelleftea Kraft
erbjuder vi ett formanligt
rorligt timprisavtal.

SPA med NIBE Elhandelsavtal

Tillsammans med Skelleftea Kraft har
vi skréddarsytt ett NIBE Elhandels-
avtal som gor att dina kunder far ut
det mesta av sin varmepump.

De hjalper dig att f& en elmatare som
hanterar elbdrsens priser per timme
s4 att de kan aktivera SPA-funktionen.
Det &r ett formanligt avtal med 100%
férnybar el och utan bindningstid.
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INNANFOR NIBES VAGGAR

TRE NYA BYGGNADER PA PLATS.
"Nu borjar det antligen synas!”

Att det byggs som aldrig forr pa NIBE

har ingen kunnat missa. Vara satsningar

ililla Markaryd saknar motstycke och

forvandlar mer och mer samhallet till ett

globalt epicentrum for klimatteknologi.

-Under 2023 blir vi i princip klara med tre

storabyggnader, sager Per Hanson,
fastighetschef pa NIBE.

Per Hanson ansvarig for den omfattande
byggnationen som fér nérvarande syssel-
satter mer an 120 personer pa de olika
byggena.

-Vityckte att vi byggde stort 2007, nar vi
byggde en fabrik p4 24 000 m2.

Nya varmepumpsfabriken, Visitor Center och

Innovationscenter utgdér sammanlagt

29 500 m? och till det kommer &ven nya
kontorsbyggnader.

-Totalt landar vi pa drygt 40 000 m?, sager
Per.

Varmepumpsfabriken

Den stora varmepumpsfabriken kommer att
sta klar sa att produktion kan bérja montera
in utrustning i mars - april. Darefter gar det
snabbt till inflyttning och start.

-S& smaningom kommer vi att kunna
producera vasentligt fler varmepumpar

an tidigare.

"Sa smaningom kommer
vi att kunna producera
vasentligt fler varme-
pumpar an tidigare.”

Visitor Center

Likasa ar nya Visitor Center pa god vag.
Invigningen ar planerad till 2024 och det
jobbas just nu bade inne och ute och med
hur det ska se ut runt omkring byggnaden.
-Det ar enrejél satsning pa konferens- och
utbildningsverksamheten och det kommer
att bli en valdigt spektakular fastighet dar vi
ska ta emot besdkare fran hela varlden. Det
aterstér en del beslut att fatta, men det gar
framat, sager Per.

Innovationscenter

Det tredje stora projektet &r nya Innovations-
center dar de forsta ingenjoérerna ska vara pa
plats till varen.

-Innovationscenter ar en komplicerad bygg-
nation med stora krav pa lokalerna. Tidigt
nasta ar borjar fardigstéllandet av ett labora-
torium for EMC, som staller mycket speciella
krav, likasa ljudlabb, lokaler for testriggar
och annat. Nar allt &r klart kommer vi att ha
ett utvecklingscenter i varldsklass, ett av de
framsta i sitt slag, i varje fall i Europa.

Utéver de har tre stora projekten ska det
aven byggas nya kontorsbyggnader.

-Det ar inte bara byggnader vi arbetar med.
Vi maste ocksa tdnka pa den yttre miljon

séa att gronytor och annat ar lattskoétta och
inbjudande. Parkeringsfragan ar ocksa en
utmaning vi maste I6sa, i synnerhet nu nar vi
ska expandera sa kraftigt. Men vi ar nojda, vi
liggerifas och allt har gatt bra hittills.

B py-

NGr nya varmepumpsfabriken, som dr
16 500 m?, star klar ndsta ar kommer-vi
kunna producera vdsentligt fler
vdrmepumpar én idag.

Hallbart saklart

Hallbarhet och ett lokalt engagemang har
alltid varit viktigt for oss pa NIBE

-Var 6vergripande strategi ar att lagerlokaler,
labb och fabriker enligt Green Building och
ska forbruka 25% mindre energi an tidigare
eller jamfért med Boverkets nybyggnadskrav.
Nybyggnation och stérre tillbyggnader av
fastigheter som exempelvis kontor kommer
att certifieras enligt Miljobyggnad Guld och
Energiklass A. Uppvarmningen och kyla ska
ske med produkter ur NIBEs eget sortiment
sa som bergvarme, solceller och ventilation.
Och i méjligaste man forsoker vi anvanda
lokala entreprendrer for bygg- och installa-
tionsarbeten, avrundar Per Hanson. m



Invigning av r_;-yc-J_Visitor Centerblir nésta:ér
- en spektakuldr fastighet pa 4 500 m? fér
utbildningsverksamheten och alla vara besokare.

Innovationscenter pd 8 500 m?
berdknas vara fardigi@sta )
ofmms )
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£10r produktchefsavdelningen.
pé den senska marknaden.




NY SERIE! FRAN IDE TILL VERKLIGHET.
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"Marknadens krav driver vara
produkter framat”

| en serie artiklar foljer vi vagen fran idé till fardig produkt. | del ett av fyra tréffar vi de som lyssnar

av marknaden.

-Det &r vi som agerar bestallare och for vidare nya marknadskrav till utvecklingsavdelningen, sager
Stefan Calling, chef for produktchefsavdelningen i Markaryd.

Stefan Calling leder arbetet for sju produkt-
chefer som har en global roll och ansvarar for
varsin produktportfalj, till exempel luft/vat-
tenvarmepumpar och franluftsvarmepumpar.
Utover det finns lokala produktcheferialla de
europeiska landerna.

-Att ha lokala produktchefsorganisationerialla
lander gor att vi far med lokala I6sningar i vara
produkter, sager Stefan Calling.

Den svenska produktportfoljen skéts av Stefan
Oliv.

-Stefan jobbar pa séljavdelningen, med hela
var svenska saljkar, och sitter valdigt nara
marknaden, fortsatter Stefan Calling.

"Det handlar om att ha
érat mot rdlsen, om fakta-
baserat lyssnande, och att
hitta goda idéer.”

Sverige ar ett foregangsland

Stefan Oliv har ett nara samarbete med de som
ansvarar for produktportféljerna och ar med
under hela utvecklingsfasen.

-Sverige &r en mogen marknad som ger en
véaldigt bra input som tillsammans med de
andra landernas krav driver vara produkter
framat. Vi har haft fokus pa Sverige och det
tuffa nordiska klimatet och lart oss av detimer
an 40 ar. Den langa erfarenheten och lardomen
kan vi ta med oss till marknader som inte ar

lika mogna. Sen gor vi ju dven landspecifika
anpassningar och produkter, och varianter for
andra lander. De produkter som vi anvander
héar passar ofta bra i vara grannlander, medan

i exempelvis Frankrike passar de inte lika bra,
forklarar Stefan Calling.

Egnaidéer och forfragningar
Produktavdelningens roll ar att agera kund eller
bestallare till utvecklingsavdelningen. De bérjar

med att ta reda pa vad marknaden vill ha.
-Vijobbar metodiskt, lyssnar pa er installatorer,
pa vara slutkunder, konsulter och experter. Vi
g6r omvarldsanalyser och tittar pa konkurren-
ter, pa funktion, pris, ny teknik, nya nischer,

nya marknader eller nya marknadssegment,
forklarar Stefan Calling.

-Nar vi ser ett nytt marknadskrav sa ser vi ver
vilka komponenter som finns tillgangliga pa
marknaden och raknar pa affarsnyttan. Vitar
fram koncept som vi tror pa och gar tillbaka

till marknaden, eller marknaderna, for att fa
aterkoppling. Det handlar om att ha 6rat mot
ralsen, om faktabaserat lyssnande och att hitta
goda idéer och ta dem vidare "Det har var in-
tressant, lat oss ga till var research-grupp och
se om det héller rent tekniskt", berattar Stefan.

Néar de anser att projektet ar mojligt skriver
de en kravspec till produktutveckling. Dar
inleds arbetet med framtagandet av den nya
produkten.

-Allt gor vi tillsammans med Stefan Oliv och
hans motsvarigheter i de olika landerna.

Under aret samlar de pa sig en stor research-
databas och teknisk analys.

-0Om ett koncept inte fungerar just nu sa kan
det vara gorbarti framtiden. Vitestar ocksa
mycket, till exempel pa en ny marknad. Faller
det val ut kan vi ta med det till grannlanderna.

Nar Stefan Calling och hans team pé& produkt-
avdelningen utvéarderat vilka idéer som ar bast
och i vilken ordning de vill géra allt tar utveck-
lingsavdelningen vid.

-Déar har vien styrgrupp som arbetar med att

ta fram produkter dar Stefan Oliv och produkt-
chefer sitter med som "kundrepresentanter”.

Framtida utvecklingsomraden

Trenden ar battre och battre anvandarvan-
lighet och installatérsvanlighet, till exempel
anvéandargranssnitt.

-Innovativa lésningar som vi genomfoért de se-
naste aren ar den forenklade startguiden som
underlattar driftsattning, och att varmepum-
pen kommunicerar med anvandaren ndr man
Oppnar luckan "Hej din varmepump fungerar
som den ska...". Men har gor vi forbattringar
hela tiden, berattar Stefan.

-Nar det géller just uppkoppling och smarta
funktioner ligger vi langt fram, med Smart
Price Adaption, vaderprognosstyrning och
Smart Energy Source. Vi fokuserar extremt
mycket pa att alltid ha den basta prestandan.
Att minska produkternas klimatavtryck jobbar
kontinuerligt med for att fortsatta utveckla
produkter i varldsklass, med mer miljovanliga
koldmedier, mer smarta funktioner som kan
hjalpa anvandaren att spara energi och med
att atervinna material.

Ser man pa tio ars sikt finns det flera omraden
dar Stefan ser att kraven kommer férandras.
-Det kommer bli féréndringar i prissattning

av el och manga nya funktioner kommer att
tillkomma. Nar det kommer till nedladdningsbar
mjukvara kommer man alltid ha den senaste
uppdateringen. Allteftersom vi blir battre och
battre pa att optimera produkterna kommer
man fa gladje av det under hela produktens
livslangd. Det har kanske inte ar lika viktigt nar
produkten ar ny, men efter 10 ar!

De stora satsningarna péa framtida tillvaxt
innebéar en utveckling aven fér produktchefs-
avdelningen.

-Vivaxer sa det knakar eftersom marknaden
g0r det. Vi har just tagit in en ny industridesig-
ner som ska hjalpa oss att gora vara produkter
annu enklare att anvanda och installera, men
ocksa for att ge dem ett vackert yttre.

-Det galler att knyta ihop design och funk-
tion, for vara installatérer och véra slutkunder,
avslutar Stefan Calling. m
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AKTUELLT

VART ATT VETAI

av alla VVS-montéreri

landet ar kvinnor. Totalt &r

det cirka 21500 utbildade
yrkesverksamma VVS-montérer i Sverige
enligt Arbetsférmedlingen. 215 kvinnor.
VVS-branschens Yrkesnamnd jobbar for
att fler kvinnor ska vélja VVS-branschen.
Férutom att stotta med ett natverk och en
facebookgrupp erbjuder de en teoretisk
utbildning under larlingstiden.
Lds mer pd vvsyn.se

NIBE S2125 vinner priserl!

Var nya, tysta och kraftfulla luft/vatten-
varmepump prisas runt om i Europa. Nu
senast i Osterrike och dven i Storbritannien
dar den utséags till "Basta varmesystem eller
produkt” i tavlingen Build it Awards 2022.

“596bba tillsammang mec
- foren battrevard

Visste du att...

Byggnader star for 40% av all energi. Darfor vill nu Martin Forsén, International Affairs pa

NIBE, starta en renoveringsvag:

-Den nuvarande renoveringstakten av offentliga och privata byggnader behover dtminstone
fordubblas, sdger han. Manga av EU:s medlemsstater har gatt in med bidrag for att ¢ka
renoveringstakten. Nu far vi se vad den nya regeringen gor at detta.

Kdlla: Eurostat, Energy balances 2079.

VVS-montor - ett framtidsjobb

Framtiden ser ljus ut nar det galler
mojligheten till arbete fér VVS-monto-

rer. Bedomningen ar att VVS-montérer
kommer att ha mycket stora méjligheter till
arbete bade under de narmaste aren och
att konkurrensen om jobben kommer vara
mycket liten enligt Arbetsférmedlingens
yrkesprognos. Kdlla: Framtid.se

Vi ska f& 520 nya kollegor i ar!

I var ambition for framtiden ar det viktigt att fa ny
kompetent personal for att 6ka tillverkningen och na
vara hogt satta mal. Under 2022 fick vi 470 nya med-
arbetare och nu under 2023 behdver vi anstalla ytter-
ligare ca 520 personer pa NIBE AB. Sa tipsa garna dina
vanner att ga in pa nibe.se/lediga jobb.

Vad kan du om pool och kyla?

Sommaren narmar sig med stormsteg och
maénga efterfragar pool och sommarsvalka.
Vet du tillexempel hur mycket extra man
behdver borra for poolen, eller hur

mycket kyla det finns i borrhalet?

De har och manga andra fragor far du svar
pa under varens utbildningar.

Hela utbildningsprogram hittar du pa
proffs.nibe.se

26 april Pool
9 maj Komfortkyla

NIBE Training
Utbildninaar Varen 2023

Gront avdrag

Det grona avdraget ar nu 20% for installa-
tioner av solceller och 50% fér lagring av
egenproducerad elenergi. Det galler
installationer som pabdrjas, avslutas och
betalas fran och med den 1januari 2023.
Max 50 000 kronor per person och ar.

Lds mer pd Skatteverket.se



Valkommen att bestalla vara nya
konsumentbroschyrerl

Nu finns det nya broschyrer som du enkelt kan bestélla
kostnadsfritt pa proffs.nibe.se. Fyll i dina uppgifter 6verst
pa sidan, och kryssa i de broschyrer du vill bestalla.
Avsluta genom att klicka pa Skickal

Kontakta garna din distriktssaljare for att hélla dig
uppdaterad med butiks och marknadsféringsmateriall

FRANLUFTS-
VARMEPUMPAR
e—————
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Hej Ali Reza Mosawil

Du dr medien av varens annonser. Hur kanns det?
Bra, eftersom jag kan mitt jobb, det ar roligare och lattare att vara
modell da.

Vad jobbar du med?
Jag jobbar pa maleriavdelningen. Vi mélar delar till varmepumpar
och varmvattenberedare och ser till att de blir malade i ratt farger.

Hur gar det till?

Forst kor vi fram dem med hjalp av truck till det stélle vi ska hanga
upp dem. Déarefter hanger vi upp dem péa en "conveyor". Det ar jatte-
viktigt att det blir ratt. Gor jag fel har sa forstor jag allt. Sen avfettas
de och det laggs pé ett rostskydd. Nar de ar torra sprutas det pa
pulver innan de garin i ugnen for att hardas. Sa fort de har svalnat
av hanger vi av och kontrollerar dem innan vi packar och kér ivag
dem till nasta station.

Vad gor du pa bilden?
Har kontrollerar jag en plat efter malningen for att se att den ar slat
och att fargen arjamn.

Vad trivs du bast med att goraiditt arbete?

Jag gillar att hdnga upp platarna. Det tar tid att lara sig alla
momenten. Det ar lite tungt ibland och man maste hitta tekniken
och vara forsiktig for att inte skada ryggen och handerna - och
platen.

Vad gor du helst néar du inte jobbar?
Jag gillar att gymma, spela fotboll och tréffa min sambo. Jag bor
med min familj i Hassleholm.

Hur trivs du pa NIBE?
Det ar bra pa NIBE, alla ar trevliga och roliga. Jag har en bra chef,
han ar ocksa rolig och han har alltid tid att prata med mig.
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FOKUS VARMVATTEN

DET VARAS FOR SOMMARSTUGORNA
OCH VARMVAT TENBEREDARNA!

Det ar dags att starta upp varmvattnet och se dver sina beredare. Manga behover sékert hjalp med
alltifran skotsel till utbyte infér den nya sdsongen. Har har vi samlat lite tips och rad infér sommar-
stugepremiaren, fér dig och dina kunder.

Harald Kallstrand har jobbat med varmvat-
tenberedare hos oss pa NIBE under méanga ar.
Proffsnytt traffade honom for att fa svar pa de
vanligaste fragor som dyker upp sa har ars.

Varfor bor man motionera sakerhets-
ventilen pa varmvattenberedaren?

-Nu 6ppnas alla sommarstugor upp igen och
varmvattenberedare som varit avstangda
satts pa. Det ar ett bra tillfalle att motionera
sakerhetsventilen genom éppna och stanga
den nagra ganger. Detta for att sakerstélla
att den fungerar och inte har karvat igen eller
liknande. Om sakerhetsventilen inte fungerar
som den ska ar det risk att trycket blir for hog
inne i beredaren. Om ventilen lacker standigt sa
boér den bytas ut.

"Varen ar ett bra tillfdlle
att motinera sakerhets-
ventilen."

Hur ofta bor ett sommarstuge-hushall
byta varmvattenberedare?

—-En varmvattenberedare kan halla allt fran 10
till 25 ar eller mer. Livslangden beror péa vatten-
kvaliteten, det vill sdga p&4 om varmvatten-
beredaren har ratt material i forhallande till den
aktuella vattenkvaliteten.

Vad boér kunderna téanka pa nar de ska kopa
en ny varmvattenberedare?
-Varmvattenforbrukningen och familiens
vanor avgor hur stor beredare som behdvs. Om
alla familjemedlemmar duschar varje dag och
l&nge, kan det behdvas lite mer varmvatten.
Barnens alder, sméa barn duschar inte lika lange
som tonaringar, husets storlek och om familjen
eller huset kommer att vaxa.

-Annat som paverkar ar kranar och vatten-
munstycken. Genom att vélja energisnéla
alternativ minskar du férbrukningen. Annat
som ar bra att tdnka pa ar att den ar anpassade
efter vart nordiska klimat, att den ar energisnal,
och kanske till och med har energibesparande
funktioner, och att det finns bra garanti, pa

l”l U

! -

Harald Ké

el expeitn

& Tl

NIBE har vi 3 ars garanti pa vara varmvatten-
beredare.

Vilka varmvattenberedare skulle du
rekommendera till ett sommarhus?

-Det beror pa hur behoven ser ut, men allt fran
den mindre 35 litersberedaren NIBE EMINENT
till den stora, smarta NIBE COMPACT SC 300.
Den senare lar sig hushéllets varmvattenfor-
brukning for att minska energiférbrukningen,
och héller energimarkningens hogsta klass for
elektriska varmvattenberedare.

Vad ar det for vits med en smart
varmvattenberedare?

-Den har en smart termostat som lar sig

nar familjen brukar anvanda stérre mangder
varmvatten och da varmer beredaren inte upp
vattenionddan. P4 sa satt minskar tomgéangs-
forlusterna. Det finns &ven maojlighet att stélla
in beredaren pa semesterlage sa att den héller
lagsta mojliga temperatur utan frysrisk. Den

armvattenberedare.
. »

mojliga besparingen nar upp till 9% jamfort
med konventionell teknik. Dessutom ar den
utvecklad med en forenklad felsékning for er
installatorer.

Vilka korrossionsskydd har NIBE?

-Koppar, rostfritt stal och emalj, man valjer det
korrosionsskydd som passar vattenkvaliteten.
Koppar passar de allra flesta kommunala
vatten, men det ar kansligt for laga pH-varden,
vilket kan orsaka korrosion. Rostfritt ar okans-
ligt for pH-varden i normala tappvatten men ar
kansligt for hoga kloridhalter. Emalj & sin sida ar
ett bra alternativ i vatten med mycket kalk och
hog kloridhalt, men ar kansligt for mjukt och
saltfattigt vatten. m

Ar du osdker s@ be dina kunder ringa oss pd

0433 - 27 3185 och bestiilla ett vattenprovningskit
fér att géra en vattenanalys. De skickar in vatten-
provet till oss sd aterkommer vi till dem med en
rekommendation.



Tips!

Mer information och instruktioner om
skotsel av varmvattenberedare for dina
kunder finns under SUPPORT pa nibe.se

NIBE EMINENT
for mindre varmvattenbehov
—

Tacker med sina olika storlekar ménga behov av varmvatten. Med
den minsta géar det att ta en snabbdusch och &ndé ha vatten till
disken och med 100-litersmodellen kan du tacka stérre delen av
varmvattenbehovet under sommarhalvaret.

- Vagghangd elektrisk varmvattenberedare
- For fritidshus och det mindre hushallet
+ Volym: 35-120 liter

#NIBRE

NIBE COMPACT SC

Smart Control for storre varmvattenbehov
—

Har energimarkningens hogsta klass, gar ner i drift nar
du aker pa semester och minns nar du brukar duscha.

- Golvstaende elektrisk varmvattenberedare

- Smart Control som Iar sig ditt varmvattenbehov for lagsta
energiforbrukning

- Volym: 140-269 liter
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MARKO TESTAR: ./
DEN TRADLOSA
RUMSTERMOSTATEN ROT 0.

I de senaste numren av Proffsnytt har
jag testat ett av de nya tradlosa tillbeho-
ren till S-serien. Nu ar turen kommen till
rumstermostaten ROT 10. Hing med sa
ska vise hur smartden darochomden ar
enkel att komma igang med.

Med den tradlésa rumstermostaten géar

det att ldsa av och justera temperaturen i
klimatsystemet direkt fran displayen och via
myUplink. Det &r en tr&dlés variant av den
fasta inomhusgivaren, ett mellanting mellan
THS 10 och RMU S40. Med ROT 10 gar det att
aktivera extra varmvatten, boosta ventilation
néar det ar party eller aktivera hemma/borta-
laget for att spara energi om huset star tomt.

Sjalva termostaten drivs med ett uppladd-
ningsbart batteri. Eftersom den har en
magnet kan du till exempel satta den pa
kylskapsdorren, eller om du hellre vill, skruva
fast den pa en vagg.

MAXA MED

MARKO!

Har ger NIBEs tekniske skribent Marko Hietaharju sina smarta tips som gor
livet enklare, roligare.. ja, kanske rent av lyckligare for NIBEs installatérer.
Har du dnskemal om vad han ska ta upp har? Mejla Marko pa maxa@nibe.se

Kom i gang pa nagra minuter

Folj med i stegen nedan sa testar viom ROT
10 ar lika enkel att koppla upp som de andra
smarta tillbehoren. Men se forst till att an-
laggningen ar uppdaterad med den senaste
mjukvaran.

n Ladda upp batteriet i ROT 10.

Valj sprék med pilknapparna och valj
sedan med knappen langst till hoger.

H Det star nu Anslut till natverket.

| huvudmenyn pa varmepumpens
display ga till Uppkoppling, meny 5 och
valj tradldsa enheter meny 5.4.

Klicka pa Lagg till enhet och valj bekrafta
nar den har hittat Rumstermostaten.

Namnge enheten och bekrafta och valj
sedan ok.

I huvudmenyn gér du till meny 1.3.3
rumsgivarinstaliningar.

Valj vilka klimatsystem ROT 10 ska
paverka. Klicka pa aktuellt klimatsystem
och valj ROT 10 eller vad du dopte enhe-
ten till. Klicka sedan pa texten varme s&
den tands. Nu styr ROT 10 det aktuella
klimatsystemet. Klart!

Ar det for langt mellan kundens ROT 10 och
varmepumpen? Inga problem, d& géar det
att komplettera med en RPP 10 som ocksa
forstarker signalen mellan tradlésa tillbehor.
Aven ROT 10 stéder myUplink sa att det gar
att se bade luftfuktigheten och temperatu-

ren.

Hur gick testet?

Det har var nog den snabbaste installationen
jag varit med om av smarta hem-tillbehor.
Snabbt, enkelt och bral Vi har nu gatt igenom
samtliga av vara smarta tillbehor.

/Marko

Lds om de andra smarta tillbehéren!

Strombrytaren och repeatern RPP 10: Proffsnytt #4 2021
Rumsenheten RMU S40: Proffsnytt #12022

Fukt- och temperaturgivaren THS 10: Proffsnytt #2 2022

Koldioxid-, temperatur- och fuktsensorn CDS 10: Proffsnytt #3 2022
Radiatortermostaten SRV 10: Proffsnytt #4 2022
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OMEDIAKRYSS

Fredrik Backman, MARKARYD
Du kan vinna en NIBE-powerbank. Senast 30 April vill vi ha in ditt svar. Tel: 0433-273529 / 0730-58 00 98
Vinnare och ratt [6sning presenteras i nasta nummer av NIBE Proffsnytt. - .
FORSALJINING HUSPRODUKTION
Arne Gustafsson, SVERIGE
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Mikael Andersson, STOCKHOLM
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. David Moller, KLIPPAN
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Fredrik Snygg, VITTSJ0
Tel: 0433-273457 / 070-190 0316

Skicka till: NIBE Energy Systems, att: Marknadsavd. Box 14, 28521 MARKARYD.
(Eller maila de markerade orden och dina konyaktuppgifter till: sandra.bjorklund@nibe.se) )
0BS! Tévlingen géller ej NIBE-anstélida. Jonas Cronwik, SVERIGE

Tel: 0433-276549 / 073-917 88 04

GRATTIS! Vinnarna i NIBEs korsordstavling far ett kit med reflexsele och en staltermos.

Rétt I6sning i NIBE Proffsnytt 4/2022: "Varma hdlsningar fran NIBE” Upptéck vara energilésningar pa

Magnus Persson, Akarps Rérservice AB, Lomma - Bengt Danielsson, Redbergslids VVS, Géteborg « Ove Arksand, Rhodins Rér AB, proffs.nibe.se
Vallentuna - Peter Axelsson, PA Rér AB, Vackelsang « Tomas Ivarsson, Gustaf Svensson Rérldggeri AB, Lindome




Det enkla valet.

Vill du jobba med varmepumpar som férenklar din vardag?
Vara varmepumpar i S-serien anpassar sig automatiskt efter
dina kunders behov av varme och varmvatten. De ar lika enkla
for dina kunder att hantera, som for dig att installera.

Med S-serien kan du ge service pa distans och har du fragor
finns var kunniga support bara ett samtal bort. Ett enkelt

val fér dig som vill leverera kvalitet och bekvamlighet fér en
uppgraderad hemkansila.

Upptack mer pa proffs.nibe.se




