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"Tillsammans med er
skapar vi trygghet”

Henrik Henningsson
Forsaljningschef Sverige
NIBE Energy Systems

Hej alla NIBE-vanner!

Vilket ar vi haft. Nar det startade var det ytterst svart att veta hur det faktiskt
skulle bli. Jag kommer inte ga igenom det som varit, utan vill att vi vagar tro pa
morgondagen och att vi har mycket i vara egna hander. Att vi alla fortsatter att
bidra med det vi kan for att skapa en trygg varld, i det lilla och i det stora.

Trygghet ar nagot som vi kan skapa i alla delar av kundresan. Allt fran ett bra
forsta bemotande och ett relevant produkterbjudande, till en smidig instal-
lationsprocess och en forstklassig service. Vi tror att trygghet kommer vaga
tyngre i konsumenternas beslut framover. Att det blir viktigare att veta vilka
som star bakom det de képer. Ar det ndgon som kommer att finnas dar som
stod om nagot hander under produktens livstid? Kan jag lita pa att produktens
effektivitet kommer att vara hela dess livslangd? Att kunna leverera den har
oslagbara kombinationen ar nagot vi jobbar s& hart for varje dag. Det tycker i
alla fall jag kanns tryggt.

Med det vill jag och mina kollegor passa pa att tacka er alla for ett ar dar
mycket fallit pa plats. Nar vi nu stanger detta ar kan vi aterigen saga att
produkterna ar lagerférda hos vara grossistpartners ute landet. Leveranstider
ar ett minne blott.

Jag vill aven sla ett slag for annu ett utbildande nummer av Proffsnytt.
Har ni koll pa kalla natverk och 15-minutersstad och hur varmepumpen
kan bidra till detta? Eller vad betyder citatet "vi har valt ratt vag” pa
temat om beslutet av ny kéldmedielag i EU. Ett axplock av vad som
finns i sidorna framéat, mycket intressant lasning!

God jul och ett gott nytt ar!

\ Henrik *mez M_/—’
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BLIXTSNABB KOMMUNIKATION
Styrmodulen SMO S40 har inbyggd

—_ kommunikation via Modbus TCP/IP och kan
kommunicera betydligt snabbare med
6verordnade styrsystem. En stor forbattring
som vi kan tacka S-serien for.

16

80% AV JOBBEN FRAN INSTAGRAM
Pablo Cabala ar en av fa VVS:are som ar
influenser - i Sverige i alla falll
Instagramkontot heter Plusgrader och har
narmare 3 000 féljare.

-l bérjan var det mest for att nara och kara
skulle se vad jag gjorde pa dagarna.

20

VARMER OCHKYLER DET STORA
SUTERRANGHUSET

-Nya S1256 svarar valdigt bra pa vader-
vaxlingar och nar det géller att géra varm-
vatten for duschar, sdger Henrik Andersson
som sjalv jobbar i VVS-branschen och vet
vad han har ratt att vanta sig av en
premiumprodukt fran oss.

Missa inte
vart nya QUIZ
pa sidan 27!

NIBE PROFFSNYTT REDAKTION & KONTAKT

VILL DU KOMMA | KONTAKT MED 0SS?
Scanna QR-koden hér intill eller besék
nibeprofessional.se
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FRAN IDE TILL VERKLIGHET
DEL 4: LANSERING

natur.

| sista delen av var artikelserie

"Fran idé till verklighet" berattar vi
om hur lanseringen av en ny produkt
gar till. Ett projekt sominvolverar de
tre avdelningarna forsaljning,
marknad och service.

-Det finns juinget battre an att
slappa en ny produkt, men en
utmaning att fa allt att klaffa, séager
Henrik Henningsson, forsaljnings-
chef for Sverige.

Projektet att utveckla en ny produkt
bestams utifran en efterfragan pa
marknaden, som vi berattade i del 1.

En kravspecifikation lamnas over till
produktutvecklingsavdelningen, de tar
fram skisser och prototyper och darefter
foljer industrialiseringsprocessen.
-Viborjar med att gora en grovre plan,
fortsatter Henrik. D& diskuterar vi hur vi
vill géra lanseringen, utifrdn en bedém-
ning av hur viktig produktens position ar
i var portfélj och hur omvarlden ser ut.

Lds mer pd sidan 14

Med reservation for eventuella tryckfel och felskrivningar.
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AKTUELLT

KALLA NAT - FRAMTIDENS

SMARTA ENERGILOSNING.

"Kalla n&t" och modern varmepumpsteknik kan vara nyckeln till framtidens energi-

I6sningar och till att minska beroendet av gas. Genom att flytta energii slutna

system och lata flera energislag samverka gar det att minska CO,-belastningen
drastiskt och konvertera alltifran industrier och bostadsomraden till hela stader.

Har pa NIBE ar vi entusiastiska infor framtidens
energilésningar och till vad den moderna
tekniken kan astadkomma i det digitaliserade
och elektrifierade samhallet. Samverkan av ett
flertal energislag och att omvandla och dela pa
energi tror vi att vikommer att se mycket mer
av. Det har kallas "Kalla nat" och lyfts frami
debatten om energiomstalliningen. Framfér allt
i Europa, men aven i Sverige.

Vad ar ett kallt nat?

Det finns lite olika svar pa den fragan. Vissa
anser att det &r ndr man sanker temperaturen

i fjarrvarmenaten till 70-80 grader, vilket ar in-
tressant eftersom det gor att varmeforlusterna
minskar tack vare en lagre temperaturskillnad
mellan kulvert och marktemperaturen. Men
kanske ar det mer ratt att kalla det lagtemper-
erad fjarrvarme. En annan variant ar att man
utvecklar koncept for att anvanda energin i den
svalare returen.

En tredje variant &r ndt som ar 50 grader och
lagre, eftersom man dé far sa mycket storre
mojligheter att 4tervinna och omvandla energi
i systemet i stort, i stéllet for att bara tillféra ny
energi. En kylanlaggning i en livsmedelsbutik
eller kyla pa ett kontor kan da anvanda natet
som kondensor och resterande varme kan
komma bostaden bredvid till nytta. Da tillfors
minimalt med energi fér att omvandla och
flytta den lagvéardiga energin till en annan del
av systemet och omvandla den till hogvardig.

Balans mellan kyla och varme

Det finns ocksa intresse att bygga annu kallare
nat somi stort jobbar efter markens tempera-
tur fréan 20 ner till 5 grader. Ju lagre temperatur
viharisystemet, desto fler lagvéardiga energi-
kallor gar det att koppla pa och omvandia till
hogvardig energi. | de har kalla naten rader
balans mellan kyla och varme, och ratt typ av
energi behover tillforas ratt vid ratt tillfalle.

For att lyckas med det behdver man planera
fastigheter, kvarter och stadsdelar med en
blandning av olika verksamheter. Om det bara

byggs bostader i ett omrade och kontor och
affareriettannat, ar det svart att fa den har
balansen. | bostaderna behdver man tillféra
energi for varme och varmvatten, i kontor och
kdpcentra finns ett dverskott pa varme och
man behover tillféra kyla.

"En trend som verkligen
kommer andra kyl-och
varmemarknaden i
Sverige och Europa ar
15-minutersstaden.”

Passari15-minutersstaden

En trend som verkligen kommer &andra kyl-
och varmemarknaden i Sverige och Europa ar
15-minutersstaden. Begreppet kommer fran
att man med cykel ska kunna ta sig fran bo-
staden till jobbet, skolan, affarer, parker, idrott
och kultur pa bara 15 minuter. Har ar teknisk
utveckling med fokus pa héllbarhet,
elektrifiering och digitalisering en sjalvklarhet.

| dessa blandade stadsdelar finns det fina
mojligheter att f& energibalans genom att dela
och flytta p& energi med kalla nat. Har gar
det att minimera behovet av ny energi, i form
av varme och kyla, vilket betyder klart battre
ekonomi, lagre klimatpaverkan och minskat
behov av externa energileverantérer -

en motsats till de serverhallar som byggs i
folkglesa skogar i norra Sverige, dar det inte
finns nagon avsattning fér energin man kyler
bort.

Industrini frontlinjen

Kalla nat ar egentligen inget nytt men annu sa
lange har det mer varitiform av 6ar inne i det
traditionella hogtemperaturnatet. Industrin har
gatt lite i frontlinjen har och Xylem i Emmaboda
och Backer i Sésdala ar tva fina exempel pa
industrier som tillsammans med oss pa NIBE
radikalt minskat sin energiférbrukning genom

Q

att dela pa energin mellan sina fastigheter
med ett lokalt kallt nat.

Medicon Village i Lund ar ett annat bra exem-
pel pa en stadsdel som delar pa energi genom
ett kallt ndt och som har minskat behovet

av externt tillférd energi med dver 60% det

senaste kvartalet. Las om det péa foljande sidor.

Ett liknande system i kombination med ett tra-
ditionellt fjarrvarmenat anvands aven i Jarfalla
kommun, déar ett industriomrade ska férvandlas
till ett modernt bostads- och serviceomrade. m

*CCS-teknik: Carbon Capture and Storage,
CCS, dr ett samlingsnamn fér olika tekniker
for att fdnga in och lagra koldioxid.

\

Mk
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| ett kallt nat kan vi utnyttja spillvarme/kyla genom att flytta den lagvérdiga energin till en
annan del av systemet och omvandla den till hégvérdig. Pd sd vis tillférs minimalt med energi.

VAD AR KALLA NAT?

Det ar kompletta energisystem for all varme och kyla som behdvs i

ett omrade. Man utnyttjar den moderna varmepumpstekniken och
delar pa energin mellan olika verksamheter. Genom att koppla ihop
naten kan man atervinna, flytta och omvandla energi fran lagvardig till
hogvardig mellan olika byggnader och verksamheter. En fastighet som
behdver varme far det av en som behdéver kyla, och tvartom.

Vill du veta mer?

Hor av dig till oss pa NIBE Fastighet. Vara kontaktuppgifter finns pa
nibe.se/fastighet. Lds om Xylems och Backers energijakt pa
nibeprofessional.se

‘Ju lagre temperatur vi
har i systemet, desto fler
lagvardiga energikdllor
gar det att koppla pd och
omvandla till hogvardig
energl.”






Medicon Village ar en Sciencepark som ags
av Mats Paulssons stiftelse for forskning
innovation och samhallsbyggande. Fram till
2012 var detta Astra Zenecas lokaler for forsk-
ning och utveckling. Idag sitter har dver 180
foretag, alla med inriktning pa Life Science,
det vill sdga verksamheter inom halsa, vard
och omsorg.

Det ovanliga med det har fastighetsbolaget ar
att det drivs av en stiftelse och att hela 6ver-
skottet gar tillbaka till viktig forskning.

-Dé vart uppdrag éar att skapa ett 6verskott
frén fastighetsbolaget som ska ga till bland
annat viktig cancerforskning sag vi en utma-
ning. men samtidigt en potential, i var befint-
liga energianlaggning, sager Erik Jagesten.
Fram till idag har var stiftelse kunnat dela ut
170 miljoner till viktiga forskningsprojekt.

Men vi tar det fran borjan.

-Jag jobbade pa Astra Zeneca och arbetade
med fastigheterna i Lund, Sédertélje och
MéIndal, men jag hade min bas i Lund nar
beslutet kom om att flytta forskningen fran
Lund till M6Indal, fortsatter Erik. Min tanke var
att fortsatta pa Astra Zeneca men nér jag fick
mojligheten att vara med att starta upp
Medicon Village Science Park var valet enkelt.

-Stiftelsen som skapades tog 6ver hela
anlaggningen 2012 och da var lokalerna helt
tomma, alltsa inga hyresgaster. Vi hade en
utmanande period 2012-2018 nar vi dels
skulle stalla om fastigheterna och anlagg-

“En stark drivkraft dr att 6verskottet fran fast-

ighetsbolaget gar till viktig forskning inom Life

Science." Erik Jagesten, VD pa fastighets-
olaget Medicon Village i Lund.

ningen till att fungera for ett stort antal bolag,
samtidigt som vi skulle attrahera hyresgéster
och skriva hyreskontrakt.

Efter férhandlingar med Astra Zeneca, och
ett startkapital fran Mats Paulsson, Peabs
grundare, bildades en stiftelse som
forvarvade anlaggningen.

Fastigheterna bestod till stor del av kontor och
labb-byggnader som successivt har anpas-
sats till nya hyresgaster. Det har blivit en unik
mix av foretag. Fran verksamheter som ska
hjélpa dig att inte bli sjuk, till grundforskning,
vard och aven verksamheter for att utveckla
vard i livets slutskede. Allt for att hjalpa mann-
iskan till en battre halsa och ett battre liv.

-2018 borjade vi genera vinst tack vare en
hég uthyrningsgrad, fortsatter Erik, och vi
har nu mer angenama utmaningar som att
hantera bolagens expansion och att fortsatta
utveckla omradet.

Ville utmana det traditionella

Nar jakten pa att minska tillférd energi star-
tade bestod 100 % av energifoérsérjningen av
fjarrvarme och fjarrkyla, plus kyl- och
frysmaskiner i verksamheten.

-Viborjade undersoka hur vi skulle kunna fa
ner férbrukningen och driftskostnaden. Vi
hade diskussioner med flera parter om hur vi
skulle kunna ta hand om de stora 6verskotten
av varme som alstrades av kylmaskiner i labb-
miljder. Var malsattning var att hitta en teknik

Erik Jagesten pG Medicon Village, Kamilla
Bjérkman pd E:ON och Fredrik Snygg pd NIBE
har samarbetat for att hitta ett system med
hégre effektivitet.
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déar vi kunde ta hand om 6éverskotten sa nara
kallan som mgjligt och darigenom balansera
energin i husen och mellan husen.

-Vi startade ett utvecklingsprojekt tillsam-
mans med kommunens innovationsplattform
samt ett par stora energileverantérer och
konsultféretag, daribland E.ON. Vi ville utmana
det traditionella sa vi ordnade workshops och

i samband med det startade vi dialogen med
E.ON. Det visade sig att de sokte en partner
for att implementera, testa och utveckla deras
decentraliserade I6sning for kalla nat som
heter ectogrid™.

Vi brukar saga att
forskningen varmer
bostaderna.”

Energibalansisystemet

Resultatet &r varldens forsta ectogrid™ . Ett
system dar fastigheter med olika energibehov
kopplas samman fér att kunna dela, omvandla
och lagra energidverskott av varme och kyla.
Genom att omvandla lagvardig energi till
hoégvardig och flytta den dit behovet av kyla
eller varme finns minskas behovet av tillférd
ny energi.

-Nu har 13 byggnader kopplats in och man
har vissa manader lyckats minska den tillférda
energin med upp till 65%, berattar Kamilla
Bjorkman som lett projektet fran E.ONs sida.
Den langsiktiga mélsattningen éar en —_—




Pa Medicon Village finns ett visningsrum
fér att demonstrera hur ectogrid™
fungerar och hur man arbetat fram det
effektiva systemet. Kamilla Bjérkman,
chef fér ectogrid- och ectocloud pd E.ON
Energy Infrastructure Solutions och Mats
Carselid, Solution Designer i ectogrid- och
ectocloud-teamet pekar och visar.

minskning med 80%. Men da kravs ytterligare
intrimning samt inkoppling av mer spillvarme
for att balansera det kalla natet.

Ett skalbart koncept

Den har typen av skréddarsydd I6sning har
anvants tidigare i form av 6ar i mindre lokala
nat. Men E.ON ar forst med att ta fram ett
koncept som ar skalbart vilket gér det enklare

att ta tekniken ut i Europas energiomstalining.

-P& NIBE har vi méarkt en klar trend av kalla
natverk dar man kan atervinna energi, inte
minst all lagtempererad spillvarme, berattar
Fredrik Snygg som varit delaktig i projektet.

‘Just nu utvecklar vi
en ny labb-byggnad pa
12 000 m? som kommer
anslutas till ectogrid™."

chand®
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-Vi har gjort flera liknande lI6sningar men
anvant energin i borrhalslager for att balan-
sera upp systemet. Backer industriomrade i
Sésdala, dar man flyttar varme och kyla mel-
lan fabriksbyggnaderna &r ett fint exempel pa
odrifti ett kallt nat, fortsatter Fredrik Snygg.

Kamilla Bjérkman péa E.ON forklarar.

-| varje hus som ar kopplat till natet finns en
varmepump och/eller kylmaskin som justerar
temperaturen efter husets behov. Over-
skottet av energi fran varmepumparna och
kylmaskinerna tillférs i det kalla natet och kan
anvandas av en annan byggnad i systemet.
Fér att balansera skillnader mellan varme- och
kylbehov i systemet finns en ackumulator-
tank. Nar systemets kyl- och varmebehov

inte kommer i balans s& balanserar man upp
systemet med traditionell fjarrvarme/kyla eller
luft/vattenvarmepumpar.

E.ON ectogrid™s styrsystem ectocloud
optimerar systemet efter forutsattningarna.
Kamilla fortsatter.

~Till exempel om vi har kylbehov och vi har
tillgang till billig el p4 natten séa kan viladda
upp ackumulatortanken med kallt vatten
under natten och da minskar behovet av
tillférd el under dagen. Manga av férbattring-
arna handlar om smarta styralgoritmer. Just
nu testar vi en styralgoritm for att minska
elanvandningen vid elpristopparna.

Gor omradet attraktivt

N&r Medicon Village gjorde sin férsta utveck-
lingsplan for omradet var en viktig del att fa

in bostader, men pa ratt stalle s& att bosta-
derna inte bromsar utvecklingen av planerade
labb-byggnader, vardlokaler och kontor.
-Vivill skapa mer liv och rérelse, berattar Erik,
och bostader innebéar en majlighet att fa mer
service i omradet, som butiker och restau-



HUR FUNKAR ECTOGRID™?

- Tva plastror, ett for varme och ett for kyla, kopplar ihop byggnaderna

och anvands for att dela det energidverskott som finns. Decentraliserad
pumpning mojliggér delning med endast tva rér och minskar pump-el.

« | varje byggnad som &r kopplat till natet finns tvarstéllda varmepumpar
som justerar temperaturen efter behov och dar éverskottsenergi pum-

pas tillbaka till det varma eller kalla réret.

« For att balansera skillnader mellan varme- och kylbehov i systemet
finns en ackumulatortank. Nar denna inte racker till anvands exempelvis

fjarrvarme, fjarrkyla, geoenergi eller industriell spillvarme.
- Temperaturen i natet arlag, 0-40 grader Celsius,
vilket mojliggér anvandning av lagvardig spillenergi.
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VILKA AR FORDELARNA?

« Varme och kyla finns i samma system, normalt byggs
tva infrastrukturer for detta.
- Det ar en digital produkt med mjukvarulésningar.
- Natet anvander standardkomponenter.
- L&g temperatur méjliggor anvandning av lagvardig spillenergi.
- Nattemperaturen kan styras i bade det varma och
kalla roret for att na hogsta mojliga systemeffektivitet.
- Decentraliserad 16sning som mojliggér modulér invenstering
allteftersom utbyggnad sker.

- Hela processen styrs av en intelligent
mjukvaruplattform som kallas ectocloud.

VAD AR
ECTOGRID™?

Allt handlar om att flytta,
omvandla och atervinna
energi istallet for att tillfora
ny energi.

E.ON ectogrid™ cirkulerar,
ateranvander och delar
energin mellan olika bygg-
nader. En fordel med det har

systemet ar att det gér att
startaien storlek och sedan
lata systemet vaxa.

26

/@

ranger. Omréadet blir attraktivare att arbeta i
nar vi nu successivt utvecklar samtidigt som
ectogrid™ fungerar vél i detta arbete. Vi brukar
saga att forskningen varmer bostaderna. Idag
har vi tillsammans med samarbetspartners
hittills skapat 320 ldgenheter som alla ar
anslutna till E.ONs ectogrid™.

E.ON har successivt integrerat energisystemet
i byggnaderna.

-| ar ska hela anlaggningen vara implemen-
terad och klar. Det enda som aterstéar ar

fyra byggnader pa den sddra sidan och en
labb-byggnad, berattar Erik.

"Manga av férbattring-
arna handlar om smarta
styralgoritmer.”

Val av varmepumpar
Né&r det galler undercentralerna har det skett

en utveckling under vagen, vid val av varme-
pumpar exempelvis.

—-En utmaning som vi pa E.ON hade i bérjan
var att det knappt fanns nagra varmepumpar

som var anpassade for lagtemperatursystem,

forklarar Kamilla Bjérkman. Det behdvdes en
intrimning for att f& dem effektiva. Vi vaxlade
over till NIBE under projektets gang. Dels for
att vi vill vara flexibla och kunna skala upp
antalet varmepumpar och ha en leverantor
som vi kan kroka arm med globalt. Och dels
for att vi behover deras systemkunskap.

Med NIBE som leverantér kan vi ha ett nara
samarbete vad galler framtida produkter som
anpassas efter vara gemensamma projekt.

Ytterligare 200 000 m?

I Medicon Village utvecklingsplan finns det
mojlighet att utveckla mer an 200 000 m?2 till.
Sedan stiftelsen tog 6ver anlaggningen har
man inte bara fyllt den med hyresgéster utan

aven pabdrjat en expansion. Bland annat har
b&de en ny kontorsbyggnad pa 17 000 m?

och en cancerklinik i varldsklass byggts. Erik
Jagesten berattar.

-Just nu utvecklar vi en ny labb-byggnad pa
12 000 m? som kommer anslutas till ectogrid™.
Den har bygganden och befintliga byggnader
har hyresgaster som kréaver mycket hog till-
ganglighet till de fastighetstekniska systemen
och varje labb-byggnad har i manga fall
redundanta ventilationssystem samt bade
avbrottsfri kraft och en central reservkraft-
anlaggning pa 5Mw.

Stor forbattringspotential

Man arbetar inte bara med smarta energil6s-
ningar som ectogrid™ for att minska klimatav-
trycket. Erik Jagesten berattar dven att man
nyligen okat sitt engagemang for hallbarhet
och att man nu som férsta Sciencepark i
Sverige certifierat sig enligt ISO 26000. —>
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ROSTER FRAN FLER
NYCKELPERSONER | PROJEKTET:

"Mitt jobb har varit att projektera fram
handlingar som underlag fér att handla
upp arbete fér alla undercentralerna och
den centrala enheten. Det var ju bdde
nya och befintliga byggnader med massa
installationer sa det handlade om att
planera vad som gdr att géra och handla
upp det. Det har varit en stor tillgdng att
ha Fredrik Snygg fran NIBE med. Det ér
spdnnande att bygga ndgot fran grunden
som inte har gjorts innan, med standard-
produkter men pd ett helt nytt satt!”

- Martin Osvaldsson, VVS-konsult som
har deltagit i projektet.

"Det har handlat om att bygga olika
I6sningar fér att testa och utvérdera. Till
exempel om vi skulle ha kyla och védrme i
olika vérmepumpar, eller virmepumpar
som ger bdde vdrme och kyla. Ddr valde
vi det senare. Vi har ocksd provat att
seriekoppla och parallellkoppla varme-
pumparna. Eftersom vi har lite stérre
temperaturskillnad hér kan vi tjgna COP
pa att seriekoppla dem. Det har varit
jéttekul och en utmaning att bygga ndgot
som kan férédndra hur man ser pd fjdrr-
vdrme och fjdrrkyla, att kunna ersdtta
tva system med ett system och fd hégre
effektivitet."

-Thomas Ranstorp, projektledare och
teknisk expert som har deltagit i projektet.

—>Manga parallella hallbarhetsprojekt pagar
nu dér Medicon Village ska bidra till miljéfor-
battringar. Med éver 180 verksamheter finns
det stor potential till samordning.

"En stor fordel med
systemet dr att det gar
att starta i liten skala och
sen vaxa."

-Vi arbetar nu med foérbattringar for transpor-
ter till anlaggningen, déar vi borjat stélla krav pa
att leverantérer ska samordna sina trans-
porter for att f4 ned antalet leveranser, och

vi har aven dialog med hyresgasterna for att
minska antalet leverantérer. Vi forsoker aven
hitta smarta lésningar for sopsortering och
komprimering av sopor for att minska trans-
porter och vi arbetar &ven med konventionella

|6sningar som fler solceller, smart belysnings-
styrning och mobilitetsldsningar for att cka
det kollektiva resandet.

Samarbetet med Medicon har varit valdigt
viktigt enligt Kamilla Bjérkman. Inte bara for
att pavisa for alla att tekniken fungerar utan
aven for att de har varit en krdvande kund
med hdga méal.

-Det har tvingat oss att utveckla en effektiv
och hogpresterande produkt, sdger hon.

Som det ar nu ar natet annu inte fullt utbyggt.
Det finns nagon enstaka byggnad kvar att
ansluta. Samtidigt fortatar Medicon Village
omradet. De tar bort parkeringar och bygger
nytt. En férdel med det har systemet ar att
det gér att starta i en storlek och sedan lata
systemet vaxa. B

Fredrik Snygg dr regionssdljare och en del i
teamet pd NIBE Fastighet som samarbetar med
E.ON och Medicon Village.

Fastighetbolaget

Medicon Village AB, Lund

Agare: Mats Palssons stiftelse for forsk-
ning, innovation och samhallsbyggande
VD: Erik Jagesten

Bolagets startar: 2012

Fastighetens storlek: bruttoyta

132 000 m?, med laboratorier, kontor,
vard, restauranger osv.

Mal: Att minska energiférbrukningen
80% och CO, belastningen 50%
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BLIXTSNABB KOMMUNIKATION
MED INBYGGD MODBUS TCF/IP.

SMO S40 har inbyggd kommunikation via Modbus TCP/IP och kan kommunicera snabbt
med 6verordnade styrsystem. —En stor forbattring i NIBEs erbjudande som vi kan tacka
S-serien for, s&ger Tim Olsson, produktchef pa NIBE.

Tidigare har vi haft Modbus RTU som ett
tillbehor till F-serien men alla vara produkter
i S-serien har Modbus TCP/IP inbyggt for att
gobra installationen enkel och effektiv.

"Eftersom vi nu kan ta in
information via Modbus sd
kan vi dela pa givare.”

-Med SMO S40 har vi en betydligt snabbare
kommunikation via Modbus an tidigare, vilket
ar valdigt spannande. Fordelarna blir att vi
kan ldsa manga parametrar valdigt snabbt
sa att det 6verordnade systemet far massor
av information fran varmepumpen och
sedan kan ge anvandaren full kontroll och
Overvakning, sager Tim Olsson.

S NIBE

Vad ar Modbus TCP/IP?

Det ar spraket som ett éverordnat system
och varmepumpen anvander for att kom-
municera, och som ar till fér dvervakning
och styrning av flera anlaggningar. Det &r en
standard som &r vanlig i branschen.

-Vissa tycker dverordnade system kan vara
komplicerade men det behdver de inte vara,
berattar Tim. Nar man jobbar med det ar
det till storsta delen en praktisk avlasning
av vad som hander just nu. Du kan se vilken
temperatur anlaggningen har, om den gér
varmvatten eller kyla och vilken kompressor
som ar igang till exempel.

En annan méjlighet vi far med Modbus
TCP/IP &r att fastighetséagaren far mojlighet
att skriva in temperaturer, s som till
exempel utomhustemperaturen, vilket gor
att ménga enheter i samma fastighet kan

dela pa en givare. Aven andra styrparame-
trar ar mojliga att skriva till eller Iasa fran.

- Eftersom vi nu kan ta in information via
Modbus sa 6ppnas méjligheten upp att
faktiskt kunna dela pa givare. Om vi tar ute-
givaren som exempel, sa kan de 6ver-
ordnade systemet skicka informationen till
SMO S40 men &ven till ett ventilations-
aggregat eller fjarrvarmecentral vilket gor
att det bara &r en fysisk givare som behdéver
skruvas upp pé& vaggen och en kabel som
behdver dras till undercentralen. Detta spar
bade tid och materiall m

Vill du veta mer? Hér av dig till oss pa
NIBE Fastighet.

Styrmodulen SMO S40

- Kombinera med en eller flera NIBE
luft/vattenvarmepumpar eller
bergvarmepumpar.

« Fastighetslésningar med upp till
atta NIBE varmepumpar.

« Smart anvandarvanligt styrsystem
med touchscreen for maximal
flexibilitet.

- Inbyggd Modbus TCP/IP
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NYA PA NIBE FASTIGHET

Med tre nya utesaljare och tva
nya i teknikgruppen kan
fastighetsteamet ge battre
support och vara med er annu
mer ute pa faltet.

- Med ratt manniskor pa ratt
plats satsar vi nu pa att bygga
teamet och ett néra samarbete
internt for att kunna ge det
basta stodet, sager Kalle Silén,
forsaljningschef pa NIBE
Fastighet.

Rekryteringarna ar ett led for att fortsatta
resan mot var satsning pé stora fastigheter,
helhetslésningar och NIBE-modellen.

-De har alla en valdigt fin kompetens, sager
Kalle Silén.

"Det jag ser mest fram
emot dr att, dterigen, fa
vara ute hos kunder och
hjélpa till."

-Bland vara nya uteséaljare har vi Peter
Eriksson, en rutinerad varmepumpssaljare
med manga ar i branschen och pa NIBE. Han
har en intressant erfarenhet fran ventilation
som ar vardefullt for vart helhetserbjudande.
Vi har ocksa Jesper Ekstrom, en VVS-
ingenjor med en fantastisk kraft och vilja att
lara sig nytt med oss p& NIBE och vara
kunder. Sist men inte minst Michael Nylund,
en branschprofil med stor teknisk bakgrund
och som kan lara oss pa NIBE mycket. Det
ska bli kul att se honom pé féltet efter manga
ar pa en central post, avrundar Kalle Silén.

~ORSTARKNINGAR PA
NIBE FASTIGHET - BADE PA
NSIDAN OCH UTSIDAN.

Peter Eriksson ar regionansvarig i
Mellansverige.

-Det som ar roligt med storre fastigheter

ar att det ar mer avancerade varmepumps-
[6sningar, &nnu mer teknik. Den ena under-
centralen &r inte den andra lik. Man kan ha
maéanga olika I6sningar och kombinationer
vilket &r spannande och intressant. Jag
hoppas kunna bidra med min bakgrund inom
ventilation och styr och regler, da jag har en
helhetsbild dver hela fastighetens behov,
fran berg till tak.

Jesper Ekstrom ar regionansvarig i
Mellansverige.

-Jag blev sald nar Kalle Silén berattade

om helhetslésningen som NIBE fastighet
erbjuder. Min roll har ar att hjalpa vara kunder
i fastighetsbranschen att ta fram trygga och
hallbara energilésningar fran berg till tak.
VVS och solenergi &r mina specialkompe-
tenser. Och jag alskar utmaningar! Det som
triggar mig ar att lara mig mer, att utvecklas
och att bli den basta versionen av mig sjalv.

Michael Nylund &r regionansvarig i
sydvastra Sverige.

-Det jag ser mest fram emot ar att, aterigen,
fa vara ute hos konsulter, konstruerande
kunder och fastighetsagare for att hjalpa till.
Jag stortrivs nér jag hjalpt en kund med ett
problem eller 1dsning och néar denna kund
valjer att vanda sig till mig igen for att f& hjalp
med nya projekt. Jag har jobbat med teknisk
forsaljning och som teknisk chef i branschen
imanga ar. Man kan saga att jag darfoér kan
det mesta om de ventilation-, kyl- och
varmesystem déar vara NIBE-produkter anvands.




Tva nya produktradgivare

De nya medarbetarna i teknikteamet ar

Asim Karajkovic och Elina Rydén.

—-Asim var min forsta rekrytering som chef
och jag hade inte kunnat vara mer n¢jd. Han
har ett brinnande intresse for fastigheter
och en torst efter kunskap som goér att han
passar perfekt in hos oss. Elina tog vi sjalva
kontakt med da vi visste att hon da precis
tagit sin examen som energiingenjor pa
Yrkeshogskolan i Hassleholm. Det kanns
jatteroligt att ha fatt in en ung, driven kvinna
hér, sager Asa Sunesson, chef for innesélj pa
NIBE Fastighet.

Elina Rydén, teknikteamet i Markaryd
-Min roll blir att vara projektradgivare

"pa insidan” riktat mot kommersiella bygg-
nader och projekt. Jag tycker det ar ett
spannande koncept som haller pa att skapas,
och jag ville vara med pa den resan. Min
utmaning ar att lara mig vart sortiment sa att
jag kan hjélpa vara kunder att fa den basta
Idsningen.

Asim Karajkovic, teknikteamet i Markaryd
-Jag ar utbildad fastighetsingenjor sa det
var en sjalvklarhet for mig att jobba inom
fastighetsbranschen. Tidigare har jag arbetat

\ 3

Asim Karajkovic och Elina Rydén dr
projektradgivare pd NIBE Fastighet.

med projektledning inom bygg och drift, men
jag ar ocksa intresserad av andra system,
inte bara varme. Jag ser fram emot att kunna
hjalpa vara kunder med helheten.

-Nu siktar vi p4 NIBE Fastighet mot
Nordbygg dar vi kommer att lansera en ny
stor produkt inom ventilation, det ska bli
spannande!, sager Kalle Silén. m



U NIBE

E S$1256.
nd gor detaljerna
| storsta skillnaden.

FRAN IDE TILL VERKLIGHET DEL 4: LANSERINGEN

Att lansera en ny produkt ar ju
egentligen det roligaste!”

| sista delen av var artikelserie "Fran idé till verklighet" berattar vi om hur lanseringen av en ny
produkt gar till. Ett projekt som involverar de tre avdelningarna foérsaljning, marknad och
service. -Det finns ju inget battre an att slappa en ny produkt, men en utmaning att fa allt
att klaffa, sdger Henrik Henningsson, férsaljningschef for Sverige.

Projektet att utveckla en ny produkt bestams
utifran en efterfragan pa marknaden, som vi
berattade i den forsta artikeln. En kravspeci-
fikation lamnas 6ver till produktutvecklings-
avdelningen, de tar fram skisser och prototyper
och darefter féljer industrialiserings-
processen.

-1 god tid fore lanseringen borjar vi med att
gbra en grovre plan, fortsatter Henrik. Da
diskuterar vi hur vi vill genomféra den, utifran
en beddmning av hur viktig produktens posi-
tion &ri var portfélj och hur omvarlden ser ut.
-Vihar alltid marknadsaktiviteter som I6per
Over aret, och som stdder lanseringar och

andra delar i verksamheten. Men lanseringen
ar en viktig del som vi bygger arsplanen runt.
Viser det som ett projekt dar vi samarbetar
med flera avdelningar; service, marknad och
produktchefsavdelningen. Vi gar aterigen
igenom varfér marknaden behdéver den har
produkten, hur vi ska kommunicera detta och
i vilka kanaler.

Vad vill vi kommunicera?

Hoéstens stora nyhet var bergvarmepumpen
NIBE S1256. Den externa marknadsféringen
i Sverige startade i oktober. Lat oss ta den
som ett exempel.

"3 Eva Linetti copywriter, Henrik Henningsson
férsdljiningschef och Amanda Henling grafisk

- formgivare ser éver kampanjmaterialet infér
Slanseringen av nya bergvdrmepumpen S1256.

-Vi hade tre viktiga budskap som vi ville lyfta
fram. Att det ar var effektivaste varmepump
nagonsin med ett SCOP pa 6,22, att den har
ett nytt, mer klimatvanligt kéldmedium med
ettlagre GWP och en hogre varmvatten-
prestanda. Sen ar det ju manga fler delar

vi arbetat med och férbattrat. Men det var
dessa vi beslot oss for att bygga var kom-
munikation kring. Det blev basen som varje
avdelning gick vidare med och férberedde
material kring.

Forbereder organisationen
Ett stor del i arbetet var att géra var egen



"Mdassor och sociala
medier ar viktiga kanaler
som hjdlper oss att na ut
till manga.

organisation redo innan vi gick ut till
marknaden.

-Vihar planerat och genomfért utbildningar,
aktiviteter och informationsmoten med salj-
och serviceorganisationen. Och tagit fram
teknisk dokumentation, som produktblad,
installatérs- och anvdndarhandbécker med
mera, berattar Henrik.

I det hér laget skedde ett lanseringsarbete
p& manga hall i organisationen. Férutom
ettintensivt kvalitetsarbete nar det géllde
tillverkningen arbetade serviceavdelningen
med stoédet till var serviceorganisation
samtidigt som marknadsavdelningen vari
full fard med att planera och producera den
externa marknadsféringen och aktiviteter
med séljorganisationen. Eva Linetti ar
copywriter och arbetar med var kommunika-
tion om S1256.

-Tillsammans med var reklambyra, var
mediabyré och vart interna team tog vi forst
fram ett koncept for lanseringen: "Ibland ar
detaljerna den stoérsta skillnaden” Med det
som paraply kunde vi beratta om vara tekniska
innovationer i den nya varmepumpen. Det
budskapet har vi anvant oss av i allt material
som ar riktat till er som ar véara installatorer,
direkt till slutkunderna och aven till pressen
for att stodja forsaljningen. | alltifran film och
annonser till nya webbsidor.

—-Massor och sociala medier &r viktiga kanaler
som hjélper oss att na ut till manga, fort-
satter Henrik. ISH-méassan i Frankfurt och
Nordbygg ar de stérsta. Men det finns ocksa
manga mindre massor och lokala métes-
platser som ar viktiga att vara pa, och film

i sociala medier ar ett satt att n4 ut valdigt
brett mot vara slutkunder.

En seger nar vi gari mal

Den intensiva delen av lanseringen av S1256
ar nu genomférd och arbetet gar dver i ett
annat skede. Det har gatt valdigt bra berattar
Henrik.

—-En lyckad lansering ar ju egentligen det
allra roligaste i mitt jobb. Det finns ju inget
battre an att slappa en ny produkt, aven om
det &r en utmaning att fa allt att klaffa. Nar
man skapar de har delarna bygger man upp
ett momentum i organisationen, en rytm
som man inte vill férstéra. Darfor ar det en
seger nar vi gar i mal och har natt det vi ville,
avslutar Henrik. m
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Pé bordet ligger en del av det kreativa

materialet som marknadsavdelningen jobbat med
infér lanseringen av S1256. Alltifrén storyboard for
filmerna och sociala medier-inldgg till annonser i
fackpress.
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"80% av jobben jag far
kommer fran Instagram.”

Han installerade sin forsta varmepump i Ornskéldsvik 2004. Nio ar senare startade han eget
i Stockholm. Pablo Cabala en av f& VVS-are som ar influenser - i Sverige i alla falll
-| borjan var det mest for att néra och kara skulle se vad jag gjorde pa dagarna, berattar han.

Plusgrader AB, Jarfalla

Startade 2013

Agare: Pablo Cabala

Inga anstallda

Uppdrag: Premiuminstallationer inom VVS
Instagramkonto: @plusgrader

Att Pablo Cabala blev VVS-are var en slump.
-Jag har alltid varit intresserad av teknik och
praktiskt lagd, sa jag valde energiprogrammet,
forklarar han och ler vid tanken, men sanningen
ar att jag inte visste att man blev rérmokare.
Men jag tyckte det var kul och sag val att det
fanns ganska brett med mojligheter. Efter
larlingstiden hemma hamnade jag i Oslo och
sen i Stockholm.

-Drémmen var att starta eget och det gjorde
jag forst helt sjalv, fortsatter Pablo. Efter en
kort tid sa slog jag ihop foretaget med tva
personer och vi dopte det till Plusgrader AB.
Efter nagra ar tog jag 6ver det sjélv. | den
Pablo Cabala ér en av fa VVS-are som @r influenser. vevan kom den tanken till mig, att jag inte ville
Idag har han ndrmare 3 000 féljare pa kontot @Plusgrader. latsas vara ett stort féretag, utan vaga sta
for att det ar jag som ar Plusgrader och skriva
"jag" istéllet for "vi". Pa den vagen ar det.




Snart 3000 foljare

Instagramkontot Plusgrader startade 2016.
Och antalet foljare 6kar hela tiden.

-Allt som fanns pa kontot raderade jag och
bdrjade gbéra mina egna klipp i bérjan av
2022. 1 boérjan var det bara for att visa nara
och kéra vad jag gjorde pa dagarna, men
nu ar det alla majliga manniskor som foljer
mig, och de flesta &r nog hantverkare. Det
har lett till att jag lart kdnna jattemanga
nya manniskor och fatt nya kontakter. Aven
kunder. [dag kommer nog 80% av alla mina
varmepumpskunder p4 ett eller annat vis
fran Instagram.

En kul grej

Inlaggen ar bade seridsa och lite skamt-
samma. Men den har veckan har han inte lagt
ut ndgonting.

-Jag lagger upp det jag tycker ar roligt eller
det jag kan téanka mig att folk vill veta.
Utbildande saker. Men mitt jobb ar att vara
VVS-are. Det har ar en kul grej vid sidan av
och det far inte ta éver eller ta for mycket tid.

-Det tar ganska mycket tid att géra klipp
och i synnerhet sponsrade inlagg, sajag ar

inte intresserad av att géra det i utbyte mot
grejer. Jag har en sponsor, en tillverkare av
arbetsklader. De gav mig ett seridst erbju-
dande. Det ar valdigt manga som far alldeles
for lite for sitt arbete som influenser.

Livet ska funka

Att utan tidspress kunna utféra ett hog-
kvalitativt jobb ar viktigt fér Pablo. Och att
sjalv kunna planera dagarna och livet.

-Mitt mal som egenféretagare ar inte att

bli miljonar. Familjen gér forst och det ar
just familjelivet som ska funka med jobbet.
Stockholm &r en stressig stad att bo i och
jag behover kunna valja nar jag ska utféra
saker och ting och hur jag ska géra det. Jag
ar medveten om att min prislapp ar lite hogre
an andra, men det ar skaligt. Det ar ocksa
darfor jag kan lamna ett valdigt bra resultat
efter mig.

Lunchade med Gerteric

| fjorton ar har Pablo nastan bara installerat
NIBE-varmepumpar.

-Jag gillar NIBE av flera anledningar. Dels ar
produkterna bra. Men kanske framforallt hur
ni behandlar bdde mig och slutkunderna. En

=Jag vet inte hur manga varmepumpar jag
Installerat, men en vild gissning dar att jag bérjar
ndrma mig 1000. Det vore kul att veta hur mycket
jag har bidragit med i form av minskade
koldioxidutsldpp genom daren, sdger Pablo Cabala.

gang nar jag var pa studiebesok i Markaryd

och satt i personalmatsalen, jag kan inte varit

mer &n 23 ar gammal, da kommer det en
person som satter sig ner med mig och
lunchar. Han &ar genuint intresserad av vad
jag gor och stéller manga fragor. Forst nar
han gick fick jag reda péa att det var er VD,
Gerteric. Det dar ar helt unikt.

Pablo tipsar garna om lite olika Instagram-
konton som han sjalv féljer.

-Till exempel Oskar Snickrar, Norrlands
Snickerier, En kort och en lang, Starkslagoon
& Krédgga bad - han ar otrolig - och en hel
del amerikanska konton, de ar ju bra p& det
harl m

-

PABLOS
INSTA-TIPS!

@oskarsnickrar
@norrlandssnickerier
@kraggabad
@enkort_enlang
@starkslagoon
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HALLBARHET

NYA KOLDMEDIELAGEN
- SA HAR BLIR DEN.

Nu dr det klart att syntetiska kéldmedier
kommer att fasas ut steg for steg fram till
2050. Menredan 2027 trader forbudet

for nytillverkade virmepumpar som
anvander kéldmedier med ett GWP (Global
Warming Potential) 6ver 150 i kraft.
-Viligger mycket val till for att mota
framtidens krav séger Martin Forsén,
Manager International Affairs pa NIBE.

Den 5 oktober undertecknade EU-Kommis-
sionen, Europaparlamentet och Ministerradet
en historisk dverenskommelse som innebar

-Vi kommer@att kunna reparera och serva

alla varmepumpar vi séljer under hela deras
livsldngd. Dét kénns bra, sdger Martin Forsen,
Manager International Affairs pdNIBE, som
stdr och hdller en behdllare med det'naturliga
kéldmediet R290.

att alla konventionella, syntetiska kdldmedier
(F-gaser) kommer att fasas ut helt ar 2050.
Innan dess fanns bara en plan for att minska
anvandningen kraftigt. Nu aterstar bara den
formella voteringen i Europaparlamentet och

Ministerradet innan den nya lagen trader i kraft.

-Det ar oerhort skont att vi antligen far veta
hur lagstiftningen kommer att se ut. Darmed
far vi ett slut pa alla spekulationer och samti-
digt en bekraftelse pé att vi pa NIBE valt ratt
vag, sager Martin Forsén.

Den nya kéldmedielagen innefattar en rad

specifika produktférbud som steg for steg
stramar &t anvandning av kéldmedier med
hog vaxthuseffektinya produkter. Det férsta
nya forbudet som géller nytillverkade varme-
pumpar av typen enhetsaggregat® trader i
kraft 2027. Férbudet géller kdldmedier med
ett GWP dver 150, vilket &r vanligt idag.

Det finns daremot inga férbud mot service
och reparationer av befintliga varmepumpar.
Serviceférbudet géller bara for varmepumpar
som anvander kéldmedier med ett GWP 6ver
2500 och det anvands inte i nagra vanliga
varmepumpar.

-Det ar bra att den nya lagstiftningen ar
tydlig med vad som galler vid framtida repa-
rationer av redan installerade varmepumpar
och de varmepumpar som saljs tills de nya
lagarna trader i kraft, sager Martin Forsén
och fortydligar:

"Vi kommer att kunna reparera och serva
alla véirmepumpar vi sdljer under hela deras
tekniska livsldngd. Det kdnns tryggt bade
for oss och vdra kunder.”

Forbud oavsett GWP ar 2032

Fran och med 2032 forbjuds anvéndning av
alla syntetiska koéldmedier (F-gaser), oavsett
GWP, i nytillverkade varmepumpar av typen
enhetsaggregat®. For varmepumpar och luft-
konditioneringsaggregat av split-typ intrader
motsvarande produktférbud med ett par ars
efterslapning jamfort med enhetsaggregat.
Se tabellen bredvid fér mer detaljer om
kommande produktférbud.

NIBE ligger val till

Pa NIBE har vi en uttalad strategi att i
framtiden bara anvanda naturliga kéldmedier.
-Vihar mer an 20 éars erfarenhet av att
anvanda R290 i vara franluftvarmepumpar
och sedan ett par ar har vi dven introduce-
rat R290 i var nya serie luft/vattenvarme-
pumpar (S2125). Nu ar vi mitt i nasta steg i
utvecklingen och garin i testfasen av var
nasta generation bergvarmepumpar. Vi ligger
mycket val till for att mota framtidens krav
och samtidigt sl& vakt om det férsprang var
langa erfarenhet av naturliga kéldmedier gett
0ss, avslutar Martin Forsén. B

*Enhetsaggregat: Alla NIBE vérmepumpar utom
luft/vattenvdarmepumpen NIBE SPLIT.



AKTUELLT

VART ATT VETAI

Tidtabell fér nya kéldmedielagen

Utfasningen av produkter kommer att ske stegvis fran 2027 till och med 2035.

VARMEPUMPAR
Tabell 1. Kommande <12 kW
forbud for luftkondi-
tioneringsaggregat
och varmepumpar av
typen enhetsaggre-
gat®. 12 - 50 kW
Alla andra
Tabell 2. Kommande <12 kW (luft/vatten)

forbud for luftkondi-
tioneringsaggregat
och varmepumpar av

split-typ. <12 kW (Iuft/Iuft)

*Enhetsaggregat: Alla
NIBE vdrmepumpar utom
luft/vattenvdrmepumpen
NIBE SPLIT.

https://alltomfgas.se/hem

AR MANGD KOLDMEDIUM

2027 GWP >150
2032 Alla F-gaser oavsett GWP

2027 GWP >150

2030 GWP>150

2027 GWP>150
2035 Alla F-gaser oavsett GWP

2029 GWP>150
2035 Alla F-gaser oavsett GWP

>12 kW (luft/Iuft och luft/vatten)

2029 GWP>750
2033 GWP>150

NIBE Training - Fa jarnkoll pa
arets produktnyheter!

Varens kursprogram ar klart! Férutom véara
utbildningar om varmepumpar, Smart Price
Adaption med mera kan du nu gé en utbild-
ning om nya franluftsvarmepumpen S735
och nya bergvarmepumpen S1256. Har ligger
fokus péa héllbarhet, miljévanliga kéldmedier,
energiprestanda, séljteknik och —

dimensionering.

Lds mer och anmdl dig
pd nibeprofessional.se/
training

a3

"Antligen ér viikapp med leverans-
tiderna! Till arsskiftet bedémer vi att vi
kommer vara helt i fas, oavsett om det
gdller bergvdrme, luft/vatten eller fran-
luft. Tack vare vdara underleverantérers
leveranssdkerhet och kapacitet har
leveranserna blivit betydligt kortare de
senaste manaderna. Nu blickar vi framdt,
for att aterigen upprdtthalla en stabil
och god leveransférmaga pd alla vara
produkter i hela vart avidnga land!”

- Henrik Henningsson,
forsaljningschef Sverige
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Europeisk
energikonferens i
Stockholm.

| slutet av oktober deltog vi pa en energi-
konferens i Riksdagshuset. Den arrangerades
av den Europeiska organisationen EUFORES
och temat var energiomstaliningen.

-Vi fick ett unikt tillfalle att forklara och
framfora vikten av rattvisa byggregler direkt
till de som arbetar med Europas framtida
byggregler, det ar av stor betydelse for
varmepumpsbranschen, sager Martin Forsén
som deltog pa konferensen som vi pa NIBE
sponsrade.

Har ar det bandvagn eller
scooter som géller!

"Jag tog bilden nér vi skulle leverera en
bergvarmepump F1255 till Kesuvallen.

Det ar inte manga bofasta dar, men det ar
nagra stycken. Sa pa vintern tar vi hjalp av
Helagsexpressen som har bandvagnarna.

De kor mat, material och turister pa den 12
km langa vagen som gar till Helagsfjallet, det
som syns langs bort i bilden. Den har familjen
bytte fran direktverkande el, sa gissa om de
var nojdal”

- Stefan Esbjornsson, Rorémokar'n AB i
Svenstavik, som levererar varmepumpar
med bandvagn i Harjedalen, dar snén ligger
djup fran 1 november till mitten av maj.
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TESTPILOT: NIBE $1256

VARMER OCH KYLER
FAMILJEN ANDERSSONS
STORA SUTERRANGHUS.

-Varmepumpen svarar valdigt bra pa vadervaxlingar och nar det galler
att gbra varmvatten, sdger Henrik Andersson som sjalv ar VVS-are och
vet vad han har ratt att vanta sig av en premiumprodukt.

I ett lummigt
villaomrade i
utkanten av
Markaryd bor
Henrik och Frida
med sina tva barn
Wilton och Leon.
Det ar ett rymligt
suterrdnghus pa
306 m2 fran tidigt
e 60-tal och som

L £ byggdes till 1978.
Perfekt ur energisynpunkt, med tilldggsiso-
lerad vind och till storsta delen treglas-
fonster.
-Viflyttade in for tio ar sen och trivs jattebra,
sager Henrik.

"Den dr billigare i drift och
ur komfortsynpunkt kan vi
inte vara nojdare.”

Den forre agaren hade bytt fran kombipanna
som kérdes med pellets/el till bergvarme.
Borrhéalet var val tilltaget med 230 meter, s&
allt var val forberett nar familjen fick
mojlighet att vara med i ett av vara falttest
dar vi erbjod familjen att byta ut deras
tidigare bergvarmepump till den nya S1256-18.
Testet har pagéattimer &n ett &r och nog-
granna utvarderingar och analyser hari
vanlig ordning gjorts.

-Det passade oss jattebra. Den stériett eget
rum pa bottenplan i mitten av huset, men vi
hor inte ett ljud. Vi har dven kopplat pa tillbe-
horet PCS 44 for passiv kyla, berattar Henrik
och fortsatter; i det har rummet forvarar vi
ocksa ved till kaminen, en jarnkamin som vi
eldar en hel del med under vintern.

Pa en av sovrumsvaggarna sitter en flakt-
konvektor som hamtar kyla néra nog gratis
fran berget p4 sommaren.

- Den ar go” att borja kéra redan i maj nar
solen ligger pa och varmer sovrummet och
da hjalper viju till att ladda borrhalet med

varme infor hosten, vilket ger varmepumpen
annu battre prestanda.

Svarar bra pa vadervaxlingar

Storleken pé& huset var helt avgérande.
Henrik och Frida ville ha en kraftfull varme-
pump for att kdnna sig trygga med att den
kan ge ett jdamnt och behagligt inomhuskli-
mat aret runt.

-Elpatronen har bara gatt in en gdng och
det var nar vi satte igang varmvatten-
produktionen i samband med installationen,
och férra vintern var det minst 14-15 minus-
grader, sager en nojd Henrik. Varmepumpen
svarar valdigt bra p4 vaderomvéaxlingar och
da har jag 4nda inte startat vaderprognoss-
tyrningen, men det ska jag goéra. Badde host
och var ar det ju extra stora temperaturskill-
nader pa natt och dag.

Varmvattnet ar installt pa lagsta niva men
det racker utmaérkt berattar Henrik.
-Viunnar oss att duscha lange och badar
ibland. Den gar billigt och ur komfortsyn-
punkt kan vi inte vara nojdare. Sen ar det ju
ett miljovanligare kéldmedium ocksa och jag
tycker att hallbarhet &r viktigt.

Henrik som jobbar pa Thimsfors VVS och
Oljeservice har i Markaryd har sjalv gjort
rérinstallationen.

-Men NIBE gjorde uppstarten av maskinen
och allt har funkat smidigt!

Jarnkoll med RMU och myUplink

P& 6vervaningen sitter den tradlésa rums-
givaren NIBE RMU S40 som hjalper till att
halla 6nskad temperatur inne. Henrik har
kopplat upp varmepumpen mot internet och
myUplink och ser flera férdelar med det.
-Det ar valdigt bra nar det kommer nya upp-
dateringar, ett klick bara s& har jag den nya
programvaran. Jag vet att jag kan héja och
sénka tempen fran mobilen om jag vill, d&ven
om vi inte behovt det hittills. Det &r ockséa
kul att kunna kolla fakta pa varmepumpen,
koldbarartemperaturer och sant, men det ar
ju bara for att jag har sa bra siffrorl m




“Har bor: Henrik och Frida med barnen

_ - Wilton 7 ar och Leon 4 ar

Byggar: 1963, ett suterranghusi 2 plan
som ar tillbyggt 1978

Storlek: 306 m?

Kalkylerad energiforbrukning: 9 500 kWh
Energilosning: NIBE S1256-18 och passiv
kyla NIBE PCS 44, borrhal 230 m,

en Contura braskamin
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PANYTT JOBB

Anders Dalsheim tar steget
fran innesalj till utesal].

Efter 2,5 ar pa innesalj tar Anders over forséaljningen
i norra Skane, Blekinge och dstra Smaland.

-Nu far jag chansen att tréaffa vara installatorer
och &ven slutkunder personligen och prata om
NIBE och véra fina produkter.

"Det har varit en intensiv och
inspirerande host.”

Overgangen fran innesalj till utesalj paborjades i
varas med 6stra Smaland.

-Under de forsta ménaderna har jag rest i mitt
smalandska distrikt och steg for steg gattin och
avlastat Fredrik Backman, var distriktssaljare,
som nu ar teamledare for utesalj. Det har varit en
intensiv och inspirerande héost med mycket lokala
massor, traffar och aktiviteter.

| sin tidigare roll jobbade Anders med leads, det vill
sédga med telefonradgivning fér privatkunder. Aven
som expert pa solceller och férsakringar.

-Det &r en stor férdel att kunna produkterna och
kul med nya utmaningar. Det ar givande att traffa
vara installatérer och hjalpa dem med deras
anléaggningar. | den hér rollen blir det mer l&ngsiktiga
relationer om jag jamfor med privatradgivning.

Nu handlar det mycket om att informera, demonstrera
vara produkter och skapa langsiktiga relationer.
-Det ar kul att komma ut och prata om nyheter,
svara pa fragor och fa vara med och stddja och
hjalpa till i olika projekt. Det &r ett valdigt trevligt
och varierande jobb. Jag kommer ocksa att vara
mer pa resande fot nu, men har néra till Markaryd
dar jag ocksa bor. m
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"Pa'den hér slingr"dﬁa Véigen, delvis utan récken.
med brunbjérnar spatserande utmed vagkanten,
gick-lastbilen som levererade varmepumparna.
Den ér utnémnd till “den bdsta'vagen i vérlden”
av det brittiska teveprogrammet Top'Gear.
&
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Chalet Balea Lac dr ett familjeagt hotell med
restaurang i Rumdnien. Det ligger precis vid en
glacidrsjé pa éver 2000 meters héjd. Det Gr en
plats dit dventyrare frdn hela vdrlden kommer fér

att njuta av naturen. Men vdadret ér extremt och
vdgen hit spektakuldr.
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SKOGARNA BEVARAS
NAR VARMEPUMPAR

GOR JOBBET.

Att Chalet Balea Lac bytte ut vedpannorna
ar ett av manga tecken pa att marknaden
i Rumanien fatt upp 6gonen fér varme-
pumpar. Har har var samarbetspartner
TRUST tagit en ledande roll i 6vergangen
till fossila branslen.

-Lat oss bevara traden och skogarna som
utgor lungornaide gamla bergeni
Fagaras, sa Gabriel Anicai, VD pa TRUST
vid en presstraff vid Baleasjon.

Naturen har fatt betala ett hogt pris for att
varma husen i sédra Karpaterna. 200 trédd om
aret har avverkats for att mata vedpannorna
bara i Chalet Balea Lac. Med sedan ett ar
tillbaka far de naturalskare som besoker
hotellet och restaurangen varme och varm-
vatten fran sex luft/vattenvarmepumpar
fran NIBE. Nagot som har minskat energi-
forbrukningen med 375 000 kWh per ar och
minskat CO,-utslappet med 11500 kg per ér.
- Malet &r ren energii Rumanien, vi har
paborjat 6vergangen fran ved, pellets och
gas till varmepumpar, och ibland &ven sol-
paneler, berattar Marius Filip férsaljningschef
pa TRUST

VVS-marknaden héar har fatt draghjalp av
prisdkningar pa det fossila branslet, av slut-
kunderna som efterfragar hégre komfort och
energieffektivitet, och av lagre kostnader
for varmepumpar och solceller tack vare en
momsséankning.

Extrema vaderforhallanden

Chalet Balea Lac ligger precis intill Baleasjon,
en glaciarsjo belagen pa dver 2000 meters
hojd i Fagaras-bergen, i centrala Rumanien.

Hotell och restaurang Chalet Balea Lac
Plats: 2034 m 6ver havet, sédra Karpaterna
i Rumanien

Agare: Familjen Klingeis

Fastigheten: 1150 m?, tré och sten

NIBE distributér i Ruménien: TRUST Euro
Therm S.R.L.

Har finns bara ett fatal hus, en vaderstation
och en bergsraddningsstation. Det ar en
plats dit aventyrare fran hela varlden kom-
mer for att njuta av naturen. Men véadret ar
extremt och vagen hit spektakular.

-Det brittiska teveprogrammet Top Gear
gjorde ett avsnitt har och utnamnde den

till "den basta végen i varlden”, berattar Elis
Sauciuc, direktor for logistik och inkép hos
TRUST.

Balea-projektet startade 2021. Utmaningen
var att hitta en permanent I6sning som kan
fungera under extrema vaderférhallanden.
-Platsen ligger 2034 meter 6ver havet, med
temperaturer ner till minus 25°C och svara
vaderférhallanden, som stark vind och stora
mangder sno, fortsatter Marius Filip pa
TRUST. Tillsammans med NIBEs experter
hittade vildsningen som ger uppvarmning
och varmt vatten for hela byggnaden, som
ar 1150 m?, och som fungerar 365 dagar om
aret.

Det blev ett system med sex luft/vatten-
varmepumpar i kaskad, ytterligare en acku-
mulatortank och tva varmvattentankar, var-
dera med en kapacitet p4 1000 liter. Det nya
NIBE-systemet har integrerats i den gamla
inomhusinstallationen dar vedpannorna
finns kvar som backup. Installationen gjordes
en bra bit 6ver marken eftersom det under
vintern ligger ett hogt lager av sné.

Manga fordelar foér agaren

-Balea har fatt en kvalitetsprodukt som
klarar laga utetemperaturer, ger hdga
besparingar och som ar tyst, sdger Marius
Filip p4 TRUST. Den moderna styrningen med
Uplink, gor att hanteringen av energi-
systemet blir smidig.

Men &garna far fler fordelar. Marius Filip
fortsatter:

-De slipper leta efter och k6pa 260 m?* ved
som behdvs fér uppvarmningen, anstélla
manniskor for att klyva veden och hantera
vedpannorna 3-5 ganger om dagen och av-
satta utrymme for att férvara veden. —
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“Utmaningen var att hitta
en I6sning som fungerar
under extrema vader-
férhdllanden.”

Sist men inte minst, de raddar 200 trad.

Ren energi dr malet

Seved Demberg, Regional Manager
International Sales pa NIBE besdkte Chalet
Balea Lac i september tillsammans med
Adam Jonsson, global produktchef pa NIBE.
Dels for att besoka kundinstallationer och
dels for en presstraff som holls av TRUST.
-Syftet var att lyfta fram NIBEs kvalitets-
produkter som en del i energiomstaliningen,
forklarar Marius Filip pa TRUST. Om NIBEs
luft/vattenvarmepumpar kan fungera korrekt
i ett s& hart klimat som i Balea s& kan de utan
tvekan fungera korrekt éverallt i Rumanien.
Vi vill sprida budskapet om att anvanda gréon
energi.

Samarbetet med TRUST inleddes 2012. De
har dver trettio ars erfarenhet av allt ifran
VVS till kommersiella anlaggningar.

-TRUST erbjuder en helhet med en stark
teknisk avdelning, med bra séljare som foljer
arendet anda fram till slutkund och en stark
eftermarknadsavdelning. Kvalitet genom-
syrar allt de gér och det ger ndjda kunder,
beskriver Seved Demberg pa NIBE.

-Vi har ett valdigt bra samarbete, mycket
tack vare den exceptionella personalen pa

NIBE som erbjuder sin hjalp i alla fragor vi har,

sager Gabriel Anicai VD pa TRUST.

TRUST har stora planer for sin verksamhet
och arbetar mot en expansion. Inte bara i
antal produkter utan geografiskt genom att
Oppna en filial. Inom kort kommer VD:n
Gabriel Anicai och tekniska chefen Adrian
Maftei att besdka vara nya toppmoderna
produktionsanlaggningar har i Markaryd.
Och i Balea Lac pagar just nu en ny, liknande
installation i grannhuset. m

-Lat oss bevara trdden och skogarna som utgér
lungorna i de gamla bergen i Fagaras, sa Gabriel
Anicai, VD p& TRUST vid en presstrdff.

ENERGILOSNING FORE:

Vedpannor

Driftkostnad: ca 260 m? ved x 160 euro/m?
=ca 42 000 euro/ar

Arbetskostnad: ca 8 000 euro.

Total kostnad: ca 50 000 euro/ar

Lds mer om vdra
luft/vattenvdrmepumpar
pd nibe.se

ENERGILOSNING EFTER:

6 luft/vattenvarmepumpar

NIBE F2120-20, styrmodul NIBE SMO 40,
appen NIBE Uplink

Minskad energiférbrukning:

375 000 kWh/ar

Minskade CO2-utslapp: 11500 kg/ar
Minskade driftskostnader: ca 50 %.
Uppskattad elférbrukning per ar =100 000
kWh x 0,26 euro/kWh = 26 000 euro
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"Jag ser fram emot att gora det basta
mojliga for kunden och NIBE."

Den forsta september tog Ulrika Urberg éver rollen som chef for kundnéjdhet och innesalj efter Arne
Gustafsson, som nu tar éver ansvaret for forsaljning till husproduktion.
-Det satter fingret pa det som ar vart fokus, att arbeta for att sélja och fa néjda kunder.

Att det blev NIBE var ingen tillfallighet.

-Jag tycker NIBE ér ett valdigt spannande
foretag, har hander mycket. Det &r ocksa ratt
bransch att jobba i kopplat till vad som hander
i samhallet. Féretaget har gjort en genuin och
otrolig resa inom svensk industri.

Ulrika har lang erfarenhet bade av ledarskap
och verksamhetsutveckling inom kundservice
och forsaljning. | botten har hon en fil kand i
kulturgeografi, samhéllskunskap och ekonomi.
-Jag har haft som uppdrag att utveckla ett

kundcenter fran att ha varit reception och vaxel.

Jag har dven arbetat med ren kundservice och
verksamhetsutveckling av kundservice och
forsaljning.

Inledningsvis galler det att lara kdnna verksam-
heten och medarbetarna.

-Jag ser fram emot att tillsammans med
teamet gora det basta mojliga for kunden och
NIBE, att jobba s& smart som majligt med
hogsta kundnojdheten. Det galler att fa till
samarbetet och hitta vagen framat. "Vad
behdver vi och vad behover kunden?" Det

ar det som ar sa spannande, att géra detta
tillsammans, sa att vi blir annu battre.

Tillsammans i tre team

Verksamheten arindelad i tre team; order,
leads och exportadministration.

-Nar det géller order sa vill vigora det sa
smidigt som méjligt fér vara kunder och bland

annat utveckla mojligheten till sjalvservice for
de som vill. Leadsteamet tar emot privat-
personer som kontaktar oss med fragor, sa dar
handlar det om att ge bra radgivning och om
hur vi kvalificerar leadsen for att det ska bli en
bra affar, och hur vi sedan skickar dem vidare
till leadsanslutna installatérer. Exportadminis-
trationen éaridag mycket manuellt arbete vilket
vi vill utveckla till en mer effektiv process.

"Vi har fantastiska
medarbetare som brinner
foér det har, for féretaget
och fér vara kunder, sa det
kommer att bli en otroligt
spdnnande resa.”

Utmaningen fér Ulrika ligger dels i att hitta vad
vikan gora battre for att fa den basta utdel-
ningen, men ocksa péa det personliga planet.
-Viharju ett fungerande arbetssétt, alla har
ar 6ppna och mana om att vi ska framat och
utvecklas och jag har ju erfarenhet av utveck-
ling inom kundservice - men ingen erfarenhet
av varmepumpar. Sa jag behover fa ihop det
med den otroliga tekniska kompetens vihar i
bolaget. Jag ser det som en mgjlighet. Vihar
fantastiska medarbetare som brinner for det
har, for féretaget och for vara kunder, sa det
kommer att bli en otroligt spannande resa.

Ulrika bor i Halmstad och har fullt upp med
barn och nykdpt hus.

-Vihaller pa att fixa med tradgéarden, sen har
jag tre killar som har mycket aktiviteter. m



JAG HAR TESTAT F-SERIEN MED
MYUPLINK OCH MYUPLINK PRO.

| férra numret gjorde vi uppgraderingen fran
NIBE Uplink till myUplink. Nu ska jag visa vad
din kund ser i myUplink och vad du som instal-
latér kan se nar du anvander myUplink PRO.

S-seriens fordelar - for dina kunder
myUplink ser lite annorlunda ut jamfoért med
NIBE Uplink. Men pa férsta sidan finns infor-
mation i form av paneler och har kan kunderna
sjalva stalla in vad som ska synas nar de
loggar in. Om kunden hade en premiumtjanst
innan sa foljer den med till myUplink, sa de
har samma funktioner som innan. Under
menyn langst ned hittar kunden sina
meddelanden, historik, huvudmeny med
mera. En stor fordel med myUplink ar att
kunder med aldre produkter som VVM 320,
nu slipper ladda ner mjukavara via USB. Nu
gor de det enkelt genom att tacka ja direkti
anlaggningens display. Nagot som bara
funkar i S-serien annars.

Allinfo pa ett stalle - for dig

Nu blir det riktigt intressant for dig som
installator! Med myUplink PRO kommer du

at alla dina kunders anlaggningar, om de ar
flyttade till myUplink. Du ser allt och kan goéra
det mesta dven om kunden inte har premium-
tjansten. Du kan pa distans finjustera anlagg-
ningen och aven se hur den gétt historiskt.
Det ar en jattefin service mot dina slutkunder.
Du har dé full koll p& kundens anlaggning och
skulle det bli nagot fel s& hinner du férmod-
ligen atgarda det innan marks. | basta fall pa
distans, men genom att fa koll pa vad som
behover atgardas kan du plocka med dig ratt
verktyg och allt material direkt vid férsta
besdket.

Med myUplink PRO kommer du dven at delar
av Servicemenyn, det gor du inte med
myUplink Premium.

MAXA MED

MARKO!

Har ger NIBEs tekniske skribent Marko Hietaharju sina smarta tips som goér
livet enklare, roligare.. ja, kanske rent av lyckligare for NIBEs installatérer.
Har du 6nskemal om vad han ska ta upp har? Mejla Marko pa maxa@nibe.se

Direkt nar du loggar in far du en startsida
som visar alla dina anlaggningar och om de
ar uppkopplade.

SA HAR SER DET UT:

Bild 1. Nar du valt kundens anlaggning hittar
du all viktig information om anlaggningen
och om din kund.
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Bild 2. Har far du temperaturer och
kompressorfrekvenser for utedelen och for
innedelen far du ocksa fram beréaknad

framledningstemperatur, utomhustemperatur,

gradminuter och mycket annat.
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Bild 3. | exemplet kan du &ven se elpriset,
status for Shuntstyrd tillsats och temperatur
for panngivaren. Under historik kan du valja
ett antal parametrar som du sen kan visa i ett
diagram, har ar det enkelt att hitta tillbaka till
tidigare data och driftsfall. Sen har du huvud-
menyn, med alla dina enheter och taggar
som gor att du Iatt kan hitta anlaggningen.

< NIBEF VN cu Sl

Aktuell utetemnperatur (BT1) a8'c
Aktuelit varmvattenlige 0
1 2r'c
Extern framledning (BT25) 27°C
Extern justering klimatsystem 1 Fran
Framledning (BT2) 21
Framledning (BT61)
Gradminuter 26

Du kan till exempel tagga den till september.
Och Iat detta vara en kund som du alltid kollar
extra pa och kontaktar under varje septem-
ber manad. Du kan ockséa tagga med instal-
lationsér, s& du enkelt kan komma tillbaka till
de anlaggningar du installerade for ett visst
antal ar sen.

Lycka tilll //Marko

P.S. Vi kontaktar alla som har NIBE Uplink via
mejl under en 6-manadersperiod. Under
vdren 2024 rdknar vi med att de flesta har
bytt till myuplink.



TAVLING

NU AR DET QUIZ-TAIMI

Samla kollegorna kring fikabordet for en kul stund. Sl& era kloka
hjarnor ihop for att 16sa Klas och Fredriks kluriga fragor tillsammans.
Svaren hittar ni har i Proffsnytt, pa nibe.se eller nibeprofessional.se,
nar ni googlar eller sa har ni dem sjalva. Nu kor vil

Visste ni att var luft vatten varmepump 2050
ar enfas. Pratar man enfas brukar man tanka
avsakring. Avsakring for osokt tankarna till
forsakring,

1. Hur ldnge kan man via Arctic ha

sin NIBE franluftsvarmepump forsakrad?
1. 8ar

X.14ar

2.18 ar

2. Att NIBE grundades 1952 vet nog de
flesta, men vad star NIBE for?

1. Nils Bernerup

X. Niklas Bernerup

2. Nicolai Bernerup

Béackman och Hellgren later ju inte direkt
slaktrelaterat och det ar vi inte heller.
Déremot var Hans och Greta syskon i sagan
med samma namn. Greta far en att tanka pa
miljo,

3. Miljovéanliga kéldmedium har vi jobbat
med sedan slutet av 90-talet. Vilken av vara
produkter &r den senaste att ha R290 som
kéldmedium?

1. S2125

X. 8735

2.31255
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4. Var tradldsa rumsgivare THS10 mater
rumstemperaturen men dven vada?

1. Koldioxid

X. Radon

2. Fukt

5. Hur gammal var Pablo (se reportage
proffsprofil) nar han besokte Markaryd och
hamnade bredvid var VD i matsalen?

1. 23 ar

X.28ar

2.38ar

Igloo hette en glass for lange sedan, det far
en att tanka pa Antarktis. P4 Antarktis har de
fri kyla. Apropa frikyla.

- &

6. Fler och fler efterfragar frikyla till sina

bergvarmepumpar (undantag sommaren

2023). Vad heter vart tillbehor for frikyla?
1. PCS 44

X.ECS 40

2. ACS 310

7. Ulrika Urberg ar ny chef fér kundndjdhet
och innesalj. Hon tar 6éver rollen efter Arne
Gustafsson numera ansvarig for forsaljning
till hustillverkare. Gemensam namnare ar
deras bostadsort. Vilken ar det?

1. Halmstad

X. Jénkdping

2. Ljungby

Testa er
NIBE-kunskap, ha
kul och vinn fina
priser!

Alla svar finns i
tidningen eller pa
webben!

8. Behdver ni hjalp eller har fragor kring en
installation finns vara kollegor pa supporten
dar for er. Hur manga samtal tog supporten
emot ar 20227

Godispumpar till
quizmastarnal

Vs

Tre quizmastare koras; ett team i norra
Sverige, etti Mellansverige och ett i
s6dra Sverige. Vinsten ar godis till hela
ganget, i form av en eller flera "godis-
pumpar" till fikabordet!

LY E Skanna QR-koden!
= Fyllisvaren och dina
» kontaktuppgifter.

Eller besék

nibeprofessional.se/

quiz




Ibland gor detaljerna den e

storsta skillnaden.

Var nya bergvarmepump NIBE S1256 har ett SCOP pa 6,22* och ett nytt,
mer klimatvanligt kéldmedium. S& nu kan du erbjuda dina kunder den
héga komfort och energibesparing som vi ar kdnda for - pa ett annu
mer hallbart satt. Ett enkelt val for dig som vill leverera kvalitet och
bekvamlighet.

Utforska alla innovationer i NIBE $1256 pa |
nibeprofessional.se - .

*NIBE S1256-18 har SCOP 6,22 (kallt klimat 35°C) enligt Europeisk Norm EN 14825-2018, dvs. gdllande standard fér bestdmning av referens drsverkningsgrad SCOP.



