serien annu smartare!

t att paverka sin
inomhuskomfort
kvamare.”

VARMEPUMPAR [40ARY  VEDPANNA + S1255 40000 NYA KVADRAT
Fyrkantighet 8ppnade nya "Prioriterad tillsats'— @ NIBE storsatsar och bygger

dorrar. Félj med pa resan! = det bésta av tva varldar fOr framtiden
- =3
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NYHETER FOR SMARTA HEM!
Tradlosa tillbehor som gor att dina
kunder kan utnyttja S-seriens fulla
potential. Las mer pa sidan 4!

”Sommar, sol och stor
optimism hos oss 1 Markaryd”

Niklas Ronnang
Forsaljningschef, NIBE Energy Systems

Hej NIBE-véanner!

| ar ar det 40 ar sedan forsta varmepum-
pen tillverkades har i Markaryd. Det ger en
anledning att kika tillboaka och bli pamind
om Var historia. Om hur flit, innovations-
kraft, grovkokets entré i hemmmen och

nya byggregler har 6ppnat dorrar som
blivit avgorande for varmepumparnas och
NIBEs framtid. En fyrkantig forpackning av
varmvattenberedare har tagit oss till den
intelligenta S-serien, som just blivit annu
smartare med nya tradldsa tillbehor. Tank
sd mycket som hant, och s mycket som
vantar nar NIBE nu vaxer, anstaller fler och
bygger sa mycket nytt har Markaryd, alltifran
nytt marknadscenter till nya kontor.

Nar vi nu gér in i sommaren 2021 ar det
darfér med stor optimism infor det som
ska komma och lika stor tacksamhet for
det som varit. Ni som ar var forlangda arm
har kampat pé och héllit fanan hogt trots
pandemitider. Det har gett resultat. Nu

ar det snart tid for en valfértjant vila med
familj och vanner, och férhoppningsvis
mycket sol och bad.

Men innan vi har pad NIBE tar semester ar
det dags att pdborja en annan resa. Vi ska
hoppa ombord pa en langtradare som tar
oss till platser i Europa for att traffa vara
kunder pa ett sakert satt. Spannande!

Nu bjuder vi pd sommarlasning om var
40-ariga varmepumpshistoria, hur vi byg-
ger for framtiden, om franluftsmarknaden
som bara vaxer, hur vara produkter bidragit
till otroliga energieffektiviseringar och en
mer hallbar varld — och om manniskorna
bakom.

Tack for allt och ha en riktig skon sommar!

s

— 4"
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NIBE BYGGER FOR FRAMTIDEN.
: éés mer pa sidan 20!
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“NIBE kédnns ju sa familjart. Pa planet hem fran
Frankfurtméssan for tva ar sen satt jag
bredvid Gerteric. Vi diskuterade foretagande och jag
fick lite tips, det 4r sant man minns.”

Proffsprofilen Per Sahlin, pa Sahlins Ror i Osby, gillar narheten till NIBE och tror pa
kraften i ett ndra samarbete. Lds mer pa sidan 12!

— 4=
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DET BASTA AV TVA VARLDAR Kunderna blir
nojda, de kan elda hur mycket eller lite de
vill och nar de vill. Dessutom slipper du
som installator bara ut den gamla vedpannan.
Rolf Johansson i Hjortsberga fick installerat
en NIBE S1255 bergvarmepump med
"prioriterad tillsats” for ett ar sen.

Las om en enkel och effektiv I6sning som
gor vardagen bekvdmare for ménga!

18

VARMEPUMPAR 1 40 AR!

Med ny forpackning i vita skap blev

vara varmvattenberedare valkomna in i
finrummet. Ett par ar och nagra bygg-
regler senare startade var 40-ariga historia
som en av marknadsledare inom varme-
pumpar. L&s historien om hur var produkt-
flora har foradlats allteftersom bygg-
reglerna férandrats, frdn NIBEs forsta
varmepump fram till nya S-serien.

“Det ar alltid kul att lira
sig nagot nytt och bli
béttre pa det man gor.”

—en av vara nojda kursdeltagare.

Snart kommer héstens utbildnings-
program. Hall utkik pd proffs.nibe.se
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MALIN BRANDETH -
INNESALJARE | MARKARYD

Nar borjade du?

Jag borjade som innesaljare i juni
2020. Jag tar hand om ordrar, utskepp-
ning och hjalper vara kunder. Kund-
kontakten ar det jag gillar.

Varfor valde du NIBE?

Det ar ett stort och etablerat foretag
dar det finns mojlighet att vaxa och
utvecklas.

Jag trivs valdigt bra, har harliga kollegor
och l&r mig n&got nytt varje dag.

Vad har du gjort innan?

Jag var operation manager pa ett
kladforetag och ansvarade over import,
export, orderhantering, lager och lager-
personal. Jag sag till att alla leveranser
kom in och gick ivag som de skulle och
att allt flot pa daremellan. Jag har alltid
varit intresserad av féretagande, service
och ekonomi och har utbildat mig till
entreprenor.

Nagra hobbies och intressen?

Jag har hus, sambo och tvéa barn, Hilma
6 &r och Hedda 2 ér, sa jag hinner inte
med sad mycket annat just nu.

Var bor du?

Vi bor i en villa i Osby, och varmer oss
med en 6 &r gammal NIBE F1155 och
en VPB 300 som funkar fint.

Tack Malin och valkommen till NIBE!
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S& hér ser de ut, vara smarta tillbehdr som ar en naturlig utveckling av S-serien.

NU BLIR NIBE
S-SERIEN ANNU SMARTARE!

—Nu tar vi ndsta steg for att tillsammans med myUplink dra nytta av S-seriens fulla potential, séger Sven Hallbeck,
produktchef fér smarta hem-tillbehor pa NIBE. Med smarta hem-komponenter som kommunicerar tradlst med
varmepumpen ger vi nya forutsattningar for ett &nnu battre inomhusklimat med behovsstyrd energi och komfort.

Alla som har en uppkopplad NIBE varmepump i
S-serien kan redan idag styra och évervaka

sitt klimatsystem enkelt via myUplink.

Med de nya smarta tillbehéren kan det goras
annu mer precist och annu bekvamare. Nu far
man mojlighet att paverka sin energiforbrukning
och komfort mer — och samtidigt géra naturen
en tjanst.

Varmepumpen justerar sjalv

NIBEs varmepumpar har en sjalvklar plats i det
smarta hemmet.

-Vi har gjort det enkelt att addera roststyrning
och nya energikallor till vdrmepumpen, solceller
till exempel, beréttar Sven Hallbeck. Nu gor vi
det lika enkelt att koppla pa smarta tillbehér for
att Overvaka och styra efter temperatur och
luftkvalitet. Allt for att ge mojlighet till hog
komfort och lag energiforbrukning.

Vitsen med tillbehoren ar inte att kunderna
sjalva ska justera sitt varme- och ventilations-
system.

—Tvartom, det gors automatiskt, forklarar
Sven. Sensorerna kommunicerar med varme-
pumpen som justerar klimatet for att optimera
komforten och med lag energiférbrukning.

Inga sladdar i vaggen

Nu kan du som installator erbjuda kunden ett
tradlost alternativ med THS 10 som ar en
inomhusgivare med temperatur- och fukt-
sensor.

—Det ar en liten snygg enhet som smalter in i
omgivningen, ar batteridriven och darmed
enklare an nagonsin att placera och installera.

FORDELAR MED NIBES SMARTA TILLBEHOR

o For bekvdmare och mer precis styrning av inomhusklimatet.

o Temperatur, luftfuktighet och CO2-halt justeras automatisk av
varmepumpen for hog komfort och Iag energifdrbrukning

— eller manuellt efter behov.

e Endel av ditt smarta, energisnala hem i
kombination med en varmepump/
inomhusmodul i NIBE S-serien.

Om man vill undvika att solen stralar rakt pa
sensorn och ger missvisande information, sa
kan det vara bra att ha fler pa olika stéllen,
sarskilt i ett stort hus med manga eller stora
fonster.

CDS 10 kanner aven av koldioxidhalten for att
uppna en halsosam luftkvalitet.

—Om varmepumpen har en ventilationsen-
het kopplad till varmepumpen sé justeras
ventilationen automatiskt for att halla en jamn
och god luftkvalitet, i kallaren till exempel.

NIBE RMU S40 ar ett annat exempel. Det ar en

rumsenhet med touchscreen som har en
inbyggd temperatur- och fuktgivare och som
aven fungerar som repeater.

—Med ett intuitivt granssnitt i hemskarmar ger
vi nu kunden ett alternativ och komplement
till att styra varmepumpen fran andra platser

i hemmet an sjalva varmepumpen. Kommu-
nikationen med varmepumpen sker tradlost
och strommatning I6ser man enkelt med ett
USB-uttag.

Fortséattning p4 sidan 6!
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RMU S40

Access till varmepumpen

Fran en 2,8" display med touchscreen kan
kunden styra och overvaka varmepumpen frén
ett annat rum an dar varmepumpen star. Enheten
har en inbyggd temperatur- och fuktgivare och
fungerar dven som repeater, dvs forstarker
signalen mellan flera smarta hem-produkter.

0T 10°

Las av och justera varmen

Med en trédlos rumstermostat ar det enkelt

for kunden att lasa av och styra temperaturen,
direkt fran displayen eller via myUplink-appen i
sin smartphone. Batteridriven, uppladdningsbar
och enkel att placera pa vaggen.

THS 10

Koll p& varmen och fukten

Med en tradlos temperatur- och fuktsensor
kan kunden styra och dvervaka temperaturen
och luftfuktigheten i ett rum eller en klimat-
zon via myUplink.

CDS 10

Forbattra luftkvaliteten

Med en tradlos koldioxidsensor justeras kol-
idioxidhalten automatiskt om varmepumpen har
en tillhérande ventilationsanlaggning. Allt for att
kunden ska fa en god och jamn luftkvalitet, till
exempel i sovrummet.

RPP 10

Fjarrstyrd repeater med energimatare

Forutom att forstarka signalen mellan smarta
hem-produkterna kan kunden anvanda repeatern
for att schemaldgga av- och pa-funktionen till
strombrytaren och mata energidtgangen.

* ROT 10 kommer att slappas inom kort.
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"Att koppla ihop
produkterna med

varme- och ventilations-
systemet ar en enkel sak.”

Utbéver dessa finns dven en repeater RPP 10
som kan behovas for att forstarka signalen
mellan smarta hem-produkterna om de sitter
langt ifran varandra.

—Nar den ar kopplad till en uppkopplad varme-
pump i S-serien kan du styra stromuttagets

av- och pa-funktioner via myUplink-appen.
Enkelt och smidigt for att exempelvis tanda och
slacka en lampa nér man inte &r hemma. Likasa
maéter den energiatgang vid stromuttaget nagot
som kan anvandas for annu storre kontroll av
energiforbrukningen.

Att koppla ihop produkterna med varme- och
ventilationssystemet ar en enkel sak. Det
enda kunden behover ér att se till att den
senaste mjukvaruuppdateringen ar gjord.

Du som ér installator kan kopa myUplink-
tillbehoren direkt fran oss eller pa
pro.myuplink.com, férutom NIBE RMU S40
som du koper via grossist.

-Vi ser en vaxande efterfragan pa smarta
hem-produkter och en stor mojlighet till
merforsaljining. Men inte minst visar den pa
S-seriens mojlighet att med tradlosa kompo-
nenter 6ka komforten och kontrollen éver sif®
energiforbrukning, avrundar Sven Hallbeck.

NIBE RMU S40

L&s mer om rumsgivaren
och alla smarta tillbehor pa
proffs.nibe.se

SA HAR FUNKAR DET

Zoner for ett behagligt inomhusklimat:

Zon 3

Klimatsystem 1

Att dela in hemmet i klimatsystem och
zoner ar grunden for att fa ett behagligt
inomhusklimat med hjélp av de smarta
tillbehdren. Forsta steget for kunden &r att
fundera 6ver hur de egna behoven av vdrme,
luftfuktighet och luftkvalitet ser ut hem-
ma, hur de skiljer sig fran vaning till vaning
och frén rum till rum. Kunden ansluter sen
tillbehdren till sin anl&ggning och skapar och

namnger enkelt sina klimatsystem och zoner.

Max atta klimatsystem gar att ha och varje
klimatsystem kan innehélla flera zoner. Om
huset till exempel har en bottenvaning, en
dvervaning och en kallare kan kunden bestam-
ma att varje vaning &r ett separat klimat-
system. Har kunden en 8ppen planldsning
med kok och vardagsrum pa bottenvaningen
kanske den delen bestar av tva eller tre zoner
dér varje zon innehdller ett eller flera smarta
tillbehdr.
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"RESULTAT | VARLDSKLASS.”

Fredrik Snygg pa NIBE har varit ansvarig for produktval och leveranser och fdljt byggprocessen.

—Har har vi ett resultat i varldsklass nar det géller energijakt. Receptet ar en intresserad och kunnig
bestéllare, en duktig installatér och en leverantdr med méjlighet till leverans av en helhet. Jag har ménga
ganger refererat till mitt drémhus med sol pa taket, bra ventilation pa vinden och modern teknik med var-
mepumpar i kéllaren och energibatteriet i berggrunden for lagrad energi. Brf Niklas uppfyller allt detta och
det ser vi klart i uppmétta siffror pa energiférbrukningen fore respektive efter uppgraderingen.

Pa Sodra Esplanaden i Aimhult ligger tre
attavaningshus pa rad som byggdes 1964 av
HSB och ags av Bostadsrattsforeningen Niklas.
Solpanelena langs oversta vaningens soder-
fasad skvallrar om den medvetna satsningen
foreningen just genomgatt.

— Det borjade med att det var dags att bygga
om den trettio &r gamla fjarrvarmecentralen,
berattar Goran Bengtsson och kisar mot solen.
Det skulle kosta en halv miljon.

2400 liter varmluft/sekund

Goran borjade undersoka varmeforbrukningen.
Det var dags att hitta en ny energilésning och
att sluta ventilera for krédkorna.

—Jag visste att vi ventilerade ut 800 liter 22-
gradig luft per sekund i varje hus, som vi skulle
kunna ta vara p4, forklarar Géran. Sa tanken
fran borjan var att lata fjarrvarme samverka
med franluftsvarmepumpar vilket skulle sdnka
energiforbrukningen med nastan femtio
procent. Men det blev svart. Jag kontaktade
NIBE och min lokala installator Cederqgvist &
Soner som kom tillbaka med en helhetslésning
med bergvarme och ventilationsatervinning for
varme och varmvatten.

“"Nu gor vi av med 166
MWh per ar for varmen.
Det ar en fjardedel av vad
vi gjorde av med féorut.”

NIBE och VVS-firman gick igenom hela I6sning-
en pa ett medlemsmote och alla var nojda.
Istallet for att behélla en varmecentral fick nu
varje hus en egen varmecentral i ett forrad dar
befintlig kulvert kom in i huset.

En klar fordel med denna I0sning ar att fore-
ningen inte behdvde investera i nya kulvertar
och man tog bort energiforlusterna i mark. | nya

undercentralerna installerades en bergvarme-
pump av typen NIBE F1345 med nya varm-
vattenlosningen Aqua Efficiency fran NIBE-bolaget
Cetetherm. Befintlig franluftsflakt pa vinden
ersattes med ett nytt ventilationsaggregat
fran NIBE AirSite vilket atervinner varmen i
franluften och tillfor energin till borrhalen och
varmepumpen, en hybrid mellan bergvarme
och franluftsvarmepump.

—|I samma veva bytte vi alla stammar och gjor-
de ett takbyte, sa vi passade pa att installera
solceller bade for miljon och for att sdnka kost-
naderna ytterligare, fortsatter Goran. De
levererar 60 000 kWh el fran solen som

driver bergvarmepumparna, och det fungerar
perfekt! For att fa sé stor egenanvandning
som mojligt fr&n solcellerna och reducera

de fasta kostnaderna pa elen sa har vi gatt
frén tre el-abonnemang for fastigheterna och
femtiofyra till medlemmarnas lagenheter till ett
gemensamt abonnemang.

Smidig byggprocess

Goran har styrt projektet med bade hjéarta och
jarnhand. Ombyggnaderna pabdrjades 2019
och solcellspanelerna fardigstalldes i juli 2020.
—| féreningen fanns det kunskap om el och
ventilation, sa vi har inte behovt ta in ndgon
konsult. Var VVS-installator Cederquist & Soner
har gjort ett charmant jobb utan stérre drift-
storningar, och kul ndr man kan anlita sa lokalt
som mojligt. Det ar en hel klimatlésning dar alla
produkter kommer fran en och samma leverantor
vilket ar en styrka.

Néarproducerad energi overtraffar
miljékraven

Gorans energistatistik visar pa en stor
besparing bade i pengar och i miljé. Han réaknar
med att investeringen betalar sig pa sex ar.
—Nu gor vi av med 276 MWh/ar inklusive all el.
Det ar en tredjedel av vad vi gjorde av med forut.
Raknar vi bara forbrukningen for varme gor



"Jag visste att vi venti-
lerade ut 2 400 liter
22-gradig luft per sekund,
som vi skulle kunna ta
vara pa."

vi bara av med en fjardedel idag jamfort med
innan. Miljomassigt ar det ocksa en fantastisk
grej! Jag vet inte hur mycket koldioxid 700
MWh fjarrvarme slapper ut nar man eldar flis,
men idag slapper vi inte ut ménga kilo.

—Tittar man pa totalférbrukningen per lagenhet
sa var den tidigare 13 380 kWh per &r och
efter "revolutionen” cirka 4 480 k\Wh for en
lagenhet pa sjuttio kvadrat. Helt i linje med
myndigheternas énskan om energihushalining
trots att vara hus snart ar sjuttio ar gamla och
ar daligt isolerade jamfort med nya hus.

Full koll pa anlaggningen

De ar tre personer som nyfiket foljer energi-
forbrukningen i appen NIBE Uplink.

—Den ar jag valdigt glad for. Jag anvander

den flera gdnger om dagen, foljer upp hur
anlaggningen funkar, ser efter hur mycket
solenergi vi genererar och s& vidare. An s&
lange har inget hant, men om det hander nagot
sa far vi ju meddelande péa vara smartphones,
sa det kanns tryggt.

—Just nu kan jag se att varje tak producerar

15 kW effekt som vi tar vara pa, och da ar vi
bara i april. | berget ar det normalt runt nollan
med bergvarme men i vara hal ar det 9,9 grader
just nu, det beror pa 6verskottsvarmen vi far
via ventilationen som varmer berget och gor
att vi har battre effektivitet pa véara bergvarme-
pumpar. =

NIBE UPLINK

L&s mer om fordelarna
med NIBE Uplink pa
proffs.nibe.se

Gdran Bengtsson har styrt projektet med bade hjérta och
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Jarnhand. Férutom solcellerna som driver virmepumparna
dtervinner man nu vdrmen i franluften och tillfér energin till

borrhalen och vdrmepumparna.

Fastighet: Bfr Niklas i Aimhult
3 hus, 54 lagenheter, 4 300 m2

NIBEs systemslosning:

3 st NIBE AirSite med ventilationsatervinning
3 st NIBE F1345 och 9 borrhél a 225 m

3 st Cetetherm Aqua Efficiency

210 Solcellspaneler a 300 watt

NIBE Uplink

Energiférbrukning 2018: 700 000 kWh for
varme, 163 kWWh /m2

Energiférbrukning 2020: 166 000 kWWh for
varme, 38 kWh /m2

Besparing: 534 000 k\Wh/ar

Pay off-tid: 6 &r

9
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BATTRE OCH BILLIGARE SOL.

”Vitar ett jittekliv och hojer effekten till 360 Watt.”

Branschen har gjort det igen. Aven &rets paneler har tagit ett teknikskutt och far &nnu hdgre effekt. Och ryktet

sager att de dven blivit billigare.

—Javisst nu sanker vi dessutom konsumentpriset med dver 5 000 kronor fér ett 20-panelspaket, berattar Robin

Larsson, solcellsexpert p& NIBE.

Nar arets solpaneler nu lanseras gar vi fran 320
till 360 watt.

—Det ar lange sen vi kunde gora ett sa stort
sprang, sager Robin Larsson som é&r innesaljare
och en uppskattad expert pa solceller samt
hjalper bade er installatorer och slutkonsumenter.

—Nu far kunden plats med dnnu mer kilowatt pa
taket, fortsatter Robin, de far annu mer energi
for pengarna och kortare pay off-tid.

Det ar Robin som sitter och raknar ut hur
manga kilowattimmar solinstralningen ger och
hur langa pay off-tiderna blir. Han berattar om
vilka bidrag som galler och vilka produkter och
monteringsmaterial som behdvs beroende pa
taktyp.

—Intresset borjade nar mina foréldrar satte sol-
celler pa taket nar jag gick pa gymnasiet, tank
att man kan fa strom av en platta pa taket!

Idag ar Robin ingenjor i energisystem for
hallbar utveckling fran BTH, Blekinge Tekniska
Hogskola.

—Nar jag kom till NIBE som innesaljare pa villa-
dimensionering i juni 2019 sa jag att jag ville
jobba med solceller, efter ett halvar fick jag det!

1000 kWh mer per ar

Sa hur mycket battre ar det nya solcellspaneler-
na? Robin ger ett exempel.

-Vi tar det vanligaste villapaketet, det ar pa 20
paneler som blir 6,4 kW. Grovt raknat far man
da ut 6 400 kWh per ar.

SOLCELLSFAKTA 0avsett hur stort hus och tak dina kunder har kan de ofta, tack
vare smart teknik och en NIBE systeml@sning, alstra lika mycket energi som varmepumpen
behdver for att leverera hela husets varme- och varmvatten-behov.

e 360 Watt per panel e All black e Halvcell ® 6 skuggzoner e Paketpris: 20 paneler
77 000 kr inkl moms (tidigare 82 250 kr) e Effektgaranti 80% efter 25 ar

Med den nya panelen far kunden istallet ut hela
7,2 kW. Och med samma matematik skulle det
innebara 7 200 kWh per ar. En skillnad pa 0,8
kW, alltsa 800 kWh och grovt réknat ungefar

1 000 kronor.

“Skillnaden pa 30 ar blir
cirka 30 000 kronor!”

—Cirkapriset for det gamla 6,4 kW-paketet var
82 250 kronor inklusive moms medan det nya
&r p& 77 000 kronor. Aven om jag &r skaning sa
kanner jag mig lite som en smalanning har, for
trots att jag betalar ett pris som ar minst 5 000
kronor lagre sa far jag ut mer energi ur det nya
paketet, och det till ett varde motsvarande cirka
1 000 kronor.

— Man far cirka 1 000 kronor mer per ar med
den nya solpanelen. Och eftersom de sitter

pa taket i minst 30 ar blir det ju sammanlagt
over 30 000 kronor. Och inte nog med det,
privatpersoner har ju ocksa cirka 15% i gront
avdrag som drar ner kostnaden, avrundar Robin
Larsson.

Prova solcellskalkylatorn

Ga in pa nibe.se sa kan du fa en grov kalkyl
pa vad den nya solpanelen gor for dig eller din
kund. Eller kika pa sidan 3 i produktbladet och
rakna med din egen miniraknare. Hor av dig
till din distriktschef om du har fragor, eller till
Robin saklart. =



S-SERIEN FICK FLEST ROSTER

PA DIGITALT EVENT

NIBE S1255 har vunnit DETAIL Product
Award 2020 - framrostad av besokarna
pa ett digitalt event for arkitektur och
design i Tyskland, Archipinion by Detail.
Det drivs av Detail Business Information
Gmbh, ett foretag som éar specialiserat
pd information om arkitektur och design
och som tillhor en stor tysk media-
koncern.

Totalt fanns det fyra produktkategorier
och NIBE Tyskland tavlade i kategorin
Fastighetsteknik och Digital planering.
Det var ingen traditionell jury som
rostade utan 2088 deltagare pa eventet,
varav en tredjedel var arkitekter.

Jorg Schickedanz, pa avdelningen for
marknadskommunikation pa NIBE
Systemtechnik i Tyskland, var initiativ-
tagare till deltagandet i tavlingen.

DETAIL
PRODUCT AWARD
WINNER 2020

— Oerhort kul med utmarkelsen och

att egenskaperna hos var NIBE S1255
matchade utvarderingskriterierna;
funktionalitet, design och form, innova-
tiv karaktar, hallbarhet och formaga att
integrera. Utmarkelsen visar ocksa att
var nya S-serie tilltalar en bred publik.

Att vi aven har traffat ratt hos arkitekter
ar extra roligt.

Jorg Schiikedanz
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SANDRA AF KLINTEBERG
EVENT & VISIT COORDINATOR

Vad hade du for jobb innan?

—Jag har varit pa After Sales-avdelningen
sedan 2004. Min huvuduppgift var att
koordinera information, nyheter och service-
meddelanden och skicka ut dessa till er;
vara ombud och installatorer samt till vara
dotterbolag och distributérer i Europa. Jag
har ocksa varit med och byggt upp informa-
tionssystem och hallt i vara serviceavtal.

Vad innebar ditt nya jobb pa NIBE?

Att jag kommer att traffa er mer, nar ni
besoker oss i Markaryd och runt omi
Sverige. Jag ansvarar for att koordinera vara
besok och kommer vara den som planerar,
organiserar och genomfor traffar med véra
kunder, dotterbolag och andra féretag som
vi samarbetar med.

Varfor bytte du jobb?

Senaste aren har jag jobbat mycket med
massor och event tillsammans med Jennie
Ahlgvist, som hade jobbet fére mig, och det
har varit oerhort roligt och utvecklande. Nu
slutade hon och tillfallet dok upp. Det kanns
bade nytt och utmanande, samtidigt som
jag har koll pa ramverket.

Vad ar storsta skillnaden pa jobben?

Det ar stor skillnad. Har jobbar jag mer sjalv-
standigt, med manga fler beslut att fatta
och prioriteringar att géra har och nu.

Vad bor du?

Jag bor i villa i Hassleholm med min man
och véra tva soner. Vi har en franluftsvarme-
pump fran NIBE séklart, en F370 fran 2014
och solcellspaneler fran NIBE!
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”Det giller ju att marknadsféra sig och synas,

kunderna tar juibland in fler offerter

En tro pa kraften i samarbete, lokal
marknadsforing plus gladjen i att se sina
anstallda vaxa - det ar framgangsfaktorer
som kan gora Sahlins Ror till det sjalvklara
valet i Osby-trakten.

- Jag gillar samarbeten, det ger oss
draghjalp i marknadsforingen och vi blir
kollegor istallet for konkurrenter, sager
Per Sahlin som driver foretaget med stort
engagemang.

Det ar kalla vindar och blad himmel denna Val-
borgsmassoafton nar Proffsnytt halsar pa. En
viss varstamning trots allt. Normalt brukar Per
Sahlin och hans anstéllda traffas vid halv sju pa
morgonen, snacka och fika, for att sen ge sig
ut péa faltet. Men den har morgonen blev det
utryckning till en sporthall for att kontrollera en
aerotemper som inte fungerade.

—Jag kande ansvar for det sa jag tog med elek-
trikern vi brukar samarbeta med och |6ste det,
inga problem, man vill ju hjélpa till, séager Per.

“Vi har till och med sett en
okning pa virmepumpar.”

Det har gétt dver ett ar sedan Coronapandemin
kom, men foretaget mar bra.

-Det ar ju konstigt, man sag framfor sig att det

skulle bli en nedgang, berattar Per. Men forut-

om de forsta veckorna av pandemin séa har det

rullat pa nastan som vanligt, vi har till och med

sett en okning pa varmepumpar.

Pers far och farbror startade Sahlins Ror 1978.
Per sommarjobbade tidigt pa firman. 20 ar
senare tog han och kusinen over och idag ar
Per ensam deléagare.

—Jag borjade som 20-aring pa firman och da var
vi fyra stycken har, bara familj, fortsatter Per.
Nu ar vi lite storre, tio med mig och med min
fru Petra pa ekonomisidan.

Fokus pa varmepumpar
Sahlins Ror jobbar framst med villamarknaden.
Storst ar varmepumpar, darefter kommer

badrum, entreprenad och service.

—Det kanns som att vi ska fokusera mer pa var-
mepumpar. Vi kan 6ka den andelen med hjalp
av var arbetsledare som ar en duktig kyltekni-
ker i grunden och bra med kunderna. Forra aret
satte vi ett femtiotal vdrmepumpar och malet i
ar ar sjuttiofem. Vi ar pa trettiofem just nu!

Pers mal ar att Sahlins Ror ska bli det sjalvklara
valet i Osby, for bade villor och fastigheter.

—Vi har gjort en del men det finns mer jobb att
ta. Just nu haller vi pa att rakna pa nagra storre
hyreshus dar de tanker satta in ndgra NIBE
F2120-20 i kombination med befintlig fjarrvar-
me.

Foretaget har haft ménga larlingar och en av de
roligaste bitarna i jobbet ar att se dem vaxa och
ta ansvar tycker Per.

—Idag jobbar vi i lag nar vi installerar varme-
pumpar, just for att man lar sig mer nar man
jobbar med samma personer. Nar man ser att
de tar ansvar och gor ett bra jobb, da kanns det
som béast att vara egen foretagare.

Per har ett bra och nara samarbete med bade
Bad & Varme och NIBE och ar bra pa att mark-
nadsféra sig lokalt.

—Da far vi ju draghjélp i marknadsforingen och
blir kollegor istéllet for konkurrenter, vi traffas ju
arligen i normala tider. Det galler ju att
marknadsféra sig och synas, kunderna tar ju
ibland in flera offerter. Vi arbetar med att
utveckla hemsidan, annonserar i lokala tidningar
och vi finns pa Facebook och Instagram. For
ett tag sedan gjorde vi ett utskick dar vi erbjod
serviceavtal och det trillar fortfarande in svar pa
det, da har vi en fordel infor framtida utbyten.
Butiken inne i Osby drar ocksa in kunder. Far de
inte tag i oss pa telefon sa kor de hit dar de kan
se produkterna i verkligheten.

Narheten till NIBE

Per gillar att det ar nara till NIBE och han syftar
inte bara pa geografin. Bade hans fru och
arbetsledaren for varmepumpar har jobbat pa
NIBE i Markaryd tidigare.

—Det ar en sjélvklarhet for oss att jobba med
NIBE, och vi gor det till ndstan hundra procent.

'”

NIBE har ratt produkter, prioriterad tillsats for
att komplettera vedpannan med en varme-
pump och myUplink som kunderna ar glada

fér och intresserade av. Det funkar klockrent
med Fredrik Backman som ar var NIBE-kontakt
och NIBE ligger bara 3,5 mil bort, sa det ar latt
att kora och hamta grejer ocksa ifall det skulle
behovas.

—Men sé& kdnns ju NIBE sa familjart med. P&
planet hem fran Frankfurtmassan for tva ar sen
satt jag bredvid Gerteric (red. anm. Gerteric
Lindgvist, VD och koncernchef pa NIBE). Vi
diskuterade féretagande och jag fick lite tips,
det &r sdnt man minns. =

Sahlins Ror i Osby

Agare: Per Sahlin

Anstallda: 10

Omsattning 2020: ca 21 miljoner kronor




Utanfér nya kontoret i Osby sitter Magnus Bjérklund,
som &r arbetsledare fér vairmepumpar och édgare

Per Sahlin. De tar igen sig i varsolen innan det ar dags
fér ndsta uppdrag.



14 PROFFSNYTT #2 2021/

£
BATTRE TEKNIK IDAG ﬁ\
Dagens frénluftsvirmepumpar & klart béttre

4n de som gjordes for 1520 &rsen. |

HOGRE PRESTANDA

Likstrémsflakt och likstromscirkulationspump,
gor en skillnad pa 400-800 kWh/ar beroende
pd husets storlek. | manga fall &r den nya
kompressorn stdrre, jobbar mer energi-
effektivt och kan ge lika mycket till i extra
besparing och da totalt upp till ca 800-1 600
kWh/ar. Flaktkapaciteten har dessutom okat
markant. "

LAGRE LJUD 7
Dagens varmepumpar & mer solidaoch
stabila i sin konstruktion och ger tex inga
missljud fran platarna, vilket var vanligt forr.

MER ANVANDARVANLIGA -
Anvandarvanligheten har blivit mycket stdrre.
Tack vare uppkopplingsbarheten med NIBE
Uplink har man idag bra koll fr&n mobilen.
Fargdisplay och mer pedagogisk information

underldttar ocksa. 4 ~Frénluftsbyi
e | kontrollerad
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UTBYTESMARKNADEN SOM
BARA VAXER OCH VAXER.

Utbytesmarknaden — for frénluftsvarmepumpar i allménhet och for NIBE F370 i synnerhet — &r som en sndboll som
rullar och blir stérre och stérre for varje ar. Har kan du forbereda dig infor ett nytt stort utbyte.

—Det byggs mellan 8 000 till 10 000 hus om aret och majoriteten av huségarna valjer frénluft, séger Richard
Carlholmer, ansvarig fér smahustillverkare pa NIBE.

De forsta franluftsvarmepumparna installerades

i borjan pa 80-talet. Sedan dess har de mer eller
mindre varit standard i nyproducerade smahus.
—Under 40 &r har det byggts upp en gigantisk
utbytesmarknad, beréattar Richard Carlholmer,
eftersom livslangden i genomsnitt ar 16-24 ar har
Vi nu bade de som byter for forsta gangen och de
som byter for andra gangen.

Av de som byter for forsta gangen ar andelen
NIBE varmepumpar valdigt stor.

=Vihar ju gatt frdn en blygsam marknadsandel till
en av marknadsledarna idag, fortsatter Richard.
Sa det finns aven manga franluftsvarmepumpar
av andra fabrikat darute som sjunger pé sista
versen nu. Har finns en stor business.

Stor utbytesguide

Manga av er kdnner kanske inte till att vi har en
omfattande utbytesguide pa var hemsida.

—Har hittar du sakert 99 procent av alla franlufts-
varmepumpar som finns p& marknaden, b&de
fabrikat och modell. Du far snabbt svar pa vad du
ska byta till och om det &r nagot du ska tanka pa
vid bytet. Till exempel om ventilationsanslutning-
arna inte sitter pa samma stélle. Har du inte sett
guiden s& ga in och titta pa proffs.nibe.se/utbyte
— sarskilt om du ar grossist och ska rekommendera
en ny utbytespump.

Nar ar det ar dags att byta?

Néar varmepumpen ar over 15 ar kan det vara bra
att ha koll pd kompressorn tycker Richard.

-Det tydligaste symptomet pé att den gatt sonder
ar att kunden blir av med varmvattnet nar vinter
Overgar i var eftersom Auto-laget da sparrar
elpatronen. Att da andra lage och kora vidare med
enbart elpatronen blir naturligtvis valdigt dyrt i

langden. Generellt brukar man séga att det ar
|6nsamt att reparera till och med att varme-
pumpen ar cirka 16 ar. Efter det byter man ut den
om man drabbas av en dyrare reparation.

Snabbhet &r det som géller nér kunderna rakar ut
for detta.

— For avancerade reparationer och for att avgora
vad som ar lampligast sa kan du alltid ta hjalp av
vara serviceombud som har auktoriserade
servicetekniker och reservdelar pa lager. Det ar
ocksa viktigt att veta att vara varmepumpar finns
pa lager hos grossisterna, att ni darmed snabbt
far tillgang till dem och att kunden kan fa sin
maskin utbytt pa valdigt kort tid.

Ta tempen pa pumpen

Nar du pratar med kunden var extra vaksam pa
varmepumpens alder och att varmepumpen har
tva liv, ett fore kompressorbytet och ett efter.
—For att se om kompressorn fungerar kan du pa
de flesta av véra varmepumpar avlasa i displayen
vilken temperatur det ar pa den utgédende
ventilationsluften (avluften). Den ska vara 0 till 10
plusgrader néar kompressorn ar i drift, det vill saga
vasentligt lagre 4n rumstemperaturen. Ar den till
exempel 15,16,17 grader s& ar det dags att sla
larm.

Stall in flakthastigheten

Ersatter du en franluftsvarmepump med en ny sa
paverkas ventilationen. For lag ventilation betyder
samre besparing och samre inomhusklimat. For
hog ventilation betyder dragigt, ineffektivt och
oljud fran flakten som gar pa for hogt varvtal.
—Nar du installerat en ny varmepump s& maste
du justera den nya varmepumpens flakthastighet.
Da galler det att ha utrustning for att kontrollera
att ventilationen ar ratt, en enkel sak om man har

kunskap och maétverktyg, som till exempel vara
serviceombud har, s& anvand garna dem.

“Nu har vi bade de som
byter for férsta gangen
och de som byter for
andra gangen.”

Tank pa helheten

Varmepumpen ar 2,10 meter hog och takhojden i
nybyggda hus ar ofta minst 2,40 meter. Det bety-
der minst trettio centimeter fula ventilationsror.
—Tank pa helheten och rekommendera garna
nagot av vara Overskap som tacker réren. Skapen
foljer varmepumpens design och bildar en pelare
som gar anda upp till innertaket, propert och
snyggt. Helhetsintrycket blir sa valdigt mycket
battre, avrundar Richard. ®

NIBE F370 ar en
komplett franlufts-
varmepump som
effektivt, enkelt och
ekonomiskt uppfyller .
behovet av varme, venti- |
lation, varmeatervinning
och varmvatten.

I
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SOLEN, SKOGEN OCH BERGET
SAMSPELAR | HHORTSBERGA.

Den som vill ha en enklare vardag behover
inte slanga ut den gamla fina vedpannan och
overga helt till en varmepump. Med NIBEs
"prioriterad tillsats" kan en inbiten vedeldare
fa det basta av tva varldar.

—Nackdelen med ved ér ju hanteringen,
sager Rolf Johansson, som vill ta det lite
lugnare nu pa aldre dagar.

Hjortsberga ar en liten by en mil norr om Markaryd.
Paret Johansson har egen skog och sé& har pa
varen ar Rolf upptagen med att bygga upp ett
vedforrad infor nasta vinter. Det drojer lite innan
vi far tag i honom, for han ldmnar mobiltelefonen
hemma nar han gar ut och jobbar.

—Det blir nagra timmar pa férmiddagen och nagra
pa eftermiddagen, berattar Rolf. Man far hugga
traden, kéra hem, kapa och klyva.

Paret Rolf och Agneta Johansson hade bott
granne med den fina 1800-talsgérden i flera &r
och fick mojlighet att kopa den av en slékting pa
80-talet. Garden anvandes mest av barnen nar de
kom och halsade pa.

—Vi har egen skog och vill elda s& mycket som
mojligt, fortsatter Rolf att berdtta. Men med bara
vedpannan gar det ju at cirka 30 kubik ved pa

ett &r. Det ar mycket jobb. Sa for en femton ar
sen satte vi tva solfangare pa taket. Pa det viset
kunde vi ha en grundvarme i huset utan att
behova elda s& mycket, och huset madde bra.

Ha kakan och ata den
Efter en totalrenovering av 1800-talsgarden var

det dags att flytta in permanent och att ta ett
steg mot en enklare vardag och en energilosning
som skoter sig sjalv.

—Jag ar 73 &r och orkar inte hélla pd med ved

sa mycket, jag vill bara elda nar jag tycker det ar
roligt. Och sa gillar vi ju att ha det varmt.

Att gora sig av med vedpannan var inget alternativ
for Rolf och Agneta. Vedpannan ar en trygghet
for ménga som bor péa landet. Har i Smaland har
stormen Gudrun satt sina spar.

— Vi var utan strom och vatten i tjugofyra dagar
men vi hade det varmt i alla fall.

"Jag vill bara elda naér jag
tycker det ar roligt.”

Boxen som prioriterar vedeldning

Hosten 2019 satsade Rolf och Agneta pa en
NIBE S1255 bergvarmepump med "prioriterad
tillsats", ett tillval som gor att energi fran ved-
eldningen prioriteras fore varmepumpen.

— Det ar en shunt som 6ppnar och stanger allt-
eftersom varme efterfradgas. En liten box i taket
styr shunten och allt skéter sig sjalv. Det ar skont
att veta att man kan ha det varmt dygnet runt
utan att elda, och om man aker bort ar det inga
problem. Nu tilldter vi oss att ha 22 grader varmt i
rummen vi ar i mest och sa har vi varme pa i kélla-
ren som vi inte haft innan.

Systemet stdds av tva ackumulatortankar som till-
sammans rymmer femtonhundra liter vatten.
—Det ar en bra buffert, dessutom har jag ett bil-
batteri, s& om strommen gér s& kopplar den éver
automatiskt och driver pumpen till solfangaren
och vattentankarna. Det racker i tva dygn.

Under vintermanader ar energiférbrukningen som
storst och lusten att elda i vedpannan likasa. Men
idag far varmepumpen hjalpa till.

—Jag har jamfort lite och i genomsnitt blir det
cirka 600 kronor dyrare i manaden nér jag bara
eldar en gang om dagen. Det &r det vart.

Ronny Johansson pa Ronnys Ror gjorde insta-
llationen i Hjortsberga. Han tycker att det ar en
enkel sak att koppla pé tillbehoret "prioriterad
tillsats" AXC 40.

—-Det finns en standardkoppling for bergvarme-
pumpar som gor att det blir inkopplat sa effektivt
som mgjligt. Och kan man inte borra séa gar det
lika bra med en luft/vattenvarmepump. Kunderna
blir ndjda, de kan elda hur mycket eller lite de vill
och nar de vill - och dessutom slipper jag bara ut
den gamla vedpannan!

Frikyla svalkar sodergaveln

| maj 2020 fick paret aven frikyla inkopplat

fran bergvarmepumpen.

—Vardagsrummet ligger med gaveln mot soder
och dar blir upp till 29 grader varmt pd sommaren
nar solen ligger pa. D& satter vi pa kylan och kan
halla 22 grader, det kostar ju ndstan ingenting och
funkar jattebra. Och sa puttar vi ner varmen i
berget och kan anvanda den senare.

Varmepumpen som ar hjartat i anlaggningen

star som hos de flesta i pannrummet i kallaren.
—Det ar skont att inte behdva ga ner dit hela tiden.
Men man vill ju gérna ha koll p& temperaturer och
varmvattnet. Sa jag har just laddat ner appen
myUplink i mobilen, kopplat upp den mot varme-
pumpen och kan félja statusen har.

-Vi har ju en lagard ocksa som ér trettio meter
lang, ett perfekt tak for att satta in solceller i
framtiden, avrundar en nojd Rolf Johansson. =
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"Det ar skont att veta att
man kan ha varmt dygnet
runt utan att elda.”

s mE
- vt =R

Rolf och Ag_n:eta Johansson bor i en'gara frén 1800-tale
) Nu eldar de bara en gdng om dagen men det ér alltid varmt...

Aven nar.dé reser bort.
] : - ﬁ'{ e Uk

tyr shunten som gor att
eras fére varmepumpen.

Rolf och Agneta Johansson i Hjortsberga, Markaryd
Villa: 1800-tal, 1,5 plan med kallare

Energilosning: Befintlig solféngare, vedpanna och
ackumulatortankar med totalt 1 500 liter. Ny bergvarme-
pump NIBE S1255 med frikyla och AXC 40 prioriterad
tillsats, dvs energi fran vedeldning anvands fore varme-
pumpen.

Installation: Hosten 2019

Installator: Ronnys Ror, Knared
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VARMEPUMPAR | 40 AR.

Fyrkantighet 6ppnade nya dérrar

En ny forpackning med vita skap blev véra varmvattenberedare valkomna in i finrummet. Ett par ar och négra
byggregler senare startade var 40-ariga historia som en av de ledande aktérerna inom vérmepumpar.

—Det dr intressant att se hur var produktflora har féradlats allteftersom byggreglerna foréndrats, séger
Richard Carlholmer som varit med &nda sedan NIBEs férsta varmepump.

Fram till 70- talet var NIBE ett foretag som
tillverkade produkter for uppvarmning av varm-
vatten av alla de slag. Marknaden bestod av
kunder som till exempel behévde komplettera
med varmvatten i fritidshuset.

—Under 70-talet lamnade i princip olje- och
kombipannor de nyproducerade villorna och
pannrummen behovdes inte langre, berattar
Richard Carlholmer. Det var istallet direkt-
verkande el och elektriska varmvattenberedare
som gallde nu. Grovkoket gjorde entré i
hemmen, med tvattmaskinen, torkskapet

och varmvattenberedaren pa rad. Men for att
var cylindriska beredare skulle passa har
behdvde vi istallet bygga in den i ett snyggt
60x60 platskap.

Det var s& COMPACT kom till och NIBE
debuterade som leverantor till svensk nypro-
duktion. Men i slutet p& 70-talet kom man

fram till att direktverkande el kanske inte var s&
smart anda.

—Man saknade flexibiliteten med vattenburen
varme och ventilationen var dessutom for dalig,
fortsatter Richard. Vi tog fram en komplett
|6sning med bade elpanna och varmvatten-
beredare for nybyggnation, med all vvs-armatur

1968
Varmvattenberedaren COMPACT férpack-
as i snygga platskap for smahusmarknaden.

1978
EVC 150 komplett elpanna med vattenbu-
ren varme forpackas i samma platskép.

forpackat i samma typ av platskap som COMPACT.
EVC (Elektrisk VillaCentral) var ddrmed fodd.

Forsta virmepumpen

| ndsta steg konstaterade man att de har husen
drar valdigt mycket energi. Darfor satte man
ner foten fran myndighetshall och bérjade
jobba med det som skulle bli SBN 80 Svensk
Byggnorm. For forsta gdngen stallde man nu
krav pa ventilation och pd hur mycket energi
husen fick forbruka.

—For oss pa NIBE betydde det att varken
COMPACT:en eller EVC:n gick att salja langre
till dessa hus. Men da tog vi ett stort princip-
beslut; att produktutveckla elpannan och ta
fram en franluftsvarmepump med ventilation,
elpanna och atervinning.

Resultatet blev elpannan EVC 300 som kom-
pletterades med franluftsvarmepumpen

VPF 2000. Tva vita skap bredvid varandra som
gick under namnet “System FIGHTER".

—Men trots att vi hade marknadens bésta varme-
pump sa tvingades vi anda tillbaka till ritbordet.
Husfabrikanterna ansag att Idsningen tog for
stor plats. Vi slog darfor ihop funktionerna

och byggde in dem i ett skdp och fram

1981
| Forsta NIBE vérmepump-
| en: Frénluftsvarmepumpen
System FIGHTER som klarar
nya byggreglerna.

ce il

|

kom FIGHTER 300. For att skilja dem at dop-
te vi om System FIGHTER till FIGHTER TWIN.

Idag kanner vi den som F370, betydligt effek-
tivare och modernare. Las garna mer om den
och utbytesmarknaden péa sidan 14.

Réda mattan for bergvarme

Nar bergvarmepumparna dok upp forsta
géngen pa marknaden i slutet av 70-talet var de
handgjorda, véldigt dyra och hade dalig prestanda
matt med dagens matt. Darfor byttes gamla
pannor vanligtvis mot nya pannor. Manga var
kombipannor som byttes mot moderna olja/
el-pannor.

—Men pa 90-talet hande tva saker som ledde till
ett paradigmskifte. Oljepriset rusade i héjden och
staten gav bidrag till att installera bergvarme-
pumpar. Nu blev det plotsligt Idbnsamt att ta en
stor investering och fa en lag elrakning — istallet
for att valja en billig oljepanna och fa en dyr
oljerakning.

100% egen produktutveckling
1997 koper NIBE det smalandska bergvarme-
pumpsforetaget EPD-Energi Produkter Di6.

2002
Forsta NIBE luft/vattenvarmepumpen:
FIGHTER 2010, men genombrottet kom senare

med F2030.
1997 -

Forsta NIBE bergvarmepumpen: FIGHTER 1100
och 1200 konstruerad av Dié som NIBE forvarvade.




Vinst varje dag!

- "Pappa, jag har
riknat ut att vi
sparar annu mer
&n vad du sagt.
Det blir ju ndastan
20.000 om aret!”

FIGHTER 1210.7

Oijekostnad 167 byte
| (a2 5200 wimy

e ase

Summa besparing

Exempel med elpanna
[Eikasinad™ ibro byte
000 k" & 0,60 W)

Sumima besparing

e
Pt

Se hola NIBET
sirmepumpsgroeram pi

(5ot tnske i an )

et wingens palon egonasens

—De forsta bergvarmepumparna kommer ut

pé& marknaden som FIGHTER 1100 och 1200 -
och var otroligt mycket effektivare an de pa
70-talet. Déarefter har det varit hundra procent
egen produktutveckling som tagit oss hela
vagen fram till prestandamaskinerna S1155 och
S1255.

Men teknikspranget fran FIGHTER 1100/1200
till idag ar annu mycket storre.

—En milstolpe ar ar 2009 nar vi lanserar F1245
med fargdisplay, dar varmepumparna tog ett
stort tekniksprang som forbattrade installation,

= 2014

Inverterteknikens genombrott nér

S4 har mycket kan du spara
med NIBEs nya markvirmepump

Exempal med oljepanna

| Enargikosinad varmapump
ey

1970 ket |

Energikosinad varmepump
gy

12,800 kr/dr
AT, ki

Det kriivs ingen svar
matematik fér att visa
de stora vinsterna!

Kontakie din lokala installatér!
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10.000 e ljudniva, effektivitet och pedago-

5.200 k37

gik. En annan milstolpe ar inver-
terteknikens stora genombrott
2014 da F1255 lanserades.

Luft/vatten far ett lyft
Parallellt med bergvarmepumps-
marknaden smyger sig luft/vat-
tenvarmepumparna fram. Den
forsta hette FIGHTER 2010 och
lanserades 2002.
—Mildare vintrar och kraf-
tigt forbattrad prestan-

da gor att de idag séljs over hela Sve-
rige, inte bara i Skanes snalla klimat, dar det en
géng bdrjade. F2030 var ett viktigt genombrott
—en valdigt palitlig on/off-varmepump med hog
prestanda, liksom
F2120 i samband med inverterlansering-
en. Aven inomhusmodulerna har haft en
intressant utveckling. De har tagit samma peda-
gogiska tekniksprdng som bergvarmepumparna
— och givetvis allt som har med S-serien att
goral

—En fantastisk resa, avslutar Richard, som ser
med spanning fram emot fortsattningen. =

bergvarmepumpen F1255 lanserades.

2009

NIBE F1245 med férgdisplay, bergvarme-
pumparna tog ett stort pedagogiskt
tekniksprang.

2019

NIBE S-serien lanseras och varme-
pumparna blir en naturlig del av det
smarta hemmet.
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NIBES FORSTA PRODUKT-
UTVECKLARE

Holger Svensson borjade som konstruktor
pa NIBE 1969 och blev i borjan pa 70-talet
den forsta produktutvecklaren, men da
handlade det om utveckling av en kalk-
resistent elpatron med helt ny teknik. Sa har
ser Holger pa utvecklingen av varme-
pumparna.

Vad ar skillnaden pa en virmepump
idag och for 40 ar sen?

Utveckling av varmepumpar har gatt mot allt
effektivare produkter vilket medfort lagre
energiforbrukning och darmed lagre energi-
kostnader. Styrningen av produkterna blir
allt intelligentare vilket 6kar effektivitet och
anvandarvanlighet. ldag skoter de sig nastan
sjalva och de kan fjarrstyras och schema-
laggas. Aven designen har

successivt forbattrats.

Hur har produktutvecklingen férandrats?
Produktutvecklingen pa NIBE har vuxit
enormt. Det har alltid legat ménga timmar
bakom en ny varmepump. Det handlar ju
om att ha en teori om hur man kan férbattra
och darefter bygga prototyper och test-
kora for att kontrollera resultatet. Nar jag
borjade var jag ensam om att sta for den
teoretiska delen och dimensioneringen av
alla komponenter sa att de kunde samverka
pa ett optimalt satt. Jag konstruerade aven
tidigt en testrigg for att vi i lab skulle kunna
testkora franluftsvarmepumpen under sa
verkliga forhallanden som mojligt. Detta var
i skiftet mellan 70- och 80-talet och da var
vi bara ett fatal personer som jobbade med
utveckling, idag ar det over sjuttio.

Hur ser framtiden ut fér virmepumpar?
Varmepumpar har ju definitivt en framtid.
Man maste bort fran fossila branslen som
olja och naturgas och ga over till miljo-
vanligare alternativ for uppvarmning av
byggnader och varmvatten. Genom att
anvanda varmepumpar for detta far man ett
mycket effektivt utnyttjande av den miljo-
vanligt producerade elektriciteten. Varme-
pumparna kommer ockséa sannolikt att i allt
storre omfattning vara fyllda med naturliga
kéldmedier. Aven detta kommer att gynna
klimat och miljo.
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”Ett av malen dr att attrahera duktiga minniskor.”

Totalt 40 000 nya fréscha kvadratmeter. NIBE véxer och bygger som aldrig forr.
—Det &r som att fokus pa héllbarhet och halsa har tkat under pandemin — och vi kan ju verkligen bidra till klimat-
omstallningen, séger Klas Dahlberg, ansvarig fér NIBE Climate Solutions dar NIBE Energy Systems (NES) ingar,

som glads &t utvecklingen.

Vi ar médnga som sitter hemma och jobbar nu.
Men har pa huvudkontoret i Markaryd planeras
det nya arbetsplatser och motesplatser som
aldrig forr.

—Det som ar sé positivt ar att vi trots pandemin
haft en valdigt stark efterfrdgan och det haller

i sig, sager Klas Dahlberg. Det har vi verkligen
dig och alla vara aterforsaljare att tacka for. Ni
har fortsatt att vara aktiva pd marknaden och
att leverera i dessa mycket svara tider. Det har
ni gjort fantastiskt bra!

Okat intresse for klimatet

Att det satsas just i Markaryd éar sjalvklart, det
ar har hjartat i verksamheten ar. Och att det
sker just nu hanger ihop med varldslaget.
—Det ar som att fokus pa héllbarhet och halsa
har 6kat under pandemin, fortsatter Klas. Det
pratas om klimatomstallning och Paris-avtal
och vi har ju faktiskt de I6sningar som tar oss
dit. Sverige har varit ett foregangsland och nu
féljer andra lander efter. Boris Johnsson sa
nyligen att det ska saljas 600 000 varme-
pumpar i England 2028! Allt detta gor att vi har
en framtid ihop!

Arkitektbild av Carl-Johan Isrenn.

Storsatsning pa innovation

Var gemensamma malsattning for NIBE koncer-
nen ar att nd en omsattning pa 40 miljarder
kronor senast 2025.

—Nedbrutet pa affarsomradet NIBE Climate
Solutions innebar det att vi efterstravar en
omsattning pa hela 25 miljarder kronor senast
2025. Ett av mélen med satsningen éar att
attrahera duktiga manniskor. Det behovs for var
satsning pa produktutveckling och produk-

tion eftersom vi vill fortsatta att ligga i tekni-
kens framkant.

Ett nytt planerat innovationscenter med tillhéran-
de kontor pé& 6 500 kvadratmeter ar den enskilt
storsta satsningen i kronor raknat.

—Det ger forutsattningar att hanga med i
utvecklingscyklerna som bara blir snabbare och
snabbare. Da kan vi 0ka var kapacitet nar det
géller labb och testriggar samt inrymma kontor
till fler ingenjorer. Det planeras ocksé for ett
nytt och storre marknadscenter intill det gamla
samtidigt som utbildningsverksamheten byggs
ut rejalt. Parallellt med detta vaxer Vetenskapens
Hus fram som ett viktigt steg i arbetet med att

knyta ihop skola, naringsliv och samhalle. Har
har vi ett unikt samarbete med bade Nobel
Prize Museum och Tekniska. Som om inte
detta var nog byggs nya kontor for inkép, IT,
HR, kvalitet/hallbarhet och marknad.

—Med de maélsattningar vi har nu kommer vi
ocksé att utodka tillverkningskapaciteten for
saval varmepumpar som for rostfria karl genom
att bygga tva nya fabriker.

Storsta byggsatsningen

Magnus Nilsson pa NIBE ar ansvarig for den
omfattande byggnationen som for narvarande
sysselsatter mer an trettio personer pa kontors-
bygget.

—Den senaste storre fabriksbyggnationen i
liknande omfattning gjordes 2007 och var pa
24 000 m2. De nya kontoren i etapp 1 ar pa cir-
ka 2 500 m2 och totalt omfattar alla projekten
minst 40 000 kvadratmeter.

Hallbarhet och ett lokalt engagemang har alltid
varit viktigt for NIBE.

—Kontoren byggs i vad som kallas Miljobygg-
nad Guld, den hogsta klassen enligt Swedish
Green Building Council, och energiklass A som
ar den basta energianvandningsklassen enligt
Boverket, fortsatter Magnus Nilsson. Uppvarm-
ningen ska ske med produkter ur NIBEs eget
sortiment sa som bergvarme och solceller. Och
i mojligaste man férsoker vi anvanda lokala en-
treprendrer for bygg- och installationsarbeten.

—De forsta nya fastigheterna ska sté klara till
slutet av 2022 och vi ser verkligen fram emot
att fa traffa er har i nya snygga och funktionella
lokaler, avrundar Klas Dahlberg. =
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"De forsta nya
fastigheterna ska sta klara
till slutet av 2022.

o

iy, = M

Till vénster Magnus Nilsson som &r sékerhetsansvarig
pé NIBE och Martin Andersson, ansvarig byggledare
frdn Lagan Bygg AB.

Pa Hannabadsvégen byggs det nya kontorslokaler som ska
ldnkas ihop med NIBEs befintliga huvudbyggnad.
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MAXA MED

Har ger NIBEs tekniske skribent Marko Hietaharju sina smarta tips som gor livet enklare,
roligare. .. ja, kanske rent av lyckligare for NIBEs installatérer. Har du 6nskemal om vad han ska ta

upp har? Mejla Marko pa maxa@nibe.se

*Prioriterad tillsats - vad idr det, varfor dr det sa
bra och hur funkar det?”

"Prioriterad tillsats" ar precis som det later, en
tillsats som har féretrade. Hang med sa gar vi
pa djupet!

Vi sager att din kund har bestamt sig for en ny
varmepump. Kunden har idag en vedpanna men
vill forenkla livet. Men det ar ju sé kul att elda
ibland nar andan faller pa och man har kanske
ett valfyllt vedforrad. Det kdnns sa onddigt att
kasta ut vedpannan helt enkelt. Helt ratt, det ar
dar den "prioriterade tillsatsen" kommer in. Da
kanner namligen varmepumpen av att det
kommer varme fran vedpannan. Den ar ju priori-
terad sa varmepumpen later darmed vedpannan
sta for arbetet och slutar gora varme och varm-
vatten. Nar din kund slutat elda och tempera-
turen borjar sjunka sa kédnner varmepumpen av
det ocksa och atergar till sin optimala drift med
flytande kondensering som om inget hade hént.
Smart va?

Men behodver vedpannan vara av en viss sort
sa att den kan "prata med” varmepumpen?
Nej, det funkar med alla typer av vedpannor och
med solvdarme, gas, el, ved, pellets eller ndgot
annat som ger varme.

Vad behovs for att fa till detta?

Det enda som behovs ar en AXC och en shunt-
ventil med shuntmotor. Om det till exempel

ar en S1255 behover du tillbehdret AXC 40. |
tabellen har intill hittar du lamplig AXC for vara
andra varmepumpar.

Men hur funkar det i praktiken da?
Varmepumpen styr shuntventilen, med hjalp av
givare s& kan varmepumpen avgora om tillsat-
sen producerar varme. Sa lange den gor det sa
ar shuntventilen 6ppen och varmepumpen star

still under tiden. Inkopplingen &r en helt vanlig
returinkoppling. Sa inga konstigheter for dig som
ar proffs!

Bilden nedan visar dockningsprincipen for den
prioriterade tillsatsen med vedpanna.

Skjut av QR-koden med din smarta telefon
sa kommer du direkt till dockningsprincipen i
PDF-format pa var hemsida.

VARMEPUMP
S1155/51255

VVM S§320 /5325
F1155/F1255
F1145/F1245

VVM 225

VVM 320/325

SMO 40/ SMO S40
F1355/F1345

AXC30 AXC40 AXC50
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[avla och vinn med NIBE
_ : — — Forsaljning | Kundtjanst
METRO- | HAST- V| iokaL | MAR | Marknadskommunikation
feis | 2ANC ke | ENSAM Tel: 0433-27 30 00
PRECIS ATANDE el =
NORRA NORRLAND .
Lars-Goran Andersson, UMEA
Tel: 0433-273454 / 070-209 73 02
SO MELLERSTA NORRLAND
510D Patrik Ahman, DOMSJO
BARKICT] Tel: 0433-273462 / 070-190 04 79
DET .
- LAGGER SODRA NORRLAND
Niflgs- Bty Robert Halsing, EDSBYN
HAR TGOD Tel: 0433-273465/ 070-213 69 19
J o S
- FOTTER — PA LADA STOCK!—IOLM
v s1op- | MATCH- Peter Eriksson, STOCKHOLM
KON R %*A,?f’ Lith | NS ROER 1> Tel: 0433-2738 42/ 076- 696 69 60
HALy Dig- Mikael Andersson*, STOCKHOLM
» STAD Tel: 0433-273557 / 070-570 80 08
- OCH TON
.
Fsﬁél(.gg%l BNKOR: %chﬂﬂ/ Per Mollstedt, STOCKHOLM
- TAR DET MASH- . - -
Ok TAR DET 1Ash Tel: 0433-273464 /070-349 66 17
KANAL e (i Patrik Thorén, STOCKHOLM
atrik Thorén,
kom ) pRAMED Tel: 0433-27 38 55/ 070-603 93 14
BOND- VATTEN- KAN HA —
i s G T
VISNING DELAR - DELAR ANDA Magnus Strém, KUNGALV
s o e Tel: 0433-273506 / 070-590 35 06
SKAMT Stefan Karlsson, CHARLOTTENBERG
L} I
FORMAR HYLLA TRAKTOR AR Tel:0433-273460 / 072-147 10 67
E ALLTID
SAKNAR LAND- EN GAM- FORTAL S
L TUNGOR S IN SYDVASTRA
Enenns| (I, Fiok B André Hansson, HALMSTAD
RORA | pijpLik SKAR back- Tel: 0433-273619/ 072-083 04 33
LIKT
GOTT ; ggﬁé Bﬁ@ggk SKAM
- David Méller*, KLIPPAN
" ” KANSLA 0
BYE toit e o Tel: 0433- 27 35 02 / 076-697 67 44
LANTAR- POPTRIO e
FYLLER .
7 T FRigAD GSTRA "
FORM ELIO Tord Beurling, MJOLBY
NGD- MISTA HALLER Tel: 0433-273520 / 072-233.03 90
GAS BALAN- NAR DET L
SEN DUGGAR -
R SODRA .
JAPAN BAISSE LEVER Klas Gustafsson, JONKOPING
MENES PANYTT Tel: 0433273716/ 076- 777 36 46

© MEDIAKRYSS, SVANTE DREJENSTAM 2021, FOTO: SHUTTERSTOCK

Fredrik Steiner, HOLLVIKEN
Tel: 0433-273458 /070-516 39 86

Du kan vinna ett kit med powerbank och keps. Senast 1:e augusti vill vi ha in ditt svar.
Vinnare och ratt ldsning presenteras i nasta nummer av NIBE Proffsnytt. Fredrik Snygg*, VITTSJO
Tel: 0433-273457 /070-190 03 16
Ratt 16sning (orden i de fargade fAREN): ..o
Fredrik Backman, MARKARYD

NN oo Tel: 0433-273529/ 0730-58 00 98
Foret VENTILATION
Lo1C=] o TP USROS Andreas Wackenfors, SVERIGE

Tel: 0433 -27 3987 /073-917 89 08
Adress (€] DOX-adress) ....ccoovviiiiiiiiiiiieie e Postnr & Ort...oeeeoiiiiiieeeece
Jonas Cronwik, SVERIGE

. . Tel: 0433-27 6549/ 0739 - 17 88 04
Skicka till: NIBE Energy Systems, att: Marknadsavd. Box 14, 28521 MARKARYD. -

(Eller maila de markerade orden till: sandra.bjorklund@nibe.se) OBS! Tévlingen géller ej NIBE-anstéllda. SMAHUSFORSALINING
Richard Carlholmer, SVERIGE
GRATTIS! Vinnarna i NIBEs korsordstavling far ett kit med paraply och powerbank. Tel- 0433-27 30 17 / 070-574 03 03

Rétt I6sning i NIBE Proffsnytt 1/2021: “Varig bisyssla”

® Per Gunnar Innala, Innala Ror AB, Nikkala ® Sven Skold, Skéargardsror, Saltsjobaden ® Henry Magnusson, Rorberakningar i Goteborg
AB, Goteborg ® Anders Nilsson, Rortjanst, Arkelstorp e Peter Axelsson, PA Ror AB, Vackelsang *Regionansvarig kommersiella fastigheter
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NYHET!

Varmepumpar och
tillbehor for en
enklare vardag

NIBE S-SERIEN

Nya tillbehor kommunicerar tradlost med véra intelligenta varmepumpar och gor dem till en sjalvklar del
av det uppkopplade hemmet. Varmepumpen anpassar sig automatisk efter de dagliga varmebehoven
och ger ett energieffektivt och skont inomhusklimat med full kontroll frdn mobilen.

Las mer pa proffs.nibe.se

IT'S IN OUR NATURE NIBE.SE




