- S, KNINGEN 30% :
s o ;.ri ,H‘ rf - S
: _ Henrlk Larsson a tstor fan av myUpImk
och vara smarta tillbehor. Han har jarnkoll pa

forbrukningshistoriken och inomhusklimatet.
‘Jag har alla kurvor tio ar tillbaka i exceldokument.”



"Aterkopplingen frdn marknaden
har varit fenomenal!”

|

Henrik Henningsson Hej alla NIBE vanner dar ute!

Forsaljningschef Sverige Solens stralar starker och ger energi. Inte bara fér oss méanniskor -
NIBE Energy Systems efter manader med fa soltimmar - utan ocksa fér vara varmepumpar

som hamtar energin darifran.

Nyligen slappte vi vart senaste tillskott i S-Serie-familjen, NIBE S735.
Aterkopplingen fran marknaden har varit fenomenall Sa fantastiskt
roligt. Vi som redan ar invigda vet att produkten &r s& mycket mer
an ett skap som tillgodoser varmen, varmvattnet och ventilationen.
Systemet integreras med hemmet och en méangd évriga finurligheter
foljer med uppkopplingen: Trygghet tack vare appen myuplink som
ger full koll pa inomhusklimatet. Smarthet for att varmepumpen
anpassar driften efter elpriser och vaderprognosen och enkelhet
med displayen som guidar kunden. Skulle det mot formodan
finnas fragor sa finns ni, vara partners, dar och stéttar upp.
Om du vill finns &ven vi har for att hjélpa dig. Allt fér att ge
dig och kunden det allra basta.

Jag har hallit i flera fabriksvisningar hos oss i Markaryd de
senaste manaderna och ser tydligt att det ar fler produkter
péa vag. Vi jobbar febrilt for att mota behovet och hoppas
att ni kdnner av det pa leveranstiderna.

Nu ar vara byggprojekt inte bara en ritning. Under varen

har vi haft invigning av var andra produktionslinje pa luft/
vatten och kollegorna péa utvecklingsavdelningen har
flyttat ini vart nya innovationscenter.

Rekordvarm sommar hérde jag nagon ndmna, sicken
tur att vi ar sé bra pa varmepumpar. Fér de kan ju inte
bara varma utan aven svalka ett lite for varmt hem -
om sé& dnskas. Vart att minnas!

Onskar er alla en fin sommarl!




NU ATERUPPVACKER VI EN GAMMAL
TROTJANARE

-NIBE F2300-20 passar nar det ar viktigt att
fa ut hog effekt vid varma utetemperaturer,
till exempel pa campingar och semester-
anldggningar som kraver stor varmvatten-
kapacitet pa sommaren, sager Stefan Qliv,
produktchef for Sverige.
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SAMARBETE | STROMSTAD

| sommarparadiset Stroémstad jobbar Oscar
och Oscar tillsammans med sina pappor.
Den ena pa HE Ror och den andra pa Oscar
Hanssons Ror & Varme. Det ar bra att kunna
hjalpa varandra, sarskilt nar de ska ut till
6arna och installera varmepumpar.

20

STROMKANNAREN - ETT BRA SKYDD
MOT GVERBELASTNING

Vi vill lyfta fram en ibland bortglémd kompo-
nent som gor skillnad i vardagen, for dig och
dina kunder. Klas Hellgren som ar distrikt-
saljare i Jonkopings och Skaraborgs lan slar
héar ett slag for de bipackade stromkannarna.
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DEL 2
FRAN IDE TILL VERKLIGHET
PRODUKTUTVECKLINGEN

Traffa Mattias Nilsson som leder
utvecklingsarbetet for vara nya
NIBE-produkter. | en serie artiklar
foljer vi vagen fran idé till fardig
produkt. | forsta artikeln fick du
traffa produktchefsgruppen.

-Bade marknaden och vi sjilva
staller extremt hoga krav och vara
produkter har blivit mer avancerade.

En produktportfolj i varldsklass kraver
en bade intensiv och hégkvalitativ
produktutveckling och en matchande
organisation.

-Férutom att marknaden stéller hdga
krav sa staller vi extremt hdga krav pa
oss sjalva, sager Mattias. Var vision ar
inte bara att ge varlden héallbara energi-
I6sningar i varldsklass, utan &ven att de
ska ha bidragit till en snabbare omstall-
ning till ett resurseffektivt och fossilfritt
samhaélle.

Lds mer pd sidan 8

Med reservation for eventuella tryckfel och felskrivningar.
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S-SERIEN

SANKT__E ENERG!FORBRUKNINGEN MED
30% FORSTA MANADEN.

Familjen Larsson bytte nyligen ut sin 19
ar gamla bergvirmepump mot en NIBE
$1255-12. Forsta manaden dverraskades
de med en 30% lagre energiforbrukning.
-Men jamfor vimed nér elpatronen gick sa
ardet en besparing pa 200%, berittaren
lattad Henrik Larsson.

| ett hus i S6ndrum, Halmstad, bor Henrik

och Carina med sina tre barn. Den aldsta bor
bekvamt i kéllaren med golvvarme och eget
badrum. Huset ar i tre olika nivder med en
boyta pa 210 m2. Originalbyggnaden &r fran
1954 och tillbyggnaden fran 2010.

- Den tidigare huségaren installerade jord-
varme 2004, berattar Henrik Larsson. | hostas
bdrjade den krangla och gick péa elpatronen.
Viringde en NIBE-installatér och han kom
dagen efter. Tack och lov lyckades han fa fram
en pump till oss pa kort tid tack vare att vi var
tillgangliga nar han fick ett aterbud. En vecka
innan sportlovet installerades var nya NIBE
S1255-16.

Den nya varmepumpen stéar i ett klassiskt pann-
rum dar den gamla oljepannan en gang stod.
-Installatéren var valdigt glad 6ver att kunna
dela pa den nya varmepumpen sé att det blev
enklare att bara ner den genom den tranga
trappan och kéllaren. Midic i Laholm var otroligt
proffsiga och rérdragningen ar tio ganger
battre an tidigare.

"Pannan star ju i kdllaren
sd det dr perfekt med
rumsgivare dar vi vistas
mest, det blir som en pa-
minnelse varje morgon att
halla koll."

Bredvid den nya bergvarmepumpen star en
extra varmvattenberedare.

-Den gamla pumpen hade lite fér dalig varm-
vattenkapacitet sa den forre dgaren hade en
extra varmvattenberedare som vi behdll, och
som vi kan vélja att koppla in om vi behover,
fortsatter Henrik. Men det ser inte ut sa nu for
energin for vart varmvattenbehov har minskat
till ett minimum nu. Det &r delvis tack vare den

effektiva pumpen men ocksé for att tva av
barnen tavlingssimmar och darfér duschar pa
simhallen flera dagar i veckan, och den aldsta
ar ivag och tavlar sakert varannan helg. Men
skulle det andras och varmvattenférbrukningen
skulle dra ivag sa finns det en jattebra 16sning
pa det.

Jarnkoll pa forbrukningen
Henrik, som ar ett stort fan av myUplink, har
jarnkoll pa férbrukningshistoriken som ingar i

myUplinks premiumabonnemang.

-Jag har alla kurvor tio ar tillbaka i exceldoku-
ment. Mars &r den forsta hela manaden som vi
kan jamfora férbrukningen mellan den gamla
och nya varmepumpen. Da lag den gamla pa

2 200 kWh i mars forra aret, och den nya i mars
i ar pa 1500 kwWh. 250 kWh av dem ar for elbilen,
sa vi ar nere pa en forbrukning pé cirka 1250
kWh i manaden nu. Och da héller vi en skon
inomhustemperatur och tvattar varje dag.
-Det &r historiskt, huset drar 30% mindre sen vi



satte in den nya pumpen. Helt okej med tanke
pa att halva huset &r gammalt! Och jamfor vi
med de senaste manaderna nar vi kérde den
gamla varmepumpen pa elpatron har for-
brukningen minskat med 200%.

Smart viarme- och fuktvakt

Att koppla upp varmepumpen mot myUplink
och de tradldsa tillboehdren var en sjalvklarhet
for Henrik.

-Vihar satt rumsgivare pa évervaning och i
kéllaren for att ha koll bade pa varmen och
fukten. Den ar jag valdigt nyfiken pa. Vi har
visserligen en avfuktare i kallaren men jag vill
hélla1grad varmare dar an i hemmet i dvrigt
for sakerhets skull. Jag ar valdigt angelagen att
det inte blir fuktigare. Vi har ju en 6ppen spis
med insats ocksa och om varmen dimper ner
nagra grader séa slanger jag in en vedpinne.

—-Pannan starjuikallaren sa det ar perfekt att
ha rumsgivare dér vi vistas mest, det blir som en
paminnelse varje morgon att halla koll. Sen kan
jag ju folja temperaturen och energiférbruk-
ningen i telefonen hela tiden. Dessutom ger det
0ss en push att fa ner férbrukningen annu mer
genom att satta upp solceller i framtiden! m

Familjen Larsson, Halmstad

Byggt 1954, tillbyggt 2010

Boyta 140 m? + 70 m2 kallare
Energilosning: Byte fran aldre bergvarme-
pump till NIBE S1255-12

Installator: Midic VVS, Laholm

Besparing mars manad: drygt 30%

-
| :{_’ L - Att koppla upp vdrmepumpen mo.
! : s myUplink och de trddldsa tillbehére
gl s = var en sjélvklarhet for Henri
H Py -Vi har satt rumsgivare pd 6verv

och i kdllaren fér att ha koll ba
vdrmen och fi
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Dafto Resorti Stromstad

Tre uppvarmda poeler, 27 grader.

8 NIBE F2300-20 kW luft/vatten.

1 ackumulatortank’pa 1 000 liter

och 1SM040:

Tidigare varmdes pooler med elpatron
for 250 000 kWh &

Arlig besparing: cirka 200 000 kWh




NYHET!

VARMEPUMPEN FOR STORA
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VARMVATTENBEHOV PA SOMMAREN.

Nu ateruppvacker vi en gammal trotjanare.
-NIBE F2300-20 passar nar det ar viktigt att f& ut hég effekt vid varma utetemperaturer, till exempel p4
campingar och semesteranlaggningar som kraver stor varmvattenkapacitet pa sommaren, sager Stefan Oliv,

produktchef for Sverige.

NIBE F2300 &r en Iuft/vattenvarmepump
framtagen for stora varmvattenbehov vid
hdga utetemperatur. Kompressorn har hég
prestanda vid bade kall och varm vaderlek. Den
har ett hogt temperaturomrade med fram-
ledningstemperatur pa max 65°C och med
returledningstemperatur p4 max 55°C samt en
effektiv scrollkompressor som kan arbeta ner
till -25°C.

—-Nar vinu aterupptar F2300-20 starker vi var
produktportfoljilinje med var satsning mot
storre fastigheter, séager Stefan Oliv.

Intelligent styrning

F2300 har intelligent styrning som ger opti-
merad kontroll av varmepumpen. Styrningen
kan ske fran en reglerenhet, SMO 40 eller SMO
S40. Denna kopplar in och ur tillsatsvarmen
och styr vaxlingen mellan rumsuppvarmning
och varmvattenberedning. Tillsammans med
inomhusmodulen VVM 500 som har styrning
och elpatron bildar F2300 en komplett
varmeanlaggning.

Effektiv poolvarme pa semesteranlagg-
ning

-Daftd Resort ar ett bra exempel pa hur F2300
bidragit till energieffektivisering, stora bespar-
ingar och battre miljo, berattar Stefan.

Daftd Resort &r en semesteranlaggning som
pa sommaren varmer upp tre pooler till 27°C.
For nagra ar sedan tog de beslutet att energi-
effektivisera poolanlaggningen. Med atta
hogeffektiva luft/vattenvarmepumpar kunde
elpatronerna rivas ut. Tack vara det sjonk
energiférbrukningen med cirka 200 000 kWh
om aret. Stromstads Varme & Sanitet som
stod for I6sningen placerade varmepumparna
bakom en klipphall s& att de inte skulle synas
eller stéra gasterna. Ackumulatortank och
varmevaxlare monterades i vad som ser ut som
en forntida borg bredvid.

Installationen tog cirka tva manader. For
Stromstads Varme & Sanitet blev projektet en
milstolpe och deras stérsta installation av

luft/vatten fran oss pa NIBE.

-Det var klockrent att satsa pa luft/vatten for
att 16sa varmebehovet i poolerna. Luft/vatten
ar verkligen p& frammarsch och i manga fall ett
mycket starkt alternativ till bergvarme nar man
exempelvis inte kan borra, berattar Conny An-
dersson, VD péa Stromstads Varme & Sanitet.

Satsningen ar tankt att vaxa framover. Man
har &ven forberett anlaggningen for att kunna
koppla den till deras receptionsbyggnad, sé att
de kan utnyttja varmepumparna under host
och vinter nar de inte varmer poolerna.
-Genom att sénka var elférbrukning med

200 000 kWh om aret kunde vi rdkna hem
satsningen pa 5-6 ar vilket &r toppen utdver
det faktum att vi ocksa ar mer miljévanliga nu
an tidigare, sager Mette Kempe, delagare Dafto
resort. m

NIBE F2300

« Dockas till VVM 500 foér stora
varmvattenbehov.

+ Upp till 65 °C framledningstemperatur
och 63 °C vid -25 °C utomhus-
temperatur.

« Intelligent styrning fér optimerad
kontroll.

"Energiférbrukningen
sjonk med 200 000 kWh
per ar"



FRAN IDE TILL VERKLIGHET DEL 2: PRODUKTUTVECKLINGEN

Fran vénster: Gustav Engkvist, Linus Stahl,
Mattias Nilsson och Julia Olsson pa plats
i sina lo/gq/eri nya Innovation C‘fnter.

"Detaljutvecklingsfasen har sin tjusning,
mycket ar oppet och det finns utrymme
for kreativitet.”

1 en serie artiklar foljer vi vagen fran idé
till fardig produkt. | forsta artikeln fick
du traffa de som lyssnar av marknaden,
det vill saga produktchefsgruppen.

Har far du traffa Mattias Nilsson som
leder utvecklingsarbetet for vara nya
NIBE-produkter.

-Bade marknaden och vi sjalva staller
extremt hoga krav och vara produkter
har blivit mer avancerade.

En produktportfélj i varldsklass kraver en bade
intensiv och hégkvalitativ produktutveckling
och en matchande organisation.

~-Férutom att marknaden staller héga krav

sa stéller vi extremt hdga krav péa oss sjélva,
sager Mattias. Var vision ar inte bara att ge
varlden hallbara energildsningar i varlds-
klass, utan dven att de ska ha bidragit till en

snabbare omstalining till ett resurseffektivt
och fossilfritt samhalle. Var stora satsning pa
forskning och utveckling fortsatter nu med
en ny organisation, ett nytt Innovation Center
och kompetens utifran.

Fran 150 till 200 personeri ar

-Just nu ar vi 150 péa avdelningen men innan
aret ar slut ska vi vara 200, berattar Mattias.
De flesta sitter har i Markaryd men vi har
ockséa dppnat teknik-hubbar pa andra platser
for att fa ratt kompetenser. Vi finns i Trollhattan,
Lund, Linkdping, Vaxjo, dar vi jobbar i nara
samarbete med kollegorna i Markaryd.

Mattias har jobbat inom produktutveckling
pa NIBE i sjutton ar. Sedan atta ar leder han
det interna arbetet och ser till att alla interna
leveranser ar redo efter varje fas i projektet.

Avdelningen bestér av flera grupper med
fokus pé olika omraden, som mekanik,
el/elektronik, termodynamik, labb, styr och
regler, ljud-design med mera.

-Innan rackte det med en mekanikgrupp, men
idag behovs en stor bredd av kompetenser
och véara produkter ar mycket mer komplexa
idag, det i sin tur beror p4 att omvarlden stéller
stdrre krav idag. Vi &ger mjukvaran sjélva
vilket ocksa innebér att vi skriver program-
koden och tar fram styrlogiken/algoritmerna
for att géra produkterna sa smarta och effek-
tiva som mgjligt.

Genomtinkta utvecklingsfaser

Varje utvecklingsprojekt bérjar med en
bestallning i form av en kravspecifikation.
Det kan gélla en forbattring av en produkt, en
variant av en produkt till ett annat land,



en helt ny produkt, en reservdel eller liknande.
Noggrant genomtéankta utvecklingsfaser med
tydliga projektavstdmningar blir vagledande
for arbetet.

-Viborjar med att planera for projektstarten
och beddmer vilka resurser som behdvs, allti-
fran timmar och budget till tester och ledtider.
| ndsta fas bryter vi ner kravspecifikationen
mer péa detaljniva, for att sen satta

i gang detaljutvecklingen av produkten. Vi
ritar och bygger prototyper for att ndrma oss
den slutliga produkten. Har 1agger vi grunden
for att produkten kommer uppfylla kravspe-
cen. Vi diskuterar med leverantérer, testar och
granskar designen och de tekniska l6sning-
arna. Den har fasen har sin tjusning eftersom
mycket ar 6ppet och det finns utrymme for
kreativitet, sen ju langre fram i processen vi
kommer desto mer ar det som spikas.

"Det kommer att
handla mycket om att
gora konstruktioner
effektiva for tillverkning
och handhavande, for
bdde installatérer och
slutkunder.”

Né&sta steg ar industrialiseringsprocessen.
-Det ar da vi bygger provserier, diskuterar
med produktion och ska kdnna att det funkar.
Darefter tar vi fram en forproduktionsserie
med leverantodrer, material och process som
passar for langsiktig serieproduktion och for
stora volymer. Vi granskar och provar, gér
riskanalyser och genomfér falttester. Nar
produkten uppfyller alla krav bérjar vi
producera och bygga upp ett lager. Forst

nu ar produkten séljklar och projektet stangs.

Samarbete mellan alla avdelningar

Men det &r inte bara utvecklingsavdelningen
som jobbar med produktutvecklingen.

- Viarbetar nara inképs- och kvalitets- och
hallbarhetsavdelningen for att sakerstalla
vara krav pa prestanda och kvalitet och for
att godkanna leverantérer. Aven med mark-
nad, teknisk dokumentation, férsaljning och
service. Det &r ett samarbete mellan alla
avdelningar, till och med ekonomi som vi har

uppfoéljningar med varje kvartal och med HR
for att fa resurser. Narheten till produktionen
och alla olika funktioner ar en stor fordel i
processen.

Projekten tar ofta mellan ett och tre ar, med
en del utmaningar pa vagen.

-Lagkraven kan ju féréandras under projektets
gang och gér inte alltid hand i hand med
marknadskraven. Det kan handla om nya
krav pa sakerhet och milj6, vissa @mnen och
material som vi méste hantera och som goér
produkterna mer komplexa och avancerade.

-Vipéa NIBE ar duktiga pa att utveckla system-
|6sningar. Varmepumparna blir mer och mer
avancerade med storre krav pa styrning och
digitalisering. Det stéller i sin tur stdrre krav
pa samspelet mellan mjukvara och fysiska
komponenter. Vi har ocksa alltid premierat att
ha kunskap i huset vilket gér att vi &r skickliga
pa att foradla, till exempel mjukvaran.
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Design for produktion och service
Varmepumpen ar pa vag att bli en hég-
volymsprodukt.

-"Design for manufacturing and service-
ability" ar nagot som vi fokuserar mycket pa
idag och som blir allt viktigare for oss. Vara
konstruktérer behéver till exempel anpassa
produktdesignen fran en mindre produktion
pé& nagra tusen till 100 000. Det kommer att
handla mycket om att géra konstruktioner
effektiva for tillverkning och handhavande for
bade installatérer och slutkunder.

-Vistrévar hela tiden efter att bli battre och
battre genom att forsta vara kunders vardag
och att integrera ny teknik i vara produkter,
avrundar Mattias Nilsson. m

| = dvar hela tiden efter att bli
bdttre och tre genom att forsta vdara
unders vardag och att integrera ny
eknik i vdra produkter, sdger Mattias
Nilsso ,fr produktutvecklingen.

1
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NYHET!

VOLYMTANKAR FOR
TAPPVARMVATTENSYSTEM |
STORRE FASTIGHETER.

Nu kompletterar vi vart fastighetssortiment med stérre volymtankar for att starka vart helhetserbjudande.
-Vi ser en 6kad efterfrdgan pa varmvattenlésningar som gér det méjligt att tacka VVC-behovet med
varmepumpsdrift i stallet for tillsats, sdger Stefan Oliv, produktchef for Sverige.

Nya NIBE AT-TS &ar en serie ackumulator-
tankar som finns i 1000, 1500, 2000 och
3000 liter med anslutningar fran DN 65 till
DN 80. De ari forsta hand avsedda for
anslutning till varmepumpar i kombination
med tappvarmvattenmodulen AquaEfficiency
fran vart systerbolag Cetetherm.

-Det hér ar ett unikt och energieffektivt
tappvarmvattensystem som maojliggér lag
returtemperatur p& priméarsidan, sager
Stefan Oliv. De arbetar tillsammans med
tappvattenmodulen AquaEfficiency for att
ge kunden en driftséker och ekonomisk
anlaggning av hog kvalitet.

Ekonomiskt och hygieniskt
AquaEfficiency bereder tappvarmvatten i
samma stund som det finns ett behov och
all ackumulering sker pa primarsidan. NIBE
AT-TS ackumulatortankar ar i svartstal, dar
lagras energin och med tappvattenvéxlaren
fran Cetethem blir det bade hygeniskt och
energieffektivt.

-Vihar levererat de har systemldsningar i

ett antal ar tillsammans med Cetetherm, for
bade svenska och finska marknaden, och fatt
positiv respons, fortsatter Stefan.

NIBE Ackumulatortankar AT-TS kan &ven
anvandas for att astadkomma stérre volym
pa varmesystemet eller flddesutjdmning.
-Tack vare att vi nu kan erbjuda marknaden
storre ackumulatortankar med grévre
anslutningar gor vi det méjligt att bygga
stdrre tappvarmvattensystem. Dessutom
blir det 1att fér entreprendren att fa en annu
storre del av systemet levererat av en och
samma leverantor, avrundar Stefan. ®

Lés mer pa proffs.nibe.se
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‘Nu blir det mojligt att
bygga storre tappvarm-
vattensystem och fa en
annu storre del av syste-
met levererat av en och
samma leverantor.”

NIBE AT-TS
9100/9150/9200/9300 FX

- Energieffektivt tappvarmvatten-
system.

« Utmarkt volymfoérstorare i varme-
system.

- Fl6des- och temperaturutjamnare for
ett effektivt och sakert klimatsystem
utan varmeknappningar.

S I

| kombination med Cetetherm

AquaEfficiency ansluts NIBE F1345/

F1355 till ackumulatortankar AT-TS
och laddar tankarna med energi.
AquakEfficiency bereder tappvarm-

— vatten i samma stund som det finns

ett behov och all ackumulering sker
pd primdrsidan.



FOKUS FRIKYLA

KYLA FRAN BERGVARMEPUMPEN
AR NASTAN GRATIS.

Ljumma sommarnétter kan vara ljuvliga men
inte nar man ska sova. Da ar det skont att ha
det svalt i sovrummet. Det &r dessutom klokt
eftersom det ger en battre nattsémn. For
den som har ett hus med bergvarme sa ar
frikyla en bade praktisk, ekonomisk och
miljévanlig 16sning. Det gar ndmligen att ut-
vinna kyla ur det befintliga borrhélet nastan
gratis. Installationen av tillbehdéret innebar
visserligen en merkostnad initialt men sett
Over tid ar den liten.

For villor och stora fastigheter

Frikyla ar inte bara intressant for privat-
personer och villor. For fastigheter och
industrier dar man har ett kylbehov aret runt
finns det mycket att vinna pa att hamta
frikyla frdn berggrunden. Férutom att man
inte behover tillféra kyla pa ett mer energi-

kravande och kostsamt satt s& kan behag-
ligare temperaturer pa kontor och andra
arbetsplatser bidra till ett bra arbetsklimat.

Dubbel nytta till vintern

Men det finns annu mer att vinna pé att
anvanda frikyla - for alla fastighetsagare.
Samtidigt som man far det svalt och skont
aterladdar man borrhalet med den 6verblivna
varmen. Det dkar borrhalets medeltempe-
ratur vilket ger en béattre verkningsgrad pa
bergvarmepumpen. En varm sommar med
svalka fran berget ger ddrmed en lagre
uppvarmningskostnad nar kylan och hésten
kommer. B

Lds mer om frikyla pd proffs.nibe.se

FRIKYLA

- Tar tillvara bergets svala
temperaturiborrhélet.

+ Kéldbararen som normalt
hamtar varme i berg-
grunden hdmtar nu kyla
i stallet.

- Lagrar varme i borrhalet.

« L&g driftskostnad.

Tillbehor for frikyla:

NIBE PCS 44. Passar vara bergvarmepumpar
NIBE S1155, S1255, F1145, F1245, F1155 och
F1255.
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SAMARBETE | STROMSTAD.
"Det ar skont att vara tva och kunna
hjalba varandra.”

| sommarparadiset Stromstad jobbar Oscar och Oscar tillsammans med sina pappor som

narmar sig pensionsaldern. Den ena pa HE Rér och den andra pa Oscar Hanssons Ror & Varme.
Det ar bra att kunna hjalpa varandra, sarskilt nar de ska ut till darna.
—-Farjan gar ju aret runt sa det funkar bra, men ibland kér jag sjalv och kan njuta lite mer, sager

Oscar Eriksson pa HE Roér.

Det ar en kall men solig varmorgon. Oscar
Eriksson har precis varit p4 uppdrag i narheten
av naturskéna Salté.

-Det var en sommarstuga som bytte fran
elpanna till en NIBE S2125 med VVM S320,
berattar han och fortsatter. De ar riktigt bra

och stabila. Jag installerar manga av dem nu.

Att jobba ute pa de bilfria arna har sin
charm och ar inget som besvéarar honom.
-Farjetrafiken funkar ganska smidigt, sen
far man ta hjalp av nagon snall aret-runt-bo

med traktor som kan kéra en dit man ska.
Men ibland tar jag min egen béat och kan njuta
annu mer av turen, det ar fint, berattar Oscar.

Kollegan Oscar Alfredsson, som &ven han har
en VVS-firma med sin pappa, tycker om att
jobba ute p& darna och tar sig an utmaningen
med gott humor.

—-Man kan ju inte ha med sin firmabil, berattar
han. S& man méste tanka igenom vad man
behdver till uppdraget. Ska man ha med sig
en 1255:a sa far man planera lite mer och det

Fran vénster: Sonen Osai
Ha

redsson och sonen
Hanssons Rér & Varme.

.. Pappa Thom
Oscar Alfredsson,

ar mycket utbyten haromkring.

Oscar Erikssons pappa Hans startade HE Rér
for 32 ar sen.

-Jag har alltid varit med pappa pa somrarna
men boérjade jobba har 2015. Férr hade han
nagra anstallda men nu ar det bara vi tva,
sager han. Det &r pappa som skoter det
administrativa och jag ar ute pa uppdrag. Nu
har jag kommitin i verksamheten och ska ta
dver nasta ar. Men min vision ar att ha fem
sex anstallda som skoter installationerna,



=

"Nar vara pappor gar i

pension kommer Vi hjalpa

varandra annu mer."

att jag kan aka runt och rékna pa jobb och att
vi inriktar oss mer pa varmepumpar.

Oscar Alfredsson ar dven han uppvuxen i
branschen.

-Jag har alltid tyckt om vatten och rér och
praktiserade som rorldggare redan nar jag var
12, sen har jag héllit mig till det, berattar han.
Att skruva ar det roligal Tanken ar att aven
min pappa ska ga i pension under &ret. Men
han jobbar fortfarande 80% ute och skoter
administrationen pa kvallarna.

Hjalper varandra

Det finns flera fordelar med det lilla foreta-
get ochingen av de tvéa firmorna har nagra
anstéllda.

- Man ar mer flexibel och slipper tyngden av
administration, fortsatter Oscar Alfredsson.
Det ar ju svért att hitta ratt person, ndgon
som ar sjalvgaende och har mycket

HE Ror
Startar 1991

Startar 2013

Agare: Oscar och pappa Hans Eriksson
Oscar Hanssons Ror & varme

Agare : Oscar och pappa Thomas Alfredsson

ansvarskansla. Vi far se hur det blir. Oscar och
jag kommer kanske hjalpa varandra a&nnu mer,
det sként att vara tva.

-Javisst, vi hyrin varandra, och jag har hjalpt
honom valdigt mycket, skjuter Oscar Eriksson
in.

Bara NIBE

Uppdragen kommer fran olika hall men mest
fran privatpersoner, det ar mycket badrum
och varmepumpar.

-Luft/vatten har fatt en extra skjuts med nya
S$2125, beréttar Oscar Eriksson. VVM:erna ar
enkla att installera och det ar aldrig nat
kréngel. Jag jobbar bara med NIBE och det
angrar jag aldrig. Jag ar ocksa ett stort fan av
myUplink och kopplar upp alla "mina" varme-
pumpar.

Hanssons Ror & Varme har installerat NIBEs

varmepumpar sen 1995 och Oscar Alfredsson
har en sjalv.

-Jag har bara installerat NIBE och tycker de
har bra prestanda och kvalitet och sa ar de
|atta att installera. Bara en san sak som att
man kan dela pa bergvarmepumparna. Ska
man ner i en kéllare med svangd trappa sé blir
det kaérvt annars.

-Visst har det varit lite svart att fa fram pro-
dukterna, men jag vet ju att NIBE jobbar hért
for att korta leveranstiderna och det marks.
Supporten och kontakten ar fantastisk, och
utbildningarna. Nu ser jag fram emot att aka
ner till Markaryd igen, det var ett tag sen!,
avslutar Oscar Eriksson. ®

Ar du nyfiken pd hur ett besék i Markaryd gar
till? Hall utkik i kommande nummer, ddr vi
féljer Oscar och Oscar under en dag pa NIBE!
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NIBE FASTIGHET

NIBE FASTIGHET
LANDAR RATT | TIDEN.

Nagra manader har gatt sedan lanseringen av NIBE Fastighet. Proffsnytt traffade tva av
nyckelpersonerna i fastighetsteamet for att héra hur det gatt och vad som hander nu.

-Vi méarker pa fastighetsbranschens reaktioner att vi ligger helt ratt i tiden, sager Kalle Silén, som
ar forsaljningsansvarig.

Vihar tidigare presenterat NIBEs ventilations-
satsning hari Proffsnytt. Det vari anslutning
till att Kalle Silén anstalldes som férsaljnings-
chef for ventilation och kommersiella fastig-
heter. Efter att ha tagit det ett steg vidare
och utvecklat konceptet NIBE Fastighet
visades det upp for férsta gangen pa Kista-
maéassan i mitten av mars.

"Den nystartade teknik-
gruppen finns for att ge
battre support.”

-Vart ventilationsprojekt har fatt en sjalv-
klar hemvist i NIBE Fastighets koncept och

produktportfélj och det har vackt nyfikenhet,
berattar Kalle Silén. Det fick vi bekraftat av
flera ledande representanter fran ventilations-
branschen som haft inblick i projektet.
Viligger helt réttitiden néar vi erbjuder
produkter och helhetslésningar i samspel.

-Pa massan traffade vi ménga fastighets-
agare och konsulter som var nyfikna och
stallde fragor, och vi fick en hel del leads att
ta vidare, fortsatter Kalle. Det finns ett stort
intresse for hur vi styr vara produkter och
|6sningar pa ett smart och effektivt satt,
aven for hybridlésningar med bergvéarme och
luft/vattenlésningar och om hur man kan
anvanda passiv och aktiv kyla i storre fastig-

heter och industrier pa ett kostnadseffektivt
satt. Vi markte ocksa att manga var positiva
till att vara produkter tillverkas i Sverige och
aven till att vi erbjuder projekteringsstoéd fore
under och efter projektet.

Utbildning om ventilation

Nyligen hélls en internutbildning om venti-
lation, dar fler avdelningar fick lara kédnna
produkterna och personerna bakom
projektet.

-Viberattade om ventilationsprodukternas
utveckling genom aren, dimensioneringar
och lagkrav. Stort fokus var forstas pa var
nya aggregatserie, som &r en helt ny typ av
orderstyrd produktion for unika projekt. Alla



fick kdnna pé vara prototyper och foérsta hur
de &r uppbyggda. De var roligt att fa visa upp
hur langt vi kommit i projektet och ge kolle-
gorna en inblick i den nya kompetens som vi
nu har inom NIBE. Det &r imponerande grejer,
tyckte manga av deltagarna.

-Viarbetar ockséa vidare med den 6vriga
produktportféljen for att erbjuda mer kom-
pletta I6sningar for storre fastigheter. Nu
slapper vi de nya ackumulatortankarna for
tappvarmvattensystem som klarar mycket
storre volymer. De kan du kan ldsa mer om i
det har numret av Proffsnytt.

Nystartad teknikgrupp

Inom NIBE Fastighet finns nu en nystartad
teknikgrupp som har kommit igang med sitt
arbete.

-De finns for att ge battre stdd och supporti
projekten. Déar har viidag NIBE Dim och dock-
ningar som finns pa hemsidan. Teknik-
gruppen ser dven éver hur vi ska kunna ge
support fér kundunika dockningar i mer
avancerade projekt, forklarar Kalle. m

Kalle Sillén,
férsdljiningsansvarig
pa NIBE Fastighet.

SVARSLAGEN ENERGIJAKT

Pa Backer AB i Sdsdala har vi under ett par
ars tid jobbat med ett riktigt spannande
energi och klimatiseringsprojekt. | april kopp-
lade vi pa ytterligare 15 000 m?i var energi-
och CO,-jakt som ar svéarslagen. Da kunde vi
konstatera att under det senaste halvaret har
energibehovet varit 1500 000 kWh och att vi
endast tillfért 250 000 kWh ny energi.

Det vill séga en besparing pa 1250 000 kWh

tack vare energi som vi dtervunnit, flyttati
det kalla natet och omvandlat fran lagvardig
energi till hégvardig - och energibatteriet i
berggrunden har tillfért resten.

"Pa ett halvar har vi
sparat 1250 000 kWh
tack vare energi som vi
atervunnit, flyttat i det
kalla natet och
omvandlat.”

Nu véantar vi med spanning pa att se resulta-
tet av ndsta halvlek och energibesparingen
péa kylan under sommaren. Det ar inte manga
industrigolv som har kyla, men med modern
teknik ar det bade hallbart och ekonomiskt.

Las mer om Backers energijakt
https://proffs.nibe.se/Proffs/Proffsnytt/ar-
tiklar/helt-unik-varmepumpsteknik/
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NYFIKEN PA Arvid Johansson,
VVS-ingenjor i teknikgruppen
pa NIBE Fastighet

Vem ar du?

-Jag bérjade som produktgruppsansva-
rig for luft/vattenvarmepumpar pa den
svenska marknaden for tva ar sen. Innan
dess jobbade jag som VVS-konsult. Jag
ar 32 ar och bor i Laholm med min sam-
bo och tre katter, jag gillar att springa i
skogen och har just bérjat klattra.

Vad gor du i teknikgruppen?

-Jag hjélper konsulter, installatérer och
fastighetségare med val av produkter
och system till deras energilésningar.
Det ar alltifran idéer till support nar de
star ute och gor roér- och elinkopplingar
pa plats. Vi som jobbar har har mycket
kontakt med kunder och da lyssnar vi
ocksa av vad de som ar ute pa faltet
tanker och tycker, for att forsté vad de
behdver som kan géra deras arbete
enklare och anldggningarna battre.

Du har en annan roll ocksa, beratta!
-Jag héller aven i vart interna teknik-
rad, dar vi i fastighetsteamet, med olika
kompetenser och erfarenheter, traffas
regelbundet. Det ar ett forum for att
héja kompetensen och djupdyka i olika
amnen och produkter sa att vi kan ligga i
framkant och vara verkliga mojliggorare.

Hur trivs du med arbetet inom NIBE
Fastighet?

-Vi har méjlighet att férandra och
forbattra och det kanns jattekul. Det
satsas pa allvar och vi kan paverka vara
mjukvaror och funktioner i varmepump-
arna efter vad marknaden vill.
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AKTUELLT

VART ATT VETA!

Hej sommartider!

Vi héller som vanligt 6ppet hela sommaren,
men under veckorna 28-31ar det sommar-
tider som géller:

Alla vardagar 08:00-16:00
Lunchstangt 12:00-13:00
Visste du att...

Marknadsloftet ar att ha reservdelar till vara
produkter i minst 10 ar, men ofta har vi det
mycket langre. Den allra aldsta reservdelen
ar till en produkt som vi slutade sélja pa
60-talet, namligen elpatroner till en varm-
vattenberedare. Fram tills idag har vi
producerat 6ver 2 miljoner beredare, sa det
ar inte ovanligt att vi far samtal om beredare
som ar mycket gamla.

Vill du exponera ditt foretag
for Proffsnytts alla lasare?

Och har du och ditt féretag installerat
S-serien i fina miljéer och hemma hos
familjer som kan tankas sig att stalla [
upp pa bild och i enintervju? |
Da &r du valkommen att skicka in

kort information om installationen
med kontaktuppgifter till dig/ditt
féretag samt till de som bor i huset.
Sa hor vi av oss.

Mejla till eva.linetti@nibe.se

PS. Glém inte att
fraga familjen forst.

Save the datel

Dags att boka plats i kalendern for héstens
forsta méssa: Stora Nolia 9-13 augusti, Umea.

NOLIA

Semesterlage!

Passa pa att tipsa dina kunder om att aktivera funktionen Semesterldge om de har en véarme-
pump i F- eller S-serien. D& gar varmepumpen ner i sparlage, sa att deras hus mar bra men
anvander mindre méangd energi. Den funktionen finns aven pa var elektriska varmvattenbere-
dare Compact Smart Control.

Steg for steg-instruktion finns i anvandarhandboken for varje produkt pa nibe.se

Andra monteringslinan invigd pa LVC den 18 april

Nu mer an férdubblar vi var kapacitet pa
tillverkningen av luft/vattenvarmepumpar.
Okad automationsgrad med fler robotar, nya
effektivare I6sningar och smidigare satt att
fylla produkterna med kdéldmediet R290 gor
den nya linan &nnu snabbare.

"Den gamla fabriken har blivit basen
for en enorm framtidssatsning och en
enorm framtidstro. Man blir glad av

att se hur fin byggnaden har blivit pa
utsidan och ndr man kommer in blir man
dnnu gladare.”

Gerteric Lundquist, VD

Nyfiken pa héstens utbildningar?

— E - Snart slapper vi kalendariet. Hall koll i vara
) ‘ nyhetsbrev och pa proffs.nibe.se/training
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ARNE TAR OVER ANSVARET FOR
FORSALJNING TILL HUSPRODUKTION.

Var tradition av bra relationer och god forsaljning till nyproduktion ar en viktig del i vart langsiktiga
arbete i Sverige. Arne har en gedigen branscherfarenhet inom saval férsaljning, produkter och teknik
samt en lang och bred bakgrund inom NIBE.

Den 1februari startade Arne i sin nya roll.
Efter manga ar som saljare och fyra ar som
chef for innesalj gar Arne vidare till en ny
nyckelroll.

-Det har varit en rolig och spannande tid.
Avdelningen for innesalj har vuxit fran 20 till
28 personer. Vi har utvecklat avdelningen for
att kunna ta hand om vara kunder snabb-
are och béattre. Det har varit en utmaning
eftersom vi behoévt hantera pandemin och
foljderna av den.

Vilka foradndringar har skett under din tid
som chef for innesalj?

-Vihar bland annat utvecklat leads-
funktionen tillsammans med marknads-
avdelningen, vilket gor att vi kan generera
betydligt manga fler leads nu, i kombination
med att vi ar fler som hanterar dem. En
annan foréandring ar att fastighetsteamet har
utvecklats till en egen innesaljavdelning som
leds av Asa Sunesson. Aven en webbshop
for reservdelar har lanserats det senaste aret
vilket 6kat servicegraden till vara kunder.

Hur ser du pa din nyaroll?

-Jag ar glad att jag nu far mojlighet att ta vid
har. Det gor att jag kommer narmre afféaren.
Jag far direktkontakt med véara kunder och
kan skapa relationer som jag tycker mycket
om.

-Nu férsoker jag fanga upp allt och bygga
upp kontakten med vara kunder. Vi har
kommit igdng med leveranserna av nya S735
och det kdnns bra att vi dven i denna produkt-
kategori har en av marknadens framsta
produkter. Det ar ocksa viktigt att ta oss
tillbaka till kortare ledtider och precisare
leveranser.

Kan vi vanta oss nagra forandringar?
-Viser ju att det finns behov av en &nnu
storre narvaro och tittar darfér pa om vi kan
gora forstarkningar har. Var fortsatta digita-
lisering kommer att ge mer mojligheter, som

exempelvis en smidigare digital hantering av
avtal. Vi tittar &ven pa mojligheter med en
mer dvergripande kundportal.

Vem ersatter dig?

-I skrivande stund soker vi en ny
medarbetare men i vantan pa det s& har jag
dubbla roller. Men vi har starka team har pa
innesalj och after sales som skdter mycket av
det dagliga arbetet.

Vad hander nirmast?

-Nu vantar mycket méten och besék. Vi
haller utbildningar och visar runt féretagen i
Markaryd. Det &r viktigt att fa visa hur mycket
viinvesterar i framtiden bade i utveckling av
produkter och i produktion, ndgot som kom-
mer starka vara mojligheter och férbereda
oss for att aterigen kunna leverera efter de
behov som finns.

-Viser ljust pa framtiden! m
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FOKUS TRYGGHET

TRYGGHET FOR KONSUMENTER.

OCH INSTALLATORER.

Trygghetsforsakring, garanti, konsument-
koplag, hemforsakring... Begreppen ar
manga nar det handlar om konsumenter-
nas skydd vid reklamation av virme-
pumpar. Men vad ticks av vad? Och

var star du som installatoridet hela?
Proffsnyttreder ut begreppen.

Alla kapitalvaror som séljs till privatpersoner
i Sverige omfattas av Konsumentképlagen.
Det betyder att om en vara séljs med ett fel
som har funnits vid aviamnandet och som
visar sig inom tre ar ska den som séalde varan
se till att problemet atgardas. Nar det galler
varmepumpar ar det oftast installatéren.

Under garantitiden ar det i allmanhet inga
problem, eftersom installatéren i sin tur
bollar vidare fragan till tillverkaren eller
importéren som ar de som har produkt-
ansvaret nar det galler garantier.

Men om en garanti gar ut innan Konsument-
koplagen slutar galla, det vill séga inom tre ar,
sa kan det bli diskussioner om vems ansvaret
ar. Var det fel pa varan, eller har nagot gjorts
fel vid installationen? Annu mer diskussioner
kan det bli om det rader oklarhet om felet
verkligen fanns vid leverans, eller om det

har orsakats av nagot som ligger utanfor
tillverkarens eller installatérens kontroll. Yttre
paverkan, som exempelvis handahavande-
fel eller el- och vattenproblem. Da kommer
villaférsékringen in i bilden. Och ovanpé den
varmepumpens trygghetsférsakring.

‘Nar det galler garantin
sa maste tillverkaren
bevisa att det inte var fel
pa varan fran bérjan.”

Markus Brunvkist pa Arctic forsékringar
arbetar med foérsakringsskydd for varme-
pumpar. Han menar att den slutkund som
valjer NIBE ar mycket val skyddad och aven
installatéren.

-Skillnaden mellan garantins villkor och
Konsumentkdplagen, ar att nar det galler
garantin s& maste tillverkaren bevisa att det

inte var fel pa varan fran boérjan, och sa ar det
installatérens, tillverkarens eller importérens
sak att atgarda felet.

- Om man aberopar Konsumentkoplagen sa
ska man kontakta den man képte varan av.
Egentligen ar det ocksé& upp till konsumenten
att visa att felet varit med fran bérjan, men
nar det galler tekniska produkter sa slipper
konsumenten i praktiken ofta detta, d&

det gérs undantag for tekniskt avancerade
produkter. Nar det géller NIBE s& ar detta
numera inget problem, eftersom man har tre
ars garanti pa sina varmepumpar och
beredare. Garantin betyder att installatéren
slipper problematiken, och NIBE tar
eventuella problem direkt.

Men vad hander nar de 3 aren gatt? Eller om
det visar sig att felet ligger utanfor tillverka-
rens ansvar? D& ar det dags att utnyttja sin
hemforsakring.

-Villaférsakringen har oftast en sjélvrisk pa
ca 1500 kronor, séager Markus. Men fran och
med det &r en varmepump &r 3 &r gammal,
sa gors normalt dven ett dldersavdrag pa
10% per ar. Om man har en 5 ar gammal
varmepump sé ar det alltsé 30% avdrag.

Om en skada kostar 10 000 kronor s& dras
ett dldersavdrag pa 3 000 kronor plus 1500
kronor i sjalvrisk. Kunden betalar alltsa 4 500
kronor sjalv.

Detta ar grunden till att NIBE valt att sélja
sina varmepumpar med 6 ars trygghets-
forsakring.

- Trygghetsférsékringen ar en maskinskade-
forsakring med sjalvriskeliminering kan man
saga. Den tar de kostnader som hemfor-
sakringen inte tar. | fallet ovan tar den alltsa
bade aldersavdraget och sjalvrisken (4500
kronor). Resultatet ar att kunden inte har
nagon kostnad alls. Efter de sex aren sa har
han eller hon dessutom majlighet att fortsatta
forlanga férsakringen med ett &r i taget.

-Den som tar den mojligheten har ett skydd
som ar sé& fullgott som det 6éverhuvudtaget ar
mojligt, sdger Markus. Det forsakrar jag! m
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"Garantin betyder att
installatoren slipper
problematiken, och
NIBE tar eventuella
problem direkt."

Konsumentskyddets
olika delar

GARANTI
Tillverkarens/importorens ansvar.
Tacker alla tekniska fel under pe-
rioden. Olika varaktighet hos olika
tillverkare. NIBE har 3 ar.

KONSUMENTKOPLAGEN
Ansvaret ligger hos den som sélt
varan. Enligt lag géller deni 3 ar.

HEMFORSAKRING

Har oftast en sjalvrisk pa ca 1500
kronor. Efter 2 &r gors &ldersavdrag
pa t ex varmepumpar med 10% per ar.

TRYGGHETSFORSAKRING

Hos NIBE 6 &r med mojlighet till
forlangning upp till 16 eller 18 ar
beroende pa produkt. En maskin-
skadeforsakring som kompletterar
villaférsakringen. Nar varmepumpen
ar mer an 10 ar tar Trygghetsforak-
ringen hela ersattningen.
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FOKUS TILLBEHOR

STROMKANNAREN - ETT BRA SKYDD
MOT OVERBELASTNING.

Vi vill lyfta fram en ibland bortglémd komponent som gér skillnad i vardagen, for dig och dina
kunder. Klas Hellgren som ar distriktsaljare i Jonkdpings och Skaraborgs 1an slar har ett slag for de

bipackade stromkannarna.

-

-Vi har dven strémkdnnare for stérre ..
fastigheter till exempel F1345-60. A
Tillbehdéret CMS 10-200 o

fungerar upp till 200 ampere,
férklarar Klas Hellgren.

-Min erfarenhet &r att en del installatorer
tycker att stromkannarna inte behdévs, men nar
de kopplas in far varmepumpens effektvakt
dvergripande information for att géra intelli-
genta val. De blir ocksa mer och mer aktuella
med tanke pa att manga férbrukar mer strém
under samma tid pa grund av de varierande
elpriserna. Kunden kan bade se hur mycket
strém som passerar genom stromkénnarna i
realtid och historik i myUplink.

T
ERRRRREEEE =55

-Nu nér alla &r s& medvetna om elpriset valjer
manga att ladda all sin tekniska utrustning pa
natten nar det ar billigare. Med fler enfas-
maskiner exempelvis i kdket och aldre hus med
l&g huvudsakring (typ 16A) kan varmepumpens

strémkannare hindra att huvudséakringen léses.

Tack vare stromkannarna kan alltsa behovet
av att hoja husets huvudsakring minska. Med
stromkannare inkopplade k&nner varme-
pumpens effektvakt av hur de olika faserna
ar belastade och kan da vélja att anvanda ett

Bipackade strémkédnnare sdtts pd inkommande
fasledare och mdater méngden strém.

elpatronsteg pa en mindre belastad fas i stallet
for en hart belastad fas och darmed undvika
att huvudséakringen gar. En annan fordel ar att
effektvakten antingen kan dra ner p& elpatron
eller varva ner kompressorn i varvtalsstyrda
varmepumpar om huvudsakringen skulle bli
Overbelastad.

Ingar och ar bipackade

-Strémkannare Ingar och ar bipackade till de
flesta av vara varmepumpar, inomhusdelar och
styrmoduler. Det &r en enkel sak att montera
strémkannare pa vardera inkommande
fasledare i elcentralen och att ansluta dem till
varmepumpen. Men det maste goéras av en
behorig elektriker.

Ange ratt sakring

-| S-seriens varmepumpar gar du in i meny
719 iochiF-serien meny 5.1.12. Dar fyller du i
vilken sakring kundens fastighet har. Ett vanligt
misstag ér att fylla i varmepumpens avsakring,
men det &r fastighetens huvudsékring som ska
fyllas i. GI6m inte att detektera fasordningen,
det &r enkelt gjort i Startguiden. Har du inte
gjort det kan fel elsteg komma att kopplas ner
och belastningen fortsatter att vara for hog.
Varmepumpen fortsatter d& genom att koppla
ner ytterligare ett elsteg, till dess att strommen
inte dverstiger instéllt varde. m
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RAKNA RATT MED
SCHABLONAVDRAG.
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Nar det galler ROT behdver du halla koll pa tva schablonavdrag; ett fér utbyte och nyinstallation av
varmepumpar - och ett for det gréna avdraget for solceller. Bada férenklar tillvaron for dig!

ROT-avdrag aven vid utbyte

Du har vél inte missat att ROT-schablonen
aven galler vid utbyte sedan i mars 2020.
Det kan vara mer férmanligt och kan sla pa
maéanga tusenlappar jamfért med det vanliga
avdraget. Procentsatserna &r samma som
galler vid nyinstallation. Det vill séga arbets-
kostnaden kan schablonméssigt beréknas till
35% for bergvarmepumpar och 30% for
luft/vatten- och franluftsvarmepumpar.

20%igrontavdrag

Sedan 1januari 2023 blir avdraget for
attinstallera solceller hdgre och hojs
fran 15% till 20%. Avdraget gor du
direkt pa fakturan. Kunden betalar
80% och du far mellanskillnaden fréan

v kost?:
{70000°0%°

00k¢
T

ROT avdr,
42000+03
12600kr 1t

Men precis som vid ROT sa finns det
undantag for vad som ingér i de avdragsgilla
kostnaderna, till exempel projekterings- och
resekostnader. For att du ska slippa ha koll pa
detaljerna har Skatteverket gjort en schablon
aven har. Den géller nar du installerar solcel-
ler till fast pris och schablonen ar 3% av det
totala beloppet. For att rdkna ut vad kunden
ska betala tar du allts4 totalbeloppet x 0,97
och sendrarduav 20% i gront avdrag. ®

Las mer pa Skatteverket.se

30%
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RAKNEEXEMPEL
BERGVARME

Kostnad utbyte bergvarmepump med
schablonavdrag ca: 120 000 kr

Arbetskostnad enligt schablon (35%):
120 000 x 0.35
42 000 kr

ROT-avdrag (30%): 42 000 x 0.30
12 600 kr

Kundens totalkostnad: 120 000 - 12 600
107 400 kr

—
—
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VADERPROGNOSSTYRNING
- SA FUNKAR DET.

Vaderprognosstyrning ar en av S-seriens
smarta funktioner. Men hur funkar det
egentligen? Ar det SMHI som styr? Och
gor den nagon nytta?

Véaderprognosstyrning - innebéar det att man
antligen kan vélja nar det ska bli grillvader
med sol och varme? Njae, den kan atminsto-
ne inte paverka solen. Men varmen! Det har
ar en liten och diskret funktion som andé ar
viktig. Syftet ar att minska elférbrukningen
och klimatavtrycket - och forstas ge jamn
och behaglig vdrme oavsett vader.

MAXA MED

MARKO!

Har ger NIBEs tekniske skribent Marko Hietaharju sina smarta tips som gér
livet enklare, roligare... ja, kanske rent av lyckligare for NIBEs installatérer.
Har du 6nskemal om vad han ska ta upp har? Mejla Marko pa maxa@nibe.se

Det som hander ar att varmepumpen hamtar
in vaderdata via en internationell digital
vadertjanst som baseras pé globala vader-
modeller. (Inte SMHI alltsa). Vi har valt den
temperaturinformation som visar nagra timmar
framat i tiden. Det ar ett lagom tidsspann for
att bli tréffsakert och for att varmepumpen
ska kunna anpassa driften pa ett bra satt.

Bra vid stora temperaturskillnader

Ett bra exempel pa varen nar det ar kallt pa
natterna och varmt pa dagarna, med stora
snabba temperaturskillnader. Da vet varme-
pumpen om det i férvag och slutar att varma
tidigare &n vad den skulle gjort annars. Det
gor att den sparar energi och ger ett jamnare
inomhusklimat.
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P& samma satt hinner varmepumpen reagera
péa en sankning av temperaturen och huset
slipper kylas av innan varmepumpen har 6kat
driften. Har du en varmepump som genererar
kyla pad sommaren sa paverkas dven den
funktionen.

Sahar startar du "Vaderstyrning”

1. Koppla upp varmepumpen i S-serien till
familjens hemmanatverk.

2. Ladda ner myUplink i mobilen eller
surfplattan.

3. Anslut myUplink till varmepumpen.

4. Aktivera funktionen "Vaderstyrning” i
meny 4.4 i varmepumpens display.

Sa enkelt var det! /Marko

SNABBFAKTA

- Anpassar driften efter det kommande
vadret.

- Arbetar effektivare och ger jamn varme
oavsett vader.

« Sarskilt bra vid snabba vaderférandringar.

+ Minskar elférbrukningen och klimat-
avtrycket.
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Tavla och vinn fina priser!
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SR NIBE Energy Systems,
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OMEDIAKRYSS

Du kan vinna en NIBE-termosflaska. Senast 1augusti vill vi ha in ditt svar.
Vinnare och ratt [6sning presenteras i nasta nummer av NIBE Proffsnytt.

Ratt 16sning (orden i de fArgade fAILEN): ..o

FOTETaQ e MODIINT: e

Adress (ej box-adress)

GRATTIS!

Vinnarnai forra numrets korsordstavling far en NIBE-powerbank.

Rdtt I6sning i NIBE Proffsnytt 1/2023: "Hdr dr det fokus pa krokus”

Kenneth Lantz, Bra Gross Sverige AB, Taby - Gunilla Dahlback, AB D.Sjélunds Varme, Ornskéldsvik - Ove Arksand,
Rhodins Rér AB, Vallentuna « Johnny Rosendahl, Styrovent Syd Konsult AB, Lomma « Siw Johansson, Torpéns
Elektriska, Ydre



Det enkla valet.

Vill du jobba med varmepumpar som férenklar din vardag?

Vara varmepumpar i S-serien anpassar sig automatiskt efter
dina kunders behov och kan ge bade varme och kyla. De ar lika
enkla fér dina kunder att hantera, som for dig att installera. Med
S-serien kan du ge service pa distans och har du fragor finns
var kunniga support bara ett samtal bort. Ett enkelt val for dig
som vill leverera kvalitet och bekvamlighet fér en uppgraderad
hemkénsila.

Upptack mer pa proffs.nibe.se




