JOMHUSKOMFORT

NIBE'S1256. VAR BASTA |
BERGVARMEPUMP NAGON SIN

Ett SCOP pa fantastiska 6,22, en varmvattenkapamtet

pa upp till 300 liter och ett nytt, mer klimatvanligt kéld-
medium. Vi har forfinat var premiumprodukt och gett den
mangder av innovativa forbattringar.




"Vassaste varmepumpen hittills
Inleder hogsasongen!”

Henrik Henningsson Hej alla NIBE vanner dar ute!
Forsaljningschef Sverige

NIBE Energy Systems Nu kliver vi i raska steg mot hdsten, inte bara mérker utan ocksa

hogsédsong vad géller installationer. Vad ar da viktigast? Jo, att pro-
dukterna kommer. Vara fabriker gar for fullt och vi kdnner att vi hela
tiden minskar leveranstiderna som funnits. Aven om den produkten
du fick idag har tagit upp mot 10-12 manader att fa sa betyder inte
det att leveranstiden ser ut sa pa en nybestallning som gors idag.
Vart mal ar att vi ar i kapp med vara leveranser till arsskiftet, oavsett
om det géller markvarme, luft/vatten eller franluft.

Med en varmesasong som stundar sa gor vi alla klokt i att rusta oss
och kanske med fordel vara lite forutseende. Vi har vid tidigare
hoéstar och vintrar sett att marknaden agerar valdigt snabbt.
Kommer det en koéldknapp eller for den delen en peak i elpriser
sa Okar samtalen in till oss och er drastiskt. Vi ska se till att
vara pa tarna och bista med bade produkter och support!

Och ska vi nu energioptimera vara svenska hem, vad vore
inte battre an att géra det med den vassaste varmepum-
pen pa marknaden? Under hosten slapper vi pa NIBE var
mest effektiva varmepump nagonsin - var helt nya NIBE
S1156 och NIBE $1256. Med SCOP pa upp till 6,22.
Har kan du lasa allt om vart nya markvarmesortiment.

Trevlig lasning,
Henrik
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GICONS KONCEPT UNDERLATTAR
KOMMUNIKATIONEN | PROJEKT

Det anser konsultféretaget Gicon som skiljer
sig fran andra konsulter pad minst tva satt. De
har inte nagon traditionell ansvarsindelning
inom foretaget och de har utvecklat ett eget
koncept for att underlatta just kommunika-
tionen i projekten.

18

TILLBEHOR: PRIORITERAD TILLSATS

Sé& hér infér hdsten och vintern vill Patrik
Ahman, distriktsaljare i norra Sverige, sla ett
slag for tillbehdret AXC 40 som han saljer
mycket av.

-Det finns en standardkoppling fér bade
bergvarme- och luft/vattenvarmepumpar
som gor att det blir inkopplat sa effektivt som
mojligt. Kunderna blir ngéjda, de kan elda hur
mycket de vill och nar de vill.

22

VILKA KOLDMEDIER ANVANDER VI?

EU véntas forbjuda miljofarliga kdldmedier i
nya varmepumpar under de narmaste aren.
Hart arbete och omfattande forskning gor att
utvecklingen gér framat.

-Viliggeriframkant nar det galler anvandandet
av mer hallbara kéldmedier, séager Stefan Oliv,
produktchef for Sverige.
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FRAN IDE TILL VERKLIGHET
DEL 3: PRODUKTIONEN

I en serie artiklar foljer vi vagen fran
idé till fardig produkt. 1 del 3 far du
inblick i huridéer och skisser om-
sattsitillverkning, en stor och viktig
del av produktutvecklingsarbetet.
Sarskilt nu nar virmepumpar ar pa
vég att bli en volymmarknad.

- Det handlar om precisioni varje
led under tillverkningen och i varje
momenti hanteringen, sidger Nils
Larsson ansvarig for produktionen.

En varmepump hanteras av méanga
personer. Det svetsas, méalas, monteras
och testas. Allt gar inte automatisera.
-Den stora utmaningen ar att fa alla att
vara medvetna om vad det kravs for att
bygga produkter med kvalitet, och att
gbra det effektivt, sa alla vet vad som
forvantas nar man trycker pa start.

Produktionsavdelningen arbetar inte
bara med nya produkter. En viktig del ar
ocksa hur vi kan andra befintliga produk-
ter och bygga dem annu mer effektivt.
Aven efter lanseringen av en produkt
fortsatter arbetet med att effektivisera
och 6ka kvaliteten i varje detalj.

Lds mer pd sidan 10

Med reservation for eventuella tryckfel och felskrivningar.






NYHET!
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VAR MEST ENERGIEFFEKTIVA
BERGVARMEPUMP NAGONSIN.

Ett SCOP pa fantastiska 6,22, en varmvattenkapacitet pa upp till 300 liter och ett nytt, mer klimatvanligt
kéldmedium. Med NIBE S1256 far vi en ny toppresterande, intelligent, inverterstyrd bergvarmepump.
-Vi har forfinat var premiumprodukt och gett den mangder av innovativa férbattringar sdger Stefan Qliv,

produktchef for Sverige.

NIBE S1256 har en arsvarmefaktor pa upp
till 6,22* i SCOP vilket ger en hogeffektiv
klimatanlaggning med lag driftskostnad och
varmvatten med hog prestanda.

- Det hér ar utan tvekan den energieffekti-
vaste bergvarmepumpen vi nagonsin tillver-
kat, sager Stefan Oliv. | kombination med
ett nytt, mer klimatvéanligt kéldmedium och
den hdga varmvattenkapaciteten blir detta
det sjalvklara valet for kunden som vill ha en
premiumprodukt.

Under ménga ar har vi jobbat med att minska
méangden kéldmedia. Lange har vi legat under
5 ton CO,-ekvivalenter och ar stolta dver att
det nu blir &nnu battre.

-Med ett nytt, mer klimatvanligt kéldmedium
R454B, med GWP 466, har vinu en
bergvarmepump som ger mindre paverkan

péa naturen utan att det for den skull paver-
kar komforten och effektiviteten, fortsatter
Stefan.

'S$1256 ar det sjalvklara
valet for kunden som vill
ha en premiumprodukt.”

En annan viktig férdel ar att S1256 ger mer
och effektivare varmvatten.

-Tack vare ett gediget arbete med vara
duktiga utvecklare har vi nu betydligt hogre
varmvattenkapacitet &n féregédngaren. Har
hamnar viiden hogsta effektivitetsklassen
pa produktniva A+ och kan leverera upp till
300 liter varmvatten utan hjélp av elpatronen,
sager Stefan.

P& NIBE har vi lang erfarenhet av effekt-
reglerande bergvarmepumpar och ett av
marknadens bredaste sortiment.

-Med en inverterstyrd kompressor hjalper vi

kunden att inte anvdnda mer energi &n vad
som behdvs eftersom varmepumpen

anpassar sig automatiskt efter varmebehovet.

Finnsitre storiekar

Varmepumpen passar bade vid nybyggnation
och vid utbyte av befintlig varmekalla. Den
l&mpar sig for hus upp till cirka 400 m2 och
finns i tre effektstorlekar; 1,5-8 kW, 3-13 kW
och 4-18 kW.

—Trots att modellen ar kraftfullare har den en
fortsatt 1ag ljudniva pa under 47 dBA.

S1256 finns &ven utan integrerad varm-
vattenberedare och heter da S1156. Modellen
ar en del i S-serien med alla mojligheterna det
innebar att sanka energiférbrukningen utan
att tumma pa komforten.

-Viér otroligt stolta dver arbetet i utveck-
lingen av denna produkt. Vi visar aterigen att
vi har ett starkt varumarke och duktiga
medarbetare som tillsammans tar fram
varmepumpar i varldsklass, avrundar
Stefan.m

NIBE $1256-8, 13 och 18

« Var mest energieffektiva bergvarme-
pump med en arsvarmefaktor upp till
6,22.

« Ett nytt, mer klimatvanligt k6ldmedium,
stor varmvattenkapacitet och lag ljud-
niva.

- Anvandarvanlig touchscreen, tradltsa
tillbehér och integrerad tradlés upp-
koppling med energibesparande smart
teknik fér hég komfort.

*NIBE S1256-18 har SCOP 6,22 (kallt klimat 35°C)
enligt Europeisk Norm EN 14825-2018, dvs. gdllande
standard fér bestdmning av referens drsverknings-
grad SCOP.

o
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HUS upp till ca 140 m?
SVM'S332-6 och AMS 20-6

Hus upp tillca 220 m?
SVM S§332-10 och AMS 20-10

Det nya sortimentet ersatter
AMS 10 utomhusmoduler
BA-SVM inomhusmoduler
HBS splitboxar

P
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NYHET!

NYTT PREMIUMSORTIMENT FOR
SPLIT | S-SERIEN.

Nu presenterar vi ett nytt SPLIT-sortiment i S-serien i tva olika storlekar.
-Med den nya inomhusmodulen far dina kunder effektiv varme pa vintern och effektiv kyla pd sommaren,
samtidigt som de far alla férdelar med den digitala plattformen, séger Stefan Oliv, produktchef for Sverige.

Nu lanserar viinomhusmodulen SVM S332
som tillsammans med SPLIT AMS 20 bildar en
komplett premiumldsning for ett splitsystem.
Den erséatter AMS 10 utomhusdelar, BA-SVM
inomhusmoduler och HBS hydroboxar.

-Nu far vi en inomhusdel och utomhusdel

i S-serien i tva storlekar. Vi férenklar sorti-
mentet, far en premiumliésning som ersatter
tidigare lI6sningar och som férenklar for alla,
sager Stefan Oliv.

-Varmepumpen arbetar ner till en utetempera-
tur pa -20°C och har ett klimatvanligt kéldme-

dium foér mindre paverkan pa naturen, beréattar
Stefan Oliv.

SPLIT-I6sningen har en inbyggd kylfunktion
som producerar effektiv kyla pa sommaren.
-Att den &rinbyggd betyder att det inte behdvs
nagot tillbehdr och att den ar enkel att installe-
ra och hantera om man har kyla i 2-rérssystem.
Ett bra alternativ fér den som vill komplettera
sitt system med exempelvis en flaktkonvektor i
ett allrum eller sovrum, sager Stefan.

NIBE SVM S332 + AMS 20

» Komplett klimatsystem.

- Kraftfull kyleffekt.

« Klimatvénligt kéldmedium.

- Anvandarvanlig touchscreen, tradldsa
tillbehor och integrerad tradlés
uppkoppling med energibesparande
smart teknik for hég komfort.

*Krdver timprisavtal.

Varmepumpen har en driftsaker varmvatten-
produktion via en plattvarmevaxlare i rostfritt
stal. Med inkluderad varmvattentank, eltillsats,
sjalvreglerande cirkulationspump, manometer,
sakerhetsventil och expansionskarl ar den redo
attinstalleras.

-SVM S332 kombineras med SPLIT AMS 20 for
ett komplett luft/vattenanlaggning och finns

i tva storlekar; 6 som passar hus upp till cirka
140 m2 och 10 som passar hus upp till cirka
220 m?, beroende pa huset isoleringsgrad och
geografiska placering, forklarar Stefan.

Det nya SPLIT-sortimentet drar nytta av alla
fordelar med S-serien. Som att varmepumpen
anpassar sig automatiskt efter dina kunders
behov, vaderprognosen och elpriset tillsam-
mans med funktionen Smart Price Adaption*.
Den ger ett skdntinomhusklimat aret om, med
hallbar energianvéndning och full koll i mobilen.
—Ett bra val for dig som vill leverera kvalitet och
bekvamlighet, avslutar Stefan. m
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AKTUELLT

FRAN NIBE UPLINK TILL MYUPLINK.
Nu byter vi till nasta generations
digitala plattform.

Nu tar vi ett nytt steg for att ge digoch
vara kunder en enklare vardag. De far
mojligheten att uppgradera fran NIBE
Uplink till myUplink utan kostnad - med
flera fordelar och manga nya majligheter.

Nu ser vi Over vara plattformar och fokuserar
alla resurser pa att ha en enda plattform,
vilket gor det enklare for alla. NIBE Uplink har
funnits sedan 2012 och varit en succé. Nu ar
det dags fér nésta teknikspréng.

-Dels ar det en del i en standig utveckling

av vara produkter for att ge vara kunder den
basta upplevelsen med den senaste tekniken

genom att uppgradera mjukvaran, séger Tim
Olsson som é&r produktchef. Dels ar det ett
steg vi tar for att vara det sékraste alternati-
vet p4 marknaden nér det galler moln-
|6sningar.

Men det finns fler férdelar som goér vardagen
enklare med myUplink.

-Kunderna kan 1att uppdatera mjukvaran
sjalv. Istallet for att anvanda USB-minnen
skickar vi ut ny mjukvara automatiskt dver
internet och de behéver bara tacka ja sa
installeras den. En annan fordel ar att alla
installiningar och driftsstatus sker i realtid, i

stéllet fér med nagra minuters fordrojning,
vilket ocksé ar fordel for dig nar du behover
felsdka eller styra din kunds varmepump.
Det betyder ocksé att du som installatér kan
samla allt i samma app, myUplink PRO.

Du som anvander myUplink kommer att
kénna igen utseendet, men saklart med
F-seriens ikoner och symbolsprak. Alla
installningar i NIBE Uplink féljer med. Har
dina kunder Premiumabonnemang flyttas de
ocksé over.

Under 6 manader

Kunderna kommer att blir kontaktade av oss
via mejl.

-Viborjar nu med att mejla kunderna, men
inte alla pa en gang, fortsatter Tim. For att
gobra éverféringen smidig for alla inblandade
sa sprider vi det 6ver en 6-méanadersperiod.
Over tid kommer vi att stanga ner NIBE
Uplink, men det dréjer. Vi kommer att skicka
paminnelser och vara noga med att forséka
kontakta alla.

"Nu kan du som installator
samla allt i samma app,
myUplink PRO."

Vi hjilper kunderna

For att gora bytet behéver de egentligen
bara félja instruktionerna i mejlet.

-Det ar helt okomplicerat, det finns en lank
som tar dem till en hemsida med instruktio-
ner steg for steg. Dar finns ocksé& ett FAQ pa
nibe.se, mojlighet att mejla oss i myUplink-
teamet pa help@myuplink.com och var
vanliga kundsupport om de skulle behéva
mer hjalp.

For att genomféra bytet behéver de forst
uppdatera mjukvaran och darefter skapa ett
myUplink-konto.

-Det finns véldigt noggrant beskrivna
instruktioner som gor att de flesta kan klara
det sjélva. For att du ska veta hur det gar till
har vi bett Marko om hjalp. L&s garna hur det
gick pa sid 25, avrundar Tim QOlsson. m



FRAGOR & SVAR OM UPPGRADERINGEN

Hur vet kunderna nir de ska byta till myUplink?
De far mejl fran oss och paminnelser.

Maste de byta till myUplink?
Ja, péa sikt, for att fortsatta héalla produkten uppkopplad och
uppdaterad pé ett enkelt satt - och for basta drift och prestanda.

Nar upphor NIBE Uplink att fungera?
Under varen 2024 réknar vi med att de flesta bytt.

Vilka fordelar finns det med att byta?

En stabilare, snabbare och sakrare plattform med enklare uppdate-
ringar av mjukvaran - vilket ocksé betyder basta drift och de senaste
funktionerna eftersom vi standigt utvecklar mjukvaran. Dessutom
installningar och driftsdata i realtid i stallet for med viss fordrojning -
vilket skapar trygghet.

Kostar uppgraderingen nagot?
Nej.

Nagra fordelar for mig som installator?

Smidigt att ha alla anldggningar samlade i appen myUplink PRO.
Enklare for kunderna att sjalv uppdatera mjukvaran utan din hjalp.
Enklare att fels6ka och styra anladggningar nar uppdateringar och
driftsinfo ar i realtid.

Vad behover jag som installatér gora?

Vara forberedd pa att vi genomfoér bytet nu och vad som géller fér dina
kunders skull. Har du inte ett myUplink PRO-konto s& skaffa det redan
nu, d& flyttas dina anslutna kunder automatisk till myUplink PRO.

Vad behéver kunden gora?
Lasa mejlet fran oss, klicka pa en lank och félja instruktionerna for att
uppdatera mjukvaran och skapa ett myUplink-konto.

Vad hander med tidigare instéllningar?

Alla installningar foljer med, dven fér premiumabonnemangen om det
finns. Daremot inte kopplingar till tredjepartsintegrationer, tex Tibber,
som behover sattas upp pa nytt.

Finns det mer hjalp for osakra kunder?

I mailet finns lanken till en hemsida som ger instruktioner steg for
steg, dar finns dven ett FAQ och myUplink-teamet kan nas per mejl.
Och saklart var vanliga kundsupport!

NIBE F730 CU 3x400V
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Du som anvdnder myUplink kommer att
kdnna igen utseendet, men saklart med
F-seriens ikoner och symbolsprdk.
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FRAN IDE TILL VERKLIGHET DEL 3: PRODUKTIONEN

"Det handlar om precision | varje led
under tillverkningen och i varje moment
I hanteringen.”

1 en serie artiklar foljer vi vagen fran idé
till fardig produkt. Nu ar turen kommen
till produktionen. Det ar mycket som
behover planeras, granskas, testas och
analyseras innan produktutvecklarnas
skisser kan omsattasi tillverkning.

- En virmepump hanteras av manga
personer, sa det galler att alla vet vad de
ska gora, sager Nils Larsson ansvarig for
produktionen.

Néar vi pa NIBE tar fram en ny produkt staller
viextremt hdéga krav pé kvalitet, kapacitet
och leverans. Nagot som ska vagas mot tid
och kostnader. Industrialiseringen, det vill
saga hur idéer och konstruktioner omsatts i
tillverkning, &r en stor och viktig del av arbe-
tet. Sarskilt nu nér vérmepumpar ar en del av
Europas héllbara framtid och ar pa vag att bli
en volymmarknad. Tillvaxten &r en utmaning.
- Det handlar om att ha ratt maskiner, ut-
rustning och personal, om att titta narmare
pa och analysera producerbarhet, sédkerhets-
risker och miljépaverkan. Mycket gor viinéra
samarbete med andra avdelningar, sarskilt
med produktutvecklingen och produkt-
cheferna, berattar Nils Larsson.

Konceptet vixer fram

-Foér att kunna bérja behdver vi konstruk-
tionsritningar, fortsatter Nils. Nar vi har det
boérjar planeringsfasen och vi far ett visst
grepp om hur en produkt kan tankas vara.
Sen tittar vi pa vilka resurser som kravs.
Projektet kanske liknar ndgot som vi har
gjort tidigare sa att vi kan anvanda befintlig
utrustning. Det kan ocksa vara ett krav att
vi ska kunna anvénda befintlig utrustning i
projektet. Eller sa kanske det behovs en helt
ny maskin eller annan utrustning.

-Vi tittar ockséa pa producerbarhet: "Kan vi
g6ra de har detaljerna pa det héar viset eller
maste vi andra p& nagot?", forklarar Nils.
Och pa miljdaspekter: "Hur kan vi minska
energiatgangen och tillverka pé ett hallbart
satt utan onddig anvandning av till exempel
vatten eller kemikalier."

-Nar vi spikat konceptet har vi en ganska

klar idé for att landa projektet. Da gar viinii
detaljkonstruktion, en form av genomférande
dar vi plockar fram utrustning och maskiner,
testar av konceptet, kanske justerar nagot i
produktionen. Har skapar vi en strukturivart
datasystem, gor riskanalyser fér om man kan

Ce-ci//'a Holmkvist och Nils Larsson talar
om hur de digitala arbetsinstruktiorresna
kan férbattras.

skada sig i produktionen, képer in maskiner
eller utrustning.

Dags for provserien

Nar allt ar pa plats ar det dags att gaini
provseriefasen.

-D4 ska vi borja tréana pa att bli duktiga pa att
go6ra den har produkten. Har ska manga bitar
falla pa plats och vi ska sakerstélla att det gar
att bygga produkten. Sen blir det alltid lite
justeringar.

"Férmagan att anvénda
data kommer att vara
avgoérande fér konkurrens-
kraften.”

-Examensprovet for en viss produkt ar den
sa kallade nollserien. Har ar det upp till bevis,
forst att vi kan leverera kvalitet, och darefter
kvantitet. Sen bérjar vi bygga upp ett lager
och produktionen arigang!

Ardetlattatt goraratt?
Det finns en fraga som &r central berattar



Nils.

—-Nar vi tar fram maskiner tittar vi narmare
pa alla detaljer, "Ar det enkelt att bygga
produkten med f& handgrepp, ar det latt att
tillverka enligt specifikation?" Och nar det
géaller upplégget och beskrivningen av hela
produktionsapparaten maste allt vara enkelt
att forsta och att genomféra; alla instruktio-
ner, produktionsplaner, logistik, lastbarare,
system...

-Den stora utmaningen éar att 4 alla att vara
medvetna om vad det kravs for att bygga
produkter med kvalitet, och att géra det
effektivt, sa alla vet vad som férvantas nar
man trycker pa start. En varmepump hante-
ras av manga personer. Det svetsas, malas,
monteras och testas.

—For att klara det kravs ett aktivt ledarskap
och kommunikation. Vi behover forbereda
alla i organisationen, informera, ha genom-
gangar och klarlagga véra planer. Vi arbetar
ju ocksa med underleverantérer och sam-
arbetspartners nar det géller tekniken och
déar galler det ju ocksé att vara tydlig.

Stark tillvaxt utmanar

Den nya produkten ar bara en del i den har
paletten av de fragor som Nils och hans team
jobbar med.

-En sak som ar valdigt rolig och spannande
ar att foretaget har sa stark tillvaxt och
investerar i tillverkningen, séger Nils. Vi ska
véxa med befintliga produkter volymmassigt
och &ndra och utdka produktionen, bygga
nya fabriker och fler produktionslinjer.

-En annan fraga vi arbetar med ar hur vi kan
andra befintliga produkter och bygga annu
mer effektivt. Aven efter lanseringen av en
produkt fortsatter arbetet med att hela tiden
effektivisera och ¢ka kvaliteten i varje detal;.

-Volymtillvaxten foéder s& mycket. Den ut-
manar oss i produktionstekniken. Det gor att
vi behdver vara fler manniskor som ska lara
sig hur man bygger en varmepump. Vi maste
utbilda dem i att bygga ratt och bygga latt.
Blir det Iatt fel maste vi dtgarda det, stotta
med olika system och géra —»
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FRAN IDE TILL VERKLIGHET

det svart och helst oméjligt att géra fel.
Arbetet ska vara intuitivt och latt.

Innovation och hantverk

Men alla moment gér inte att automatisera.
-Vi arbetar bade med innovation och hant-
verk. Det handlar om precision i varje led
under tillverkningen och i varje moment i
hanteringen. Till exempel mjuka material eller
kabeldragning ar svart att satta robotar pa,
det blirinte I6nsamt. Det handlar ocksa om
att stélla héga krav pa oss sjalva och de som
arbetar med oss. Om envishet och engage-
mang, och om tid. Att ge tid fér larande, ge
tid att féra kunskap vidare, att det finns tid
att gora fel och tid att gora ratt. Manniskor
maste fa trdna och lara sig, och vi méaste
tillféra hjalpmedel for att gora det enkelt for
dem, intuitivt och med tydliga instruktioner.

Testar processen

Det &r utvecklingsavdelningen som testar
hur den nya produkten fungerar.

—-Det vi testar ar processen i produktionen,
och den ska resultera i hogsta kvalitet till en
effektiv kostnad. Vi kan tidigt i ett projekt ge
input som gor processen bra. Till exempel
andra pa en detalj for att det gor det lattare
att gora ratt, géra en kabel kortare for att det
ska bli omdjligt att koppla in den pa fel plats
eller automatisera processer for att ta bort
den manskliga faktorn om det ger en battre
produkt.

Okad automationsgrad

Att digitaliseringen inom produktionen
kommer att 6ka &r det ingen tvekan om.

- En megatrend &r att bli duktiga pa att
hantera data for att kunna digitalisera och
automatisera fullt ut. Korrekt data och ratt
strukturerad data blir valdigt viktigt for oss.
Férméagan att anvanda data kommer att vara
avgorande for konkurrenskraften. Vi ar ratt
sa tidiga i den héar processen. Men vi behover
bygga ut datastrukturen och lara oss detek-
tera fel och atgarder. Till exempel genom det
som kallas machine learning. Det innebar
att produktionsmaskiner utrustas med Al
som kan férvarna om nédvandigt underhall
eller kommande stérningar, s& att det gér att
atgarda i tid och produktionen flyter pa.

-Vi har en spannande tid framfér oss,
avslutar Nils Larsson. m

Uppfélining av att arbetsmoment utférs
enligt en framtagen metod. Frdn védnster
Samuel Wombell, Christian Broman,
Cecilia Holmkvist och Jim Norbeck.

- .
Ett arbetsméte dar fabriksledning, konstrik=..
tion och produktionsteknik tillsammans talar
om ny produktionslina och vad detta innebdr
fér den nya produkten som ska tillverkas dar.

Fran vanster Orjan Persson, Par Sundberg,
Peter Svensson, Samuel Wombell,
Nils Larsson, Hans Kronlein och Niklas Ahs.
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5 FRAGOR TILL SAMUEL

Samuel Wombell ar projektledare och chef for
produktionsberedning och industrialiserings-
projekt.

Hur gor man det latt att goraratt?
-Genom att géra det enkelt att utféra arbets-
uppgifterna med kvalitet. Det dyker forstés
upp saker under vagen, men vi bygger upp
erfarenheter genom att hjalpas at och lyssna
pé& varandra. Min uppfattning ar att var
foretagskultur hjélper till. Det ar okej att géra
fel. Nar nadgot gatt fel hjélps vi alla at att hitta
en l6sning. Det &r prestigelost.

Hur har du organiserat ditt ledarskap?

- Jag ser forst till att ratt personer ar med och
ar sjalv med hela vagen, dven nar det byggs
prototyper. Vi har tdta avstamningar och

hela gdnget &r med néar vi kor provserier och
bygger for forsta gangen. Ibland blir det flera
omtag och da géller det att motivera. Men
generellt finns det bade motivation och ett
stortintresse for de har projektet.

"Granslandet mellan
konstruktion och produk-
tion ar intressant.”

Vilka egenskaper tycker du ar viktiga?
-Talamod och att vara I6sningsfokuserad.

Det kommer alltid finnas saker som stori ett
projekt och det galler att behalla lugnet. Pro-
jektet kanske star och stampar sen hander det
jattemycket, det ar ju sa med projektledning.

Vilket ar ditt senaste projekt?

-Jag har jobbat med utvecklingen av den
nya bergvarmepumpen NIBE S1256/1156 dar
mycket av fokuset har legat pa kéldmediet.

Vad ar det basta med ditt jobb?

-Det ar stimulerande att jobba med méanga
olika delar av verksamheten. Granslandet
mellan konstruktion och produktion ar ju
intressant och vi behdver ta stora steg nar det
géller utvecklingen och vaga tanka stort. Det
ar spannande!
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GICON SKAPAR MERVARDE
FOR FASTIGHETSBESTAND.

En utmaning fér byggbranschen ar att gora det komplexa forstéligt och hanterbart. Det har
det snabbt vaxande teknikkonsultbolaget Gicon tagit fasta pa. -Vi ar bra pa att skapa goda
forutsattningar for byggprojekt och ta dem till en ny niva, sdger Gunnar Isaksson, en av de tva
deldgarna.

Né&r Proffsnytt traffar Gicon ar deti mitten pa
augusti. En typiskt uppstartsmanad.

-Det & ménga projekt som avslutas fére
semestern sa nu ar det lite lugnare i vantan
pé att allt drarigang igen i september,
berattar Gunnar. Nu passar vi pa att jobba

pé vara egna kvalitetssystem, forskning och
utveckling, for att bli &nnu vassare.

Goran Andersson och Gunnar Isakssons
vagar korsades efter att de jobbat nagra ari
branschen, bland annat som entreprendrer.
2001 startade de Gicon dar idag femton
personer arbetar.

- Nar vi studerade p& Chalmers pa Vag och
Vatten tankte man att ingenjorsyrket bestar
till 90% berakningar, fortsatter Gunnar.
Javisst, vi utfor riktigt komplicerade berak-
ningar men i verkligheten ar informations-
utbyte och att skapa de basta projektgrup-
perna oerhdrt viktigt och roligt. Vi ser en
utmaning i att géra ndgot komplicerat riktigt
enkelt, det &r vansinnigt roligt. Och vi maste
ligga i teknikens framkant hela tiden.

-Vi ar bra pa att skapa goda forutsattningar
for byggprojekt och ta dem till en ny niva;

héallbara, enkla, robusta system med hog
energiprestanda. Som &r enkla att skéta och
far manniskor att mé bra, tilldgger Goran.

Kommunikation ar Aoch 0

Gicon skiljer sig fran andra konsulter pa
minst tva satt. De har inte nagon traditionell
ansvarsindelning inom foretaget och de har
utvecklat ett eget koncept for att underlatta
kommunikationen i projekten. Géran forklarar.
-Kommunikation &r det svaraste med bygg-
branschen. Man maste kunna uttrycka sig i
bade tal och skrift inom alla omraden. Darfor
satter vi ihop projektteam som forstar hela
produkten och alla skeden i projektet och vi
kommunicerar via principscheman. En av
ingenjoérens basta metoder ar att med papper
och penna férmedla en vilja och inriktning

sa att andra kan forsta till 100%. Da blir det
komplexa forstaeligt och hanterbart och
leder till trygga byggprocesser.

Néra Chalmers

Ett &terkommande uppdrag ar undervisning-
en pa Chalmers.

-Viundervisar blivande arkitekter och civil-
ingenjorer, vi initierar &ven examensarbeten
och rekryterar personal den vagen, fortsatter
Géran. Vara uppdragsgivare ar till storsta
delen sma&, men vi har nagra stora. Just nu
jobbar vi med projektering av ett hotell och
har ett flertal uppdrag som miljébyggnads-
samordnare.

-Vi har en stor bredd pa uppdragen, de ger
oss en helhetssyn pa byggnaden, stadsdelen
och staden, forklarar Gunnar. Det ar valdig
roligt och inspirerande.

Supporten minst lika viktig

Gicon har haft ett Id&ngt och nara samarbete
med NIBE.

-Fredrik Snygg ar var kontakt, berattar
Gunnar. Han &r valdigt bra pa att kommuni-
cera och det gar undan. Vi bollar olika 16s-
ningar, berakningar och samordningsfragor.
For oss ar supporten lika viktig som produk-

ten. Ar det problem i ett projekt sa &r det ju
séallan varmepumpen. Da racker det inte att
kunna varmepumpar. Man maste férsta sy-
stemet. Och nar det kommer till produkterna
ar det en trygghet att veta att allt vi foreskri-
ver fungerar.

"For oss ar supporten
fran er lika viktig som
produkten.”

Forra veckan var hela Gicon pa besok hari
Markaryd.

-Vibesokte Vetenskapshuset och traffade

er VD, Gerteric, berattar Gunnar. Det var
intressant och inspirerande att héra hans syn
péa féretagande och att ménga vérderingar
stdmde dverens med vara. Det ar kul att ett
svenskt bolag som NIBE satsar sa stort bade
lokalt och globalt.

Dagen darpé var det studiebesdk pa Backer
Industrier dar Fredrik berattade hur de
minskat energianvandningen pa ett klokt
satt genom att forst analysera varme- och
kylbehov, och sedan skapat en riktigt effektiv
energilésning med varmepumpar och geo-
energilager.

Fokus i framtiden

Omvarldens stora fokus p& energi och miljé
paverkar givetvis Gicon.

-Det ett maste for ménniskans dverlevnad
och for oss som féretag. Vi maste vara pa
topp nér det géller kompetens. Att kunna
analysera geoenergilager och simulera och
dimensionera system ar superviktigt. Men
ocksa att ha en kontinuerlig utveckling och
se pa ekonomi, miljé och sociala effekter
av vara lésningar. De maste vara langsiktigt
hallbara, sdger Gunnar.

-| framtiden kan det bli lite fler uppdrag
utanfor Sveriges granser, avrundar Goran. &



"Det ar kul att ett svenskt
bolag som NIBE satsar
sa stort bade lokalt och
globalt.”

Konsultbolaget Gicon, Géteborg
Startar: 2001

Agare: Gunnar Isaksson och Géran
Andersson

Anstéllda: 15

Uppdrag: Projektering, energi och miljé,
installationsledning, besiktningar och
utbildning
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Dialog behovs for att dskadliggéra komplexa
system och 6versdtta till enkla Iésningar. Frdn
vanster: Anna, Géran, Gunnar och Carl-Henrik.
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AKTUELLT

VART ATT VETAI

NIBE vard for europeisk
hallbarhetskonferens

Den 26 maj riktade Europas ledare blicken
mot Sverige som ar ett féregangsland nar
Europa ska na klimatmalen. Oppningstalare
var energi- och naringsminister Ebba Busch.

Konferensen "Decarbonization of the
European Heating Sector" samlade forskare,
beslutsfattare och féretag i branschen.
Arrangdrer var NIBE AB, forskningsinstitutet
RISE, KTH och Tekniska museet.

-Jag har lange saknat ett toppma&te och néar
nu Sverige var ordférandeland fér EU tyckte
jag att det var hog tid att lyfta fram den
svenska industrin och visa pa den omstall-
ning som vi genomgatt, sdger Martin Forsén,
Manager International Affairs pa NIBE som
var initiativtagare till konferensen. Martin ar
ordférande i Europeiska varmepumps-
féreningen och var en av talarna.

Visste du att...

Pa 1970-talet varmdes tre fjardedelar av de
svenska bostaderna med oljepannor. Idag
har virmepumpar néstan ersatt oljai sma-
hus. Det har minskat vaxthusgasutslappen
fran oljedrivna byggnader med 95% sedan
1990, enligt Energimyndigheten.

Och det ar tack vare er!

Save the datel

Missa inte hostens stora event.

13-15 oktober
Hem & Villaméassan i Stockholm

16 november
Svenska kyl- och vdrmepumpdagen

Nytt bidrag for byte till varmepump

Fran den 3 juli 2023 och tre &r framat kan den som ager ett smahus som
varms upp med el eller gas sdka bidrag for energieffektivisering, som att
installera en varmepump eller ansluta till fjarrvarme. Bidraget ar pa max
50% av materialkostnaderna, men hogst 30 000 kronor. Det gar aven

att ansdka om for klimatskarmsatgérder, men bara om man redan fatt
bidrag for att dtgarda varmesystemet. Lads mer pa Boverket.se

"Mangfald och jamlikhet dar viktigt for oss! Det bidrar
till ett battre arbetsklimat dar var verksamhet kan
utvecklas. Vi vill vara en hallbar och attraktiv arbets-
givare med motiverade och engagerade medarbetare
dar alla kGnner sig vardefulla."

-Magnus Blomsterberg, personalchef pa NIBE, efter en lyckad rekryteringskampanj for fler
kvinnor i produktionen.




Nytt for i host!

Om inte du kan komma till oss s& kommer

vi till dig. Det &r tanken néar vi nu rullar ut

var utbildningsbil pa vagarna. Vi har ocksa
utbildningar bade i Stockholm och Ostersund
- och i Markaryd som vanligt.

Ar du nyfiken pa utbildningsbilen?
Hor av dig till din distriktséljare.

Stockholm: 9 oktober
Produktutbildning for villor

Ostersund: 16 november
Produktutbildning for villor

Las hela kursprogrammet och anmal dig pa
nibeprofessional.se
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Hjalp dina kunder att sénka elkostnaden med en uppkopplad

varmepump i F- eller S-serien.

Smart Price Adaption

« Elpriset varierar 6éver dygnet.

- Varmepumpen hdmtar kommande
dags elpriser.

+ Den arbetar som mest nar elen kostar
minst och tvartom.

+ Den anvander samma mangd energi
men till ett I&gre pris.

Tack for att ni kom
pa 6ppet husl!

Tack alla ni som besdkte vara 6ppet hus runt
om ilandet. Det var roligt att fa traffa erigen
och prata framtidens energilésningar for
villor och fastigheter under trevliga former.

Halsningar fran oss pa NIBE Fastighet,
Forsaljning, Utbildning, After sales service
och Marknadskommunikation!

Vrmooth_
trypghel
i alla wddar,

Hhgan st fea g
Lalla vider,

| alla vader

Hostens nya marknadsmaterial gar under

temat "l alla vader". Har lyfter vi fram

vara premiumprodukter i S-serien och de

viktigaste férdelarna; héallbarhet, tradition,
kvalitet och trygghet.

Vi satter ocksa fokus pa din viktiga roll
som den lokale NIBE-installatéren och
aterforsaljaren, den som alltid finns dar
och hjalper till att ta kloka beslut. Allt for
att starka var gemensamma affar och
vara det sjalvklara valet for villadgaren.
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FOKUS TILLBEHOR

PRIORITERAD TILLSATS. Vaxlar mellan
varmepump och vedpanna automatiskt.

For den som vill minska elkostnaden och har tillgang till ved &r det lockande att elda i sin vedpanna.
Sarskilt pa vintern. -Med det har systemet ar det enkelt, och tryggt eftersom varmepumpen alltid
finns, &ven om man aker bort eller inte orkar elda, sdger Patrik Ahman, distriktséljare i norra Sverige

dar efterfrdgan pa tillbehéret AXC 40 ar stor.

. vedpannan pa
he/gen PG mandag morgon nar
veden brunpit utoch temperaturen
bériar gamner sa startar virme-
pumpen av S/g sjalv. Enkelt och
bekvamt/ .

NIBE AXC 40 ar ett tillbehdrskort som
anvands for att koppla ihop varmepumpen
med en annan energikalla. Det gér att du

kan erbjuda dina kunder att komplettera sin
bergvarme- eller luft/vattenvarmepump med
en vedpanna eller andra energikallor.

- Det ar ett valdigt bra automatiserat system
som kan tjana som ett komplement till varme-
pumpen fér den som har en vedpanna. Det ar
enkelt att installera och kunden har férde-
larna med att ha ett komplett varmesystem.
Det ar en trygghet att varmepumpen alltid
finns, &ven om man aker bort eller blir sjuk
och inte orkar elda eller bara vill ha det
bekvamt, sager Patrik Ahman.

Vaxlar automatiskt

Rent teknisk fungerar den s& att varmepumpen
har en givare i vedpannans ackumulatortank
som kanner av nar det ar dags att vaxla
mellan varmepumpen och vedpannan.

-S4 lange den haller en lag temperatur kan
varmepumpen dra slutsatsen att ingen eldar,
nar man eldar stiger temperaturen i tanken
och da vet varmepumpen att nu finns det
energi har som vi ska anvanda. Nar man slutar
elda och tanken sjunker till en viss tempera-
tur och dé& startar varmepumpen igen.

Standardkoppling

Patrik tycker att det &r en enkel sak att
koppla pa tillbehoret.

-Det finns en standardkoppling fér bade
bergvarme- och luft/vattenvarmepumpar
som gor att det blir inkopplat sa effektivt
som mojligt. Kunderna blir néjda, de kan elda
hur mycket de vill och nar de vill.

-Det kunderna gillar ar ju att det ar s& enkelt
och bekvamt. Manga kér ju vedpannan pa
helgen. Och p& mandag morgon nar veden
brunnit ut och temperaturen bérjar gar ner
sa startar varmepumpen av sig sjalv. Det blir
mycket mindre handpélaggning, avslutar
Patrik Ahman. m



S4& kopplar du in prioriterad
tillsats AXC 40

Passar de flesta vedpannor, alla vara
bergvarmepumpar utom F1226, alla vara
luft/vatten inomhusdelar och SMQ S40.

1. Koppla om réren pa ackumulatortanken
enligt var dockningsanvisning.

2. Satt upp AXC 40-14dan p& vaggen vid
varmepumpen/vedpannan.

3. Koppla in de medféljande tre givarna dar
de ska sitta enligt anvisningen; i varm-
vattentanken, pa réren for framlednings-
temperatur och returtemperatur.

4. Koppla in den befintliga eller nya shunt-
motorn i AXC 40-l&4dan.

5. Anslut kommunikationskabel till
AXC 40-l4dan

6. Stéll in Dip-switch pa tillbehorskortet till
shuntstyrdtillsats.

7.1 varmepumpens meny 7.2.1 for S-serien
och 5.2.4. for F-serien 1agg till att du har en
shuntad tillsats.

8. | varmepumpens meny 7.2.3. for S-serien
och 5.3.2. for F-serien ga in i tillsatsinstall-
ningen och valj att den shuntade tillsatsen
ska vara prioriterad.

Tillbehdret bestdr av ett kretskort och

tre givare som placeras i vedpannans
ackumulatortank, pé réren fér framlednings-
temperatur och returtemperatur.

\‘- = Det ar enkelt att installera beh kunden har
fordelarna med att ha ett komplett vdrme-
syistem, sdger Patrik Ahman, som sélt ménga
AXC 40 i sitt distrikt.




Thomas och Ulla hjdlps dt att fixa veden pa hdsten,
ndr biodlingen inte behéver mer omsorg.




CASE S-SERIEN
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ULLA OCH THOMAS SER FRAM
EMOT EN BEKVAMARE TILLVARO

OCH ENERGISNAL VINTER.

Fram till i februari dr det vedpannan som
statt for virme och varmvatten pa garden.
Men med nya luft/vattenvirmepumpen
och en prioriterad tillsats har paret
baddat for en bekvamare vardag och en
halverad energiforbrukning.

- Men det basta ar anda att slippa elda
for att duscha och att varmvattnet inte
blir for hett, sager Thomas Andersson.

Hosten ar pa god vag till Damshult. Ulla och
Thomas Andersson ar pensionarer bada tva
och agnar sig &t biodling och konsthantverk.
Nu gér utesdsongen mot sitt slut och den
sista honungen ska in.

Det ar en fin liten gard med boende och butik
intill ett skogsbryn.

-Vihar ju skog, beréttar Thomas. Det &r

Ullas bror som skdter skogen och kér hem
stockarna. Vi brukar fixa veden pa hosten,
nar biodlingen inte behdver mer omsorg. Jag
sagar veden sen hjalps Ulla och jag at att
klyva den.

Fram till i vintras har arbetet med veden och
eldandet hallit paret varma. Att inte vara sa
beroende av vedeldningen har varit lockande
under en tid. Nu vill de ha det lite mer bekvamt.
-Da borjade vi fundera pa att kopa en Iuft/
vattenvarmepump eftersom det ar sa
praktiskt, berattar Ulla. Vi tog in offerter och
fastnade for Unnaryd Varme & Sanitet som vi
hade erfarenhet av.

"Det basta ar att slippa elda
for att duscha och att varm-
vattnet inte blir for hett.”

Lokal VVS-firma skotte allt

| februari levererade Unnaryds Varme en
NIBE S2125, den senaste modellen i S-serien
som anpassar sig efter hemmet och vader-
prognosen. Utomhusdelen monterades intill
husets fasad och styrmodulen NIBE SMO
S40 placerades i pannrummet. Ulla och
Thomas gjot sjélva ett fundament att stélla
varmepumpen pa och byggde taket dver.

-Unnaryds Varme och Sanitet skotte alla
kontakter med rérldggare och elektriker, och
med en firma som borrade héal i stengrunden
sa vifick in réren, fortsatter Ulla. Det och
avloppet, for att hjalpa kondensvattnet att
rinna ut, férberedde viinnan VVS-firman
kom. Allt gick pa nagra dagar och det
funkade jattesmidigt. Och nér tillbehoret till
vedpannan skulle justeras in s kom de och
visade hur det fungerade.

Valjer virmekalla automatiskt

Det ar Ulla som hallit i projektet ny varme-
pump, men det &r Thomas som vid behov
startar vedpannan. Med tillbehoéret Priorite-
rad tillsats k&nner varmepumpen sjalv av nar
vedpannan kommer upp i lamplig temperatur
och da ser varmepumpen till att kompres-
sorn stangs av. Nar temperaturen gar ner ser
varmepumpen till att den startar igen.

-Det &r hur enkelt som helst, sdger Thomas.
Nu har viinte eldat sen mars-april, men jag
ser fram emot den hér bekvéama och energi-
effektiva I6sningen. Det &r ocksa bekvamt att
ha lite 6verblick dver energiférbrukningen i
appen myUplink. Men det basta ar anda att
slippa elda for att duscha och att varmvatt-

-Vdrmepumpen star utanfér kéket och dven om det
ar ett gammalt hus som inte ér vdlisolerat sG stérs vi
inte av ljudet, sdger Ulla Andersson.

net inte blir for hett.

Halverad energiférbrukning

Ulla och Thomas passade pa att se dver sin
elkonsumtion samtidigt som de investerade i
den nya varmepumpen.

-Vi stdngde av en frys och drog ner pa
géardsbelysningen, s totalt har vi halverat
energiférbrukning sedan dess. Det ska bli
spannande att se hur mycket vi spararii
vinter, avrundar Thomas. &

Boende och gardsbutik i Damshult
Verksamhet: Biodling och konsthantverk
Varmeldsning fore: Elpatron och vedpanna
Ny varmeldsning: luft/vattenvarmepump
NIBE S2125, prioriterad tillsats NIBE AXC 40,
styrmodul SMO S40 och appen myUplink
Besparing: Halverad energiférbrukning
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PA VAG MOT HALLBARA

KOLDMEDIER.

EU vantas forbjuda miljofarliga kold-
medier i nya virmepumpar under de
narmaste aren. For att minska den globala
uppvarmningen utforskar branschen
alternativ med omfattande forskning
och hart arbete.

-For oss ar hallbara kéldmedier inget
nytt. Vi har erfarenhet av det sedan
slutet av1990-talet och de finns redani
flera av vara virmepumpar, sager Stefan
Oliv, produktchef for Sverige.

Ett kéldmedium ar ett @mne som cirkulerar

i en sluten krets i varmepumpen och som
genom tryckférandringar vaxelvis férangas
och kondenseras. Vid férdngningen tar kold-
mediet upp varmeenergi och vid kondensa-
tionen avges varmeenergi.

-Det ar nér servicen eller avfallshanteringen
inte sker professionellt som det finns en risk
for att den miljofarliga gasen lacker ut, sager
Stefan Oliv.

Sa lite kdldmedium som majligt

-Vi har alltid konstruerat varmepumpar for
att innehalla sa lite k6ldmedium som majligt.
De flesta traditionella syntetiska kéldmedium
ar av typen HFC:er. De klassas som sa kallade
F-gaser (fluorbaserade vaxthusgaser) och
anvands typiskt i varmepumpar (till exempel
R407 C och R410A). De har ett forhallandevis
hogt GWP-varde, sager Stefan.

GWP stéar for Global Warming Potential och
GWP-vardet ar ett matt pa hur starkt kéld-
mediets vaxthuspaverkan ar om det lacker ut
i atmosfaren.

-Anvandningen av HFC-kdldmedier behdver
fasas utienlighet med EU:s direktiv och
ersattas med mer héllbara kéldmedier,
fortsatter Stefan. Ett alternativ ar syntetiska
kéldmedier med lagt GWP, men &nnu béttre
ar naturliga kéldmedier.

For att kunna utforma varmepumpar anpas-
sade for naturliga kéldmedier ar branschen
beroende av bade kéldmedieproducenter
och komponenttillverkare. Hart arbete och
omfattande forskning gor att utvecklingen

gar framat.

-Viliggeriframkant nar det géller anvan-
dandet av mer héllbara kéldmedier. Det
langsiktiga malet ar att i forsta hand anvanda
naturliga kdldmedier och dar det idag inte ar
praktiskt mojligt, anvanda syntetiska kold-
medier med l&gt GWP.

Vianvander naturliga koldmedier
Naturliga kéldmedier har de lagsta GWP-var-
dena. Det mest 1ampliga heter R290 och har
ett GWP péa endast 3.

-Anda sedan slutet av 90-talet har vi pa
NIBE anvant R290 i flera av franluftsvar-
mepumparna liksom i den nya modellen i
S-serien NIBE S735. Aven den senaste luft/
vattenvarmepumpen NIBE S2125 arbetar
med R290.

-Flera av de basta naturliga kéldmedierna ar
brannbara vilket i nulaget férsvarar anvand-
ning i split-varmepumpar och produkter som
placeras inomhus. | dagsléget ar vi darfor de
flesta fall hanvisade till att anvanda synte-
tiska koldmedier. Var nya luft/vattenvarme-
pump NIBE F2050 anvander R32 som har ett
vésentligt lagre GWP-varde an R410A som
tidigare varit det dominerande alternativet.

"Varmepumpar ar
avgoérande for att minska
CO,-utslappen.”

Ar en virmepump ett hallbart val?

Allt tyder pa att en varmepump ar langsiktigt
god investering, bade fér hushallen och
miljon. Den anvénder gratis energi som
lagrats i naturen, ger fyra ganger mer energi
an den férbrukar och kan sénka hushéllets
energiférbrukning med upp till 75%.
-Varmepumpar ar avgérande for att minska
CO0,-utslappen och for att Europa ska na
klimatmaéalen 2030%, avslutar Stefan Oliv. m

*Kdllor: The Future of Heat Pumps, en specialrap-
port i IEA:s World Energy Outlook-serie
https.//www.iea.org/reports/the-future-of-heat-

pumps
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FORDJUPNING

NYA NIBE S735.
"Vi har fatt fantastisk feedback
fran vara kunder.”

Det finns ett stort intresse fér nya generationen franluftsvarmepumpar som lanserades i slutet
pa 2022. -Nu har vi levererat ut en hel del och fatt fantastisk feedback fran vara kunder, det basta ar
att den ar sa tyst, sager Arne Gustafsson som ar ansvarig for hustillverkare pa NIBE.

De framsta anledningarna att ta fram S735
har varit att sanka ljudnivan, valja ett naturligt
k6éldmedium, 6ka varmvattenkapaciteten och
inféra S-serie-plattformen.

-Uppkopplingen 6ppnar upp fér en mangd
mojligheter att 6ka komforten och minska
energiférbrukningen, séager Arne Gustafsson,
och med vart tillbehdrssortiment och smarta
funktioner blir méjligheterna annu fler.

En efterlangtad funktion ar Vaderprognos-
styrning och &ven Smart Price Adaption.

- Med tradl6s uppkoppling gar det att styra
varme- och varmvattenproduktionen efter
elpriset och det kommande vadret for att
uppna jamnare drift och inomhustemperatur
och sanka elkostnaden. Bada ingar som
standard, berattar Arne Gustafsson.

Den vanligaste kommentaren ar en
bekraftelse pa att vi lyckats med att designa
varmepumpen for att ge en lag ljudniva.
-Det mest patagliga som véara kunder upp-
lever och kommenterar direkt &r att S735 ar
sa tyst, fortsatter Arne. Vi far ocksé positiva
reaktioner pa den stora varmvattenkapaci-
teten. Aven det naturliga kéldmediet R290
uppskattas. Det kanske inte ar ndgot som
gemene man tanker pa men som ligger i
tiden, och héllbarhet ar viktigt for oss.

S735 har manga viktiga forbattringar som
ger direkt effekt i planboken.

-Den som byter till en S735 istallet for en
konventionell varmepump kan spara upp till
8 000 kWh mer per ar*. Det kan vi gladja
ménga hushall med, avslutar Arne. m

TILLBEHOR & FUNKTIONER

Med de har tillbehdren och funktionerna far
dina kunder ut &annu mer av sin nya fran-
luftsvarmepump.

Extra stort varmvattenbehov

NIBE DEW S42 ar dockningskitet du anvander
du for att koppla till varmvattenberedaren
NIBE VPB 200 nér storre varmvattenbehov
finns.

Forvarmd tilluft

NIBE SAM S42 ar en tilluftsmodul speciellt
framtagen for att, kombinera &tervinning av
mekanisk franluft med forvarmd tilluft.

Estetiskt med underskap

For att fa en estetisk installation gér det att
délja utrymmet under tilluftsmodulen SAM
S42 med underskapet NIBE CAB12.

Maxat med solel

Med vara solpaneler och varmepumpar i kom-
bination far dina kunder hég utdelning pa sitt
energisystem och varmepumpen kan anpassa
sig efter den gratis solel som produceras.
NIBE PV bestar av paneler, monteringsdetaljer
samt vaxelriktare med kommunikationsmodul.
Fardigt fér montering.

Extra komfort

Tr&dl6sa tillbehor gor att dina kunder kan
anpassa temperaturen, luftfuktigheten,
CO0,-halten och energiférbrukningen &annu
mer efter sina behov och gdra varmepumpen
till en naturlig del av sitt uppkopplade hem.

Sankt elkostnad

Med myUplink kan dina kunder anvénda de
smarta tjansterna Vaderprognosstyrning for
jamnare varme och drift samt Smart Price

.

——

Adaption** som styr varmepumpen efter
elpriset - och darmed kan minska elkostnaden
med upp till 10%.

*Har du ett hus pa 150 - 200 m? och byter
fran den dldre franluftsvdrmepumpen NIBE
FIGHTER 310 till nya NIBE S735 kan du spara
5000 - 8 000 kWh mer varje ar.

**kraver timprisavtal.
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MAXA MED

MARKO!

Har ger NIBEs tekniske skribent Marko Hietaharju sina smarta tips som goér
livet enklare, roligare.. ja, kanske rent av lyckligare for NIBEs installatérer.
Har du 6nskemal om vad han ska ta upp har? Mejla Marko pa maxa@nibe.se

HANG MED NAR JAG BYTER FRAN NIBE UPLINK TILL MYUPLINK!

Det dr dags att byta till den nya digitala
plattformen. Nagot som bade du och jag
kommer att fa fragor om. Sadet arbast
attvara forberedd och halite koll pa hur
det gar till. Kan dina kunder klara det utan
hjalp? Och ar det gjort pa en kafferast?

Som kund och NIBE Uplink-anvéandare far jag
forst ett mejl fran myUplink-teamet. Agerar
jag inte pa det sa foljer lite pAminnelser i mejl.
| mejlet berattas det kortfattat om férdelarna
med bytet och om hur det gar till. Har finns

ocksé en lank till en hemsida dit jag ska ga
for att fa hjalp att genomfora bytet. Nyfiken
som jag ar klickar pa lanken och undrar hur vi
pa NIBE |6st dettal

Hemsidan k&nns som en naturlig fortsattning
pa mejlet. Har far jag

information om de tre steg som jag behoéver
ta for att genomfoéra bytet. S& jag satter

igang!

Jag foljde alla instruktioner och kan med gott
samvete séga att det héar gick hur 14ttt som

helst och om jag far rékna in en patar sa kan
jag aven intyga att det gick pa den berémda
kafferasten.

//Marko

PS. Tipsa garna dina kunder att gora bytet sa
snart som mgjligt. Jag lovar, de kommer inte
angra sig! Och du kan samla alla dina S- och
F-serie-varmepumpar i myUplink PRO for
annu enklare hantering och uppféljning.

Steg 1. Jag uppdaterar mjukvaran

- Jag klickar pa lanken
"Ladda ner mjukvara".

- Jag satter i ett tomt USB-minne i datorn,
laddar ner mjukvaran och sparar den.

+ Jag ar oséker pa var USB-uttaget pa min
varmepump sitter sa jag skrollar ner till
"Vanliga fragor" och far hjalp att hitta
det. Det sitter bakom produktemblemet i
displayen. Jag satter i USB-minnet och
foljer anvisningarna som nu dyker upp i
displayen; Jag véljer USB, sen "Uppdatera
mjukvaran" och sen "Starta uppdatering”.
Jag hittar &ven en guidning till detta un-
der "Vanliga fragor". Nar uppdateringen ar
klar startar anlaggningen om av sig sjalv.

Steg 2. Jag skapar ett myUplink-konto

-« Jag klickar péa lanken "Skapa konto pa
myUplink”

- Jag registrerar mitt konto med samma
mejladress som NIBE Uplink-kontot.

- Jag svarar ja pa frdgan om att flytta
kontot fran NIBE Uplink till myUplink.

« Nu provar jag att logga in, for att fa
bekraftat att flytten funkat, och det har
den!

S |~

Steg 3. Jag testar for att kommaigang
« Jag klickar pa lanken "G till myUplink-
guiden" och klickar mig runt for att se hur
appen funkar och kanner igen det mesta.
Har far jag till exempel hjalp att skapa en
startsida med den information jag énskar.
Jag hittar information om min varmepump
med driftdata och i min profil kan jag lagga
till fler anvandare.
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TAVLING

TACK ALLA KORSORDS-FANS.
VALKOMNA ALLA QUIZ-FANS!

Tack till alla er som engagerat er i vara korsord. Det har varit fantastiskt roligt

att se att sa manga valt att delta i den aterkommande tavlingen.

Tiderna féréandras och vi vill férandras med
dem, darfor tycker vi att det &r dags att gora
nagot nytt. For att hitta pa nagot roligt har vi
tagit hjélp av tva medarbetare som arbetar

i var forsaljningsorganisation och som har
glimten i 6gat: Klas Hellgren och Fredrik
Backman. Sa missa inte deras quiz i nasta
nummer.

Vem ar du Fredrik?

-Jag borjade pa NIBE 2004 inom produktio-
nen, efter 2,5 ar fick jag mojligheten att jobba
som innesaljare. Efter atta ar som innesaljare
fick jag méjligheten att jobba som distrikts-
saljare med ansvar foér Kronoberg, Gotland
och med delar av Norra Skane. Jag bor med
min fru och vara tva barn i varmepumparnas
huvudstad Markaryd.

Och duKilas, har du jobbat lika lange som
Fredrik?

-Nej, Fredrik har varit har i nitton ar och jag
ar precis inne pa min 760:e dag. Jag bérjade
varen 2021, som distriktsaljare med ansvar
for Jonkodpings och Skaraborgs lan, bor i
Jonkdping med min fru och har jobbat som
saljare i VVS-branschen i snart tio ar.

Varfor vill ni byta till ett quiz, Klas?
-Vifick jattebra respons pa quizet i Proffs-
nytt Nordbygg och vi kdnner att ett korsord
ar lite attiotal (tank oljepanna). Ett quiz kanns
mer nutid, varmepump - uppkopplat och
intelligent. Var sak har sin tid.

Hur kdnner niinfor den har uppgiften,
Fredrik?

-Otroligt inspirerande att fa vara med att ut-
veckla ett nytt tavlingsmoment i Proffsnytt.

Har ni nagon tanke redan nu, Klas?
-Javisst, var forhoppning ar att tavlingen ska
géa fran att vara nagot personligt till att bli

ett tavlingsmoment som engagerar flera. Att
man loser quizet tillsammans med hjalp av de
pa firman eller i teamet.

Beratta mer, Fredrik?

-Vivill att det ska bli ett I&ttsamt humo-
ristiskt inspel, det ska vara larorikt och kul,
nagot man gor 6ver en frukost eller lunch da
flera &r samlade. Vi vill ha en spridning pa
frdgorna. Man ska gynnas av att ha sam-
arbetat med oss pa NIBE lange, av att vara
tekniskt intresserad och hdnga med i aktuella
fragor. Vi vill f& fram Sveriges mest palésta
firma eller team.

Vem skriver fragorna, Klas?

-Det gor vi tillsammans. Fredrik som &r
gammal (i gemet) kommer nog fokusera mer
péa de historiska fragorna och jag mer pa det
som hander i nutid.

Hur kdnns det Fredrik?

-Det kanns valdigt kul att f&4 géra det har
tillsammans med Klas som ar ratt ny har (han
har inte ens varit har i fem ar annu). Vi blir en
bra mix och tycker bada att ett gott skratt
forlanger livet.

Varfor tror ni att det hdr kommer gora
succé, Klas?

-Vilka vill inte bli korade till NIBEs Quiz-
mastarel?

Och vinsterna, Fredrik?
-Vihade gérna beréttat lite mer redan nu
men det sparar vi till ndsta nummer!

Vi bliren bram
och tycker bad
att ett gott skrc
forlanger livet



“Vivill fa fram Sveriges
mest pdlasta firma eller
team!”

Vilka vill inte bli
korade till NIBEs
Quiz-mastare!?
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VINNARE KORSORD
NIBE PROFFSNYTT #2

GRATTIS!
Vinnarna i NIBEs korsordstavling faren
NIBE-termosflaska.

Ratt Iésning i NIBE Proffsnytt 2/2023:
“Har stannat fér réd gubbe”

Olof Mattson
Rérhantverkarna
Huskvarna

Anders Albertsson
Albertssons Ror
Mérlunda

Singsj6 VVS-Konsult
Jimmy Karlsson
LIDHULT

Stefan Rova
RVSE AB
Boden.

Spekerdds Rorlaggeri
Liliane Berndtsson
Spekerdd



Ibland gor detaljerna den -
storsta skillnaden.

Var nya bergvarmepump NIBE S1256 har ett SCOP pa 6,22* och ett nytt,
mer klimatvanligt kéldmedium. S& nu kan du erbjuda dina kunder den
héga komfort och energibesparing som vi ar kdnda for - pa ett annu
mer hallbart satt. Ett enkelt val for dig som vill leverera kvalitet och
bekvamlighet.

Utforska alla innovationer i NIBE $S1256 pa

nibeprofessional.se _ .
—

*NIBE S1256-18 har SCOP 6,22 (kallt klimat 35°C) enligt Europeisk Norm EN 14825-2018, dvs. gdllande standard fér bestdmning av referens drsverkningsgrad SCOP.



