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"Hej NIBE-vanner.”
|

Henrik Henningsson
Forsaljningschef Sverige
NIBE Energy Systems

Att en varmepump fyller 36 &rinnan den ger upp hor nog till
ovanligheterna. Men det ar just sa Iange som Ingemar Nilssons
Fighter Twin har kdmpat pa. Nu har den bytts ut mot var allra senaste
franluftvarmepump - S735C som inte bara ger behaglig varme utan
och ocksa lite skon svalka under de varmare dagarna. Bladdrar ni fram
néagra sidor hittar ni reportaget.

Gallande varmepumpar ar framtiden redan har, anledningen ar
vart nya innovationscenter dar vi standigt utvecklar och tar fram nya
produkter. Redan i dag tillverkar vi produkter som latt kan anpassas till
framtida situationer. Till exempel kan mjukvaran i var S-serie-plattform
uppdateras med bara ett enkelt knapptryck, dar det senaste exemplet
pa en ny funktion ar kvartspriser pa el. | detta nummer far ni méjlighet
att kika in bakom kulisserna for att fa en glimt av arbetet som pagar.

Aven var fastighetssatsning fortsatter framét, vi har under aret
starkt upp vart team med fler personer. Vi tatar till vara saljdistrikt
och starker kompetensen ytterligare i Markaryd. Dartill har vi pa
rekordtid och utan anmarkningar fatt Eurovent-certifiering pa vara nya
ventilationsaggregat NIBE Flow.

Sist av allt vill jag lyfta fram vara utbildningar. NIBE academy erbjuder
maénga olika sorters utbildningar. Bade pa plats och som webinarer.
Ga in pa nibe.se for att boka och ta del av framtidens produkter och
|6sningar fran NIBE.

Kika igenom utgavan, har finns mycket mer att Iasa om; som hur
var NIBE-ambassador Pablo Cabala 6kar kunskapen om yrket genom
sociala medier och om hur var nya energiekonom Claes Hemberg vill
koppla samman el, teknik och ekonomi. Som ni forstar ar det mycket
spannande pa gang som gor tiden framat valdigt intressant.

Slutspurten av 2025 &r har - nu kor vil

Trevlig lasning!
\ Henrik
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S-SERIEN VAXER
I NIBE S735C finns
en ny kylfunktion
som ger behagligt
inomhusklimat
aret om.
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NYTT TESTLABB NYTT PARTNERSKAP
NIBES produkter far hogre Med NIBE med i laget tar
prestanda och lagre klimat- svensk hockey klivet mot
avtryckinya Innovation Center. en hallbar framtid.

22
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Ny funktion anpassar
sig efter effekttarriffen

Precis som det blir trafikkder i rusningstid kan det bli trangsel pa elnatet vissa tider.
Darfor infors snart krav pa en ny prismodell pa elnatet med séa kallade effekttariffer.

NIBE foljer utvecklingen noga och har smarta funktioner som sanker kostnaderna.

Text: Malin Letser

ramover kommer alla elrékningar
F besta av tre delar; dels en fast avgift,
dels en rorlig avgift som baseras pa

kundens energiférbrukning och slutligen
en sa kallad effekttariff som baseras pa hur
mycket kunden belastar elnatet, i kilowatt,
vid en given tidpunkt. En del elnatsbolag
har redan implementerat den har nya
prismodellen medan andra ar pa vag att gora
det. Senast forsta januari 2027 finns det
krav pa att alla elnatsbolag ska ha infért den
har nya prismodellen, enligt ett beslut fran
Energimarknadsinspektionen.

- Syftet med den har nya prismodellen
ar att jdamna ut elanvdndningen och minska
belastningen pa elnatet, vilket &ar klokt. Om
man som kund ar insatt i hur det fungerar kan
man enkelt sprida ut sin elanvandning och
sénka sina kostnader, forklarar Henrik Jensen
som ar VVS-ingenjor pa NIBE och som jobbar
med att stddja foretagets saljare.

Han berattar att alla elnatsbolag har

mojlighet att skapa sin egen prismodell utifran
det nya regelverket och att det darmed kan se

lite olika ut pa kundens slutrakning.

- En del bolag baserar effekttariffen pa den

hogsta effekttoppen under en ménad, mec
andra baserar den pa ett genomsnit

Henrik Jensen beréattar att det finns
ett initiativ pa marknaden att skapa en
gemensam plattform for att hamta
in alla effekttariffer som finns i ett
visst nat och utifran detta skapa ett
branschgemensamt AP, vilket NIBE
ar positiva till.

- Med ett branschgemensamt
API skulle vi enkelt kunna bygga ut var
programkod, s& att vara varmepumpar
kan anpassa sig efter effekttarriffen. Vi
foljer projektet med intresse, sager han.

elanvandning och sénkta kostnader.
Bland annat finns funktionen Smart
Price Adaption som kan styra
varmepumpen utifran elpriset

- forutsatt att kunden har ett
timbaserat eller kvartsbaserat elavtal.

Sa sent som nu i november
lanserades aven en stor nyhet for
Henrik s|utkunden som vill spara pengar.
Jensen Genom en helt ny funktion &r det nu

mojligt att schemalédgga varmepumpens
effekttoppar for balansering av effekten.

- Om man vill kan man satta en dvre grans
for sin forbrukning inom ett givet tidsintervall.
Exempelvis en maxanvandning pa fem
kilowatt mellan klockan sex och tio pa kvallen.
Varmepumpen kommer automatiskt begréansa
sig till den specifika limiteringen man har
angett fér vdrmepumpen under denna tid,
vilket kan vara praktlskt vid hogla

Redan i dag har NIBE flera funktioner till
sina varmepumpar som mojliggér smartare

Sa sent som nu i november
lanserades aven en stor
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NIBE visar upp sig - aret runt

Att bygga NIBEs massmontrar ar ett heltidsjobb - och lite till. Marcus Brelin
leder arbetet bakom 15 montrar om aret, fran 35 till 510 kvadratmeter.

Att bygga upp NIBEs massmontrar ar inte
bara ett heltidsarbete utan tre, och da ar
anda inte saljarna och all inhyrd byggpersonal
inraknad.

- Det ar ett ganska stort arbete. Vi bygger
och planerar runt 15 massor om aret i olika
storlekar och som vander sig mot bade slut-
konsumenter, installatérer och fastighets-
kunder, sdger Marcus Brelin som &r Exhibition
Manager pa NIBE.

Hans roll &r att designa, rita och bygga
upp montrarna. Hans tva kollegor Alexander
Bafwer och Johannes Ekelund skoter det
praktiska pa hemmaplan och packar allting.
Medan de minsta montrarna ar p4 lite blyg-
sammare 35 kvadratmeter, mater den storsta
hela 510 kvadratmeter.

- Det ar for Frankfurtméssan, den nast
storsta ar Nordbygg som ligger pa
450 kvadratmeter, sager han.

De flesta méassorna riktar sig till branschen
och en mindre andel direkt till konsument.

- Andelen ar ungefar 80/20, sager Marcus
Brelin.

Snart ar héstsasongen éver. Bara en méssa
i Kista och en i Madrid aterstar sedan vantar
planering infér den hektiska varsédsongen.
Dé vantar sju massor mellan februari och
april med Nordbygg som slutmal. Och allt
gors for att visa upp varumarket och knyta
kontakter.

- Det ar omgjligt att mata vad en méassa
genererar i pengar, man far i stallet se
till antalet bestkare och hur manga som
upptéacker vara grejer. Vi brukar ocksa saga
att syns man inte sa finns man inte. Darfor
tror jag att méassorna ar en viktig del av véar
marknadskommunikation, sager Marcus
Brelin.

Full fart mot Markaryd!

P& solskensvarma smavagar gick resan nar tio
motorcykelkdrande installatorer i somras tog sig
till Markaryd for att beséka nyinvigda World of
Energy. Det blev en tredagarstur pa 160 mil tur
och retur for att uppleva NIBE World of Energy
och samtidigt utbyta erfarenheter med kollegor
i branschen. Efter rundvandringen blev det
middag och hemfard dagen efter.

- Vér resa blev verkligen en snackis i
distriktet, sédger Stefan Karlsson, distrikts-
séljare pa NIBE och medfoljare pa resan.

Att konceptet blev sa lyckat gor attdei
distriktet nu funderar pa att gora det till ett
aterkommande koncept. Kanske till och med
i nagot utokat format pa upp till 15 deltagare.

2025 #2 PROFFSNYTT 5

NIBE World of Energy
- full av energi

Sedan invigningen i maj har NIBE
World of Energy blivit en plats full

av energi bade bokstavligt och
bildligt. En motesplats dar bade

idéer, innovation och varme snurrar
runtiluften. Att det rér pa sig ar

inte konstigt for har finns inte

mindre an 38 varmepumpar och sju
ventilationsaggregat. Vissa varmer
huset, andra utbildar framtidens
installatérer medan nagra bara visas
upp i utstaliningen. Under mark déljer
sig dessutom 42 borrhéal ner i den
smalandska myllan, sammanlagt dver
tio kilometer, som forser byggnaden
med klimatsmart kraft aret runt.

World of Energy
i siffror

Byggnaden ar byggd efter
Miljébyggnad Guld-krav

och uppford med fokus pa
hallbarhet, naturliga material
och lokalt hantverk. Fér att
skapa World of Energy gick det
bland annat at:

580

kubikmeter betong

7 500

gipsskivor

225 000

gipsskruv

315 392

tegelstenar
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NY ENERGISNAL
FRANLUFTSVARMEPUMP
MED INBYGGD KYLFUNKTION

Nu kompletterar vi franluftsvarmepumparna i S-serien med en modell
som ger effektiv varme och svalka, for ett behagligt inomhusklimat
aret runt. NIBE S735C ger upp till 264 liter varmvatten, har lag ljudniva
och ett naturligt kéldmedium.

- Vi ar glada att kunna presentera en ny spannande produkt som
aven ger behaglig svalka p4d sommaren, sager Stefan Oliv, produktchef
for Sverige.

Text: NIBE Bild: Opteam

odell S735C ar en utveckling ger. Som héllbar energianvandning, elpris-
av S735 - enintelligent

styrning, vaderprognosstyrning och full koll i

inverterstyrd franlufts- b mobilen via myUplink och myUplink PRO, sager

varmepump med integrerad | ot 4 Stefan Oliv.
varmvattenberedare som ger varme,
kyla, varmvatten samt ventilation ,)’ S735C presenterades for forsta gangen pa
pa ett effektivt och ekonomiskt satt. Nordbygg i april och intresset for kyla var stort.
Lo nalr ner nomestemperaturen | SRR O et Kilgmeiersom hr gt
under den varma sommarperioden. GWP och vi visar aterigen att vi lever upp till

- Vi har alltid satsat p4 att ge ett behagligt marknadens forvantningar, sdger Stefan Oliv.

inomhusklimat aret om och efterfragan pa kyla
har 6kat markant under de senaste aren. Den L
ligger heltilinje med satsningen vi gor p4 den
svenska marknaden, med produkter som aven
klarar av att ge véra kunder behaglig svalka,

sager Stefan Oliv. o o=

Franluftsvarmepump

Aven S735C har hig arsvarmefaktor vilket NIBE S735C
ger en lag driftkostnad, naturligt kéldmedium

R290 med GWP 3, valdigt mycket varmvatten Hég arsvarmefaktor och lag

och l&g ljudniva. Den passar for nybyggnation griitsfoitgig' di
upp till 240 kvadratmeter och for utbyte upp ,a =l '9 ) O, LS
Lag ljudniva.

till 200 kvadratmeter. Varmepumpen har ett
kompakt format som goér den enkel att placera
och installera.

- Det ar kul att S-seriefamiljen nu vaxer med
ytterligare en produkt med inbyggd svalka,

och med alla férdelar som den nya plattformen ‘

Inbyggd kylfunktion.

- Stilren design och kompakt format.
Energibesparande smart teknik
for hog komfort.




NIBE S735C ar ny i S-seriefamiljen
och ar en modell som har en inbyggd
kylfunktion for for att &ven kunna halla
nere inomhustemperaturen.
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RORMANNEN TESTAR NYA VATTEN

Med 6ver 1000 installerade varmepumpar och en ny rorbat firar
Stockholmsbaserade VVS-féretaget Rérmannen 50 ar. Med méjlighet
till sjétransporter och banbrytande onlineteknik fran NIBE héller de
utvecklingen och blicken stadigt riktad mot framtiden.

Text: Victor Wik Foto: Falck

et borjade med fokus péa entreprenad.
D | dag &r Rérmannen en VVS-

partner for privatpersoner i hela
Stockholmsomrédet. Deldgaren och vd:n
Ronnie Ericsson driver verksamheten i andra
generationen, med samma grundvéarderingar
som sin far - och med tydlig inriktning pa
varmepumpar och langsiktiga kundrelationer.

Rérmannen har sitt huvudkontor i Spanga

vaster om Stockholm, med filialer i Lidingo,
Ekero, Akersberga och Huddinge. Med egen
jour och brett tjansteutbud har féretaget
omkring 100 inkommande ordrar i veckan. Inte

minst har det langvariga samarbetet med NIBE

spelat en central roll i utvecklingen. Genom
aren har det vuxit till att omfatta utbildningar,
teknisk support, marknadsforing - och ett
jamnt fléde av kundférfragningar.

Rorbat skapar mojligheter

Sedan en tid tillbaka finns aven en rérbat som
en del i serviceutbudet - en specialbyggd
arbetsbat med en lyftkran med lyftkapacitet

pa 990 kilo. Efter tio ars letande hittade Ronnie

Ericsson ratt bat for att kunna genomféra
sjotransporter till deras kunder i Stockholms
skargard.

- Tanken ar att na och serva kunden fran
a till 6 utan att vara beroende av tredje part
for leverans som kanske ar férsenad eller har
med sig fel varor. Det &r som en rorbuss fast pa
vatten.

Cirka tio manader om é&ret ar baten igang
- tillisen lagger sig - och fem av foretagets
VVS-installatérer kan numera ocksa stoltsera
med en sjokaptenslicens. Infér deras fotter
ligger tusentals potentiella nya kunder
pa hundratals 6ar.

- Viradknar med att det tar tre till
fem &rinnan det tar fart ordentligt.
Manga av vara nuvarande kunder har
vi fatt efter att de kontaktat NIBE och
berattat att de bor pa en 6, sager han.

| 6ver 15 &r har Rérmannen aven
arrangerat evenemanget Varmedagen
i Spanga. Dar kombineras korvgrillning
och radgivning med besok, offert och affar
samma dag. Pa sa satt kan de skapa stor
efterfragan direkt pa plats. Representanter
fran NIBE finns ocksa pa plats och stodjer med
proffsrad och svar pa varmefragor.

Patrik
Thorén

- a Viisraknar med att det tar
tre till fem ar innan det
tar fart ordentligt.

Fem av Rérmannens VVS-installatérer kan numera dven stoltsera med en sjokapten-licens. Baten
kor de cirka tio manader om aret. "Isen bestdmmer nér vi tar upp den", sager vd Ronnie Ericsson.

- Det ar s& har vi vill samarbeta
med vara installatérer. Att
tillsammans mota kunden, visa

upp nyheter och diskutera Idsningar
direkt pa plats ar bade vardefullt och
effektivt. Tillsammans ar vi starka, sager
Patrik Thorén, distriktsansvarig for NIBE i
Stockholm.

Nasta steg uppkopplade virmepumpar
En annan viktig del i Rbrmannens utveckling
har varit att koppla upp varmepumpar via
myUplink Pro.

- | dag ar cirka 60 procent av vara pumpar
uppkopplade. Det forenklar felsékning, sparar
tid och minskar behovet for aterbesok, sager
Ronnie Ericsson.

Malet &r att samtliga pumpar ska vara
uppkopplade for att ytterligare effektivisera
servicen. Samtidigt 6kar efterfragan pa kyla
och reparationsmarknaden vaxer. For att
mota behoven starker foretaget nu teamet,
bland annat genom att rekrytera en kyltekniker.

- Med ratt ménniskor och ratt teknik ar vi val
rustade for att fortsatta utvecklas och mota
framtidens behov.



Nar Ingemar Nilsson byggde sitt hus i Markaryd installerade han NIBEs
forsta franluftsvarmepump fran fabriken runt hornet. Den holl i 36 ar.
Nu byter han till en toppmodern eftertradare - och ser fram emot lagre
elférbrukning, kylfunktion och appstyrning.

Text: Carl Hjelm Foto: Daniel Ahlgren
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i 0 Thimsfors
VVS & Oljeservice AB

0833 - B2 00 - 000 - 0 0 30

et var fotbollen som tog Ingemar —_
Nilsson till Markaryd 1982. Han ar -
fortfarande den spelare i Markaryds alit n_‘preﬂn “" v) v
IF som har spelat flest A-lagsmatcher T
- 673 stycken. Han har aven varit tranare
i klubben och héllit tranarutbildningar pa
elitniva. I dag ar han 68 ar och jobbar som
gymnasielarare. Markarydsbaserade och NIBE-auktoriserade

- Det har blivit mycket utbildning genom VVS-firman Thimsfors ar bade installatérer och
aren, sager han. Serviceombud och hjélpte till med bytet.

Nar Ingemar Nilsson i slutet av 1980-talet
fick barn tyckte familjen att det var dags att
skaffa hus. Men han ville inte képa n&got
fardigt utan ritade sin egen villa p4 174
kvadratmeter. Daremot var han inte saker pa
vilken slags uppvarmning han skulle valja.
Elvédrme och pelletsvarme var vanligast vid
den tiden.

- Nar jag fragade runt fick jag hora att
det fanns nagot som kallades franlufts-
varmepump. Det |14t valdigt spannande. Jag
forstod att tekniken inte bara gav vérme utan
aven bra ventilation, nagot jag tyckte var
viktigt. Sa jag kontaktade NIBE.

Ingemar Nilsson var valbekant med NIBE
eftersom féretaget under méanga ar sponsrade
Markaryds IF. Som fotbollsspelare bar han ofta
féretagets slogan "NIBE - bast pa plan” pa
matchtréjan.

Han presenterades fér den da toppmoderna
modellen Fighter Twin - den forsta franlufts-
varmepumpen som tillverkades i Markaryd
- ochritade snartin plats fér deni sin villa.

Torsdagen den 2 oktober
installerades en ny

- franluftsvarmepump ocksa
Nar huset stod fardigt i mars 1989 slog han Det var treV“gt atthaer den fran NIBE. "Det var
pa varmepumpen for férsta gangen. Under de har, och ses vi inte tidigare sjélvklart", séger Ingemar
36 aren har han varit noggrann med rengoring 2 CENT, . Nilson.
av ventilationskanaler och filter. Bortsett fran saarnl Yalkomn? hit om
byten av gummimembran i expansionskarl, minst 36 ar.
Teknikresan: Sa har NIBEs o
franluftsvarmepumpar utvecklats Tidigt 1980-tal l 1988
. . _ De forsta franluftsvarmepumparna I nésta generation
Irlgemar Nllss.,ons byte av franlufts utvecklas i Markaryd. Ingemar Nilssons - Fighter 300 - samlas
VEITERILINIZ 2Ir S0 e o = h maskin, Fighter Twin, s&ljs i tva skap och all teknik i ett skap pa
fyra decennier av svensk varme- T anvander husets ventilationsluft som 60 x 60 x 210 centimeter.
pumpsteknik. Roger Johnsson, p' ( varmekalla. - Det var ett stort
produktchef pa NIBE, berattar om \/ & . Den Vaé V?"_d'gtt ”_‘O_‘gterr for 5'”h Elrakt's';tl Ste?; DSFd
- 3 “ id - en av de forsta i sitt slag - oc ev enklare for bade
milstolpar genom aren. utvecklad for nybyggda villor. | Fighter husbyggare och
Roger Twin anvandes kéldmediet R22, vilket installatérer, och med
Johnsson var vanligt i datidens teknik - men med mer anvandarvanlig
dagens matt matt, mindre miljévanligt, styrning.

sager Roger Johnsson. N



S735C ar den senaste fran NIBE och ger bade
varme, kyla, varmvatten och ventilation pa ett
effektivt satt.

sékerhetsventil och kontaktreld har varme-
pumpen i princip skott sig sjalv.

- Det har egentligen bara varit smagrejer
- och de har inte kostat mycket. Om man jam-
for en 36 ar gammal bil s& har det inte kravts
mycket service alls.

Men tidigare i &r kom till slut dagen da
Ingemar Nilssons Fighter Twin inte ville kdmpa
mer. Kompressorn gav upp och varmepumpen
gick inte att reparera.

Torsdagen den 2 oktober installerades en
ny frénluftsvarmepump hemma hos Ingemar
Nilsson - ocksa den tillverkad av NIBE.

- Det var sjélvklart. Har man haft nagot
som fungerar sa bra sa valjer man samma
tillverkare. Dessutom ar NIBE ett lokalt foretag
och en stor arbetsgivare har.

Modellen som heter S735C ar den senaste
fran NIBE och ger véarme, kyla, varmvatten
och ventilation pé ett effektivt satt. Pumpen
leverar upp till 7 kW, gamla Fighter Twin:en
hade en maxeffekt pa 2 kW.

uppgradering.
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| appen gar det enkelt att styra temperaturen,
allt annat skoter sig sjalv.

For Ingemar Nilsson ar det en péataglig

- En stor fordel ar att den skoter sig sjalv.
Men vill man ha varmare eller kallare ar det
bara att plocka fram appen i mobilen. Nar

vi ar pa vart sommarstélle kan jag stéllain
temperaturen i appen ett par timmar innan vi

kommer hem. Det &r véldigt smidigt.
Med sin nya S735C - som ger hogre effekt

till lagre energiférbrukning - réknar Ingemar

en tredjedel.

Nilsson nu med sankta energikostnader med

- Jag tror att jag kommer att spara upp

emot 10 000 kronor per ar pa uppvarmningen.

Vad tror du om kvaliteten pa

din nya varmepump?

- Jag sa till installatérerna som var har: "Det
var trevligt att ha er har och ses vi inte tidigare
s& ar ni valkomna hit om minst 36 ar. Jag
har verkligen fatt uppleva kvaliteten i NIBEs

produkter, sdger Ingemar Nilsson.

a
R290

ECO FRIENDLY

— @
1998 2010 l 2022 2025
Ett miljoskifte sker nar Med Boverkets nya | S735 introduceras for Med S735C ar det for forsta
NIBE 6vergar till att byggregler BBR 16 forsta gangen S-seriens géngen NIBE erbjuder

anvanda R290 - propan
- i Fighter 310P.

- NIBE var bland de
forstaivarlden att
anvanda ett naturligt,
miljévanligt koldmedium
iden har typen av
produkter.

2002

Fighter 360P lanseras
med ny design, ny
styrning och anvandar-
vanligare granssnitt.
Den &r ungefar 30
procent kraftfullare an
Fighter 310P.

andras spelplanen.

Med nya F750 infors
inverterstyrd kompressor
i franluft. Effekten ar
upp emot 6 kW och F750
har fargdisplay och helt
ny styrplattform med
uppkoppling. Behovet av
eltillskott vid kall vaderlek
sjonk kraftigt.

styrplattformien
franluftsvarmepump.
S735 far touchdisplay,
battre uppkoppling
och stod for tradlosa
givare som kan mata
temperatur, fukt och
koldioxid.

inbyggd komfortkyla i en
franluftsvarmepump.

- S735C ar extremt
kraftfull och effektiv.
Med en hastighetsstyrd
kompressor reglerar den
effekten mot behovet,
vilket gor systemet
energieffektivare, sager

Roger Johnsson.
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S2125-FAMILJEN AR KOMPLETT

NIBE breddar sitt sortiment med nya storlekar av luft-/vatten-varmepumpen
S2125 - 16 och 20 - samt nya inomhusmodulen VVM S500. Tillsammans bildar
de ett kraftfullt, smart system med hdg prestanda och lag ljudniva for storre
villor och mindre flerbostadshus.

Text: Nils Sundstrom

- Det héar ar en utékning av vart befintliga

produktsortiment. Nu har vi stérre storlekar

av nasta generations varmepump som

moter hdga krav pa prestanda, ljudniva och

klimatpaverkan, sager Stefan Oliv, produktchef

Sverige for NIBE.
Storlekarna S2125-16 och

S2125-20 ar designade for

tillforlitlig uppvarmning, kylning y
och tappvarmvatten for storre - /S

enfamiljshus och mindre | -

flerbostadshus. Verkningsgraden
Stefan Oliv

’

NIBE lanserar ett intelligent,
tyst och kraftfullt system

i S2125-serien ar hog med ett ysto ] :
for battre inomhusklimat.

SCOP-vérde pa 5,0 i medelklimat ; .

- o Det inkluderar stérre
och A+++-markning i system med versioner av luft-/vatten-
radiatorer, vilket indikerar h6g energi- varmepumpen $S2125 och nya
effektivitet och laga driftskostnader. f inomhusenheten VVM S500.

Det kompakta formatet och en ljudoptimerad
design gor S2125 till ett diskret val, aven i ==
tattbebyggda omraden.

- Varmepumpen anvander det naturliga
koldmediet R290 som har en valdigt lag
klimatpaverkan och ar framtidssakrad
for att klara kommande EU-krav. S2125
levererar framledningstemperaturer upp
till 75° och arbetar ner till minus 25° i
utomhustemperaturen, sager Stefan Oliv och
tillagger:

- Tillsammans med inomhusdelen
VVM S500 kan man f& riktigt mycket
varmvatten - upp till 750 liter.

&
R290

ECO FRIENDLY

Systemet ar uppkopplat via appen myUplink
som gor att kunden enkelt kan styra och
Overvaka varme, kyla och varmvatten via
mobilen, eller med en intuitiv pekskarm.

$2125 VVM S500

Den intelligenta styrningen gor det ocksa
mojligt att ytterligare sédnka driftkostnaderna.
Med elprisstyrning jobbar systemet efter

det kvartspris som rader pa den svenska
elmarknaden sedan i oktober.

- De nya funktionerna méter hdga krav pa
komfort och ger ett battre inomhusklimat som
marks i vardagen. Eftersom S-serien ar byggd
for det uppkopplade hemmet innebar det
ocksa en framtidssakring, dar vi automatiskt
uppdaterar systemet med ny programvara och
nya funktioner, sager Stefan Oliv.

« SCOP 5,0 i medelklimat, A+++ aven

i system med radiatorer.

Naturligt och framtidssakert
kéldmedium, R290; levererar upp till
75°C framledning och arbetar ner till
-25°C i utomhusluften.
Inverterteknik och ljudoptimerad,
kompakt design.

+ Appstyrning via myUplink och redo

for integrering i det smarta hemmet.

- Hog varmvattenkapacitet, upp till

750 liter varmvatten.

- Enkel installation - byggd for lang

livslangd och tillforlitlig drift.

- Kan integreras med solpaneler,

batterilager och andra smarta
hem-produkter.

+ Intuitiv styrning via pekskarm och

app.



under ettoch samma tak. En satsning som tar tekniken'tilknasta niva genom
snabbare utvecklingstid, sdkrare produkter och lagre klimatavtryck.
Allt i en milj6 som ska locka branschens vassaste ingenjorer.

I NIBEs nya Innovation Centersamlas utveckling, testning och nytankande >

Text: Carl Hjelm Foto: Daniel Ahigren



14 PROFFSNYTT #2 2025

Projektledare Filip Olsson och Lab Test
& Verification Manager Per Carlsson.

Innovation Center &r mer an ett labb. Det ar
kontor, métesplatser och verkstad.

Narheten gor att prototyper kan tillverkas,
testas och forbattras i ett fléde, samtidigt
som utvecklings- och produktionskompetens

finns inom gangavstand.

a9 000 kvadratmeter av NIBEs omrade
i Markaryd reser sig Innovation Center -
ett nytt nav for utveckling och testning.
Har samlas méanniskor, kompetens

och testkapacitet i samma byggnad for att

korta vagen fran idé till trygg produkt for bade

installator och slutkund.

- Viville skapa en trivsam, lockande
arbetsmiljo, och samtidigt ett av varldens
modernaste varmepumpslabb, sager
projektledaren Filip Olsson.

Bakgrunden ar enkel och talande: NIBE har
vuxit. Tidigare var utvecklingsverksamheten
spridd och testkapaciteten behévde samlas.

- En stark drivkraft var att samla kunskap och
manniskor p4 gemensamma ytor, sager han.

Han beskriver hur tidigare testutrustning
har tjanat val, men haft nagra ar pa nacken.
Med Innovation Center har NIBE nu tagit ett
helhetsgrepp med nya lokaler, testriggar och
processer.

Men Innovation Center &r mer an ett labb. Det
ar kontor, moétesplatser och verkstad. Och har

skapas en vardag dér idéer, testverksamhet
och produktion ligger néra varandra.

- Allting samlas pa samma yta. Narheten
gor att prototyper kan tillverkas, testas
och férbattras i ett fldde, samtidigt som
utvecklings- och produktionskompetens finns
inom gangavstand, sager Filip Olsson.

I mitten av Innovation Center finns
sjalva testverksamheten. Labbet
upptar 5 400 kvadratmeter av
centrets yta och Per Carlsson, Lab
Test & Verification Manager, leder
teamet som varje dag 6versatter krav
till testplaner, genomfor labbtester och
producerar testdata.

- NIBEs produkter ska vara premium-
produkter - vi stravar efter att befinna
0ss i den absoluta toppen av branschen.
Darfor forsoker vi automatisera var testning
och styra testriggarna smartare, vilket
forkortar den totala utvecklingstiden och i
sluténden "time to market”, sager han.

En sarskild flaskhals i branschen har varit
avancerad EMC-testning (elektromagnetisk
kompatibilitet) och precisa ljudméatningar

2

- tester som ar dyra, platskrdvande och
ofta innebér ldnga vantetider hos externa
testinstitut. Per Carlsson beskriver hur det
tidigare kunde handla om manader mellan
testsessionerna.

- Nu kan vi fortesta brett och skicka i vag
produkter med betydligt hogre sakerhet

om att de garigenom det slutliga
compliance-testet, sdger han.
Sammantaget ger bredden - fran

klimatrum till EMC- och ljudkammare
- en helt annan kontroll éver
utvecklingscykeln. Filip Olsson ser

satsningen som b&de nédvandig

och sarskiljande: Innovation Center har

Carlsson €N omfattande egen kapacitet som

annars mest aterfinns hos testinstitut.

Resultatet ar kortare ledtider och farre
Overraskningar - fran konstruktionsbord till
installation.

Just attraktionskraften ar en viktig del
av visionen for Innovation Center. Centret
ar byggt for manniskor. Har finns generosa
pausytor och miljéer som gér att man vill
stanna kvar - allt byggt i hallbara material.
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- Det har lockat fler att soka sig hit, séager
Per Carlsson.

Och just det ar en tydlig ambition: Att
g6ra Markaryd till en sjalvklar destination
for ingenjorer som vill vara med och forma
framtidens energiteknik.

Hallbarhet ar inbyggt i Innovation
Center. Kontorsdelarna har
projekterats enligt Miljébyggnad
Guld, och med labbets energitunga
processer atervinner man och
sparar dar det gar - fran solceller pa
taket till uppsamling och analys av
processvatten i tankar under huset.

- Vi férsoker ateranvanda sa
mycket energi vi kan och sakrar att
processvattnet hanteras ansvarsfullt,
sager Filip Olsson.

Innovation Center svarar ocksad mot
framtidens energisystem. Har testas
produkter for stérre temperaturspektrum och
komplexare driftfall - fran vinterkyla till sydliga
varmeboljor, fr&n smart styrning mot elpriser
till krav péa lagre ljudnivéer i tatare bebyggelse.

- Det blir mer elektronik och mjukvara i
allt, och marknaden efterfragar mer kyla och
robust kommunikation mellan enheter, sdger
Per Carlsson.

Filip
Olsson

l

Varje dag genomfors det labbtester och produceras testdata

i Innovation Center. Allt for att produkterna ska fa hogre prestanda
och ge lagre klimatavtryck. Ivr syns ECM-kammaren.

Visionen ar langsiktig. Innovation Center
ar byggt for att kunna véxa i kapacitet och
rymma idéer som annu inte tagit form. Vissa
ytor &r medvetet 6ppna, och testriggar
uppgraderas i takt med nya projekt.

- Helt fardiga blir vi aldrig - det ar ett
standigt utvecklingsjobb att driva Innovation
Center, sager Filip Olsson.

Syftet med Innovation Center ar fran
forsta skiss till fardig produkt detsamma:
Produkterna ska fa hogre prestanda, lagre
klimatavtryck och halla vad de lovar. Samtidigt
som NIBE och Markaryd tar position som ett
internationellt centrum for innovation och
hallbar varmeteknik.

Sa vad betyder da Innovation Center for
slutkunder och installatérer? Forst och framst
forutsagbarhet, enligt Filip Olsson och Per
Carlsson. Nar fler tester gors tidigare och
narmare utvecklingsborden minskar risken for
Overraskningar pa faltet.

- Férhoppningen ar att hitta ratt 16sning
fran boérjan - det gynnar bade kunden och
installatéren, sager Per Carlsson.

9 000 kvadratmeter stort ar NIBEs nya innovationsanlaggning vars
kapacitet ar s omfattande att den annars mest aterfinns hos testinstitut.
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NIBE FASTIGHET
- HELHETEN SOM GOR SKILLNAD

NIBE tar nasta steg i satsningen mot stérre fastigheter néar nu

NIBE Flow erhallit Euroventcertificering. Genom att kombinera olika
produktgrupper med teknisk kompetens erbjuder NIBE inte bara
produkter — utan ocksa stod for att samdimensionera produkerna

i varje projekt.

nytt grepp om att utveckla sitt koncept
mot stérre fastigheter lag malet fast:
Att bli en heltdckande leverantér som kan
tillgodose hela fastighetens energibehov
- fran berg till tak.

- |dén ar att dels erbjuda anlaggningar
med hog kvalitet och energieffektivitet, dels
en trygg kundresa for saval slutkund som
konsulter och installatérer. NIBE Fastighets
ambition &r att utgéa fran vad som ar bast for
det aktuella projektet, kan vara ett stort LCC
projekt, kontorsfastigheter med ljudkrav eller
den K-mérkta fastigheten dar vi behdver
supportera ett montage i flaktrummet for att
intransportsvagarna inte finns, sédger Kalle
Silén, forsaljiningschef NIBE Fastighet.

Det handlar alltsa lika mycket om att ha ratt
produkter men aven utveckla mjuka varden
for att bli en bra sammarbetsparter som
kan supportera projektet.

- For att mota vara kunders behov
arbetar vi med standig forbattring,
utbildning av personal samt att vi
rekryterat fler. Produkteri all &ra men
vara sammarbetspartners vill motas i
samtal eller ute p& anlaggningen déar de
kan fa ratt stod av ratt kompetens, séager
han.

For att erbjuda hog tillganglighet bade
pa faltet och telefon arbetar NIBE Fastighet
med regioner dar séljarna pa utsidan har olika
spetskunskaper om ventilation, varmepumpar
och energilésningar medan medartbetarna
pé insidan har en teknikgrupp med
projektradgivare.

R edan for fem ar sedan nar NIBE tog ett

Kompetens och langsiktighet

i satsningarna saknas verkligen inte. Nyast
i produktsegmentet ar ventilationsaggregat
for storre fastigheter, NIBE Flow. Marie
Sundh, Operations Manager ventilation pa

Kalle Silén

NIBE, berattar att det finns 300 &rs samlad
erfarenhet i teamet.

- Visom jobbar med ventilation ar
handplockade branschkompetenser. Vikan
branschen och arbetari
framkant med innovation och
utveckling. Och NIBE ar ett
stabilt, svenskt bolag dar bade
utveckling och produktion sker
i Sverige, vilket skapar trygghet
och fértroende hos kunden,
sager hon.

NIBE Flow lanserades
sa sent som pa Nordbygg
2024 och pa rekordtid
har bolaget sedan gatt igenom Eurovents
certifieringsprocess och fatt produkten
godkand utan anmarkningar.

- Certifieringen ar en kvalitetsstampel
som ger trygghet for installatoérer,
fastighetsagare och konsulter, sager
Marie Sundh.

Vi som jobbar med
ventilation ar handplockade
branschkompetenser. Vi
arbetar i framkant med
innovation och utveckling.

Men att valja NIBEs produkter
och helhetslésningar ar ocksa en
ekonomiskt smart affar.

- Genom samdimensionering blir
systemet mer energieffektivt, vilket kan
ge betydande besparingar.

| manga projekt ar produkterna optimerade
var for sig, snarare an for helheten, vilket
riskerar att sdnka prestandan, sager Jesper
Ekstrém, teknisk séljare Energilésningar, NIBE.

Nar NIBEs produkter kopplas samman
och samoptimeras redan i projekterings-
fasen skraddarsys energilésningen sa att
den ar optimal i systemet, snarare an
produkten.

- Det ger hogre energieffektivitet, langre
livslangd pa produkterna och ibland kan man
till och med slippa vissa komponenter, séger
Jesper Ekstrom.




Eurovent-certifieringen
ar ett kvitto pa att
NIBE Flow levererat det vi
lovat anda sedan dag ett.

3 snabba

till Marie Sundh
om Euroventcertifieringen

Beratta om sjalva certifieringen.

- Eurovent ar en branschorganisation
i Europa som delvis har till uppgift att
certifiera ventilationsaggregat inom produkt-
programmet AHU. Med hjélp av stickprov
mats och testas resultaten i oberoende labb
for att verifiera att den tekniska prestanda vi
redovisar ockséa 6verensstammer med verklig-
heten. Det ar ett kvitto for att verifiera kvalitet
och palitlighet, men ocksa en hygienfaktor
for att na de stérre affarerna och bli en aktad
spelare i branschen.

- Att NIBE dessutom gatt igenom den har
processen utan anmarkningar pa rekordtid ar
ett kvitto pa att organisationen har koll pa vad
den gor.

Vad gor certifikatet for skillnad - och fér
vilka?

- Utan certifikatet har du bara méjlighet
att offerera pa en liten del av marknaden,
eftersom det ar ett krav for i princip alla storre
projekt samt de projekt som gar via konsult.
Frén att ha natt mellan 15 och 20 procent av
marknaden tidigare kommer vi nu na cirka
80 procent. Det ar helt avgorande for att bli
en stark spelare. Nu ar processen i gang med
att tala om det fér branschen, att vi ar har for
att stanna, och fa mojlighet att vara med och
projektera i stérre omfattning, men vi marker
redan att trafiken in pa férfragningar har ékat.

Beratta om certifieringsprocessen.

- Vi lyckades hantera alla steg i
processen utan en enda fail, vilket ar
ganska anmarkningsvart. Det gjorde ocksa
att vi kunde korta ner tiden avsevart. Men
certifieringen ar ocksa ett standigt pagaende,
det &r en levande process dar det kommer
gobras nya stickprov kontinuerligt for att
exempelvis kolla av nya programvaror och
funktionsdelar. Men det tycker vi ar bra for
det innebér att vara kunder kan fatta beslut
baserade pa fakta - och att NIBE Flow
levererat det vi lovat 4nda sedan dag ett.
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HALLBARHET
MOTER HOCKEY

Som en av varldens framsta hockeynationer ar Sverige ett land fullt av
ishallar - 369 stycken narmare bestamt. Manga av dem ar omoderna och
behover ett ansiktslyft och dessutom behdver atskilliga nya hallar byggas.
Har har NIBE en viktig roll att spela som ny energipartner till Svenska
Ishockeyforbundet och Tre Kronor.

Text: Sofia Lundgren Foto: Emil Nordin och Sara Damne/Bildbyran/Svenska Ishockeyférbundet

et ar eftermiddag och hockey-

traningsdags. Barnen borjar ramla EU:s energidirektiv
in pa Bjorkangshallen i Huddinge.
Den byggdes p& 1990-talet, har tva EU:s direktiv fér byggnaders
ishallar, kafeteria och plats for drygt 2 500 energiprestanda (EPBD) syftar till att
askadare - en ganska typisk svensk ishall. Har minska utslappen fran fastigheter.
mots NIBEs marknads- och kommunikations- | dag star byggnader fér omkring
chef Maria Hagg och Simon Stigenberg 36 procent av EU:s vaxthusgasutslapp
som ar anlaggningsansvarig pa Svenska och 40 procent av energiférbrukningen,
Ishockeyforbundet. men fran 2028 ska alla nya offentliga
- Vigarin som expertpartner for att byggnader vara nollutslappsbyggnader i
hjalpa Svenska Ishockeyférbundet att na och fran 2030 galler det all ’
sitt strategiska mal: att bli bast i varlden. Da nybyggnation. Befintliga byggnader ska 1
behodvs fler barn och unga paisen. och det successivt renoveras sa att hela EU:s f
kraver forstas tillréckligt med istid, forklarar byggnadsbesténd ar noIIutsIépp
Maria Hagg. senast 2050.

- Svensk ishockey mér bra i dag, och vi
ser allt fler spelare - sarskilt pa dam- och
flicksidan. Det ar jattekul, och staller en
del nya krav pa vara ishallar. Vi ser behov
av fler nya anldggningar, och att befintliga
hallar anpassas till dagens krav, séger Simon |
Stigenberg.



e

Svenska Ishockeyférbundets anldaggningsansvarig Simon Stigenberg

i samsprak med NIBEs marknads+ och kommunikationschef Maria Hagg.
Som ny energipartner gar NIBE nu in med sin experkunskap och stddjer
Svenska Ishockeyférbundet i sin radgivande roll gentemot kommuner
och andra ishallsagare. Malet: att visa att det med ratt teknik gar att
sanka energikostnaderna rejalt.
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Svensk hockey vaxer, sarskilt pa dam- och

flicksidan. Men det kréver ocksa fler ishallar.

Utover dagens cirka 370 hallar behdver
ytterligare runt 90 byggas, enligt prognoser.
Manga svenska ishallar behdver dessutom
en rejal uppgradering - inte bara vad géller
omkladningsrum, utan framfor allt nar

det galler drift och energianvandning. De
flesta byggdes pa 80-talet och en omodern
ishall drar mycket energi och &r ofta en av
de dyraste fastigheterna att drifta for en
kommun.

- Manga kommuner som planerar nya
hallar utgar fran energibehovet hos gamla
anlaggningar och tycker darfor att det
blir dyrt. Men det gér faktiskt att bygga
hallar som drar mindre &n halften sa mycket
energi. Det ar en viktig del av mitt jobb att
visa pa de mojligheterna, forklarar Simon
Stigenberg.

Han berattar ocksa att det gér att

gb6ra mycket i befintliga hallar, att sdnka
energikostnaderna rejalt genom att investera
i modern teknik for varme och kyla. Har

har Ishockeyfoérbundet en radgivande roll
gentemot kommunerna - nu med NIBEs
expertisiryggen.

- Samarbetet kommer att underlatta mycket
for oss. NIBE jobbar med precis det som ar
mest relevant for ishallar, kyla och varme, och
har en unik kompetens och erfarenhet. Att
fa in NIBEs I6sningar i vara hallar kan bli helt
avgoérande, och jag tror partnerskapet kommer
att skapa ringar pa vattnet, sager Simon
Stigenberg.
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Svensk ishockey

Ett av malen i Svenska
Ishockeyforbundets
Strategi 2030-arbete

ar att oka antalet aktiva
spelare fran cirka 83 000

i dag till 100 000 ar 2030.
Visionen ar att ishockey
ska vara Sveriges mest
engagerande idrott. Svensk
ishockey ska vara bast

i varlden pa alla nivaer

och vara den idrott som
engagerar mest och flest.
Svensk Ishockey ska ocksa
vara en samlande kraft
och bidra till att bygga vart
framtida samhalle.

|
, , Fran dagens 370 ishallar i Sverige
skulle ytterligare 90 behéva byggas.
NIBE jobbar med precis
det som ar mest relevant
for ishallar, kyla och
varme, och har en
unik kompetens och
erfarenhet

- Det handlar inte bara om att minska
kostnader. Snart méaste alla fastigheter leva
upp till EU:s energidirektiv, och d& kravs
innovation och ny teknik. NIBE kan bidra med
en annan typ av energildsning, oavsett om
hallen &r gammal eller ny. Det handlar om att
vaga tanka nytt och anvanda teknik som redan
fungerariandra typer av fastigheter, sager
Maria Hagg och fortsatter:

- For NIBE innebar samarbetet ocksa att
vi starker var roll pa fastighetssidan, men
var erfarenhet gér bredare anishallar. Vi har
produkter och helhetslésningar som ar lika
aktuella for saval vardcentraler, skolor och
andra fastigheter och anlaggningar. Framfér
allt starker vilaget: Team NIBE. Att bygga ett ——
mer energieffektivt fastighetsbestand ar ju For att Svenska Ishockeyférbundet ska na sitt mal: att bli bast i varlden, behovs fler barn och unga pa
nagot vi maste gora tillsammans. isen. Det kraver tillrackligt med istid, fler och modernare anlaggningar som &r billiga i drift.
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PABLO CABALA, VVS-PROFIL OCH NIBE-AMBASSADOR:

"VARMEPUMPAR AR MIN GREJ"

Med nara 5 000 fdéljare pa Instagram ar NIBE-ambassadoéren Pablo Cabala
en av Sveriges mest kdnda VVS-profiler. Han ar stolt dver sitt yrke och
genom sociala medier arbetar han darfor for att 6ka kunskapen om det

- och forstas locka kunder.

Text: Sofia Zetterman Foto: Anna Svanberg

NIBE-ambassador

"Det ar manga delar som blir
naturliga i vart samarbete

med Pablo Cabala. Han ar en
inspirerande forebild for manga
inom VVS-branschen, dar
kvalitet och energieffektivitet
ligger helti linje med vara
varderingar”, sager Sandra
Bjorklund marknadsansvarig
Sverige.




Pablo har tagit fram egna markskyltar till
avstangningsventilerna.

en tvattstuga i Sollentuna gléanser koppar-

réren i taket ovanfér den nyinstallerade

varmepumpen. VVS-installatéren Pablo
Cabala marker prydligt upp varje avstang-
ningsventil med egendesignade skyltar. Att
norrlanningen med chilenska rétter skulle bli
rormokare var langt ifran sjalvklart, i stallet
drémde han om en hockeykarriar.

- Jag aringen akademiker, men gillar teknik
och alskar prylar. Energilara 1at kul sé jag sokte
till energiprogrammet hemma i Ornskéldsvik och
kom in. Jag hade faktiskt ingen aning om att
man blev rérmokare dar, sager han.

1 ar firar Pablo Cabala 20 &r som "réris” och
med nastan 5 000 foljare pa Instagramkontot
@Plusgrader - dopt efter det egna VVS-fore-
taget - arhan en valkand profil i branschen.
Det var efter flytten till Stockholm som han
2008 halkade in pé ett féretag som bara jobb-
ade med varmepumpar - och blev fast. | dag
ar han ambassador for NIBE varmepumpar
och efterfragan pa installationer &r storre an
nagonsin.

- Jag ar bra pa varmepumpar, konstaterar
han.

Vid forsta anblicken ska erkannas att
man inte placerar Pablo Cabala som infédd
norrlanning. Nagot han ar val medveten om.

- Under uppvéxten fanns det valdigt fa
med utlandsk bakgrund i Ovik. Jag kdnner mig
fortfarande inte helt svensk fast jag ar fodd
har. Mina foraldrar ar fran Chile och en sak
farsan har lart mig ar att jag kommer f& kdmpa
lite hardare for allt an andra. Jag har hela livet
behdvt bevisa min kompetens innan folk tar
mig pa allvar, sager Pablo Cabala.

Att bliinfluencer och NIBE-ambassadoér har
varit ett satt for Pablo Cabala att visa vagen for
fler.

- Det ar kul att vara frontperson och jag
hoppas kunna locka fler att hoppa in pa mitt
spar. For mig ar det en stolthet att fa vara en liten
del av NIBE. De varderingar som NIBE stéar for
stéller jag mig gérna bakom. Trots att NIBE

i dag ar ett borsnoterat jattebolag ser man sig
inte som stérre an de manniskor som star bakom
det hela.

Men mest alskar han forstas NIBEs produkter.

- De &r "top of the line". Jag har testat de
flesta andra produkter som finns pa marknaden
och jag kan saga utan fjask att NIBE haller hogst
klass. Kundsupporten ar ocksa imponerande,
oavsett om du ar slutkund eller installator finns
det alltid en smélanning ett samtal bort som har
svaren pa mina fragor.

Nar "Byggfluensers” slog igenom borjade
Pablo Cabala félja flera hantverkare - men
saknade ett riktigt rormokarkonto. For tre ar
sedan startade han déarfor sitt eget.

- Jag ville visa nara och kara vad jag haller
pa med om dagarna - och sa klart sélja fler
varmepumpar, sager han.

Han blev inte energiingenjér utan hjalper
i stéllet villadgare att sénka sina energikostnader.

- Jag jobbar aven mot bostadsratts-
foreningar, det ar roligt med stérre anlagg-
ningar - och coolare att dra storre ror.

| dag kommer majoriteten av hans kunder via
Instagram och Pablo Cabala har blivit en del
av hantverkarcommunityn av influencers som
mots pa massor och event.

VVS-profilen Pablo Cabala
lagger sista handen vid en
installation av en NIBE S1156
bergvarmepump med en 300
liters varmvattenberedare.

Pa Instagramkontot @Plusgrader
visar Pablo Cabala upp sin
arbetsvardag for att bade locka
nya kunder och 6ka kunskapen
om yrket.
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- Det ar kul att det har blivit sa stort. Nu
kanner jag folk 6ver hela landet - vilket ar helt
bisarrt ndr man ar roris. Alla ar hjalpsamma
och schyssta och haller god ton.

Pablo Cabala alskar frineten som egen-
foretagare och rollen som totalentreprendr. Att
koordinera teamet med elektriker, borrare och
byggare.

- Jag alskar motet med méanniskor och att
|6sa deras problem. Bergvarme ar verkligen i
ropet sedan elpriset gick upp, sa jag kommer
ha att gora i vinter. Sedan ar det ju forstas
roligt med alla verktyg.

Pablo Cabala

Namn: Pablo Cabala.

Alder: 38.

Bor: Jarfalla.

Familj: Fru och tva barn pa 13 ar

och 3,5 ar.

Gor: VVS-montor, NIBE-ambassador
och agare av Plusgrader AB.
Intressen: Hockey, golf, musik, familjoch
vanner.
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"TILLSAMMANS BLIR VI STARKARE"

Under vinterns varldscup i skidskytte — en av Europas storsta och mest folkkara
vintersporter - syns NIBE som partner till det svenska landslaget. TEAM NIBE ar ett
partnerskap byggt pd gemensamma varden som haéllbarhet, laganda och langsiktighet.

Text: Sofia Lundgren Foto: Svenska Skidskytteforbundet

ar NIBE gick in som samarbetspartner
N till Svenska Skidskytteférbundet

tidigare i ar var malet aldrig bara att
synas med en logga pé brostet.

- Vi vill samarbeta med aktoérer
som delar vara varderingar - som ar
jordnéra, drivna och med en stark
vilja att utvecklas, sager Maria Hagg,
marknads- och kommunikationschef
pa NIBE.

Hon beskriver partnerskapet som ett
mote mellan tva folkhemsfavoriter: ett
industriféretag fran Markaryd som funnits
i svenska hems hjartan sedan 1952 och en
idrott som férenar hela landet framfor tv:n
under vintersasongen.

- Vipéa NIBE &r globala, men ocksa valdigt
lokala. Det ar var styrka - att vara stadigt
grundade i det svenska, och samtidigt na
utivarlden, sager hon.

For NIBE handlar samarbetet om att
vara en del av nagot storre, att bidra till
bade idrottens och klimatets framtid -
inte minst for kommande generationer.

- Att varna klimatet ar ocksa

. att varna vintern. NIBEs varme-
Maria Hagg ,,mpsissningar ar en av de bidragande
orsakerna som bidragit till att minska
Sveriges koldioxidutslapp med drygt 93
procent® och det kanns vardefullt att kunna
bidra till att sporter som skidskytte kan
fortsatta utovas under riktiga vintrar.

For Svenska Skidskytteforbundet inne-
bar partnerskapet med NIBE mer an det
ekonomiska stodet.

- NIBE star for kvalitet, hallbarhet och
langsiktighet - precis de varden vi bygger
var verksamhet kring. Vart samarbete gor
att vi kan satsa annu mer pa atervaxten och
framtidens aktiva, séager Rikard Grip, general-
sekreterare for Svenska Skidskytteférbundet.

Tanken pa atervaxt stracker sig bade bort-
om elitnivan - och landsgranserna.

- |drott betyder mycket, sarskilt for de unga.
Den skapar gemenskap och engagemang
lokalt, och darfor kanns det naturligt for oss
att vara med och stotta pa flera nivaer, sager
Maria Hagg.

Har kan du folja Varldscupeni skidskytte 2025/2026

e @ @ @ @ @ @

29/11-7/12 8-14/12 15 -21/12 5-11/1 12-18 /1 19-25/1 4-22/2

Ostersund, Hochfilzen, Annecy-Le Oberhof, Ruhpolding, Nove Mesto, 0S 2026

Sverige Osterrike Grand Bornand, Tyskland Tyskland Tjeckien Milano/Cortina
Frankrike

* Kalla: https://www.naturvardsverket.se/data-och-statistik/klimat/vaxthusgaser-utslapp-fran-egen-uppvarmning-av-bostader-och-lokaler/



Skidskytte

- Varldscupen i skidskytte sands i fler an
20 lander och nar omkring 650 miljoner
tittare varje sésong.

- Varldscupen 2025/2026 startar i
Ostersund i slutet av november och
avslutas i Holmenkollen i slutet av mars.

« Sverige ar en av varldens framsta
skidskyttenationer.

Runt 9 000 aktiva utévare ar registrerade
i cirka 80 foreningar i landet.

Rikard Grip beskriver hur samarbetet gynnar
bada parter eftersom skidskyttet far

langsiktigt stéd medan NIBE far en 1'\
naturlig narvaro i Europa - déar . "
sporten &r enorm. aE 1,

- I ménga lander, som Tyskland =
och Frankrike, &r skidskytte den
stora vinteridrotten. Samarbetet Fe L .
ger NIBE en fantastisk plattform ﬁ
att na uti sammanhang dar svensk
kvalitet och hallbarhet verkligen Rikard Grip
uppskattas, sager han.

- Vi blir starkare tillsammans. Inom sam-
arbetet finns samma drivkraft som i var egen
organisation - vi gor varandra béattre, avslutar
Maria.

Vi vill samarbeta med aktorer
som delar vara varderingar
- som ar jordnara, drivna
och med en stark vilja att
utvecklas.

NIBE International Biathlon
Camp - en unik satsning

NIBE International Biathlon Camp ar ett
internationellt elitlager for juniorer dar de
ges mojlighet att trdna och tavia med hjalp
av varldens basta tranare.

Ambitionen ar att fa med deltagare fran
s& manga nationer som mgjligt. Under
det forsta aret, 2026, deltar drygt 30
juniorer. Lagret &r ett samarbete mellan
NIBE, Svenska Skidskytteforbundet och
Internationella Skidskytteférbundet, IBU.

L L L
2-8/3 9-15/3 16-22/3
Kontiolahti, Otepaa, Holmenkollen,

Finland Estland Norge
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NIBE vaxlar upp
supporten infor vintern

Infér vintersasongen har NIBE férstarkt sin
support for installatérer och slutkonsumenter.
Med fler medarbetare och modern teknik siktar
bolaget pa kortare vantetider och snabbare
problemlésning.

- Var ambition ar avsevart kortare kotider
jamfort med férra sésongen, sager Tommy
Jonsson, servicechef Sverige pa NIBE.

Text: Carl Hjelm

NIBEs svenska after sales-organisation
hanterar arligen omkring 100 000
telefonsamtal och 15 000 mejl

- ungeféar halften fran installatérer

och halften fran slutkonsumenter.
Behovet av support toppar nar

kylan slar till. Infér arets sésong gar

NIBE in battre rustat an tidigare.

- Vihar forstarkt bemanningen. L
Tva nya tekniker har rekryterats
och vi har forstarkt avdelningen for
felanmalningar med ytterligare en
person. Totalt har vi nu 17 tekniker pa
svenska after sales, sager Tommy Jénsson.

Med den nya organisationen pa plats raknar
han med att vantetiderna fér support via
telefon och mejl kortas markant jamfort med
foregaende vinter.

- Férstarkningen som inleddes i bérjan av aret
har gett resultat. Redan i varas var kétiderna
kortare an féregéende ér, sa det ser valdigt bra ut
infor vintern.

Supportupplagget for slutkonsumenter bygger
pa en sa kallad "first line"/"second line"-struktur.
Samtal landar férst hos “first line” i Gavle, som
|6ser uppemot 90 procent av arendena. Mer
avancerade arenden kopplas vidare till "second
line” - NIBEs after sales-organisation i Markaryd.

Tommy Jonsson berattar att medarbetarna
péa supporten har tillgang till den modernaste
tekniken for att sa effektivt som majligt kunna I6sa
problem.

- Vid behov kan vi se installationen i realtid
genom kameran i installatorens telefon for att
se installationen, filma eller ta bilder, rita i bilden,
ta fram elscheman och skicka dem direkt till
installatéren. P& var webbsida finns dessutom en
chattbot for vanliga fragor.

Om man behoéver support, hur gor man for att
fa hjalp pa basta satt?

- Mycket av det man oftast undrar 6ver finns
i manualerna, sé borja garna dar. Vi sitter inte
pa nagra hemligheter - informationen &r oftast
tillganglig. Samtidigt kan vissa situationer krava
ett bollplank, och det ar precis darfor vi finns,
sager Tommy Joénsson.

.y

Tommy
Jonsson

25
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MAXA MED

MARKO

Har ger NIBEs tekniske skribent Marko Hietaharju
sina smarta tips som gor livet enklare, roligare..
ja. kanske rent av lyckligare for NIBEs installatorer.

Har du 6nskemal om vad han ska ta upp har?

Mejla Marko pa maxa@nibe.se

Att franluftsvarmepumpen S735C
ar var senaste franluftsvarmepump
har du ju redan last. Men visste
du att tillbehdret OEK S20 ocksa
passar som handen i handsken eller
som man sager i Finland, passar
som knytnaven i 6gat? Men varfor
vill man blanda in uteluft undrar du?
Ta lite kaffe och satt dig bekvamt
sa ska du f& veta allt du behdver
veta om OEK.

Som proffs vet du redan att inomhusluften
ar full av energi, det ar ju det som vara
franluftsvarmepumpar ar bra pa att krama
energin url Men aven utomhusluften innehaller
energi och det ar precis vad vara luft-/
vattenvarmepumpar ar bra pa att nyttja. Nar vi
g0r kyla med S735C ar det viktigt att vi blir av
med den energi som kompressorn hamtar fran
huset och den skickas ut med franluftsflakten.
OEK S20 hjalper till med det genom att ta luft
utifrén. Ju mer fléde vi far genom véxlaren i
S735C, desto mer kan kompressorn varva upp
och desto mer kyleffekt far vi. Smart va?

Lat oss snacka kylal Ja, jag har koll pa att
just nu ar det den kyliga arstiden. Men tro

mig, varmen kommer ater och solen kommer
varma oss igen sa det ar lika bra att vi snackar
kyla sa du ar redo. Forestall dig att kunden
kokar i varmen under en varm sommardag,
solen skiner och det gor aven svettpéarlorna pa
pannan. Da ar OEK S20 en perfekt kompanjon
som mojliggor hogre kyleffekt! OEK S20 ger

S735 &r NIBEs senaste franluftsvarmepump och parad med tillbeh6ret OEK S20 (lilla
bilden) blir kyleffekten annu storre.

extra skjuts for luftflodet sa att mer varme
forsvinner via avluften och att varmepumpen
dé& kan producera mer kyla. Violal Kunden
behover inte langre forgas av varmen.

S& om din kund vill kunna kyla med sin
franluft ar det S735C som géller - och vill

kunden ha ytterligare kyleffekt, glém inte OEK
S20!

Mejla mig pa maxa@nibe.se om det &r ndgot
sarskilt du 6nskar att jag skriver om till nasta
nummer. Med 6nskan om en skén vinter.
/Marko
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HANDER HOS

HENRIK

Hur far man en stoérre fastighet att bli riktigt energieffektiv?

Henrik Jensen, NIBEs expert pa systemlosningar inom

energi, guidar dig genom den tekniska djungeln med fokus

pa funktion, styrning och mjukvara. Har delar han med

sig av konkreta tips, smarta funktioner och inspirerande #

nyheter fér en annu mer framgangsrik fastighetslésning.

SMARTA LOSNINGAR VANTAR

Med NIBEs funktionssidor gar det

att hitta ratt 16sning direkt. Har finns Har ar nagra exempel pa funktionssidor:

konkreta exempel, ritningsunderlag

och smarta funktioner. Utforska och Tappvarmvatten for storre fastigheter Hybrid fjarrvarme och varmepumpar
. . System som ar optimerade for kommersiella Kombinera fjarrvarme med

se hur du kan skapa ett energieffektivt fastigheter och flerbostadshus. Vi varmepumpsteknik for dkad flexibilitet

och driftsakert faStlghetSSyStem' presenterar dven en nyhet: Annu smartare och mojlighet till laststyrning beroende pa

avfrostning néar vi gor tappvarmvatten och energipris och behov.

For dig som arbetar med tekniska system varme med (uft-/vattenvarmepumpar.

i storre fastigheter och soker robusta, N T

energieffektiva I6sningar ar NIBEs Franltlj-ftsater\.nnnlng Samkpr bergvarme Q_ch_luf.t/vatter.w via NIBaE
funktionssidor en guldgruva. fc')'r §torr? fastigheter . ?—serlep - perfekt nar tillgangen till borrhal
Du hittar dem genom att ga til ] E?écélg':ig?/;sllze;(g pa hur r:an kc?m_bmerar ar begransad.

rubriken Produkter pa var hemsida, ZHARS o -aggregat med vara e T

under Koncept & funktioner. astighetsvarmepumpar. yla for storre fastigheter

Frikyla, aktiv kyla, eller en kombination

av passiv/aktiv kyla? Tvarors- eller
fyrrérskopplat? Vi kan med var teknik
mojliggora effektbalansering, laststyrning
och minimerad extern kylenergi,
samtidigt som arsvarmefaktor (SCOP) och
systemverkningsgrad maximeras.

Bhe  Vill du se hela utbudet? Klicka

pa "Visa mer ", s& kommer du till
Oversikten.

Varje funktionssida presenterar en specifik
I6sning for fastighetens energisystem

- och innehéller ofta lankat material som ar
sarskilt anvandbart fér dig som jobbar med

projektering av saval VS som styr: For dig som tekniker, projektor eller fastig-

hetsforvaltare innebar dessa sidor inte bara

« Hur funkar det? - stycke som beskriver inspiration - utan konkreta verktyg
funktionen generellt. for att planera, implementera

+ Systemldsningar - har presenteras hur vi 3 / (I\)/lctzj(ipzilmerf in_ersisys’;eml.
valt att |6sa det. - ed tydliga tekniska underlag

- Dockningsprinciper i DWG-format. I och rltnlngsmétenal bllr'dgt

« Plottade dockningsprinciper med tillnérande enkelt att ta nasta steg i ditt
funktionsbeskrivning. ] projekt.

- Goda exempel.




Staffan Berg, utbildningsansvarig, och Anna Nilsson, ansvarig for kund- oc
marknadsrelationer pa NIBE academy, erbjuder varje ar ett gediget kursutbud i
Markaryd. Bade for nya i branschen och fér redan erfarna som vill vidareutbilda sig.

ACADEMY - ENMOTESPLATS FOR
UTBILDNING OCH INNOVATION

Allt fran grundkurser till vidareutbildningar - NIBE academy har ett
gediget kursutbud. Allt for att goéra installatéren mer trygg i sin roll.

Pa nyinvigda World of Energy kan de dessutom erbjuda en motesplats

fér innovation, interaktion och framtidens energilésningar.

Text: Malin Letser Foto: Daniel Ahigren och Couloir

ed Over 70 ars innovationskraft har
M smalandska NIBE satt Markaryd

pa kartan som en motesplats for
héllbara energildsningar och varje ar erbjuds
har ett gediget kursutbud - dels fér dem
som &r nya i branschen, dels for dem som
har jobbat i mé&nga ar och vill vidareutbilda
sig. Det berattar Staffan Berg som ar
utbildningsansvarig pa NIBE academy.

- Manga av vara installatérer har jobbat
med vara varmepumpar under lang tid och
ar erfarna vad galler installation och service.
Men teknikutvecklingen gar snabbt och det
finns mycket att lara vad géller digitala smarta
funktioner, uppkoppling, systemintegration
och sa vidare, sager Staffan Berg.

| utstaliningsdelen finns dven en interaktiv del
dar flera av NIBEs produkter finns i drift
i utbildningssyfte. Foto: Couloir

Han tillagger att for de installatérer som
ar nya i branschen erbjuder NIBE academy
maéanga kurser som ger grundlaggande
kunskaper i varmepumpsteknik.

- Oavsett niva ar syftet for oss att gora
installatéren mer trygg i sin roll, och vi ger
alltid tips och delar med oss av erfarenheter
om sadant som ar aktuellt i branschen och
iomvarlden, sager han.

Sasent som i varas nyinvigdes ockséa NIBEs
nyrenoverade och utbyggda besdks- och
utbildningscenter, World of Energy. Anna
Nilsson ar ansvarig fér kund- och marknads-
relationer pa NIBE och berattar att pa de dryga
5 000 kvadratmetrarna erbjuds bade rum for
konferenser och utbildningar. Har finns dven
ett produktlabb och interaktiva utstéliningar.

- Med utbyggnaden kan vi nu ta emot annu
fler bestkare och erbjuda ett stérre kursutbud.
Har finns dessutom en stor utstallningsdel
med manga interaktiva sektioner. Vi har bland
annat en utstélining dar man kan se hur ett
varmepumpssystem fungerar och flera av vara
produkter finns i drift for utbildning, allt for att




A tho

Stenkoll pa leveranserna

Nu blir det enklare att halla koll pa vara leveranser.
Med NIBEs nya proaktiva leveransbevakning kan ni
folja paketens resa steg for steg.

- Vi vill vara proaktiva och underlatta for vara
partners att planera sitt arbete, séger Ulrika
Urberg, chef kundnéjdhet och innesalj pa NIBE.

Text: Sofia Zetterman

Full transparens och béattre service mot bade
proffs och slutkund &r malet for NIBE.
Darfor lanseras nu ett nytt proaktivt
leveransbevakningssystem som ger
installatérer och serviceombud koll pa
bestallda varor.

- Vigar frén att ha varit mer
reaktiva till att arbeta proaktivt med
information. Att f& en leverans i tid
ar en sjalvklar hygienfaktor, men en
forsening som man inte ar informerad
om kan vacka mycket kanslor. Nu slipper l‘
vara samarbetspartners hora av sig till oss
med fragor kring leveranser, de far hela tiden
information om var leveransen befinner sig. Det
ger transparens och skapar trygghet, sager Ulrika
Urberg.

Ulrika
Urberg

Pa NIBE academy finns en utstélining dar man
kan se hur ett varmepumpssystem fungerar.

Det nya systemet bevakar sdndningarna och ger
realtidsinformation om paketens resa via mejl- och
sms-aviseringar.

- Vi gerinformation om varje steg - nar paketet
ldmnar oss, vilken transportér som star for
leveransen, nar det ska levereras och nar det ar
levererat, forklarar Ulrika Urberg.

, , Intentionen ar att man inom en snar , ,

framtid dven ska kunna se vilka

Oavsett niva ar syftet for produkter som finns fvarje kolll - \/j ger information
. . . samt estimerad leveranstid for o .
oss att gora installatoren e om varje steg - nar
mer trygg i sin roll. . ;Vikharibl_and fétthé(;alatt paketet lamnar oss,
et saknas vissa reservdelar H =
i ett paket, vilket beror pa att Vllken trar]spgrtor
produkterna kommer fran olika som star for
lager och darfor skickas i olika =
vara besokare ska fa en djupare forstaelse for forsandelser. Detta kommer nu Ieveransen' =y det
véra produkter och innovationer, sager hon. bli tydligare. Ska Ievereras OCh nar
det ar levererat.
Anna Nilsson berattar att World of Energy Med den nya leverans-
har bestkare fran bade Sverige och Europa bevakningen kommer det bli lattare att planera in
och att deti samband med ett besdk finns reparationer och installation av reservdelar.
mojlighet att se tillverkningsprocessen av - Vihar 6ver 10 000 férsandelser i manaden
NIBEs varmepumpar. och det kan intraffa saker langs vagen som vi inte
- Vi foljer da produktionsflodet fran ax till styr éver. Da vill vi snabbt informera om eventuella
limpa for att ge vara besokare en djupare forseningar for att vara samarbetspartners ska
inblick i vara produkter. kunna planera sitt arbete battre och hélla tiderna
Redan nu géar det att anmala sig till de forsta gentemot sina kunder. Det innebér aven att var
kurserna som kommer i var och utbildnings- slutkund far en 6kad kundnéjdhet, avslutar Ulrika

programmet uppdateras I6pande. Urberg.
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"VARMEPUMPEN AR EN
ELEKTRISK RYGGRAD | HEM .

El, teknik och ekonomi &r omraden som blir alltmer sammanlankade. P
Utvecklingen kommer ha stor inverkan pa hushallens ekonomi
samtidigt som kunskapen om hur det fungerar kan vara lag.
Som ny energiekonom pa NIBE ska Claes Hemberg andra pa det.

Text: Malin Letser Foto: Johannes Berggren

och stéller krav pa svenska hushall att

halla koll pa alltifran kvartspriser och
elavtal till smarta appar. Det har ar nagot
som som Claes Hemberg i sin nya roll som
energiekonom péa NIBE vill géra begripligt.

- Energiomstaliningen, eller den nya

elen, ar en jattestor fraga i dag och har en
direkt paverkan pa hushallens ekonomi och
samhallet i stort. Samtidigt ar privatpersoner
patagligt tveksamma till utvecklingen.
Orsaken ar till stor del att det kédnns krangligt
och svart. Har vill jag bidra med fakta,
forklaringar och véagledning, sa att hushallen
verkligen kan dra full férdel av den nya elen,
sager han.

E lektrifieringen av samhéllet gar snabbt

Med en lang bakgrund som journalist och
publik ekonom har Claes Hemberg alltid statt
pa konsumenternas sida och synts i media
for att forklara, reda ut och gora det enkelt
for hushall att ta ansvar for sin ekonomi. Som
energiekonom pa NIBE fortsatter han den
resan.

- Just nu ar elpriser och rantor jatteviktiga
amnen for hushallen. Lagg till elbilen, olika
appar, hembatterier och solpaneler - allt
syns i planboken! Men det gar att spara stora
summor bara genom att goéra lite enkla val.

Ambitionen ar att folkbilda svenskarna

i energiekonomi och Claes Hemberg kommer
att synas och héras i media, samtidigt som
han skriver analyser och kronikor i NIBEs
sociala kanaler.

- Uppdraget ar att utga fran hushallens
fragor. Vad ar det de vill veta och vad ar det
de inte forstar? Det blir mitt uppdrag att reda
ut, sa att de blir tryggare i sina val.

Intresset for energifragan och hur den
paverkar hushallens ekonomi har Claes
Hemberg hafti manga ar och valet att
jobba tillsammans med NIBE har en given

forklaring. i

—

- Varmepumpen ar som en elektrisk
ryggrad i hemmet, darfor ar det sa viktigt
och spannande att utga fran den. Genom
att anvanda den ratt gar det att spara
tusenlappar varje ar. Senast i dag pratade jag
med journalister om ett nytt elkvartspris
och hur det paverkar ekonomin,
exempelvis om man laddar elbilen.
Ofta landar det i att se 6ver hur
varmepumpen anvands, sager
han.

I den nya rollen hoppas han
aven kunna inspirera kollegor
och installatérer att prata om
NIBEs produkter och tjanster
pa ett enklare satt ut mot
konsumenterna.

- NIBE har till exempel appen
myUplink till sina varmepumpar som
gor att konsumenten kan anvanda
elpriset mycket smartare, sager han
och fortsatter:

- Nu behdver varmepumpen
jobba mer ihop med elbilen
och solpanelen. Den som
installerar och ser!ar kan
har ta en bredare nyckelroll
- som varmecoach
eller elcoach. En som
bade bevakar varme
och elfloden och som
vagleder hushallen
i elvalen!
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TAVLING!

SYNS TILLSAMMANS MED NIBE

VISA UPP DITT JOBB

OCH VINN ETT - e ---
SAMARBETSKIT!

¢ nibeenergysystems 0

NIEE 13 1877 239

nligg faljare il

ereroeeiie
t heem

2! wwnw, nibe_se och 4 till

Filjar iy medde Kontakt

Du foljer val oss pa sociala Sa har tavlar du:
medier? Pa Instagram, Facebook

och LinkedIn delar vi nyheter,

tips och inspiration som gor ditt

arbete enklare - och roligare.

Hang med, visa upp dina .
installationer och deltai var B et et gysystems
tavling. pa Instagram.

enom att fdlja NIBE pa sociala medier
haller du dig alltid uppdaterad

om det senaste inom ventilation,

varmepumpar, hallbar energi och om vad =

som ar aktuellti branschen. Du far dessutom

inblick i andras projekt, kundcase och bakom 2 :

kulisserna hos NIBE. ; % 2 ; ) J / Iwiiridskiass med
Dela en bild fran en installation - i I Tr Knar Dam,

Men bast av allt: du kan ocksa synas sjalv! R ERESIAN DO produkter,

Tagga oss i din nasta installation
- @nibeenergysystems - och visa upp
ditt arbete. Du ar da med och tavlar om
ett exklusivt "samarbetskit” med utvalda
produkter fran vara partners. Och genom att
du tavlar kan vi dela vidare, inspirera fler och

starka hela branschen tillsammans. 3

A . 3 Tagga oss i bilden eller
Tavlingen avslutas den 31 januari och Bilitoxton
vinnarna kontaktas av oss direkt via ]
Instagram.

Hitta vara sociala kanaler

Instagram: @nibeenergysystems
Facebook: @nibesverige
LinkedIn: @nibe-ab



Vi varmer
varnarom

Vara varmepumpar kombinerar nature
teknik for vita vintrar och ett behagligt in
vart partnerskap med svenskt skidskytte bid
och klimatets framtid - inte minst fér komman
Tillsammans gor vi skillnad!

ny

SVENSKT SKIDSKYTTE



